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ЭКОНОМИЧЕСКИЕНАУКИ

РЕПРЕЗЕНТАТИВНОСТЬ ОБЪЕКТОВ В ЭКОНОМИЧЕСКОМ
ИССЛЕДОВАНИИ В СЕЛЬСКОМ ХОЗЯЙСТВЕ:

ПРИНЦИПЫ ОТБОРА

Кусаинов Т.А., д.э.н., профессор
Асилов Б.У., ст. преподаватель

(КазАТУ им. С.Сейфуллина)

Исследовательский проект «Страхование сельскохозяйственных посевов
в Казахстане: поиск эффективных схем страхования», осуществлявшийся
Казахским агротехническим университетом им. С.Сейфуллина и Институтом
сельскохозяйственного развития стран Центральной и Восточной Европы (г.
Халле, ФРГ) в 2003-2006 г.г., на первом этапе предполагал репрезентативный
отбор объектов для полевого обследования.

Известно, что Казахстан представляет собой страну с обширной
территорией. Сельское хозяйство как отрасль представлена в каждой из 14
областей. При этом природные и экономические условия для
сельскохозяйственной деятельности существенно варьируют от региона к
региону. Это обстоятельство предопределяет производственные направления,
специализацию различных регионов республики в аграрном производстве.
Отбор областей и хозяйств для обследования требует прежде всего анализа
зональных специализаций в сельском хозяйстве страны. В Казахстане
выделяют 9 зон сельскохозяйственной специализации (Г.Калиев, /1/), из
которых 5 отражают зональную специализацию в растениеводстве:

зерно-животноводческая зона охватывает в основном районы
Акмолинской, Костанайской и Северо-Казахстанской областей с площадью
пашни 14 млн. га. Зональные условия наиболее благоприятны для выращивания
яровой пшеницы в сочетании с разведением молочного и мясного скота как
дополнительной отрасли;

животноводческо-зерновая зона в основном представлена северными
районами Актюбинской области и частью районов Восточно-Казахстанской
области. Размер пашни в зоне составляет 8,8 млн. га. Производство пшеницы
здесь менее эффективно, поэтому специализация этой зоны может быть
охарактеризована как скотоводческо-зерновая. Для некоторых районов
Восточно-Казахстанской области характерен зерно-масличный тип
сельскохозяйственного направления;

животноводческо-плодоводческая зона с производством технических
культур охватывает предгорные районы Алматинской, Жамбылской и Южно-
Казахстанской областей и представляет собой основные районы орошаемой
пашни. Площадь пашни в целом здесь составляет 2,3 млн. га. Направления
специализации хозяйств зоны в основном свекловодство в сочетании со
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скотоводством, табаководство, дополненное скотоводством, зерновое в
сочетании со скотоводством и овцеводством, виноградарство;

рисоводческая зона занимает территорию Кызыл-Ординской области,
причем вся пашня площадью 0,2 млн. га поливная. Растениеводство
представлено рисоводством;

хлопководческая зона находится исключительно в Южно-
Казахстанской области. Площадь пашни 0,2 млн. га, в основном поливная.

Использованная нами методика отбора областей и хозяйств базировалась
на методе комбинационной группировки, в которой сочетались методы
типологической и структурной группировок /2/.

Отбор областей для исследования осуществлялся на основе таких
показателей как удельный вес области в продукции растениеводства
республики, доля продукции растениеводства в производстве всей
сельскохозяйственной продукции в разрезе областей, удельный вес сельского
населения области в численности сельского населения всей республики. Выбор
первого показателя для ранжирования областей достаточно очевиден. Второй
показатель позволяет оценить значимость растениеводства и специализацию
сельского хозяйства области (растениеводство, животноводство). Третий
показатель дает возможность ранжирования областей по численности
населения, материальное благополучие которого напрямую связано с
состоянием сельского хозяйства. Другими словами, этот показатель
высвечивает регионы сосредоточения той части населения Казахстана,
благополучие которой в наибольшей степени зависит от сельскохозяйственного
производства. Отметим, что в расчетах далее были использованы данные,
опубликованные в официальном издании Агентства Республики Казахстан по
статистике «Региональный статистический ежегодник Казахстана» /3/.

Результаты расчетов по трем выбранным показателям приведены в
таблице 1.

Из таблицы 1 следует, что Северо-Казахстанская, Костанайская,
Акмолинская, Алматинская и Южно-Казахстанская области лидируют по
первому показателю с большим отрывом от остальных. Далее идут Восточно-
Казахстанская, Жамбылская и Актюбинская области. Замыкают таблицу
нефтеносные Атырауская и Мангистауская области. Данные таблицы
свидетельствуют также о том, что в производстве сельскохозяйственной
продукции в разрезе областей наибольший  удельный вес растениеводство
занимает в Северо-Казахстанской, Акмолинской, Кзыл-Ординской, Южно-
Казахстанской, Жамбылской, Костанайской областях. Аграрный сектор
указанных областей можно считать специализированным на растениеводстве.

Таблица 1 - Результаты ранжирования областей Казахстана по каждому
из учитываемых в отборе показателей
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По удельному
весу

области в
валовой

продукции
растениевод-

ства республики

По доле продукции
растениеводства

в производстве всей
сельскохозяйственной

продукции области

По удельному
весу

сельского
населения
области в

численности
сельского
населения

республики

Область

%
Место

области %
Место

области %
Место

области
Акмолинская 12,9 2 64,3 2 6,7 6
Актюбинская 3,6 10 41,8 10 4,5 9
Алматинская 12,5 5 48,1 7 17,0 2
Атырауская 0,6 13 25,5 13 2,8 13
Восточно-
Казахстанская 7,5 6 43,9 9 9,5 3
Жамбылская 5,2 7 55,7 5 8,2 4
Западно-
Казахстанская 2,6 11 29,0 12 5,4 8
Карагандинская 4,1 8 45,1 8 3,7 11
Костанайская 15,7 3 54,6 6 6,9 5
Кызыл-
Ординская 2,4 12 57,8 3 3,7 12
Мангистауская 0,0 14 5,3 14 1,0 14
Павлодарская 3,2 9 36,8 11 4,3 10
Северо-
Казахстанская 17,1 1 67,3 1 6,7 7
Южно-
Казахстанская 12,5 4 57,4 4 19,6 1
Всего по
республике 100,0 52,4 100,0

Кроме того, из данных таблицы 1 следует, что население, для которого
сельское хозяйство является главным источником дохода, сосредоточено в
основном в Южно-Казахстанской, Алматинской, Восточно-Казахстанской,
Жамбылской, Костанайской, Акмолинской и Северо-Казахстанской областях.

Проблема интеграции указанных трех показателей решалась следующим
образом. Каждому из показателей присваивался вес в зависимости от
приоритета. Первый показатель - удельный вес области в валовой продукции
растениеводства республики – получил вес, равный 1. Вес второго показателя -
доля продукции растениеводства в производстве всей сельскохозяйственной
продукции (в разрезе областей) – принят равным 2. И, наконец, третьему
показателю - удельный вес сельского населения области в численности
сельского населения всей республики – присвоен вес, равный 3. Далее по
каждому показателю место области умножалось на соответствующий вес. Затем



220

полученные числа суммировались по каждой области. Результаты расчетов
приведены в таблице 2.

Таблица 2 – Результаты интеграции расчетов по учитываемым в отборе
показателям

Область

Общее
количество

баллов Область

Общее
количество

баллов
Акмолинская 24 Карагандинская 57
Актюбинская 57 Костанайская 30
Алматинская 25 Кызыл-Ординская 54
Атырауская 78 Мангистауская 84
Восточно-
Казахстанская 33 Павлодарская 61

Жамбылская 29
Северо-
Казахстанская 24

Западно-
Казахстанская 59

Южно-
Казахстанская 15

Область с наименьшим количеством баллов получала наибольший
приоритет, с наибольшим количеством баллов – наименьший приоритет (см.
таблицу 3).

Таблица 3 – Ранжирование областей по приоритетности для
обследования

Приоритет Область Приоритет Область
1 Южно-Казахстанская 8 Кызыл-Ординская
2 Акмолинская 9 Карагандинская
3 Северо-Казахстанская 10 Актюбинская

4 Алматинская 11
Западно-
Казахстанская

5 Жамбылская 12 Павлодарская
6 Костанайская 13 Атырауская

7
Восточно-
Казахстанская 14 Мангистауская

Результаты ранжирования из таблицы 3 свидетельствуют, что для
обследования важнейший интерес представляют собой следующие области:
Северо-Казахстанская, Костанайская и Акмолинская области; Южно-
Казахстанская, Алматинская и Жамбылская области. Кроме того, следует иметь
в виду, что согласно Закону в список культур, подлежащих обязательному
страхованию, входят масличные, выращивание которых сосредоточено в
Восточно-Казахстанской области. 2 октября 2003 г. в Астане на семинаре по
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обсуждению направлений работы проекта экспертами было высказано
пожелание учесть также фактор репрезентативности регионов при отборе
областей. Поэтому, в окончательный список областей для обследования вошли
Акмолинская, Костанайская и Северо-Казахстанская области из
зернопроизводящего северного региона, Южно-Казахстанская область из
южного региона, Актюбинская область и Восточно-Казахстанская области,
представляющих соответственно западный и восточный регионы страны.

Отбор хозяйств для обследования в каждой из областей проводился в
соответствии со сложившейся специализацией области в сельскохозяйственном
производстве. Специализация определялась по доле области в общем объеме
производства той или иной растениеводческой продукции в целом по
республике. Таблица 4 показывает приоритетность культур в растениеводстве
каждой из шести отобранных для обследования областей Казахстана. Из нее
следует, что в Акмолинской, Костанайской, Северо-Казахстанской, а также
Актюбинской областях посещению подлежали в первую очередь зерновые
хозяйства, в Южно-Казахстанской – хлопководческие хозяйства, в Восточно-
Казахстанской области обследованию подверглись сельскохозяйственные
предприятия, где помимо прочего выращивались масличные культуры.

Таблица 4 – Приоритеты производственных направлений в
сельскохозяйственных предприятиях отобранных областей

Область Приоритет 1 Приоритет 2 Приоритет 3 Приоритет 4
Акмолинская Зерновые Картофель Овощи Фрукты и ягоды
Актюбинская Зерновые Картофель Овощи Фрукты и ягоды
Восточно-
Казахстанская Масличные Картофель Овощи Фрукты и ягоды
Костанайская Зерновые Фрукты и ягоды Картофель Овощи
Северо-
Казахстанская Зерновые Фрукты и ягоды Картофель Овощи
Южно-
Казахстанская Хлопок Виноград

Фрукты и
ягоды Овощи
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Түйін

Ауылшаруашылық сақтандыруда зерттеу жүргізгенде зерттеу
объектілерін дұрыс таңдай білу керек. Территориялық бірлікті таңдау келесі үш
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көрсеткіштер негізінде жүргізілуі қажет: ауылшаруашылық өндірістің жалпы
көлемі; өндірілетін өнімдердің жалпы көлемінде өсімдік шаруашылығының
үлесі; елдегі ауыл тұрғындар санындағы облыстағы ауыл тұрғындардың үлесі.
Ауыл шаруашылығы кәсіпорындарын таңдауды өндірістік мамандануды ескере
отырып жүргізу қажет. Тиісті әдістемелер ұсынылады.

Summary

Selection of the territories for the research in the field of crop insurance is
offered to conduct on the base of the following indicators: gross output in plant-
growing sector; share of gross output of plant-growing sector in total agricultural
output in each oblast; share of rural population of each oblast in total rural population
of the country. It makes sense to select farms for investigation in each territory on the
grounds of production specialization. Appropriate methodology is submitted.

СОВРЕМЕННОЕ СОСТОЯНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ РЕФОРМЫ
АГРАРНОГО СЕКТОРА

Абдралиев Б . к.э.н.
(Кокшетауский университет им. А. Мырзахметова)

Экономика Казахстана находится на стадии активных рыночных
преобразований. Реформирование ее требует осмысления накопленного опыта,
выявление эволюционных процессов и скачкообразных шагов к освоению
рыночных реформ, методов и принципов управления предпринимательской
деятельностью хозяйствующих субъектов.

Переход аграрного сектора Казахстана к рыночным преобразованиям
требует радикальное реформирование всей отрасли АПК. Радикальная аграрная
реформа как по своей целевой направленности и содержанию, так и по
организационно- правовому механизму и ожидаемым результатам, является
органической составной частью реформирования всей экономической системы
Республики.

Казахстан является крупным производителем сельскохозяйственной
продукции. Сельскохозяйственные площади для зерновых составляют около 14
млн. гектаров. Земли сельскохозяйственного назначения – 74% всей территории
республики. Пастбища занимают 185,7 млн.га, от общей площади
сельскохозяйственных угодий. В республике последовательно проводится
структурная перестройка сельскохозяйственного производства путем создания
организационных форм предприятий. Негосударственная форма собственности
стала подавляющей в производстве сельскохозяйственной продукции. Особое,
для сельских товаропроизводителей и общества в целом, значение имеет
изменение форм собственности на землю. Многообразие форм земельной
собственности должно обеспечивать сочетание и реализацию экономических
интересов не только сельских производителей, но и предпринимателей.
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В Послании Президента Республики Казахстан своему народу
«Казахстан-2030» подчеркивается, что конечной целью развития нашей страны
является экономический рост, что приоритет его «будет одним из самых
важных и сегодня, и завтра, и в течении следующих тридцати лет». Достижение
этой цели непосредственно зависит от уровня руководства, от объективности,
оперативности, научной обоснованности принимаемых решений.
Формирование рыночных отношений и происходящие и в связи с этим
кардинальные изменения в экономике страны требуют принципиально иных,
чем прежде, методов управления, а соответственно – и совершенно других
руководителей производства.

В программе «Казахстан-2030» Н.А. Назарбаев говорит об
экономическом росте, базирующимся на развитой рыночной экономике с
высоким уровнем иностранных инвестиций.

Президент подчеркивает, что наша стратегия строится на следующих
основных принципах:
- ограниченное вмешательство государства в экономику при его активной роли.

Государство в экономике должно играть существенную, но
ограниченную роль, создавая законные рамки рынка, в котором первую
скрипку играет частный сектор. В то же время государство само должно стать
гарантом свободной экономики. Его задача – установить рыночные правила и
затем обеспечить их соблюдение, действуя справедливо и беспристрастно.
Основные принципы современной рыночной экономики требуют от
хозяйствующих субъектов, чтобы они всецело отвечали за результаты своей
деятельности и сами принимали решения: в каком количестве и ассортименте и
какого уровня качества выпускать продукцию, чтобы она была
конкурентоспособна на рынке.

Во всех областных управлениях сельского хозяйства Республики
Казахстан предусматривались программы по социально- экономическому
развитию села областей до 2010 года, которые разрабатываются в целях
реализации Указа Президента РК «О мерах по реализации Стратегии развития
«Казахстан -2030», и в соответствии с решение республиканского совещания
работников агропромышленного комплекса:

- осуществление ускоренного реформирования сельского хозяйства;
- передачу в управление несостоятельных хозяйствующих субъектов

инвесторам;
- формирование рыночной экономики.

По программе создания финансовой системы АПК и государственного
регулирования и поддержки частных хозяйств, как на республиканском, так и
на областных уровнях производится определенная работа:

- финансовая стабилизация отрасли;
- окончательное становление системы финансового обеспечения

сельского хозяйства;
- формирование правовых, организационных, экономических

условий для широкого привлечения иностранных инвестиций;
- завершение системы информационно- маркетинговой службы;
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- создание условий и осуществление необходимых действии для
широкого выхода аграрного сектора на внешний рынок.
При этом программа развития сельского хозяйства областей направлена на
завершение:

- начатых экономических реформ в сельском хозяйстве и
обеспечение устойчивого социально-экономического развития сельских
районов на основе рационального использования земельных, природных и
трудовых ресурсов, создание оптимальной структуры сельскохозяйственного
производства.

Для достижения этой цели необходимо:
- соизмерение доходов с расходами, возмещение расходов за счет

собственных доходов (самоокупаемость);
- превышение доходов над расходами (обеспечение

самофинансирования);
- материальная и моральная ответственность и заинтересованности

за результаты хозяйственной деятельности.
Меры направленные на формирование качественно новых аграрных

отношении и эффективное функционирование всех отраслей АПК в
современной экономике включает свободную конкуренцию, антимонопольное
законодательство, системы социальной защиты населения.

Важной составляющей системы регулирования рынка является
социальная защита человека, включающая в себя следующие аспекты:

-социальную защиту малообеспеченных категории населения;
- социальную защиту граждан, получивших статус безработного;
- меры по увеличению занятости населения.
В ходе проводимых реформ в Жамбыльской обласи произошли

серьезные изменения в строуктуре аграрного сектора экономики. Созданы 9803
агроформировании, из них 9553 крестьянских хозяйств, 154 ТОО, 80
производственных кооперативов и 14 акционерных обществ и 2
госпредприятия.

Всего в области возобновили и расширили производственную
деятельность 15 крупных и средних промышленных предприятий. Ими создано
дополнительно около 1800 рабочих мест, в т.ч за счет расширения -115 и 30-
новых.

В области насчитывается 990 тыс.человек постоянного населения, из них
480,2 тыс.человек составляет городское, 509,8-сельское. Всего трудовых
ресурсов 570,3 тыс.человек, из них 470,3 тыс.человек экономически активное
население. Из-за низкого уровня рождаемости и миграции с каждым годом
сокращалась численность населения области. Причиной таких явлении было и
нестабильное социально-экономическое положение области.

В сельском хозяйстве области в последние годы достигнуты позитивные
сдвиги были закреплены

Валовой сбор большинства сельскохозяйственных культур превысил
уровень прошлых лет по зерновым на 403 тыс.тонн,овощам-6,8 тыс.тонн,
картофелю-6,5 тыс.тонн, масличным-1,8 тыс.тонн.
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Успешному проведению полевых и уборочных работ способствовало
выделение на эти цели кредитных ресурсов из республиканского и областного
бюджетов.

Успешно реализуется программа развития семеноводства
сельскохозяйственных культур. В области шестью элитно-семеноводческими
хозяйствами сельхозформированиям  реализовано более 3 тыс.тонн элитных
семян озимой пшеницы.

Повысилась продуктивность животных. В отчетном году на 82 кг больше
получено молока от одной фуражной коровы, настриг шерсти возрос на 0,5 кг,
увеличился выкат молодняки от 100 маток – телят на 3 головы, ягнят- на 1
поросят- на 75 голов.

Успешному росту показателей животноводства способствовало
улучшению селекционно-племенной работы, восстановление племенной базы.

Что касается доходов и расходов населения, то наибольшую часть
доходов населения составляют зарплата, пенсии и пособия. Наибольшая часть
расходов уходит на покупку товаров и оплату услуг. Необходимо отметить, что
в последние годы выросли расходы населения на покупку иностранной валюты.

В структуре доходов и расходов по сети постоянно обследуемых семей,
наибольшую часть доходов составляют зарплата, тогда как наибольшая часть
расходов уходят на приобретение продуктов питания и покупку
непродовольственных товаров.

Рост реальной заработной платы  по итогам прошлых лет наблюдается в
следующих отраслях

- операция с недвижимым имуществом, аренды и услуги на
предприятиях-15,3%

- финансовой деятельности -16,6%
- промышленности -3,5%

в остальных отраслях экономики зафиксировано стабильность ее уровня.
Величина прожиточного минимума (4680 тыс.) увеличилась на 15,2%,
среднедушевой денежный доход-15,5%.

Социальная защита населения осуществляется 1 центрами социальной
помощи, общественными фондами, религиозными объединениями,
предприятиями и учреждениями области. В области насчитывается более 5
тысяч человек бедного населения, которым в течение года за счет всех
источников финансирования оказывались социальная поддержка. Из общего
числа малоимущих граждан 74% составляют семьи с доходом менее
двукратного расчетного показателя, из них 31% многодетные матери.

В последние годы работа органов социальной защиты населения была
направлена на оказание социальной помощи малообеспеченным, безработным
гражданам, социально уязвимым категориям граждан.

Таким образом в области постепенно создаются условия для развития
интенсивного сельскохозяйственного производства, ждет активизация
различных преобразований и финансовая оздоровление несостоятельных
сельхозформирований, что в свою очередь повлияло на регулирование
социально-экономического положения населения области в сторону
улучшения.
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Түйін

Мақалада облыс ауылдарындағы 2010 жылға дейінгі әлеуметтік-
экономикалық даму шаралары, оның ішінде қаржы жағдайын қалыптастыру,
ұйымдастыру мәселелерінде құқықтық экономикалық мәселелерін реттеу
қарастырылған. Осыған байланысты рынок жағдайындағы адамдардың
әлеуметтік қорғалуы қарастырылып, реформадан кейінгі Жамбыл облысындағы
агроөнеркәсіп кешенінің экономикасының даму дәрежесі сипатталған.

Summary

The measures of social and economical development of 114 regions of
Kazakhstan till 2010 were considered in the work: financial stabilization of branches,
forming of legal, organizatinal and economical conditions for the attraction of foreign
investments.

Social perfection of a man is an important feature in the system of market
management.The result of reforms in Zhambul region brought serious changes in the
structure of the agrarian sector of the economy.

ПОТРЕБЛЕНИЕ МОЛОЧНОЙ ПРОДУКЦИИ:
СОСТОЯНИЕ ПРОБЛЕМЫ

Каменова М.Ж.,
к.э.н. доцент

Молоко и молочные продукты являются  важным продуктом питания,
обеспечивающим нормальную жизнедеятельность человеческого организма
независимо от возраста. Так, по оперативным данным Министерства сельского
хозяйства РК за 11 месяцев 2007 года по сравнению с аналогичным периодом
2006 года выросло производство молока обработанного на 21%, масла
сливочного – 17,9, молока сгущенного – 17,0, кисломолочных продуктов – 5,25
и мороженого на 1,6% соответственно. В условиях обостряющейся
конкуренции необходимо знание состояния проблем потребления молочной
продукции.
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С ростом денежных доходов улучшается структура потребления
важнейших продуктов питания. Чем выше доходы населения, тем больше
расходы на высококалорийные, более питательные и дорогие виды продуктов
питания. Наиболее употребляемыми молочными продуктами остаются молоко,
кефир, сливочное масло, сметана. Популярными, особенно в городах,
становятся йогурты, сырки, творог и другая десертная продукция.
Положительную динамику демонстрируют национальные напитки - кумыс и
шубат. Объемы предложения продуктов питания должны полностью
соответствовать потребности населения в них, которое предопределяется
биологическими нормами потребления, установленными Институтом питания
Республики Казахстан.

В развитии молочного производства прослеживается как положительные,
так и отрицательные тенденции. При отмечающемся в последние годы
стабильном росте производства молока, наблюдается высокий объем
использования молока на корм скоту (12,4%), низкая товарность и поступление
на переработку. Вследствие этого в республике высока доля импорта молочной
продукции глубокой переработки (таблица 1).

Доля сливочного масла импортного в потреблении, хотя и снижается, но,
тем не менее, ее величина остается еще значительной (28,2%), тогда как доля
сыра  в импорте молочной продукции увеличивается почти вдвое.

Цельномолочная продукция занимает основное место в структуре рынка
молочной продукции. Благодаря положительному влиянию совокупности

Таблица 1 - Динамика потребления основных молочных продуктов в
Республике Казахстан

Потребление, тыс. тонн
2000 год 2005 год

в том числе в том числе
Продукты

Всего за счет
импорт

а

доля
импорта в
потреблен

ии

Всего за счет
импорт

а

доля
импорта в
потреблен

ии
Молоко и мол.
продукты 3487,

6
322,9 9,3 4585,

1
431,9 9,4

из них:
Сливочное
масло

12,0 7,6 63,3 26,9 7,6 28,2

Сыры 9,4 1,5 16,0 19,9 6,3 31,7
Таблица составлена по материалам Агентство Республики Казахстан по
статистике

экономических и демографических факторов, ежегодный прирост потребления
цельномолочной продукции в натуральном выражении в 2004-2006 гг.
составлял, в среднем, 10,5%.
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На рынке сыра, значительную долю занимают иностранные
производители. Внутреннее производство сыров сегодня обеспечивает менее
70% потребности рынка. Доля импорта сыра на рынке составляет 31,7%.
Основными импортерами являются Новая Зеландия и Финляндия, Германия и
Россия (таблица 1).

Рост потребления сыра является наиболее ярким индикатором роста
доходов и изменения потребительских возможностей населения. Фактическое
потребление сыра в 2005 году составляла не многим более 2 кг. при
физиологической норме 6,5 кг. Приведенные данные свидетельствуют  о
неразвитости рынка сыра и перспективах роста. Текущее потребление сыра в
Казахстане в шесть раз ниже среднеевропейского. В большинстве же развитых
стран этот показатель составляет 15 кг, а в Италии, Франции и Израиле - более
20 кг.

Нарастающее обострение конкуренции на молочном рынке страны
заставляет производителей увеличивать ассортиментную линию. Расширение
ассортимента должно, на наш взгляд, достигаться за  счет производства
молочных продуктов с наполнителями, ароматизаторами и выпуска
национальных молочных изделий, таких как курт, иримшик, коспа и др. Для
большинства молочных продуктов используется сухое молоко. В силу того, что
использование сухого молока влияет на качество и вкусовые свойства
конечного продукта, предприятия стремятся увеличить долю цельного сырья
либо работать исключительно на нем. Завод KosMis использует молоко с ферм.
На пунктах приема молока установлены охладительные танкеры.
Представители компании на сельских молокоприемных пунктах проводят
первичную проверку, собирают образцы сырья для лабораторного анализа.
Конкуренция по закупу сырья высокая. Завод KosMis предлагает
привлекательную схему оплаты, а также прозрачную бонусную систему,
учитывающую качество и объемы поставок. Из-за дефицита цельного молока
предприятия Акмолинской, Алматинской, Жамбылской и Южно-Казахстанской
областей часть сырья закупают за пределами региона. Так, например,
производители молока Алматинской и Жамбылской областей вынуждены
возить сырье из соседней Киргизии. Потребности Алматинской области
несопоставимы с объемами удоев молока. Естественно, что транспортировка
сырья влияет на конечную стоимость продукта. Между тем стоимость сырого
молока в цене конечного продукта составляет 50-80%.

Среди потребительских предпочтений необходимо отметить растущий
спрос на стерилизованное (UHT - ultra-high temperature) молоко. Эксперты
оценивают долю UHT в 3% от всего рынка жидких молочных продуктов, или в
20% от всего упакованного молока. Одно из ведущих мест занимает компания
Raimbek - 60% рынка.

Рынок UHT-молока развивается динамично, поэтому компании Raimbek
увеличивает свое  производство. Если в 2002 году, когда завод только
открылся, линии работали на 20% от полной мощности, то сегодня
задействованы 90% мощностей завода - это порядка 70 тонн молочного сырья в
сутки.
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Компания RG Brands специализируется исключительно на UHT. Прирост
продаж UHT-молока выражается двузначными цифрами. По мнению экспертов,
ожидается взрывной рост UHT-рынка, и главной предпосылкой для этого
являются большие расстояния между городами.

В условиях обострения конкуренции на внутреннем рынке Казахстана, и
предстоящего вхождения страны в ВТО сдерживающим и ограничивающим
фактором для производства многих подвидов молочной продукции является
дефицит сырья. Наличие своего качественного сырья, несомненно, может стать
гарантом успешного развития производителей молока. Дислоцирующийся в
Киргизии завод "Бишкексут", принадлежащий российской компании "Вимм-
Билль-Данн", который использует в своем производстве только цельное
молоко, усиливает позиции, в том числе на казахстанском молочном рынке.

К примеру, компания FoodMaster, в рамках ежегодной программы
инвестирования фермерских хозяйств, вложила порядка полумиллиона евро в
охладительное оборудование и танкеры для хранения молока. При этом
используемое фермерами оборудование остается на балансе предприятия.
Компания имеет 100 молокоприемных пунктов - это самая крупная сеть в
стране. Сегодня средний удой на  ферме превышает 5 тыс. литров в год от
каждой коровы. В среднем по Казахстану этот показатель на уровне 2 тыс.
литров.

Некоторые перерабатывающие компании оказывают помощь фермерам, с
которыми заключен долгосрочный контракт. Например, предоставляется своего
рода предоплата фермерам, выделяются средства  на приобретение горюче-
смазочных материалов. Помимо этого, некоторым хозяйствам  выделяются
средства на приобретение комбайнов и оборудования.

Компания  «Адал», имея 3 фермы, обеспечивает  собственное
производство сырьем на 70%. Остальное сырье приобретается у фермеров, но
зачастую оно не удовлетворяет производителей по качеству. Кроме того, им
приходится использовать в незначительном объеме сухое молоко. Связано это с
тем, что в силу региональных особенностей плотность молока в среднем
составляет 1,029 г/см3, тогда как для высококачественного продукта плотность
требуется не менее 1,033 г/см3. Для того чтобы повысить содержание белка в
молоке, добавляется сухое молоко.

Одним из факторов, влияющих на потребление молока, является рост
урбанизации. Урбанизация от лат. Urbanus городской, процесс повышения роли
городов в развитии общества. Главное социальное содержание урбанизации
заключено в особых городских отношениях, охватывающих социально-
профессиональную и демографическую структуру населения, его образ жизни,
культуру, размещение производительных сил, расселение.

Крупнейшие игроки на национальном рынке контролируют около 25%
рынка, в то время как международный опыт показывает, что крупнейшие
игроки, как правило, занимают более 50% рынка. В то же время, дальнейшая
концентрация рынка за счет покупки предприятий в Казахстане  проблематична
из-за сильного износа оборудования и низкого качества продукции мелких
производителей и их сырьевой базы. В связи с этим широко используется
комплекс организационных и финансовых мероприятий, направленных на
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улучшение инвестиционной привлекательности отрасли. Бизнесмены
предлагают на некоторый период ввести для отрасли налоговые и другие
льготы, которые помогут ей переоснастить свое оборудование, наладить
бесперебойную систему производства, сбора и переработки молока, доставки
его потребителям.

Хотелось бы отметить, что объемы инвестиций в молочную отрасль в
республике имеют тенденцию к росту (таблица 2).

Таблица 2 - Объем  инвестиций в молочную отрасль в Республике Казахстан

Наименование Годы

2003 2004 2005 2006

Объем инвестиций (млн. тенге) 42,5 87,4 149,8 183,6

По данным таблицы 2 видно, что объемы инвестиций в молочную
отрасль стабильно увеличиваются. Так, в 2006г. были освоены  инвестиции в 4
раза больше, чем в 2003г. и составили – 183,6 млн. тенге, против – 42,5 млн. тенге
в 2003 г.

Темпы роста в 2004 г. по сравнению с 2003 г. составили - 205,6%, в 2005 г.
по сравнению с 2004 г. - 171,4%, а в 2005 г. по сравнению с 2003 г. –352,5%.(см.
рис. 1).

Эти инвестиции были направлены на обновление доильного и
холодильного оборудования, на создание современных молокоприемных
пунктов на 1-2 тонны, на реконструкцию заводов и на реализацию социальной
Программы государства, так как молочные продукты пользуются
популярностью практически у всех групп населения. Их потребляют
представители всех возрастных групп вне зависимости от места проживания и
уровня дохода. По результатам исследований, около 75% населения Казахстана
регулярно употребляет молочные продукты в пищу.

Рис.1.  Объем инвестиций за 2003-2005 гг.
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Как показывают данные таблицы 3, с увеличением дохода семьи
потребление цельного молока и кисломолочных продуктов уменьшается,
практически не изменяется потребление творога, растет потребление всех
остальных молочных продуктов.

Таблица 3 - Потребление молочной продукции населением с различными
доходами

наименование
продукта

потребление, %, в зависимости от среднедушевого дохода
населения, тыс. тенге в месяц

до 7 от 7 до
20

от 20 до
40

от 40 до
60

От60до
80

свыше
80

цельное молоко 98 93 90 88 70 60
кисломолочные
продукты

65 70 70 70 50 50

йогурт 10 15 30 35 40 40
творог 14 15 17 17 18 15
сметана 12 17 17 20 25 35
сыры 2 4 7 13 14 12
Концентрированн
ое молоко длит.
хранения

4 8 8 12 13 20

сгущенное
молоко и сливки

5 6 10 12 14 27

мороженое 1 4 7 12 16 12

Во многих странах действует программа "Школьное молоко",
финансирование которой может быть различным. Например, государство
полностью финансирует эти программы в Иране, Таиланде, Швеции. В США
такие программы финансируются как государством, так и правительствами
штатов, благотворительными обществами и состоятельными гражданами. В
Китае, где школы потребляют больше всех в мире молока, финансирование
смешанное. Словом, проблему финансирования можно решить, если принять
принципиальное решение о поставках молока в школы.

Таблица 4 - Средние цены на молоко и молочные продукты в Казахстане
тенге за 1 тонну

Розничная цена
Продукция

2005 год 2006 год 2006 в % к
2005 году

Сырое коровье молоко 59000 63000* 106,7
Молоко
пастеризованное

75000 81000* 108,0

Сливочное масло
натуральное

369000 422000 114,3
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Продолжение таблицы - 4
Сыры сычужные 660000 689000        104,4
*) декабрь Таблица составлена по материалам Агентство Республики
Казахстан по статистике за соответствующие годы

Одним из факторов, влияющих на потребление молочной продукции,
является цена. Цена потребления может устраивать покупателя в зависимости
от того, каким уровнем доходов он обладает и как воспринимает конкретную
цену. Как правило, конкурентоспособность увеличивается за счет продажи
товаров по более низким ценам, отличающимся от цен товаров конкурентов.
Показатели  средних цен на молоко и молочные продукты по республике в
целом  представлены в таблице 4.

Из таблицы 4 следует, что с учетом инфляционных процессов в
Казахстане за  два года цены на молоко по республике в среднем возросли на
6,7% (от 59 до 63 тенге за 1 л. молока). К сожалению, увеличение средних цен
на молоко за период с 2005г. по 2006г. не связано с изменением качества
продукции или с внедрением новейших технологий по обработке и
производству молочной продукции. Следует отметить, что рост цены
пастеризованного молока выше, чем сырого молока и составляет 8%.

Наблюдается формирование чрезмерно высокой рыночной цены на
сычужный сыр. Основная причина высокой потребительской цены на сыр – это
недостаточное предложение. Диспропорции спроса и предложения приводят к
тому, что импортируемые дешевые сыры реализуются на внутреннем рынке по
средней рыночной цене. В розничной цене недостаточно отражено качество
сыров. Цены на твердые и мягкие сыры практически не отличаются.

Таким образом, на потребление молочных продуктов оказывают влияние
денежные доходы населения, изменение привычек и вкусов потребителей,
развитие систем дистрибуции, рост урбанизации и цены
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Түйін

Жас шамасына қарамастан, адам тіршілігінің қалыптылығын қамтамасыз
ететін мағызды тағам – сүт пен сүт өнімдері саналады. Осы нарықтағы күн
санап өсіп келе жатқан бәсекелестік жағдайында сүт өнімдерін тұтыну
мәселелерін білу қажет.
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Summary

The important product of a feed (meal) ensuring normal ability to live human
организма irrespective of age, are milk and dairy products. In conditions of a
becoming aggravated competition the knowledge of a condition of problems of
consumption of dairy production is necessary.

ОСНОВНЫЕ АСПЕКТЫ МЕЖДУНАРОДНОГО ФИНАНСОВОГО
ЛИЗИНГА

Алпысова В.Ж. ст.преподаватель
(Каз АТУ им. С. Сейфуллина)

Расширение лизингового рынка связано с увеличением количества стран,
где развивается этот бизнес и с международной интеграцией в этой сфере
предпринимательской деятельности, т.е. развитием международного лизинга.
Казахстанское законодательство определяет международный лизинг как форму
лизинга, при которой лизингодатель или лизингополучатель является
нерезидентом страны.

Коренная реструктуризация экономики любой страны невозможна без
активизации инвестиционных процессов в стране. Возможности осуществления
значительных реальных инвестиций за счет инвестиционных займов,
государственных капвложений и самоинвестиций, по известным причинам,
весьма ограничены. Это определяет особую роль международного финансового
лизинга, как важного механизма финансирования  вложений в
производственные активы. Инвестиционные займы и финансовый лизинг
являются основными механизмами взаимодействия финансового и
производственного капитала, способами превращения финансовых инвестиций
в реальные инвестиции.

Индустриально-инновационный прорыв для Казахстана - непременное
условие ускоренной экономической модернизации. Именно поэтому ключевым
понятием десятого, юбилейного, Послания, с которым Президент Н.А. Назарбаев
обратился к народу Казахстана, стала модернизация. Модернизация экономики,
модернизация политической системы и социальной сферы.

В Послании Н.А. Назарбаев подчеркнул: «Мои дальнейшие усилия будут
направлены на динамичное развитие экономики в соответствии с требованиями
глобализации, развитие новых технологий, акцент на развитие несырьевых секторов
экономики, образование и профессиональную подготовку, социальную сферу на
уровне XXI века...» [1].

В настоящее время изменившаяся ситуация в экономике республики в
значительной степени актуализирует задачу дальнейших структурных перемен.
Для Казахстана эти изменения предполагают обеспечение качественного развития
страны, базирующегося на интеллектуальных ресурсах, наукоемких и
информационных технологиях.
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Поэтому у казахстанских предприятий существует значительная
потребность в технологическом оборудовании иностранного производства.
Поставки современного зарубежного оборудования с использованием операций
международного лизинга способны обеспечить более быстрое обновление
активной части основных фондов предприятий на уровне последних мировых
стандартов. Когда речь идет о таком инвестиционном товаре, как оборудование,
то в современных условиях важным является не только приобретение
оборудования с высокими технико-экономическими характеристиками, но и
финансовые условия сделки на предлагаемое оборудование. Лизинг в отличие
от купли-продажи оборудования дает возможность пользоваться
оборудованием, то есть получить его в экономическую собственность без его
приобретения в юридическую собственность. При этом оплата пользования
оборудованием, как это характерно для арендных отношений, рассредоточена
во времени, при финансовой аренде это время может совпадать со сроком
амортизации оборудования. В связи с этим будет полезным рассмотреть
основные аспекты сделок международного лизинга, непосредственно
оказывающие влияние на принятие решений сторон лизинговых соглашений.

Выгодность применения сделок международного лизинга - в
использовании благоприятного налогового режима, установленного в той или
иной стране. Это можно представить как экспорт налоговых льгот из страны
лизингодателя в страну лизингополучателя.

Сделки международного лизинга также являются распространенным
механизмом продаж оборудования, производимого предприятиями страны
лизингодателя. Данный механизм реализации продукции является довольно
действенным для производителей, так как практически полностью сделка
может быть профинансирована посредством лизинговой схемы.
Лизингополучатели, в свою очередь, получают преимущества из-за того, что в
стране лизингодателя можно привлечь финансирование под более низкие
проценты, чем в своей стране, что, естественно, отражается на стоимости всей
сделки.

Передача в лизинг оборудования, произведенного за рубежом, позволяет
привлечь более дешевые денежные средства от иностранных финансовых
учреждений или денежные фонды государств, заинтересованных в экспорте
продукции своей промышленности в какую-либо страну. Несомненным
преимуществом международного лизинга для страны арендатора является тот
факт, что сумма лизинговых сделок не учитывается в подсчете национальной
задолженности, т. е. появляется возможность превысить лимиты кредиторской
задолженности, установленные Международным валютным фондом по
отдельным странам. Кроме того, лизинг обеспечивает общее повышение
конкуренции между источниками финансирования и уровня капиталовложений.

Международный лизинг получил развитие в последние десятилетия
прошлого века благодаря использованию техники построения операций на
налоговой основе и с привлечением дополнительных источников
финансирования. Примечательно, что в налоговых целях данный вид лизинга
главным образом развивается в тех странах, законодательством которых не
создано жесткого регулирования арендных операций. США и Англия стали
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менее заметны на этом рынке, по сравнению со странами Европы и Азиатско-
Тихоокеанского региона. [2]

Международная практика позволяет сформулировать следующие
основные критерии, которые рекомендуются к использованию при
идентификации лизинговых сделок:

- при организации лизинговой сделки объект сделки всегда выбирается
лизингополучателем, а не лизингодателем, который приобретает оборудование
за свой счет или участвует в его приобретении;

- срок лизинга меньше срока фактического износа оборудования и
обычно приближается к сроку формальной налоговой амортизации  (при аренде
срок использования оборудования может быть практически любым и
лимитирован только договором);

- по окончании срока действия лизингового договора лизингополучатель
может продолжить использование лизингового оборудования по льготной цене
или приобрести лизинговое имущество по остаточной стоимости;

- в роли лизингодателя, как правило, выступает специализированная
лизинговая компания.

Вопросы, связанные со сделками международного лизинга, решаются с
учетом положений международного права. Существуют три возможных
варианта права применимого к лизинговым операциям данного вида:

1. Право страны, избранное сторонами сделки. Применяется, если
стороны определили право при совершении сделки, либо в результате
последующего соглашения сторон. Здесь не существует никаких ограничений в
выборе. Это может быть как право страны лизингодателя или
лизингополучателя, так и право любой другой страны.

2. Оттавская Конвенция УНИДРУА о международном финансовом
лизинге. Используется, если лизингодатель и  лизингополучатель находятся в
странах-участницах Конвенции или, если договоры лизинга и поставки
предмета лизинга регулируются правом одной из стран-участниц Конвенции

3. Право страны лизингодателя. Применяется в случаях, когда сделка не
регулируется Конвенцией, и стороны не определили применимое право.

В мировой практике наиболее распространены четыре основные модели
международных лизинговых операций.

Первая модель: лизингодатель одной страны осуществляет контакты по
организации и реализации лизинговой операции с лизингополучателем,
находящимся в другой стране.

Вторая модель: лизингодатель одной страны осуществляет контакты по
организации и реализации лизинговой операции с лизингополучателем,
находящимся в другой стране, но через расположенную в стране
лизингополучателя дочернюю фирму.

Третья модель: лизингодатель одной страны осуществляет контакы по
организации и реализации лизинговой операции с лизингополучателем,
находящимся в другой стране, но через посредника — расположенную в стране
лизингополучателя лизинговую фирму. Фирме-посреднику поручается
организация и проведение переговоров, подготовка и заключение на
согласованных условиях договора лизинга, а также его исполнение.
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Юридически отношения между двумя лизинговыми фирмами оформляются
обычным агентским соглашением, а расчеты осуществляются в форме либо
комиссионного вознаграждения за услуги, либо встречной сделки, либо раздела
прибыли.

Четвертая модель: лизингодатель одной страны осуществляет контакты
по организации и реализации лизинговой операции с лизингополучателем,
находящимся в этой же стране, а исполнение заключенного лизингового
договора передает посреднику — расположенной в другой стране лизинговой
фирме — на указанных выше условиях агентского соглашения. [3]

Международный лизинг может быть:
• экспортным (зарубежной стороной является сторона лизингополучателя

и предназначенное для лизинга оборудование вывозится из страны на условиях
экспортного контракта);

• импортным (зарубежной стороной является лизингодатель, и
оборудование поставляется в страну лизингополучателя на условиях импортного
контракта);

• транзитным (все участники находятся в разных странах). [4]
Необходимо отметить, что одной из основных проблем, стоящих перед

лизингодателем, является установление деловой репутации лизингополучателя.
Особое значение это обстоятельство приобретает при международных

лизинговых операциях, так как при заключении сделки с иностранным
партнером уровень коммерческих рисков существенно возрастает в силу
присущих разным странам различий в гражданском и торговом
законодательствах, налоговом режиме, методах бухгалтерского учета, практике
заключения и исполнения контрактов.

Другой особенностью международных лизинговых операций являются
валютные риски, большую часть которых также несет лизингодатель.
Заключение долгосрочной сделки, расчеты по которой ведутся в различных
валютах, требует надежных гарантий против возможных колебаний валютных
курсов, изменений в национальных режимах валютного регулирования,
истощения запасов валюты у партнера и других негативных явлений. Условия
каждой сделки специфичны, и, как показывает практика, обеспечить высокую
степень защиты от валютных рисков можно лишь при тщательном учете всех ее
нюансов.

Международные операции более рискованны для лизингодателя и с
точки зрения защиты прав собственности на передаваемое в лизинг имущество,
а также обеспечения гарантий его возврата по истечении срока договора. Кроме
того, сделку может осложнять наличие политических рисков.

В международной сфере сублизинговые сделки, получили название
"doubl dipping". Их эффективность обусловлена возможностью комбинации
налоговых выгод в двух и более странах. С учетом этого лизинговая схема
предполагает, что национальная лизинговая компания покупает оборудование в
собственность и отдает его в лизинг иностранной лизинговой компании, которая
в свою очередь передаст их в сублизинг лизингополучателям. [5]
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В последние годы некоторые лизинговые компании и оффшорные
лизинговые компании пытались использовать схемы лизинга для обеспечений ус-
ловий реализации своих инвестиционных программ.

Принципиальная схема взаимоотношений при реализации международного
лизинга приведена на рисунке 1. [6]

Рисунок 1 – Схема международных лизинговых взаимоотношений

В случае международного лизинга особенно важны: выбор валюты
контракта, оценка риска изменения курса валюты, таможенный режим
арендатора, налог на фирму, применяемый к арендодателю, наличие
соглашений о неприменении двойного налогообложения между странами,
защита права собственности иностранного арендодателя в стране арендатора.

Как правило, решение вопросов страхования имущественных и
финансовых рисков, осуществляется как лизинговыми компаниями, так и
лизингодателями. По лизинговому контракту лизингополучатель обязан
произвести приемку объекта сделки непосредственно при поставке, обеспечить
все необходимые технические и правовые условия приемки.

Погашение лизинговых обязательств может происходить как в денежной,
так и в другой форме. Так, при лизинге в развивающихся странах часто
используются элементы бартерной сделки. В счет арендных платежей идет
товар, производимый арендатором (нефть, алмазы, кожа и т. д.). Но здесь
нужно привлекать третью сторону, которая будет заниматься продажей этих
товаров за свободно конвертируемую валюту.[7]

Таким образом, появление международного лизинга с одной стороны
расширило число субъектов лизинговых схем, их взаимоотношений и, в
конечном итоге, усложнило всю систему лизинговых взаимоотношений, а с
другой - привело к расширению субъектов мировых экономических
взаимоотношений и границ их функции.
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С государственных позиций среди важнейших результатом реализации
схемы международного лизинга для страны лизингополучателя можно отметить
то, что международный лизинг способствует диффузии инновации и развитию
инновационной деятельности принимающей страны, обеспечивая синтез
привлечения собственно капитала и передачу технологий.
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Түйін

Өткен ғасырдың соңғы онжылдығында халықаралық лизинг салықтық
негізде операциялар құру техникасын және қаржыландырудың қосымша
көздерін жумылдыруды пайдаланудың арқасында даму алды.

Экономикалық қатынастар жүйесінде халықаралық лизингтің маңызды
ерекшілігі оның лизингалушы – елүшін артықшылығы болып табылады, өйткені
кез келген елге өз өнеркәсібін өнімін экспорттауға мүдделі мемлекеттер
қорынан немесе шетелдік қаржылық мекемелерден  неғұрлым арзан ақша
қаражаттарын тартуға мүмкіндік береді.

Summary

International leasing has developed in the last decade of the last century due to
the mechanism of operations constructions on a tax basis with attraction of additional
sources of financing.

The important feature of international leasing in the system of economic
relations is its advantage to the country of leaser as allows to attract the cheaper
money resources from foreign financial institutions or funds of the states which is
interested to export of production in any country.
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МЕТОДОЛОГИЯ СТРАТЕГИЧЕСКОГО ПЛАНИРОВАНИЯ
СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОГО РАЗВИТИЯ РЕГИОНОВ

РЕСПУБЛИКИ КАЗАХСТАН

Спанова Б.Ж. к.э.н., доцент
(Карагандинский государственный

индустриальный университет)

Стратегическое планирование на современном этапе развития
Республики Казахстан стало распространенным явлением в экономической
жизни регионов, городов как метод эффективного управления, охватывающий
все многообразие экономической, финансовой, социальной и других видов
деятельности. Необходимость стратегического подхода к управлению в
масштабе всей страны обозначил Президент РК Н.А. Назарбаев в «Стратегии -
2030»[1].

В качестве объекта исследования рассмотрим процесс формирования
территориальных стратегических планов развития регионов (на примере
стратегического плана социально-экономического развития Карагандинской
области)[3].

Предметом исследования является процесс формирования
стратегического плана и методы оценки социально-экономического развития
региона.

Стратегический план развития региона - основополагающий
стратегический документ, обосновывающий перспективное социально-
экономическое развитие территории посредством определения миссии, а также
стратегических целей, функций и направлений ее развития и средств
достижения заявленных приоритетов.

Следует заметить, что в литературе существует множество различных
определений понятия "стратегия", которые в принципе, в узком смысле слова,
можно свести к следующему:
Стратегия – документально выраженное представление о желаемом будущем
состоянии экономики и системе мер и ресурсов, используемых властями
региона для приближения этого будущего.
Ее назначение:

- обеспечить единое понимание происходящих изменений в регионе;
- создать рамочные условия для диалога и контактов по поводу развития

региона между властями, руководителями предприятий, представителями
бизнеса, инвесторами, застройщиками, объединениями жильцов,
общественными организациями;

- укрепить эффективное сотрудничество, частных и общественных
организаций в реализации инициатив и проектов по развитию региона.

Специфику стратегического планирования в отличие от других видов
планирования выражают два ключевых слова — конкурентоспособность и
диалог, характеризующие соответственно содержание (предмет)
стратегического плана и процесса стратегического планирования.
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Основные черты стратегического плана:
1. Правильно сконструированное стратегическое планирование позволяет

местному сообществу очертить современное состояние и возможное будущее
региона посредством организованного процесса обсуждений, задать ориентиры
для региональных властей и сообщества в целом, создать единый вектор усилий
всех активных сил региона.

2. Стратегический план необходим как самой администрации региона для
согласования действий отдельных комитетов и выбора приоритетных
направлений распределения средств, так и для хозяйствующих субъектов
региона и внешних инвесторов, принимающих решение о своем развитии на
перспективу и выдвигающих долгосрочные проекты[4].

Важен не только стратегический план как итоговый документ, но и
механизм, и процесс его разработки и обновления как важнейший инструмент
аккумуляции знаний, выявления идей и инициатив, достижения общественного
согласия. Сама система консультаций и обсуждений в процессе подготовки
стратегии представляет собой особую ценность, поскольку служит достижению
целей разработки стратегии[6]

По содержанию стратегическое планирование — это, прежде всего,
выбор целей и ориентиров, выявление видения желаемого будущего региона,
определение стратегии и направлений развития, обеспечивающих
конкурентоспособность региона в целом как места для жизни, хозяйственной
деятельности и временного пребывания, а также конкурентоспособность
отдельных отраслей экономики и социальной сферы.

Стратегический план должен включать хорошо продуманный,
специфический бренд, четкие формулировки целей, относительно небольшой
набор задач и конкретных стратегических проектов. Стратегический план, в
отличие от комплексного плана, должен затрагивать только самое главное для
адаптации и устойчивого развития региона  в конкурентной среде.

Специфика стратегического планирования как процесса предопределена
тем, что одной из его главных задач является снижение неопределенности
будущего. А это достигается, в частности, путем обсуждения, прояснения,
согласования действий заинтересованных участников регионального развития.
Поэтому стратегический план может быть разработан только при
многостороннем и конструктивном диалоге бизнеса, власти и общества
(гражданских институтов). В связи с этим принципиальным для
стратегического планирования является понятие стейкхолдера — человека или
организации, чьи интересы существенно связаны с данным регионом и чьи
ресурсы позволяют существенно влиять на его развитие. Только добившись
заинтересованного участия и общей договоренности между стейкхолдерами,
можно надеяться на реализацию стратегии.

На основе международного и российского опыта территориального и
стратегического планирования МЦСЭИ "Леонтьевский центр" (г. Санкт-
Петербург) разработал технологию КРЭП, в которой предлагается выделять
четыре линии деятельности, равно необходимые для успеха стратегического
планирования. Они условно обозначаются как Координация, Разработка,
Экспертиза и Продвижение (что и дало название данной технологии — КРЭП):
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Координация. Этим термином обозначена деятельность по управлению
процессом стратегического планирования, включая функции организации и
финансирования. В рамках координации соединяются процессы политического
уровня — утверждение документов, методического — обучение и
методическое обеспечение работы экспертов и координаторов и рабочего
уровня — фиксация результатов. Субъектом данной деятельности становится
"координационный центр", создаваемый внутри администрации региона.

Разработка. Стратегический план разрабатывается местным сообществом
при поддержке экспертов. Это принципиально, и это требует специальных
усилий по организации творческого процесса выдвижения идей, обсуждения и
выработки согласованных решений участниками процесса. Для этого создаются
тематические комиссии, объединяющие стейкхолдеров, представляющих
власть, бизнес и общество, в которых и происходит разработка стратегического
плана.

Экспертиза. Задача экспертизы — предоставить необходимый исходный
фактический и статистический материал, создать творческую атмосферу в
процессе заседаний, зафиксировать и обработать результаты обсуждений, дать
оценку выдвигаемым проектам, формализовать процедуры выбора из
имеющихся альтернатив, подготовить проекты итоговых текстов разделов
стратегического плана.

Продвижение. Этим термином объединяется работа по информированию
и вовлечению общественности в процесс разработки и реализации
стратегического плана, а также по маркетингу и презентации стратегического
плана и стратегических проектов.

Согласно технологии КРЭП, стратегический план должен состоять из
трех блоков:

- стратегический анализ,
- собственно Стратегия,
- механизм реализации Стратегии.
Методологически стратегический анализ территории строится в

соответствии с принципами SWOT-анализа. В соответствии с этой методикой
регион рассматривается как обособленная система, характеризуемая
определенными параметрами внутренней среды, существующая и
развивающаяся в постоянно меняющихся условиях внешней среды. Внутренняя
среда региона обладает определенными сильными и слабыми сторонами по
отношению к внешней среде, в свою очередь внешняя среда характеризуется
своего рода угрозами и возможностями для региона. Стратегический анализ
сводится к тому, чтобы найти эти сильные и слабые стороны региона и
сопоставить их с угрозами и возможностями внешней среды.

В ходе стратегического анализа изучаются факторы внешней и
внутренней среды региона, оцениваются потенциальные возможности и угрозы
внешней среды, сильные и слабые стороны внутренней среды (SWOT-анализ),
проводиться конкурентный анализ и сравнение с другими регионами региона,
оцениваются ресурсные возможности региона.

Собственно Стратегия предусматривает формирование главной цели
(миссии), видение будущего региона (создание его бренда) и системы целей, а



242

также стратегических направлений, указывающих пути достижения
поставленных целей. При этом рассматриваются вероятные сценарии
социально-экономического развития региона на основе гипотез о полярном
развитии выбранных факторов или отраслей. На основе анализа рисков и
SWOT-анализа проводится выбор целевого сценария с ранжированием
приоритетных направлений развития, разрабатывается система индикаторов и
основных прогнозных показателей развития региона.

Механизм реализации Стратегии объединяет средне- и долгосрочные
целевые управленческие программы, признанные приоритетными для
достижения стратегических целей, с определением источников их
финансирования; инвестиционные проекты и конкретные мероприятия,
связанные с реализацией различных стратегических программ и
осуществляемые органами местного самоуправления региона в соответствии с
целевым сценарием. Таким образом, этот раздел обеспечивает увязку
стратегических целей текущей деятельности администрации по реализации
социально-экономической политики.

Механизм стратегического управления (стратегия как процесс) – система
документов по стратегическому управлению, рассматриваемая в совокупности
с организационными структурами и процедурами, задающими определенные,
постоянно воспроизводимые, схемы, разработки, обсуждения, презентации
экономической стратегии региона и обеспечивающими реализацию
стратегических целей и задач. Такой механизм предполагает, что в наличии
имеются:

- система рабочих групп, семинаров, советов, форумов, постоянно
работающих над переосмыслением стратегии, "продвижением ее на рынок",
контролем реализации Стратегического плана;

- базовая стратегическая экономическая информация, регулярно
пополняемая и - обновляемая за счет официальной статистики и периодических
обследований, проводимых по единой методике;

- сосуществующие и взаимодополняющие версии текстов экономической
стратегии, включая презентационные публикации, модифицированные для
разных групп читателей, и рабочие документы местной власти
распорядительного характера.

В соответствии с вышеизложенным материалом для того, чтобы
приступить к разработке стратегического плана развития региона , в первую
очередь, необходимо провести комплексный анализ рассматриваемого региона,
в нашем случае Карагандинская область.

В своем послании [ 1 ] Президент РК Н.А. Назарбаев предложил его в
качестве одного из «полюсов роста». Это было основано на том, что
Карагандинская область является промышленно развитым регионом и имеет
большой производственный, финансовый и кадровый потенциал.

Оценка региональной экономики основана на анализе экономических,
социальных, технологических факторов, состояния бизнес-среды и
институционального развития (схема 1).
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Схема 1. Факторы, влияющие на региональное развитие

В таблице 1 представлены основные параметры развития региона на
современном этапе (для сравнения были взяты данные Республики Казахстан и
Южно-Казахстанской области).

Таблица 1 - Основные показатели социально-экономического развития
Карагандинской области

1. Валовой региональный
 продукт ( млн.тенге)

2005 2006 2007

Республика Казахстан 6 884 817,2 10 213 731,2 12 763 211,6
Карагандинская 618 079,8 922 634,5 1 113 916,7
Южно-Казахстанская 322 078,6 423 488,4 501 448,3
Валовой региональный
продукт ( в % к итогу)

2005 2006 2007

Республика Казахстан 100 100 100
Карагандинская 8,98 9,03 8,73
Южно-Казахстанская 4,68 4,15 3,93

Состояние бизнес-
среды

и институциональное
развитие

Бизнес-среда

Малый и средний бизнес

Институциональное
развитие

Технологические
факторы:

Инновационная
деятельность
предприятий

Развитие науки,
технологий и инноваций

Социальные факторы:

Демография

Миграция

Образование

Здравоохранение

Уровень безработицы

Благосостояние

Платежеспособность
населения

Экология

Экономические
факторы:

Природный потенциал

Промышленность

Транспорт и
коммуникации

Инвестиции

Энергетика

Сельское хозяйство

Рынок труда

Финансово-кредитный
сектор

Водообеспечение

Внешнеэкономические
связи

Факторы, влияющие
на региональное

развитие
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2. Объем производства продукции
(товаров, услуг), млн.тенге

2005г. 2006г.   2007г. январь-август
2008г.

Всего по промышленности 5253000 6509896 7815865 7301162
Карагандинская 517281 730304 840359 672538
Южно-Казахстанская 141229 141057 173849 127999

3. Индексы физического объема инвестиций в
основной капитал, в % к соответствующему
периоду

2005 2006 2007 январь-
июнь 2008г.

Республика Казахстан 134,1 111,1 113,5 112,4
Карагандинская 147,3 83,1 108,1 108,0
Южно-Казахстанская 135,4 124,0 144,2 117,5

4. Уровень инновационной
активности, процентов

2003 2004 2005 2006 2007

Республика Казахстан 2,1 2,3 3,4 4,8 4,8
Карагандинская 1,6 4,2 4,5 6,4 6,1
Южно-Казахстанская 0,7 1,4 2,3 2,5 2,8

Примечание : Таблицы составлены на основе статистических сборников
[6,7]

Проведем сравнительный анализ области по отношению к другим
регионам Казахстана. Сравнительный анализ области проводился по 10 блокам,
таким как индустриально-инновационное, развитие здравоохранения,
образования, жилищных условий, туризма и ряду других.

Согласно рейтинговой оценке конкурентоспособности Карагандинская
область лидирует по социальной защите населения, занимает 2 место по
развитию образования, по блоку здравоохранение Карагандинская область
занимает 11 место, по индустриально-инновационному развитию региона – 1
место, развитию малого предпринимательства – 5 место, сельскому хозяйству – 7
место, развитию жилищных условий – 13 место, развитию культуры и
общественной безопасности – 6 место, развитию туризма и охране окружающей
среды – 11 место, финансово-бюджетной сфере – 3 место. Согласно
обобщенному среднему рангу области, рейтинговое место Карагандинской
области по отношению к другим регионам в 2006 году составило 1 место.

Рейтинг регионов Казахстана по данным 2005-2006 гг.
(обобщающаяся оценка)
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В заключении хотелось бы отметить, что при разработке эффективное
управление процессом стратегического планирования требует соблюдения
следующих принципов:

- Нацеленность и мотивация процесса стратегического планирования.
Определенность целей разработки стратегического плана, понимание для чего
разрабатывается план, определенность целевых групп, на которые
ориентирован стратегический план.

- Четкость и последовательность этапов разработки стратегического
плана. Наличие и соблюдение графика выполнения работ по разработке
стратегического плана.

- Профессионализм. Представительность состава рабочих групп, их
способность принимать обоснованные решения и реализовать их на практике;
участие профессиональных консультантов по стратегическому планированию;
использование современных технологий групповой работы.

- Вовлеченность местного сообщества. Учет и изучение общественного
мнения при разработке стратегического плана, информированность
общественности, вовлечение различных социальных групп, в том числе

Рейтинг региона, оцененный
по критериям, определяющим

предпосылки будущего
развития.региона

уровень жизни населения
региона в исследованном

периоде

Регионы

Сумма мест Рейтинг Сумма мест Рейтинг
Акмолинская 19 5 43 8
Актюбинская 21 6 50 7
Атырауская 28 12 51 8
Алматинская 17 4 30 3
Западно-
Казахстанская

38 16 46 6

Жамбылская 29 14 51 9
Южно-
Казахстанская

24 8 33 4

Карагандинская 26 10 25 1
Костанайская 26 11 56 11
Кызылординская 28 13 58 12
Мангистауская 16 2 51 9
Павлодарская 16 3 62 15
Северо-
Казахстанская

22 7 59 13

Восточно-
Казахстанская

35 15 61 14

Г.Астана 24 9 63 16
Г. Алматы 8 1 28 2
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молодежи в обсуждение видения будущего города, его миссии, собственно
стратегического плана.

- Принцип полного охвата объектов стратегических исследований.
Решение большинства проблем лежит не только в экономической, но и в
гуманитарной плоскости, включая систему образования. Культурные,
социальные, религиозные и другие факторы обладают колоссальным действием
на общественное развитие. Именно поэтому стратегическое планирование
должно располагать в своей практике большинством факторов социально-
экономического развития, учитывая междисциплинарные взаимодействия.

- Принцип устойчивого развития. Данный принцип устанавливает
необходимость синхронного развития трех логических составляющих
социально-экономической системы: природы, экономики и общества.

- Принцип прозрачности. Публичность и ясность в процессе
стратегического планирования являются необходимым условием
эффективности его проведения, несоблюдение которого необратимо ведет к
деградации.

- Принцип постоянного самосовершенствования. Как на фазе
становления, так и на фазе полноценного функционирования необходим
периодический пересмотр результатов и процесса функционирования системы
стратегического планирования.
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Түйін

Мақалада ҚР-сы өңірлерінің дамуының стратегиялық жоспарлаудың
және басқарудың әдістері көрсетілген. ҚР-ның экономикалық дамуының
стратегиялық жоспарларын әзерлеу көкейтесті болып табылады. ҚР-ның
өңірлерінің жоспарлау мен басқарудың жаңа әдістері зерттеліп жатыр. ҚР-сы
өңірлерінің дамуының мемлекеттік реттеу шаралары. ҚР-сы өңірлерінің
дамуының стратегиялық жоспарлауы мен басқаруы зерттелуде. Қалыптасқан
жағдайларды еңсеру үшін жалпы ұсыныстар беріледі. ҚР-сы өңірлерінің бір
қалыпсыз дамуының себептері зерттелуде.
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Summary

This article discusses the methods of strategic planning and management
development regions of Kazakhstan. Relevant is to develop strategic plans for
economic development of Kazakhstan . We investigate innovative ways of planning
and management of the regions of Kazakhstan . Measures of state regulation of the
development of the regions of Kazakhstan. . We study the strategic planning and
managing the development of regions of Kazakhstan.
8. Are given general advice to overcome situations. e investigate the causes of the
uneven development of regions of Kazakhstan. The study summarized and made
recommendations to improve the socio-economic status of regions of Kazakhstan.
Social and technical side of innovation management. «The poles of growth» -
strategic objective in the economic development of Kazakhstan.

ОЦЕНКА УРОВНЯ КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТИ МЯСА И
МЯСОПРОДУКТОВ

Нурмаганбетов К.Р. д.э.н., профессор
(Кокшетауского института экономики и менеджмента)

Жумагулова А.К. аспирант
(КГУ им.Ш.Уалиханова)

В методике Петухова Р.М., Бронникова К.А. и Нурмаганбетова К.Р.
расчитан уровень конкурентоспособности мясопродуктов. В качестве
иллюстративного материала рассмотрим три вида мясопродуктов:

- говядина, произведенная в АО «Санаторий Окжетпес» п. Бурабай;
- вареная колбаса, произведенная в ТОО «Хладокомбинат» г. Кокшетау;
Для оценки конкурентоспособности мяса и мясопродуктов используем

метод балльных экспертных оценок по оценочному критерию – степени
соответствия фактически достигнутого в данном изделии уровня его свойств
(показателей) с уровнем требований, предъявляемых к этим свойствам
(показателям) со стороны потребителя продукции[1].
Для проведения экспертизы привлечены специалисты ТОО «Хладокомбинат» г.
Кокшетау в количестве 3 человек и 2 специалиста ИП «Мясной двор»
г.Кокшетау. Они оценивали каждое свойство продукции по деситибалльной
шкале от 0 до 10 с интервалом через 1.

Таблица 1 - Оценка уровней потребительских свойств говядины АО
«Санаторий Окжетпес» и говядины-конкурента, в баллах по 10-балльной шкале

№ Потребительские
свойства

Говядина АО
«Санаторий
Окжетпес»

Говядина
конкурента
ДГП
«Енбек
Кокшетау»

Коэффициент
относительной
значимости
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Продолжение таблицы -1
1 Внешний вид и цвет

поверхности
8,5 7,5 0,153

2 Мышцы на разрезе 7,0 6,2 0,203
3 Консистенция 7,3 6,5 0,112
4 Запах 7,8 6,8 0,098
5 Состояние жира 7,5 6,0 0,174
6 Состояние сухожилий 8,5 5,5 0,123
7 Прозрачность и аромат

бульона
7,6 6,5 0,014

8 Свежесть 7,8 7,5 0,123
1,000

Исследование рынка сбыта показало, что конкурентами данных
мясопродуктов являются мясопродукты, произведенные на предприятиях
разных форм хозяйствования (фермерских хозяйствах, малых индивидуальных
предприятиях и хозяйствах населения).

Так, по мясу-говядине АО «Санаторий Окжетпес» (Щучинский район)
конкурентом является говядина ДГП «Енбек Кокшетау» (с.Гранитное
Зерендинского района).

В таблице 1 представлены экспертная оценка уровней потребительских
свойств рассматриваемой говядины АО «Санаторий Окжетпес», а также
усредненная оценка потребительских свойств в баллах (в пределах от 0 до 10,0)
говядины-конкурента, полученная экспертным путем.

Также экспертным путем установлены значения коэффициентов
относительной значимости отдельных составляющих конкурентоспособности
вареной колбасы: совокупности потребительских свойств колбасы ( ), ее цены
(  ) и уровня организации продажи (  ) и уровня безопасности ( ).

Эксперты на первое место поставили потребительские свойства, на
второе цену, на третье – уровень безопасности и на четвертое место – уровень
организации продажи: для говядины  - 0,41;  - 0,30;  - 0,22;  - 0,07.

На основании таблицы расчитаем уровни потребительских свойств этого
вида продукта:
- для говядины АО «Санаторий Окжетпес»:
УПСр = 8,50,153   7,00,203   7,30,112   7,80,098  7,50,174   8,50,123   7,60,014  7,80,123 =
7,69 балла;
УПСк = 7,50,153   6,20,203   6,50,112   6,80,098   6,00,174   5,50,123   6,50,014   7,50,123 =
1,36   1,45  1,23  1,21  1,37  1,23  1,03  1,28 = 6,52 балла.

Цена 1 т.говядины АО «Санаторий Окжетпес» - 593 800 тенге, говядины
конкурента – 421 100 тенге.

Теперь расчитаем уровень безопасности, так как считаем необходимым
ввести показатели фактора «Уровень безопасности» применительно к
продукции переработки мяса с учетом ее специфики: срок годности, срок
хранения, показатели химической и биологической безопасности, срок
реализации и гигиенические требования по СанПиН[2]. Потому что эти
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факторы на сегодняшний момент наиболее оказывают влияние на
конкурентоспособность мяса и мясопродуктов.

Уровень безопасности определяется также, как и УПС и УОП.
УБ мясопродуктов определяется как средневзвешенная геометрическая

величина балльных оценок, данных потребителем отдельным свойствам и
характеристикам продукции с учетом их относительной значимости.

Экспертная оценка уровня безопасности рассматриваемой говядины и
усредненная оценка этих же показателей говядины-конкурента приведены в
таблице 2.

Таблица 2 - Оценка уровня безопасности говядины АО «Санаторий
Окжетпес» и говядины-конкурента ДГП «Енбек Кокшетау»

№ Показатели,
характеризующие

уровень безопасности
говядины

Говядина АО
«Санаторий
Окжетпес»

Говядина-
конкурента

ДГП
«Енбек

Кокшетау»

Коэффициент
относительной

значимости

1 Срок годности 8,7 7,6 0,178
2 Срок хранения 9,8 7,3 0,120
3 Срок реализации 8,5 8,0 0,228
4 Показатели химической

безопасности
9,9 8,2 0,147

5 Показатели
биологической
безопасности

9,4 7,3 0,181

6 Гигиенические
требования по СанПиН

10 7,7 0,146

1,000

На основании таблицы 2 расчитаем УБ – уровень безопасности говядины
рассматриваемой фирмы (АО «Санаторий Окжетпес») – УБр и говядины
конкурента (ДГП «Енбек Кокшетау») – УБк.

УБр = 8,70,178  9,80,120 8,50,228 9,90,147 9,40,181 100,146 = 9,30 балла;

УБк = 7,60,178 7,30,120 8,00,228 8,20,147 7,30,181 7,70,146 = 7,68 балла.
Экспертная оценка уровней организации продажи рассматриваемой

говядины и усредненная оценка этих же показателей говядины-конкурента
приведены в таблице 3.
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Таблица 3 - Оценка уровней организации продажи говядины АО
«Санаторий Окжетпес» и говядины-конкурента - ДГП «Енбек Кокшетау»

№ Показатели,
характеризующие

уровень организации
продажи товара

Говядина АО
«Санаторий
Окжетпес»

Говядина
конкурента

ДГП
«Енбек

Кокшетау»

Коэффициент
относительной

значимости

1 Вкусовые свойства 7,3 6,1 0,17
2 Подготовленность к

потреблению
9,2 6,0 0,28

3 Доступность товара
потребителю

8,3 6,8 0,13

4 Время и место
организации продажи

9,4 7,0 0,21

5 Ассортимент 7,3 7,2 0,09
6 Продажа оптом и в

розницу
6 6,7 0,12

1,000
На основании 3 таблицы УОП – уровни организации продажи говядины –

УОПр  и говядины конкурента – УОПк.:

УОПр = 7,30,17 9,20,28 8,30,13 9,40,21 7,30,09 60,12 = 8,18 балла;

УОПк = 6,10,17 6,00,28 6,80,13 7,00,21 7,20,09 6,70,12 = 6,46 балла.
С учетом этих показателей, конкурентоспособность оценивается по такой

формуле:

02,102,104,190,007,127,121,17,018,1

46,6
18,8

68,7
30,9

593800
421100

52,6
69,7

07,022,030,041,0

07,022,030,041,0

/




































крКС

Полученное значение уровня конкурентоспособности свидетельствует о
высокой относительной предпочтительности для покупателей говядины АО
«Санаторий Окжетпес» по сравнению с говядиной-конкурентом, что
обеспечивается более низкой его ценой, лучшими потребительскими свойствам,
более высоким уровнем безопасности и более высоким уровнем организации
продажи.

Из содержания формулы конкурентоспособности вытекают основные
направления повышения конкурентоспособности, их можно разделить на три
группы: технические, экономические и организационные.

Техническое направление связано главным образом с
совершенствованием технологии изготовления продукции, т.е. со всем тем, что
позволяет повысить уровень потребительских свойств товара.
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Экономическое направление связано главным образом с ценовой
политикой. Здесь имеет место ценовая конкуренция, которая обычно сводится к
снижению цен.

Организационное направление повышения КС перерабатываемой
продукции связано с совершенствованием организации продажи товара.

Если производитель имеет желание выйти на рынок с определенной
уверенностью на успех, он может заранее установить цену своего изделия,
обеспечивающую заданный уровень конкурентоспособности. Для установления
такой цены предлагается такая формула:

Ц ß
р =
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Цк
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р
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р

к
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УБ

УПС
УПС

Теперь рассчитаем цену по формуле (3), при которой этот вид продукции
будет равноконкурентоспособен (КС = 1) при тех же условиях:

Ц ß
р =

30,0

02,1
421100









07,022,041,0

46,6
18,8

68,7
30,9

52,6
69,7



























  = 54,93;

Ц р
0,30 = 54,930,30 = 54,931/ 0,30 = 54,933,33

Ц р = 621678,7 тенге.
Следовательно, говядина АО «Санаторий Окжетпес» может быть

равноконкурентоспособна при тех же характеристиках, но при цене 1 т. –
621678,7 тенге. При ценах, превышающих 621678,7 тенге за 1 т., эта продукция
будет неконкурентоспособна (КС < 1) и имеет малый шанс на успешную
реализацию на мясном рынке.

Следующий объект оценки – это вареная колбаса ТОО «Хладокомбинат»,
конкурентом которого является ИП «Мясной двор».

В таблице 4 представлены экспертная оценка уровней потребительских
свойств рассматриваемой вареной колбасы ТОО «Хладокомбинат», а также
усредненная оценка этих же свойств вареной колбасы – конкурента.

Таблица 4 - Экспертная оценка уровней потребительских свойств
вареной колбасы ТОО «Хладокомбинат» и вареной колбасы-конкурента ИП
«Мясной двор», в баллах по 10-балльной шкале

№ Потребительские
свойства

Вареная колбаса
ТОО

«Хладокомбинат»

Вареная
колбаса-

конкурента

Коэффициент
относительной

значимости
1 Питательность 8,9 9,1 0,168
2 Вкус 7,8 7,9 0,154
3 Консистенция 8,2 6,7 0,138
4 Запах 6,3 9,2 0,132
5 Состояние жира 7,6 7,6 0,149
6 Технические условия 6,9 6,2 0,123
7 Упаковка 7,3 5,2 0,117
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Продолжение таблицы -4
8 Свежесть 7,5 6,3 0,019

1,000

Для вареной колбасы ТОО «Хладокомбинат»:
УПСр = 8,90,168  7,80,154  8,20,138  6,30,132  7,60,149  6,90,123  7,30,117  7,50,019 = 7,60
балла;

Для вареной колбасы-конкурента:
УПСк = 9,10,168  7,90,154  6,70,138  9,20,132  7,60,149  6,20,123  5,20,117  6,30,019 =7,35
балла.

Цена 1 т. вареной колбасы ТОО «Хладокомбинат» = 423,3тенге, вареной
колбасы-конкурента = 500,0 тенге.

Теперь экспертная оценка уровня безопасности рассматриваемой вареной
колбасы, а также усредненная оценка этих же показателей вареной колбасы-
конкурента приведены в таблице 5.

Таблица 5 - Экспертная оценка уровня безопасности (УБ) вареной
колбасы  ТОО «Хладокомбинат» и вареной колбасы-конкурента ИП «Мясной
двор», в баллах по 10-балльной шкале

№
Показатели,

характеризующие
уровень безопасности

мясопродуктов

Вареная
колбаса  ТОО

«Хладокомбинат»

Вареная
колбаса-

конкурента
ИП «Мясной

двор»

Коэффициент
относительной

значимости
свойств

1 Срок годности 8,7 6,8 0,243
2 Срок хранения 7,9 6,9 0,217
3 Срок реализации 6,3 7,2 0,312
4 Показатели

химической
безопасности

8,4 7,3 0,098

5 Показатели
биологической
безопасности

8,6 7,6 0,130

1,00

Расчитаем уровень безопасности для рассматриваемой фирмы:
УБр = 8,70,243  7,90,217  6,30,312  8,40,098  8,60,130 = 7,67 балла;
Уровень безопасности конкурента:
УБк = 6,80,243  6,90,217  7,20,312  7,30,098  7,60,130 =7,09 балла.
Теперь, экспертная оценка уровней организации и продажи

рассматриваемой вареной колбасы, а также усредненная оценка этих же
показателей вареной колбасы-конкурента приведены в таблице 6.
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Таблица 6 - Оценка уровней организации продажи вареной колбасы ТОО
«Хладокомбинат» и вареной колбасы-конкурента - ИП «Мясной двор»

№ Показатели,
характеризующие

уровень организации
продажи товара

Вареная колбаса
ТОО

«Хладокомбинат»

Вареная
колбаса-

конкурента
- ИП

«Мясной
двор»

Коэффициент
относительной

значимости

1 Вкусовые свойства 8,7 6,5 0,132
2 Подготовленность к

потреблению
7,4 7,2 0,175

3 Доступность товара
потребителю

8,7 7,3 0,214

4 Время и место
организации продажи

5,3 5,1 0,267

5 Ассортимент 6,9 6,8 0,046
6 Продажа оптом и в

розницу
7,9 6,7 0,166

1,000
На основании 6 таблицы по формуле (2) расчитаем УОП – уровни

организации продажи вареной колбасы ТОО «Хладокомбинат» – УОПр  и
вареной колбасы конкурента ИП «Мясной двор» – УОПк.:

УОПр = 7,30,17 9,20,28 8,30,13 9,40,21 7,30,09 60,12 = 8,18 балла;
УОПк = 6,30,17 6,00,28 6,80,13 8,00,21 7,20,09 6,70,12 = 6,72 балла.
Теперь определим уровень конкурентоспособности вареной колбасы

ТОО «Хладокомбинат» по отношению к вареной колбасе-конкуренту – КСр/к

16,104,104,106,1009,122,118,108,103,1

72,6
18,8

3,423
0,500

09,7
67,7

35,7
60,7

19,023,027,031,0

19,023,027,031,0

/






































крКС

Полученный показатель конкурентоспособности свидетельствует о
высокой относительной предпочтительности для покупателей вареной колбасы
ТОО «Хладокомбинат» по сравнению с вареной колбасой-конкурентом, что
обеспечиваетчя более высокими потребительскими свойствами, более высоким
уровнем безопасности, более низкой его ценой и лучшей организацией
продажи.

Теперь рассчитаем цену, при которой вареная колбаса будет
равноконкурентоспособна (КС = 1) при тех же условиях:

Цр
0,23 = 4,32 0,23 = 4,32 1/ 0,23 = 4,32 4,35 = 581,24 тенге.

Следовательно, эта продукция может быть равноконкурентоспособна при
тех же характеристиках, но при цене 1 т. вареной колбасы – 581,24 тенге. При
цене, превышающей 581,24 тенге за 1т., эта продукция будет
неконкурентоспособна (КС < 1) и имеет малый шанс на успешную реализацию
на мясном рынке.



254

Литература

1. Нурмаганбетов К.Р. «Рыночное регулирование производства
товаров и услуг в АПК РК» 2000 г.

2. Санитарно-эпидемиологические правила и нормы «Гигиенические
требования к безопасности и пищевой ценности пищевых продуктов» (СанПиН
4.01.071.03).

Түйін

Автор мақалада ет және ет өнімдерінің бәсекеге қабілеттілігін Петухов
және Нұрмағанбетов ұсынған әдістеме бойынша талдау жасайды. Ол сондай-ақ
колбаса өнімдерінің белгілі бір мемлекеттік стандарттар талаптары бойынша
жасалуы керек екендігін тұжырымдайды.

Қорыта келе, ет және ет өнімдерінің бәсекеге қабілеттілігі тек түтыну
құнының деңгейіне, бағаға және сатуды ұйымдастыру деңгейіне ғана емес,
сондай-ақ қауіпсіздік көрсеткішіне де байланысты деп тұжырым жасайды.

Summary

The author affirms that manufacture of sausage production must be realized in
accordance to requirements of definite state standards.

As a conclusion the author affirms that competitiveness of meat and meat
products depend not only on the level of use value, on the level of sales organization,
quality and price, but also on the index of safety.

ЭКОНОМИЧЕСКИЕ МЕТОДЫ ГОСУДАРСТВЕННОГО
РЕГУЛИРОВАНИЯ МАЛОГО И СРЕДНЕГО БИЗНЕСА В РК

Жусупова Г. Б., преподаватель
(КГУ  им. А. Байтурсынова)

Свои регулирующие функции государство выполняет посредством
административных и экономических методов. Для командной экономики
характерно преобладание административных методов регулирования. Система
государственного регулирования рыночной экономики, напротив, базируется на
использовании экономических методов. Административные, или прямые,
методы регулирования ограничивают свободу выбора хозяйствующего
субъекта. Например, директивные плановые задания по объему и ассортименту
производимой продукции или централизованно установленные цены на товары
и услуги – типичные методы административного регулирования в плановой
экономике – лишают предприятие альтернативного использования ресурсов.
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В отличие от этого, экономические и косвенные методы
государственного регулирования не ограничивают свободы
предпринимательского выбора. Например, снижение налогов на бизнес или,
скажем, понижение учетной ставки процента являются типичными методами
экономического регулирования, направленного на рост производства и
усиление инвестиционной активности предприятий. Последние увеличивают
капиталовложения и объем производства не потому, что у них нет иного
выхода. Они полностью свободны в выборе производственной программы и
инвестиционной политики. Просто снижение налогов и учетной ставки
процента делают рост производства и инвестиций более выгодными, чем
прежде.

Разграничение между административными и экономическими методами
регулирования до некоторой степени условно. Для того чтобы задействовать
любой косвенный регулятор, необходимо предварительное административное
решение соответствующих государственных органов, например решение об
изменении налоговых ставок.

В то же время любой административный регулятор, прямо принуждая
хозяйствующие субъекты выполнять те или иные действия, одновременно
оказывает вторичное косвенное воздействие на целый ряд сопряженных
экономических процессов. Например, административное повышение цен не
только прямо определит их новый уровень, но через цены косвенно окажет
влияние на состояние спроса и предложения, и в этом смысле можно сказать,
что любые административные методы регулирования несут в себе черты,
характерные для экономических, косвенных регуляторов. Тем не менее,
рассматриваемый выше критерий позволяет, как правило, без особых проблем
отличать на практике экономические методы от административных.
Административные методы регулирования диаметрально противоположны
природе рынка, они блокируют действие соответствующих рыночных
регуляторов. Если предприятию, например, директивно определены объем
производимой продукции и размеры поставок сырья, оно не может
отреагировать на изменение рыночной конъюнктуры путем увеличения или
сокращения выпуска продукции. Чем выше сфера действия административных
методов регулирования, тем уже сфера распространения и ниже эффективность
реальных рыночных отношений.

Экономические методы регулирования, напротив, адекватны природе
рынка. Они непосредственно воздействуют на конъюнктуру рынка и через нее,
косвенно, на производителей и потребителей товаров и услуг. Например,
увеличение трансфертных платежей изменяет конъюнктуру рынка
потребительских товаров, увеличивает спрос, что, в свою очередь, способствует
повышению цен и заставляет товаропроизводителей увеличивать объем
предложения. Экономические методы управления действуют, таким образом,
через рынок посредством рыночных механизмов.

Переход от командной экономики к рыночной сопровождается
кардинальными изменениями в системе методов государственного
регулирования, разрушением прежней системы административных методов и
созданием новой системы экономических регуляторов.
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Разрушение системы административно – командных методов управления,
блокирующих рыночные механизмы, - необходимое условие формирования и
саморазвития рынка. Демонтаж системы административных регуляторов
знаменует собой начало реальных преобразований на пути к рыночной
экономике. Это не означает, однако, полного отказа от использования
административных методов в переходной экономике.

Для того чтобы уменьшить масштабы кризисного сокращения
производства, не допустить катастрофического падения жизненного уровня
населения, государство на первых этапах реформ может, например, сохранять
административный контроль над производством и реализацией небольшой
группы товаров, составляющих основу производственного и личного
потребления нации. По мере углубления рыночных преобразований,
стабилизации экономической ситуации и овладения экономическими методами
регулирования государство полностью сокращает сферу использования
административных рычагов, не отказываясь в то же время полностью от их
применения.

Даже на завершающих стадиях перехода к рынку и в условиях
сложившейся рыночной экономики административные методы регулирования
имеют немаловажное значение. Они используются, в частности, как средство
антимонопольной политики. Государственные органы директивно определяют
цены, объем и ассортимент продукции или предоставляемых услуг для так
называемых естественных монополий, устанавливают систему
административных ограничений, препятствующих усилению монополизации
рынка. Административное регулирование активно используется с целью
защиты прав потребителей и охраны окружающей среды. Нередко
используются методы регулирования внешнеэкономической деятельности,
например импортные квоты, и т. д.

Важнейшей задачей государства на переходном этапе является создание
целостной системы экономических методов регулирования. С этой целью все
страны, осуществляющие переход к рыночной экономике, проводят
радикальные реформы кредитной и налоговой системы.

Однако было бы ошибкой полагать, что государственное регулирование
заключено в рамки лишь командной или переходной экономики, наоборот, в
пределах рыночной экономики регулирующая роль государства становится все
более необходима. В условиях рынка перед государством встает трудная
задача: с одной стороны, оно с помощью экономических рычагов должно
поддержать и облегчить функционирование рыночной системы, с другой
стороны, - не разрушить эту систему излишним воздействием. Примеры
развитых индустриальных стран, таких как США и Франция, свидетельствуют
о том, что достижение такой золотой середины возможно.

В Казахстане, так же как в ряде других пост социалистических стран, мы
сталкиваемся с недооценкой роли государства в экономике. Недопонимание
экономической роли государства мешает разработать приемлемую концепцию
государственной экономической политики. Не секрет, что реформы у нас
проводятся «сверху», и в этом никакой трагедии нет, более того, это
единственно приемлемая форма. Иначе будет разброд, анархия, что, в конечном
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счете, ничего, кроме новых разрушений, не принесет. И особенно ответственна
роль государства в переживаемый нами исторический период, получивший
название переходного. Без активной государственной экономической политики
невозможно реформировать экономику.

Экономика Казахстана переживает небывалый в истории кризис, где
переплелись все экономические «болезни». Кризис имеет объективные
причины, и поэтому ни одна пост социалистическая страна не избежала его.
Где-то он оказался менее, где-то более глубоким, чем у нас. Некоторые ученые
убеждены в том, что в этом небывалом кризисе немаловажную роль сыграл и
форсированный отказ пост советских правительств от своих «естественных»
функций. «Разгосударствление», объявленное одним из основных направлений
реформирования экономики, само по себе правильное, но некритически
воспринятое, привело в первые, решающие годы реформ к полной потере
управляемости экономики, в том числе и государственного сектора, который
был у нас практически единственным «легальным» сектором во всей стране.

В современной высокоорганизованной рыночной экономике практически
нет сфер, которые бы как-то не регулировались государством. Невозможно в
«разовом порядке» сформулировать весь спектр современной экономической
политики применительно к рыночной системе, которой у нас еще нет. Для
нашей страны вопрос может ставиться о постепенном овладении современными
формами и методами государственного регулирования рыночной экономики,
выдвигая на первый план те «вечные» функции государства, которые и
составляют каркас экономической политики государства. При таком подходе
государственная экономическая политика может приобрести достаточную
целеустремленность, надежные ориентиры.

При разработке национальной экономической политики следует учесть и
то, что у нас сильна психология отторжения всего государственного, казенного.
Не случайно в пост советском пространстве очень популярны идеи «либерал-
монетаристов», экономические взгляды которых к тому же наиболее полно
сочетаются с идеями политической демократии

Но отказ от тоталитарной системы нельзя воспринимать как отказ
государства от своих экономических функций. В условиях современного
Казахстана, где наряду с экономической реформой происходит и становление
нового независимого государства, без «здоровой государственности» не на что
рассчитывать.

В своей деятельности предпринимательство сталкивается с очень
большим количеством проблем, которые тормозят его развитие. Осознавая всю
важность роли, которую играет предпринимательство в казахстанской
экономике в данный период времени, властные структуры не могут не
поддержать предпринимателей.

В канун лета 1999 года Президентом Республики Казахстан принято
распоряжение «О дополнительных мерах по защите прав граждан и
юридических лиц на свободу предпринимательской деятельности».

Необходимость принятия этого распоряжения витала в воздухе давно,
т.к. дальнейшее развитие инициативы граждан по самообеспечению и созданию
для себя и других граждан дополнительных рабочих мест глушится
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доморощенным чиновничеством, усердствующем не столь для отчизны,
сколько для себя. Незаконные проверки и придирки со стороны проверяющих с
использованием служебного положения - это факт, который питает коррупцию.

Важнейшей составляющей политики экономических реформ Казахстана
является развитие предпринимательства. Особое значение приобретает
поддержка предпринимательства, которое представляет собой одну из
важнейших сфер экономики, где предприятия характеризуются малой
численностью занятых, невысокой капиталоемкостью, несложным
управлением.

С развитием предпринимательства связываются надежды на наполнение
потребительского рынка, рост занятости, развитие конкуренции и подъем
экономики в целом, расширение социальной базы проводимых реформ.

Государство осуществляет поддержку предпринимательства по
следующим направлениям:

*создание льготных условий использования субъектами
предпринимательства государственных финансовых, статистических,
материально-технических и информационных ресурсов, а также научно-
технических разработок и технологий;

*установление упрощенного порядка государственной регистрации
субъектов предпринимательства, лицензирование их деятельности,
сертификация их продукции;

*устранение правового режима благоприятствования для субъектов
предпринимательства, включающего в себя льготный режим налогообложения,
уплаты таможенных пошлин;

*создание системы привлечения и использования инвестиций, включая
иностранные, для поддержки и развития предпринимательства;

*принятие специальных программ кредитования субъектов
предпринимательства с определением финансовых источников;

*предоставление преференций субъектов предпринимательства при
размещении государственных закупок на производство продукции, выполнение
работ, услуг;

*поддержка внешнеэкономической деятельности субъектов
предпринимательства, включая развитие их торговых, научно-технических,
производственных и иных связей с зарубежными партнерами;

*организация подготовки, переподготовки и повышения квалификации
кадров для субъектов предпринимательства.

Таким образом, государство, уделяя большое внимание развитию
предпринимательства, для развития экономики в целом с целью защиты и
поддержки субъектов предпринимательства устанавливает законодательным
путем определенные льготы для них.

Предыдущие годы независимости позволили Казахстану добиться
весомых результатов в осуществлении рыночной экономики и реформ.
Высокие темпы экономического роста последних трех лет, сохранение и
укрепление внутриполитической стабильности и межэтнического согласия
обеспечили прочный задел для решения новых задач и достижения новых
целей. В то же время на недавнем совещании с членами Правительства по
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предварительным итогам 2002 года Президент Н. А. Назарбаев подчеркнул, что
наряду с позитивными достижениями существует масса упущенных
возможностей и неиспользованных резервов. Это касается и результатов
борьбы с бедностью и безработицей, которая, к сожалению, не носит
достаточно конкретного и целенаправленного характера.

Одним из наиболее значимых критериев оценки экономического
развития государства являются человеческий фактор, уровень и качество жизни
населения. Актуализация этого фактора сегодня приобретает особый характер.
Ведь экономическое благополучие страны — это в первую очередь
благополучие ее граждан. Другими словами, настало время, когда каждый
человек должен, что называется, на себе почувствовать экономический рост и
ощутить его плоды в реальном измерении. В решении социальных задач уже
наметился существенный сдвиг, и, судя по всему, это направление будет и
дальше оставаться главным приоритетом внутренней политики нашего
государства.

В достижении этих целей значительное место в программе отводится
созданию условий для дальнейшего развития малого бизнеса, который вполне
справедливо рассматривается как наиболее быстрый путь становления частного
сектора и выполняет две важные функции. Первая — экономическая —
заключается в насыщении прежде всего внутреннего рынка товарами и
услугами, в формировании конкурентной среды, которая положительно
сказывается на качестве и цене продукции. Вторая функция — социальная —
способствует решению проблем занятости населения и формированию среднего
класса как необходимой составляющей любой социально-политической
системы. В политическом плане роль среднего класса состоит в том, что он
обеспечивает стабильность и динамическое равновесие в обществе. Будучи
экономически независимыми и самостоятельными, обеспечивая себя и свои
семьи, эти люди укрепляют и экономическое положение государства.

Аксиомой является тот факт, что во всех развитых странах фундаментом
рыночной экономики, без которого невозможно ее нормальное
функционирование и развитие, стал малый бизнес. Сравнение численности
малых предприятий с уровнем ВВП в развитых странах выступает наглядным
подтверждением той весомой роли, которую играет малое
предпринимательство в экономике.

Как показывает практика, малые предприятия лидируют в рождении
инновационных идей и продуктов, в развитии наукоемких,
высокотехнологичных производств, что открывает дополнительные
возможности их роста. Сегодня во многих странах все более престижной
считается работа именно в небольших, динамично развивающихся компаниях и
предприятиях, где можно гораздо быстрее сделать карьеру и рассчитывать на
более высокие заработки.

Помимо этого, в числе сильных сторон малого бизнеса —
сбалансированное развитие и высокая эффективность. Занимая прочную нишу
на своем рынке, оперативно реагируя на изменения его конъюнктуры, малое
предпринимательство участвует в формировании конкурентной среды,
придавая рыночной экономике необходимую гибкость.
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Нельзя не отметить и то, что в условиях нашего государства малый
бизнес — один из главных компонентов структурной перестройки экономики.
Его развитие, проникновение в промышленную сферу, ориентация на создание
новых производств существенно снизят зависимость государственного
бюджета от цен на сырьевые ресурсы.

В одном из своих недавних выступлений Президент Н. А. Назарбаев
сказал: «На государственном уровне основные задачи решены. Теперь задача
обеспечения качественного и широкого по охвату роста экономики требует
участия десятков тысяч предпринимателей и менеджеров, миллионов наших
граждан». В этом отношении, по мнению Президента, ключевая роль должна
быть отведена малому и среднему бизнесу.

Реализация предыдущих государственных программ в этой области
позволила заложить нормативно-правовые основы регулирования сферы
малого предпринимательства и повлиять на ее формирование, создать в стране
тот самый конкурентный рынок товаров и услуг. Это можно видеть по тому,
как растет количество ресторанов, кафе, частных медицинских клиник,
строительных кооперативов, предприятий службы быта и досуга. Сегодня мы
только вспоминаем тот тотальный дефицит всего и вся, которым отличался наш
рынок еще совсем недавно. По данным Агентства РК по статистике, в
настоящее время количество субъектов малого предпринимательства в
сравнении с общей долей всех предприятий в республике сопоставимо с
уровнем многих развитых стран, где он равен 90—95 процентам. У нас этот
показатель составляет 87 процентов, а в некоторых отраслях, к примеру в сфере
торговли, более 90 процентов от общего количества действующих
предприятий.

Весьма значимая роль в определении путей и методов дальнейшего
развития сферы малого предпринимательства принадлежит государству.

Таким образом, государственная поддержка малого
предпринимательства, формы и методы его стимулирования в разных странах
имеют свои особенности, но везде главной целью такой политики является
создание режима максимально благоприятного экономического климата для его
развития.

В отличие от передовых стран мира, где предпринимательство
складывалось веками, постоянно совершенствовались формы и методы его
государственной поддержки, зарождение малого бизнеса в Казахстане началось
сравнительно недавно, в начале 90-х годов. Учитывая тогдашние
неблагоприятные экономические факторы, а также исторические и культурные
традиции страны, вполне объяснимы те трудности и проблемы, которые
сегодня стоят перед отечественными предпринимателями.

Другая проблема заключается в практическом отсутствии у начинающего
предпринимателя источников формирования первоначального капитала.
Кредиты, предоставляемые банковским сектором, многим недоступны в силу
высоких процентных ставок и коротких сроков возврата; в свою очередь,
коммерческие банки неохотно идут на кредитование малого бизнеса вследствие
большого риска и отсутствия гарантий. Недостаток собственных финансовых
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ресурсов и сложность их приобретения также толкают малые предприятия на
сращивание с теневой экономикой, часто на невыгодных для себя условиях.

Еще одним сдерживающим фактором является чрезмерная регуляция и
опека малого предпринимательства, сложность и запутанность регистрационно-
лицензионных процедур, что увеличивает различного рода административные
барьеры, особенно на начальном этапе развития. Кстати, этап становления,
пожалуй, самый сложный для любого человека, начинающего свое дело. По
данным социологических исследований, семь из десяти малых предприятий
уже через год с момента начала своей деятельности «сходят с дистанции».
Поэтому помощь государства здесь весьма востребована и ощутима.
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Түйін

Бұл мақалада Қазақстандағы кіші және орта кәсіпкерліктің негізгі
анықтамалары қарастырылған. Қазақстанда бүгінде өндірістік кәсіпкерлікке
аса көп көніл бөлінеді. Қазір өнеркәсіппен айналасатын кәсіпкерлерге
ерекше назар аударылады. Мемлекеттік саясатқа сай бірнеше жұмыстар
атқарылуда, соның бірі заңдық құқықтар қарастырылуда.

Summary

This article deals with the basic notions of small and middle private business
in Kazakhstan. It is given large consideration to the development of the small and
middle private business in the Republic of Kazakhstan. It is given the particular

According to t the state policy it is made some definite work which includes
the creation of the true legislative base.
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Как показывает мировой опыт, малое предпринимательство оперативно
реагирует на изменение конъюнктуры рынка, придает рыночной экономике не-
обходимую гибкость, мобилизует значительные финансовые и производствен-
ные ресурсы населения.

О возможности предпринимательства можно судить по опыту промыш-
ленно развитых стран, в экономике которых ему по ряду показателей принад-
лежит ведущее место. Так, в некоторых зарубежных странах на малый бизнес
приходится до 90-95% всех предприятий и до 20-25% валового национального
продукта. Заметный вклад вносит предпринимательство и в решение проблемы
занятости. Для сравнения можно взять, например, США – где в малом и сред-
нем бизнесе занято 53% всего населения, Японию – 79,2% и страны Европей-
ского Союза, где на аналогичных предприятиях трудится примерно половина
работающего населения.

В историческом плане процесс становления малого предпринимательства
в Казахстане отличительно краток и охватывает последнее десятилетие. Во всех
сферах практика оказалась гораздо более сложной, многообразной, чем предпо-
лагали теоретические выкладки, положенные в основу практических действий в
реальной сфере.

Бурный, с учетом стартовых позиций, расцвет малого предприниматель-
ства связан с тем, что действующее и постоянно совершенствуемое законода-
тельство расширило поле деятельности и потенциальные возможности пред-
принимательства.

Переход предпринимательства Республики Казахстан на качественно но-
вый уровень возможен только при эффективно действующей системе его госу-
дарственной и общественной поддержке.

Более того, многоаспектность процессов реформирования экономики в
Республике выдвигают на передний план необходимость проведения исследо-
вания по экономическому стимулированию развития малого предприниматель-
ства, его привлечения на новые рынки и сферы деятельности. Одним из таких
отраслей народного хозяйства страны, несомненно, привлекательного для субъ-
ектов малого бизнеса является жилищно-коммунальное хозяйство (далее –
ЖКХ). Естественно, особого внимания требуют вопросы государственного ре-
гулирования и поддержки частного предпринимательства как необходимой ос-
новы развития бизнеса в ЖКХ.

Прошедший период становления ЖКХ независимого Казахстана отмечен
активными процессами реформирования и закрепления положительных тен-
денций в достижении экономического роста в отрасли и улучшении социально-
го климата населения.

Поэтому, как правильно заметил  шведский экономист Эклунд К. «Для
экономического роста важно, то что образно называют «атмосферой предпри-
нимательства».

Под этим подразумевается, что для человека должна быть и возможно, и
достаточно привлекательно вкладывать капитал, знания и энергию в свое дело.

Хотя основная часть малых предприятии в борьбе за выживание и научи-
лись самостоятельно приспосабливаться к сложностям рынка, все равно для за-
крепления и дальнейшего развития позитивных тенденций роста малого пред-
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принимательства в ЖКХ, кардинального расширения поля его деятельности в
отрасли требуется активная государственная поддержка МП на всех уровнях.

Государственная поддержка малого предпринимательства подразумевает
проведение соответствующих мероприятий на республиканском и местном
уровне власти, причем естественно, такая поддержка на каждом из этих уров-
ней имеет свою специфику и соответствующие формы.

На местном уровне могут быть наиболее последовательно и четко обес-
печены исполнение законов и принятие собственных нормативных правовых
актов, наиболее эффективно для данного региона способствующих развитию
малого предпринимательства. В первую очередь в поддержке нуждается сфера
кредитования малого бизнеса, стимулирования его инвестиционной активности.
Чрезвычайно важно также расширение инновационной деятельности МП в ин-
тересах развития ЖКХ. Этот сектор экономики, относительно новый для мало-
го бизнеса. способен создать необходимую атмосферу конкуренции, ниши для
организации дополнительных рабочих мест малых предприятий, занятых на об-
служивании жилых домов.

Несомненная перспективность сектора ЖКХ для малого предпринима-
тельства в стране представляет большой интерес к нему и не следует это рас-
сматривать как очередную компанию в системе антикризисных мер.

Именно малые предприятия, особенно в случае удовлетворительной раз-
работки мер государственной поддержки, могут стать основой рыночных
структур в ЖКХ, обеспечить перелив инвестиций в эту сферу, наиболее эффек-
тивного приложения ресурсов и тем самым соединить процессы структурной
политики и формирование казахстанского рынка ЖКХ.

Поддержка малого бизнеса в ЖКХ со стороны государства может играть
важную роль в странах с переходной экономикой, как в теоретическом, так и в
практическом отношении.

Первое обычно находит выражение в форме тех благ, которые малые
предприятия могут принести экономику ЖКХ, тогда как второе основано на
возникающих проблемах, которые связаны с несовершенством жилищных от-
ношений, законодательства и мер государственного регулирования.

Необходимо четкое обоснование целесообразности направления средств
государства (в форме льготных кредитов, безвозмездной передачи имуществ,
расширения инфраструктуры для малого бизнеса ЖКХ) для обеспечения эф-
фективной поддержки этого сектора реальной экономики.

Здесь ясно изложенные причины необходимости оказания малому бизне-
су такой поддержки, представленные с данными об ожидаемых и конкретно
выраженных благах, могут стать также важным элементом в обосновании под-
держки малого предпринимательства со стороны государства.

Теоретическое обоснование поддержки такого рода предполагает сис-
темное изучение макроэкономических процессов, структуры занятости и при-
оритетных сфер для инвестиционного развития ЖКХ.

В результате такого анализа можно привести основные доводы и реко-
мендации по государственной поддержке с учетом прогнозируемых тенденций
и ожиданий по участию предпринимательства в решении таких проблем:
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- повышение конкурентоспособности и модернизации экономики ЖКХ
благодаря вкладу малого предпринимательства в новаторство, экономический
рост и снижение уровня безработицы;

- ликвидация недостатков деятельности кооперативов собственников
квартир (КСК) благодаря участию субъектов малого бизнеса в ЖКХ;

решение проблем, связанных с потенциальными источниками рисков
или существующих недостатков отрасли ЖКХ, вызываемых временными
внешними факторами или неполноценной информацией;

- развитие и поощрение предпринимательства в ЖКХ в качестве формы
квази-общественного блага.

Практическое обоснование потенциальных благ, которые создаются
(прямо или косвенно) деятельностью малого бизнеса, формируется исходя из
имеющегося опыта деятельности таких структур и конкретных результатов.

В связи с демонополизацией и реформированием жилищно-
коммунального хозяйства, переводом сферы содержания и эксплуатации жило-
го фонда в Республике Казахстан на бездотационную основу функционирова-
ния, фактически бюджетные средства на развитие ЖКХ с 1996 года не преду-
сматривались. В соответствии со ст. 31 Закона Республики Казахстан «О жи-
лищных отношениях» общие части жилых домов, в том числе лифты отнесены
к общедолевой собственности жильцов-собственников помещений (квартир).
Поэтому расходы по содержанию лифтов предусматриваются за счет средств
жителей.

В условиях дефицита средств в ЖКХ немаловажное значение приобре-
тают вопросы экономии затрат на содержание домового инженерного оборудо-
вания. Наиболее рациональным путем решения этой проблемы является вне-
дрение в жилищном хозяйстве недорогих, доступных по стоимости автомати-
зированных систем, способных решать многоцелевые задачи без привлечения
большого штата работников.

Такими системами для лифтового хозяйства является пример проекта ма-
лого бизнеса ТОО «Астана-лифт» по внедрению Комплекса диспетчерского
контроля (далее – КДК) и карточной системы оплаты за техническое обслужи-
вание лифтов.

КДК прост в обслуживании, он автоматически следит за работой лифтов
и скрупулезно фиксирует состояние каждого. Сигнализирует о наличии пасса-
жира в лифте, движении лифта, открывание дверей шахты и обеспечивает дву-
стороннюю связь между кабиной лифта и диспетчерским пунктом на расстоя-
нии до 5-ти километров. Кроме того, КДК фиксирует время аварийного отклю-
чения лифта и работы аварийной бригады в случае поломки лифта, либо сигна-
лизирует о попытки несанкционированного доступа похитителей цветного ме-
талла в машинное отделение, расположенное на технических этажах домов.

Для работников КСК сбор денег за обслуживание лифта – сложный, не-
выполнимый на 100% процесс. Многие жильцы отказываются платить, ссыла-
ясь на то, что не пользуются лифтом. В тоже время трудно поверить, что чело-
век живет на 8-м или 9-м этаже и не пользуется лифтом, однако он отказывает-
ся платить за обслуживание лифта. Использование электронной пластиковой
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карточки исключает такие спорные вопросы. Карточная система – это не плата
за проезд в лифте, это метод сбора денег за техническое обслуживание лифта.

В результате участия субъекта малого бизнеса (ТОО «Астана-лифт») ре-
шена проблема по эксплуатации лифтовых установок в ранее проблемных до-
мах города Астаны.

Эксплуатация лифтов в отдельно стоящих домах ул. Ак-жайык, 28 (1
лифт), Конституция, 30 (1 лифт), Биржан Сала, 8-8/1 (по 1 лифту) и др. стала
возможна после подключения их к центральному пульту ТОО «Астаналифт»
при помощи КДК и установки карточной системы на эти лифты, а именно были
решены две проблемы:

- нет необходимости содержания обслуживающего одни лифт персонала,
соответственно произошло значительное удешевление технического обслужи-
вания лифт;

- снят вопрос сбора денег. Оплата за эксплуатацию лифта производится
при помощи электронной карточки.

Стоимость установки КДК на один лифт составляет  96 000 тенге и кар-
точной системы - 36 000 тенге. По итогам общих собраний жильцов КСК ука-
занные затраты субъекта малого бизнеса возмещены за счет сбора целевых
взносов согласно жилищному законодательству. В настоящее время только к
одному  компьютеру ТОО «Астана-лифт» одновременно подсоединено по сис-
теме КДК и обслуживается порядка 100 лифтовых установок домов, располо-
женных в разных кварталах города.

В своем Послании народу Казахстан Глава государства Н.А. Назарбаев в
2004 году указал на необходимости поиска новых дополнительных финансовых
схем и источников для поддержки КСК при эксплуатации жилых домов.

Десять лет назад до выхода Закона Республики Казахстан «О жилищных
отношениях» вопросы размещения каких-либо производств, офисов, магазинов
в подвальных помещениях (государственных в то время) решались только в
сторону запрета. Однако, с появлением собственников квартир (помещений)
законодательство дал им право по выбору способа эксплуатации общедомового
имущества. За прошедшие годы только на территории столичного района «Са-
рыарка» примеры сотрудничества субъектов малого бизнеса и КСК «Паритет»,
«Адал», «Алит», «Гренада», «Лада», «Акжол», детских дворовых клубов «Ак-
вариум», «Велосипедист»  доказали, что наличие  реального собственника в
подвалах жилых домов стало гарантией надлежащего содержания инженерных
сетей в подвальных помещениях. Ранее сплошь и рядом, а сейчас только от-
дельные подвалы либо затоплены сточными водами или замусорены различным
хламом.

Наличие дополнительных источников поступления денежных средств от
сдачи в аренду или уступки в собственность предпринимателю-инвестору по-
ложительно сказалось на состоянии дел в передовых КСК.

Субъекты малого бизнеса, «приютившиеся» по просьбе жильцов в под-
вальных помещениях домов (мини-производства, ремонтные услуги, швейные
мастерские и др.) успешно обслуживают горожан. Учитывая, что стоимость
аренды на первых этажах домов гораздо выше, чем в подвальных помещениях,
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соответственно снизилась себестоимость услуг, производимых предпринимате-
лями в условиях подвала.

Естественно, появляется социальная ответственность бизнеса за состоя-
ние инженерных сетей в подвале дома, снимается напряженность среди жиль-
цов из-за отсутствия потребности собирать целевые взносы на капремонт под-
вала.

Так, например, раньше слово «подвал» у жильцов дома по ул. Бейбитши-
лик, 24, одновременно ассоциировался с понятиями «грязь, сырость, мусор, и
т.д.». Но все, оказывается зависит от хозяина, который вправе разумно распоря-
диться со своей собственностью и перенести бремя по его содержанию на инве-
стора – субъекта малого бизнеса. Так, жители дома согласились передать под-
вальное помещение предпринимателю под расширение бизнеса. На реконст-
рукцию подвала предприниматель затратил не менее 100 млн. тенге, что не под
силу было бы собрать жителям дома или КСК. В результате, выиграли жильцы
и бизнесмен. В подвале вместо грязевой жижы и паутин появились новые плит-
ки и навесные потолки. Теперь бывший проблемный подвал дома является од-
ними из элитных заведений столицы - ресторан «Пивоваров», известным далеко
за пределами города. В целях защиты от возможных подтоплений грунтовыми
либо канализационными водами, инвестор произвел впервые в истории Казах-
стана внешнюю гидроизоляцию фундамента старого дома на всю высоту с
применением современного бетона и импортных материалов. Данная работа
прошла суровое испытание паводка 2007 года, когда практически подвалы всех
соседних домов по ул. Джангильдина были затоплены из-за подпора на канали-
зационном коллекторе.

Конечно, жильцы дома, в основном имеющие относительно невысокие
семейные доходы, самостоятельно не в силах произвести полную замену изно-
шенных внутридомовых инженерных сетей, капитально отремонтировать под-
вал.

Все это стало благодаря условиям, созданным для развития столичного
бизнеса и КСК. Так, в Правилах санитарно-технического содержания объектов
производства, социального, бытового обслуживания населения, а также объек-
тов жилищного фонда города Астаны, утвержденных решением Маслихата №
80/12-III от 30 сентября 2004 года, было установлено, что «передача в аренду
подвальных помещений предпринимателям … решаются на основании сбора
подписей жильцов данного дома и принимаются при согласии двух трети голо-
сов (с условием полного капитального ремонта инженерных сетей и оборудова-
ния, проходящих через подвальное помещение) на общем собрании жильцов
КСК». Это стало действительно революционным решением, давшим мощный
импульс развитию жилищных отношений КСК и предпринимательства.

Аналогично, владелец Торгового дома «Даулет» ТОО «ПКФ «Нива» на
первом этаже дома по ул. Биржан Сала, 5 смог практически в два раза увели-
чить торговую площадь и бизнес, что положительно уже оценили жильцы и
гости столицы. Тогда как лет 5-10 лет назад данный подвал в районе железно-
дорожного вокзала постоянно «парил» и был постоянном пристанищем для лиц
без определенного места жительства.
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Конечно, есть еще жильцы, которые не верят в свой единственный шанс
улучшить состояние подвала собственного дома и повысить стоимость своих
квартир. Так как, кто за «хорошие деньги» купит квартиру в доме, где подвал
затоплен и постоянно находятся лица без определенного места жительства. На-
пример, инвестор до сих пор не может собрать необходимое количество подпи-
сей жильцов дома № 4 по ул. Гете. В то время когда подвал дома выглядит не-
приглядно по вине отдельных «горе-собственников», не имеющих возможность
собрать целевые взносы. Но как говорится все течет и все изменяется. Не слу-
чайно Аким столицы дал поручение акиматам районов визуально показать
председателям КСК и «сумневающимся» жильцам возможности использования
и содержания подвалов на уровне мировых стандартов, своеобразные столич-
ные «точки роста» малого бизнеса и КСК.

В городе Павлодара более 5 лет эффективно действует структурное (до-
чернее) подразделение «Городское предприятие «Внутридомовые электросети»
АО «Павлодарэнергосервис» (далее – предприятие АО «ПЭС») и другие субъ-
екты малого бизнеса. В функции данного предприятия входит аварийное об-
служивание, текущее содержание и капитальный ремонт внутридомовых элек-
тросетей, которое ранее относительно некачественно осуществлялось силами
КСК. При этом АО «ПЭС» заключило договора с большинством КСК на об-
служивание общедомовых электросетей из расчета ежемесячной платы 50 тенге
с каждой квартиры (пока за исключением проведения капремонта). При прове-
дении капремонта электросетей конкретного дома жильцы данного дома произ-
водят целевую оплату стоимости фактически использованных предприятием
электротехнических материалов. Услуги принимаются по акту выполненных
работ без предварительной оплаты. Все начисления предприятия указываются в
общей квитанции СП «Энергоцентр» АО «ПЭС» на энергоснабжение (отопле-
ние, подогрев горячей воды, свет) в дополнительных строках «Содержание и
ремонт общедомовых электросетей» и оплачиваются потребителями в общеус-
тановленном порядке. Взаиморасчеты с структурным подразделением произво-
дит АО «ПЭС» (в Астане возможно – ТОО «Астанаэнергосбыт») по мере по-
ступления средств от жильцов. Указанные услуги по содержанию общедомо-
вых электросетей (электромонтер, аварийное обслуживание в нерабочее время),
как правило, уже не входят в годовую смету расходов павлодарских КСК.

Удобства данного механизма очевидны, так как соблюдается основной
принцип «услуга, а потом «оплата», а не наоборот. То есть предприятие АО
«ПЭС» кредитует своих потребителей (минуя КСК) при проведении капиталь-
ного ремонта общедомовых электросетей. Тогда как обычно в КСК  более по-
лугода (в лучшем случае) собирают целевые взносы, а потом его выполняют (с
неизвестным качеством и без гарантии). Например, 9 декабря 2005 года про-
изошел пожар в подвале пятиэтажного дома по пр. Победы, 122, где еще в ок-
тябре председатель КСК «Диалог» провел общее собрание жильцов дома о не-
обходимости срочного сбора целевых взносов на полную замену электропро-
водки на сумму 132 000 тенге из расчета 2700 тенге с каждой квартиры. За два
месяца до пожара КСК удалось собрать не более 30% от необходимой суммы,
так как большинство жильцов игнорировало сбор средств. В результате, про-
изошел пожар, и электросети дома вышли из строя. После этого в течение че-
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тырех дней сумма была собрана и произведена замена электропроводов и щи-
тов дома.

Данный опыт работы малого бизнеса можно внедрить и при капитальном
ремонте общедомовых тепловых, водопроводных и канализационных сетей в
подвалах домов (особенно в малосемейных общежитиях) и на внутрикварталь-
ных территориях маломощных КСК.

Такой опыт развития малого предпринимательства в ЖКХ позволяет сде-
лать следующие выводы в пользу государственного протекционизма, поскольку
субъекты малого предпринимательства:

- создают рабочие места и поглощают некоторые излишки рабочей силы
в период структурных корректировок;

- расширяют географию возможностей бизнеса, распространяют внедре-
ние новых технологий, развитие знаний и навыков;

- удовлетворяют спрос групп населения, поживающих в многоквартир-
ных домах, и снижают затраты капитала  в расчете на одного работника;

- осуществляют эффективную мобилизацию неиспользуемых ресурсов
или не полностью используемых экономических ресурсов ЖКХ;

- обеспечивают гибкость производственных отношений при обслужива-
нии жилых домов;

- дополняют деятельность КСК.
Развитие малого предпринимательства в ЖКХ страны заполняет ниши,

которые ранее не заполнил рынок, содействует созданию новых рабочих мест,
способствует достижению конкурентоспособности отрасли путем проявления
гибкости и восприимчивости к технологическим переменам.

Непременным условием успеха в развитии малого бизнеса является по-
ложение о том, что малые предприятия и малое предпринимательство нужда-
ются во всесторонней и стабильной государственной поддержке.

Она осуществляется в различных формах, в первую очередь путем сти-
мулирования производства наиболее приоритетных видов продукции, предос-
тавления налоговых льгот, дотаций льготного банковского кредитования, соз-
дания  информационно-консультативных и научно-технических центров, разви-
тия системы страхования, организации материально-технического снабжения.

К сожалению, приходится констатировать, что данные возможности у
нас еще не используются в полной мере.

Действенной системы стимулирования образования малых предприятий
в ЖКХ не существует, как и нет хозяйственного механизма их поддержки. По-
этому малое предпринимательство как особый сектор экономики ЖКХ еще
только формируется, а значит, недостаточно используется его потенциал.

Коммерческие банки и инвесторы пока не недостаточно активно вклады-
вают деньги в малый бизнес ЖКХ из-за большого риска и отсутствия гарантий.

Поэтому в сегодняшней экономической ситуации одной инициативы,
идущей от малых предприятий, недостаточно.

Должна быть осуществлена мощная государственная поддержка малых
предприятий ЖКХ. И тогда правильные научно обоснованные мероприятия в
области экономических реформ в данной отрасли приведут к развитию малого
бизнеса. Лучшим выходом из нынешней непростой ситуации в экономике ЖКХ
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может стать активная государственная политика местных органов управления,
направленная на расширение и развитие предприятий малого бизнеса.

Динамизм в развитии и диверсификация форм малого бизнеса в стране
дают все основания предполагать, что в обозримом будущем этот сектор хозяй-
ствования будет  и дальше успешно развиваться. Но вместе с тем, считаем не-
обходимым обеспечение постоянной активной поддержки малого предприни-
мательства в ЖКХ до его укрепления и становления в ряды среднего предпри-
нимательства.

Для этого требуется безусловное выполнение утвержденных региональ-
ных программ поддержки малого предпринимательства, а также:

- широко использовать возможности региональной налоговой политики и
применения дифференцированного подхода к начинающим бизнесменам в
ЖКХ;

- расширять инфраструктуру малого бизнеса, занятых в обслуживании
жилых домов с широким распространением положительного опыта;
добиться постоянного информационного обмена государственных органов с
общественными объединениями предпринимателей, оказания всемерной право-
вой помощи;

- внедрение передового опыта стран Восточной Европы и СНГ по госу-
дарственной поддержке предпринимательства для дальнейшего получения
мультипликативного эффекта.

Только при активной государственной поддержке малого предпринима-
тельства в ЖКХ, оно может стать основой дальнейшего развития отрасли и
обеспечить перелив инвестиций и ресурсов в эту сферу.
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Түйін

Еліміздің тұрғын үй – коммуналдық шаруашылық саласын одан әрі
дамыту, оған инвестиция салуды және бұл саладағы шағын бизнес
субъектілерінің қызметін кеңейтуді қажет етеді. Осыған байланысты бұл
үрдісте шағын бизнестің қалыптасуына жан-жақты қолдау көрсету арқылы
мемлекеттің ролін арттыру ұсынылады.

Summary

Further development of the housing and municipal services of the country re-
quires investment and activities expansion of small business subjects in this sphere.

With this regard it is suggested the government role increase in this process
through comprehensive support of small business formation and through giving ser-
vices to cooperatives of accommodation proprietors and to the population.

ИННОВАЦИОННЫЕ ИНСТРУМЕНТЫ РАЗВИТИЯ ЭКОНОМИКИ
КАЗАХСТАНА

Раимжанова А. магистрант
(КазГЮУ)

Стратегия экономического развития РК провозглашает одной из главных
задач вхождение Казахстана в число 50 наиболее конкурентоспособных стран
мира, о чем Президент Н.А. Назарбаев заявил в своем Послании народу в марте
2006 года.

Очевидно, что поставленная руководством РК цель может быть достиг-
нута только на основе глубокой диверсификации экономики страны, путем
стимулирования инновационной деятельности, внедрения и развития конкурен-
тоспособных производств, интегрированных в региональные и мировые рынки.
Именно поэтому в последнее время все чаще к числу важнейших факторов раз-
вития экономики Казахстана стали относить инновационную деятельность, ко-
торая базируется на внедрении новых идей, научных знаний, технологий и ви-
дов продукции в различные области производства и сферы управления общест-
вом. На расширение масштабов инновационной деятельности в Казахста-
не направлены основные положения Закона Республики Казахстан «Об иннова-
ционной деятельности» и «Программы инновационного развития Республики
Казахстан».

Фундаментальным документом, определяющим в настоящее время эко-
номическое развитие Казахстана является Стратегия индустриально-
инновационного развития Республики Казахстан на 2003-2015 года. Эта страте-
гия была утверждена 17 мая 2003 года с целью обеспечения устойчивого, по-
ступательного развития страны, отхода от сырьевой направленности развития к
перерабатывающей.
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По словам Президента Н.А. Назарбаева, реализация стратегии будет
служить созданию благоприятного климата для ведения предпринимательской
деятельности, формированию конкурентоспособной среды и системы
общественных институтов, которые смогут стимулировать частный сектор в
создании производств с высокой добавленной стоимостью.

Среди основных задач данной Стратегии следует выделить:
• обеспечение в обрабатывающей промышленности среднегодовых

темпов роста в размере 8-8,4%, повышение производительности труда к 2015
году по сравнению с 2000 годом не менее чем в 3 раза и снижение
энергоемкости ВВП в 2 раза;

• повышение производительности основных фондов обрабатывающей
промышленности;

• создание предпринимательского климата, структуры и содержание
общественных институтов, которые будут стимулировать частный сектор, и
совершенствовать конкурентное преимущество, осваивать элементы в цепочке
добавленных стоимостей в конкретных производствах, добиваясь наибольшей
добавленной стоимости;

• стимулирование создания наукоемких и высокотехнологичных
экспортоориентированных производств;

• диверсификация экспортного потенциала страны в пользу товаров и
услуг с высокой добавленной стоимостью; переход к мировым стандартам
качества;

• развитие интеграции с региональной и мировой экономикой с
включением в мировые научно-технические и инновационные процессы.

Важным элементом успешной реализации Стратегии экономического
развития Республики Казахстан руководство страны признает развитие
несырьевого сектора экономики. В связи с этим, в 2004 году в Казахстане
началось действие проекта по диверсификации экономики Казахстана
посредством развития недобывающих отраслей.

Реализация данного проекта имеет своей целью повышение
конкурентоспособности отраслей экономики Казахстана, не связанных с
добычей природных ресурсов. Предполагается создание локализованных
географически групп компаний, занимающихся поставками оборудования,
комплектующих и специализированных услуг, а также инфраструктуры,
научно-исследовательских институтов, призванных повысить
конкурентоспособность, как отдельных производственных предприятий
Казахстана, так и в целом экономики страны.

Вопросы инновационной деятельности в Казахстане находятся в ведении
трех основных органов государственного управления.

На Министерство экономики и торговли возложены функции по
координации инновационной деятельности в республике и развитию
наукоемкого малого и среднего бизнеса в сфере экономики.

Одной из основных задач Министерства образования и науки является
активизация инновационной деятельности в образовательных учреждениях, а
также научно-технологическое сопровождение инновационной деятельности.
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В функции Министерства энергетики и минеральных ресурсов входит
оказание поддержки инновационному предпринимательству, развитие малого и
среднего бизнеса в промышленности.

Стратегия индустриально-инновационного развития РК предполагает
проведение активной государственной научной и инновационной политики.
Достижению поставленных целей призвано служить дальнейшее развитие
финансового рынка и модернизация фискальной, образовательной,
антимонопольной и инфраструктурной политики. Согласно положениям
Стратегии, во всех отраслях экономики Казахстана должен быть осуществлен
переход к передовым мировым стандартам.

В реализации Стратегии индустриально-инновационного развития
Республики Казахстан определены три этапа.

На первом этапе, в 2003-2005 годы, были внесены изменения в
законодательство, отраслевые программы развития, определены объемы
финансирования науки, образования, подготовки соответствующих
специалистов. Также созданы институты развития, через которые государство
осуществляет свое участие в реализации программы.

Второй этап, 2006-2010 годы, предполагает изучение инициатив частного
сектора, поиск инвесторов – участников реализации отобранных проектов,
подготовку кадров, строительство и реконструкцию основных и
вспомогательных объектов.

На третьем этапе, в 2011-2015 годы, будет отлажен весь комплекс
организационных мер, ускорены работы в области развития
конкурентоспособной продукции обрабатывающей промышленности.

Результатом реализации Программы должно стать изменение структуры
экономики и диверсификация экспорта.

Общая стоимость Программы на 2005 - 2015 годы составит 139795,13
млн. тенге, в том числе из республиканского бюджета - 77272,3 млн. тенге и из
местного бюджета - 2112 млн. тенге и планируется привлечение частного
отечественного и зарубежного капитала в сумме не менее 60410,83 млн. тенге.

Активное проведение индустриально-инновационной политики
обеспечит темпы роста экономики не менее чем на 8,8-9,2% в год. Это позволит
увеличить к 2015 году объем ВВП примерно в 3,5-3,8 раза по сравнению с 2000
годом.

Согласно оценкам экспертов, доля наукоемких и высокотехнологичных
производств возрастет от 0,1% от ВВП в 2000 году до 1,4% к моменту
завершения действия Стратегии.

Развитие сети технопарков на территории республики - одно из
приоритетных направлений развития экономики Казахстана. С целью
продвижения этой инициативы, Министерством индустрии и торговли
Казахстана была разработана Концепция формирования сети технопарков в РК.
Подготовка данной Концепции осуществлялась с учетом опыта формирования
инновационной инфраструктуры в таких странах, как Китай, Германия, США.

Концепция подразумевает создание многоуровневой национальной
инновационной системы, включающей в свой состав технопарки, научные
парки, специальные экономические зоны (СЭЗ) и зоны высоких технологий.
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Целью их создания является формирование производственных комплексов в
важнейших перспективных отраслях экономики и создание производств с
высокой добавленной стоимостью, основанных на использовании передовых
технологий и инноваций.

Технопарки создаются в городах, где имеется в наличие сеть научных и
промышленных организаций с высоким научно-технологическим потенциалом.
Примером может служить формирующийся в настоящее время Парк
информационных технологий в Алатау.

Технопарки Казахстана создаются в интересах внутреннего рынка сбыта
и имеют четкую тематическую, отраслевую и даже региональную
ориентированность. Например, в Уральске создан технопарк «ИТ в
машиностроении», в Курчатове существует Парк ядерных технологий, в
Западно-Казахстанской области - нефтехимический ТОО Технопарк
«Алгоритм», в Степногорске – технопарк в области биотехнологии, в
Шортанды - технопарк переработки сельхозпродукции и т.д.

Как показывает мировой опыт, развитие инновационной, прорывной
экономики невозможно без поддержки со стороны государства и специально
созданных институтов развития. В Казахстане важнейшими инструментами
реализации Стратегии инновационного развития являются Национальный фонд
Республики Казахстан, АО «Банк Развития Казахстана», АО «Инвестиционный
фонд Казахстана», АО «Национальный инновационный фонд». Все эти
институты призваны проводить политику инвестирования в создание новых и
развитие действующих производств с высокой добавленной стоимостью и
поддержку научных и научно-технических исследований и разработок на
основе комплексного анализа перспективных отраслей, выявления наиболее
важных их элементов.

Основной целью созданного Постановлением Правительства Республики
Казахстан от 30 мая 2003 года Национального Инновационного Фонда является
повышение общей инновационной активности в стране, в том числе содействие
развитию высокотехнологичных и наукоемких производств.

В 2006 году Фонд вошел в состав государственного холдинга АО «Фонд
устойчивого развития «Казына».

В целом, Инновационный фонд стимулирует венчурную функцию
рыночной экономики, которая в полной мере присутствует даже не во всех
развитых странах. Эта функция наиболее важна для создания и развития
высокотехнологичных отраслей, таких, как информационный сектор,
электроника, биотехнология и другие.

Существование Инновационного фонда должно решить системную
проблему отсутствия эффективных рыночных механизмов внедрения
инноваций.

С учетом неразвитости венчурных институтов в стране на сегодняшний
день разрабатывается адекватная законодательная база для стимулирования и
регулирования венчурной деятельности.

Очевидно, что инновационная экономика для Казахстана - это способ
реагирования на системные ограничения на пути экономического роста за счет
создания, внедрения и коммерциализации новых технологий на всех уровнях
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принятия решений. В современных условиях только инновационная экономика,
основанная на заимствовании, адаптации к местным условиям и разработке
новейших технологий, способна поднять конкурентоспособность страны, а
значит, и уровень жизни населения этой страны на достаточно высокий
уровень.

Таким образом, успешная реализация Стратегии инновационного
развития должна способствовать проведению качественных изменений в
структуре экономики Казахстана, которые приведут к ее устойчивому росту,
основанному на эффективном использовании человеческого, произведенного и
природного капитала, выходу Казахстана на новый уровень социального
развития и устройства общества.
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Түйін

Мақалада автор Қазақстан экономикасының инновациялық даму
құралдары тақырыбын, сондай-ақ осы бағыттың дамуының бет алысы мен
болашағы туралы мәселені қозғайды. Мақалада қаржы нарығының әрі қарай
дамуына және фискальды, білім беретін, монополияға қарсы және
инфрақұрылымды саясатты жетілдіруге қойылған мақсаттар туралы біле
аласыздар. Сонымен қатар, сіздер Қазақстан Республикасының даму
стратегиясын іске асыру кезеңдері туралы оқып білесіздер.

Summary

In clause the author mentions a theme of innovative tools of development of
economy of Kazakhstan, and also the tendency and prospect of development of the
given direction. In clause you can read about the purposes put for the further
development of the financial market and modernization of fiscal, educational,
antimonopoly and infrastructural policy. Besides you learn, about stages of
realization of strategy of development of Republic Kazakhstan.



275

СВОБОДНЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ЗОНЫ КАЗАХСТАНА И ОПЫТ ИХ
СОЗДАНИЯ ЗА РУБЕЖОМ

Жусупбекова Г.Е. преподаватель
(КГУ А. Байтурсынова)

Успех проводимых реформ в Казахстане во многом зависит от умелого
поиска и нахождения приоритетных направлений промышленной и региональ-
ной политики, которые на сегодняшний день еще не до конца сформировались.
С другой стороны, стратегия Правительства на ускоренное проведение реформ
и жесткий контроль над бюджетными расходами находятся под постоянной
критикой со стороны общественности и влиятельных лоббистских груп-
пировок. Думается, что в такой ситуации одним из позитивных шагов на пути
трансформации экономики может стать организация национальной системы
свободных экономических зон (СЭЗ), которая пока не включена в список при-
оритетных задач Правительства. Между тем назревшая потребность во всесто-
ронней либерализации экономики, а также ряд особенностей казахстанского
постсоциалистического развития, включая этносоциальные, дают основания по-
лагать, что данный вопрос заслуживает несравненно большего к себе внимания.
При этом создание национальной системы свободных экономических зон в Ка-
захстане требует учета местной специфики и изучения зарубежного опыта. Я
попытаюсь показать становление и проблемы создания и функционирования
СЭЗ в Казахстане и обобщить опыт тех стран, в которых организация свобод-
ных экономических зон имела положительный результаты

Заметным явлением мирового хозяйства второй половины XX века явля-
ются т. н. «свободные (специальные) экономические зоны» (СЭЗ).

Свободные экономические зоны получили широкое распространение во
многих странах. Международные корпорации в поисках льготных условий для
своей деятельности рассматривают СЭЗ как благоприятные образования, где
можно получить сверхприбыль. Крупнейшие международные корпорации счи-
тают организацию собственного производства в свободных экономических зо-
нах важнейшим направлением своей экспансии.

Свободные экономические зоны представляют собой часть национально-
го экономического пространства, где используется особая система льгот и сти-
мулов, не применяемая в остальных частях страны. Как правило, СЭЗ — это в
той или иной степени обособленная географическая территория.

В научных публикациях и отчетах международных организаций для ха-
рактеристики разного рода зон используется термин «свободные экономиче-
ские зоны». Однако этот термин не в полной мере отражает сущность этого яв-
ления. Так, во многих из них применяемые экономические правила, рычаги,
специальные административные законы отнюдь не освобождают от опреде-
ленного правового и хозяйственного режима, а лишь облегчают его, предостав-
ляют льготы, стимулирующие предпринимательство. Фактически государство
лишь сокращает масштабы своего вмешательства в экономические процессы.

Для большинства развивающихся стран свободные зоны по существу яв-
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ляются специальными в смысле экстерриториальности, по условиям уровня
жизни работников зоны, концентрации производственного потенциала и др. В
силу этого для таких зон больше подходит термин «специальные экономиче-
ские зоны».

Для чего создаются свободные экономические зоны? Почему они полу-
чили такое распространение в мире?

Создание свободных экономических зон рассматривается их учредителя-
ми как важное звено в реализации принципов открытой экономики. Их функ-
ционирование связывается с либерализацией и активизацией внешнеэкономи-
ческой деятельности. Экономика свободных экономических зон имеет высокую
степень открытости внешнему миру, а таможенный, налоговый и инвестицион-
ный режим благоприятен для внешних и внутренних инвестиций.

Фактически свободные экономические зоны представляют своеобразные
«ловушки» для мигрирующих в масштабах мирового хозяйства капиталов.

Помимо привлечения иностранного капитала, задействуемого для акти-
визации экономических процессов внутри страны, создание производственных
свободных экономических зон увязывают стремя основными задачами:

— стимулирование промышленного экспорта и получение на этой основе
валютных средств;

— рост занятости;
— превращение зон в полигон по опробованию новых методов хозяйст-

вования, полюса роста национального хозяйства.
Важной причиной образования свободных экономических зон является

то, что часто страна не желает полностью открывать свою экономику для при-
тока иностранного капитала или всеобъемлюще использовать особый инвести-
ционный климат и поэтому использует частичную, локальную открытость в ви-
де спецзоны.

При организации свободных экономических зон используют два различ-
ных концептуальных подхода: территориальный и функциональный (точеч-
ный). В первом случае зона рассматривается как обособленная территория, где
все предприятия-резиденты пользуются льготным режимом хозяйственной дея-
тельности. Согласно второму подходу, зона — это льготный режим, применяе-
мый к определенному виду предпринимательской деятельности независимо от
местоположения соответствующей фирмы в стране.

Одной из простейших форм свободных экономических зон являются сво-
бодные (беспошлинные) таможенные зоны (СТЗ). Эти зоны, как и свободные
торговые зоны, относятся к зонам первого поколения. Они существуют с ХVII-
XVIII вв. Эти зоны представляют собой транзитные или консигнационные
склады для хранения, упаковки и незначительной обработки товаров, предна-
значенных для экспорта. Такие зоны часто называют бондовыми складами или
свободными таможенными территориями. Свободные таможенные зоны осво-
бождаются от таможенных пошлин на ввоз и вывоз товаров. Они имеются во
многих странах.

Зоны свободной торговли (ЗСТ) также широко распространены в мире.
Наибольшее развитие зоны свободной торговли получили в США. Их создание
предусмотрено специальным законом США от 1934 г., целью которого было
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поощрение торговли, ускорение торговых операций, сокращение торговых из-
держек.

Логика образования экспортно-производственных зон была предопреде-
лена экономикой развивающихся стран, когда с середины 60-х годов возникла
необходимость стимулирования промышленного экспорта и занятости за счет
притока иностранных капиталов.

Технико-внедренческие зоны относятся к зонам третьего поколения (70-
80-е годы). Они образуются стихийно или создаются специально с государст-
венной поддержкой вокруг крупных научных центров. В них концентрируются
национальные и зарубежные исследовательские, проектные, научно-
производственные фирмы, пользующиеся единой системой налоговых и финан-
совых льгот.

Сервисные зоны представляют собой территории с льготным режимом
предпринимательской деятельности для фирм и организаций, оказывающих
различные финансово-экономические, страховые и иные услуги.

К числу сервисных зон относятся оффшорные зоны (ОЗ) и налоговые га-
вани (НГ). ОЗ и НГ привлекают предпринимателей благоприятным, валютно-
финансовым, фискальным режимом, высоким уровнем банковской и коммерче-
ской секретности, лояльностью государственного регулирования.

Главное требование от компании, зарегистрированной в оффшорной зоне
и претендующей на получение налоговых и иных льгот, — это не быть рези-
дентом страны, где находится оффшорный центр, и не извлекать на его терри-
тории прибыль. Налоговые гавани отличаются от оффшорных зон тем, что в
них (НГ) все фирмы (как местные, так и иностранные) получают налоговые
льготы на все или некоторые виды деятельности. В настоящее время в мире на-
считывается более 300 оффшорных центров. Среди них налоговых гаваней око-
ло 70.

Первые свободные экономические зоны в Казахстане появились в 1991
году: Жайрем-Атасуйская в Жезказганской области. Алакульская и Жаркент-
ская в Талдыкорганской области, субзона на базе предприятия "Талдыкорганв-
нештранс" в Талдыкоргане, Лисаковская в Костанайской области и свободная
торговая зона "Атакент" в г. Алматы. Еще ряд областей (Атырауская, Восточно-
Казахстанская, Карагандинская и Мангистауская) были объявлены свободными
экономическими зонами. Однако первый опыт образования СЭЗ не достиг за-
думанных целей из-за несовершенного правового и организационного механиз-
ма функционирования, не было достаточной самостоятельности в решении фи-
нансовых, налоговых и других вопросов.

Вновь создаваемые специальные экономические зоны представляют со-
бой ограниченные территории РК, на которых действует особый правовой ре-
жим.

СЭЗ «создаются в целях ускоренного развития регионов для активизации
вхождения экономики республики в систему мировых хозяйственных связей,
создания высокоэффективных экспортоориентированных производств. освое-
ния выпуска новых видов продукции, привлечения инвестиций. отработки пра-
вовых норм рыночных отношений, внедрения современных методов уп-
равления и хозяйствования, а также решения социальных проблем».
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Реформирование экономической системы привело в движение рыночные
механизмы, что предполагает интеграцию в мировую экономику за счет разно-
образных форм торгового и делового сотрудничества. СЭЗ, являясь инструмен-
том ускорения регионального развития. оказывают положительное воздействие
на экономику, что и показывает опыт других стран. На международной конфе-
ренции в Бишкеке (октябрь, 1997 г.), посвященной проблемам развития сво-
бодных экономических зон, СЭЗ рассматривались как точки экономического
роста и интеграции стран и регионов.

Показатели экономического роста Лисаковской специальной экономиче-
ской зоны свидетельствуют о стабилизации экономического положения в ре-
гионе. Со дня образования Лисаковской СЭЗ в 1993 г. объем промышленного
производства увеличился в 22,9 раза, рост производства  составил 74%. Сохра-
нились действующие предприятия, созданы десятки новых в легкой и пищевой
промышленности, что позволило расширить ассортимент выпускаемой продук-
ции. Динамичное развитие получили хозяйствующие субъекты малого и сред-
него предпринимательства, удельный вес которых в общей сумме доходов
бюджета значительно увеличился. Административный совет получил воз-
можность вовремя и в полном объеме финансировать проекты, осуществлять
текущие платежи по выплате заработной платы и пенсий.

Первый год работы Акмолинской СЭЗ характеризуется оживлением и оз-
доровлением промышленных предприятий, наблюдается ежемесячный рост
объемов выпускаемой продукции на 1,5-2%. Средства фонда экономического и
социального развития были направлены на реализацию программы СЭЗ, обуст-
ройство и расширение новой столицы.

Придание статуса специальной экономической зоны городу Кызылорда
позволило осуществить мероприятия по возобновлению работы длительно про-
стаивающих предприятий, освоению новых производств, оказанию поддержки
малому и среднему предпринимательству, привлечению инвестиций.

Создание и становление СЭЗ в Казахстане позволяет осуществлять эко-
номические реформы в регионах: развивать производство промышленных това-
ров, привлекать инвестиции, создавать дополнительные рабочие места и обес-
печивать занятость населения, расширять поставки на внутренний рынок кон-
курентоспособных товаров и услуг производственного и непроизводственного
назначения.

Правовой режим СЭЗ в РК предусматривает особые условия функциони-
рования для финансовой и банковской деятельности. налогообложения, тамо-
женного регулирования. государственной регистрации юридических лиц, ли-
цензирования. пребывания иностранных граждан.

Административные советы могут формировать финансовые фонды или. в
случае совпадения границы СЭЗ с границей административно-территориальной
единицы, единый бюджет. Поэтому бюджеты Акмолинской, Кызылординской и
Лисаковской СЭЗ одновременно являются и бюджетами соответственно гг. Ак-
молы, Кызылорды, Лисаковска. В Жайрем-Атасуйской СЭЗ формируется фи-
нансовый фонд, так как она включает в себя территории г. Каражала, п. Жай-
рем, п. Шалгинский и земли запаса Жезказганской области. В доход финансо-
вого фонда или бюджета СЭЗ зачисляются общегосударственные и местные на-
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логи и сборы, уплачиваемые юридическими и физическими лицами, заре-
гистрированными на территории СЭЗ в качестве налогоплательщиков. Платежи
в специальные фонды, предусмотренные действующим законодательством, не
могут быть источниками формирования финансового фонда (бюджета).

Взаимоотношения финансового фонда (бюджета) СЭЗ с вышестоящим
бюджетом определяются через долговременный стабильный норматив отчисле-
ний от общей суммы доходов, поступающих в финансовый фонд (бюджет), что
способствует развитию не только зоны, но и региона в целом.

Особый правовой режим по финансам предусматривает, что администра-
тивный совет специальной экономической зоны может учреждать целевые фи-
нансовые фонды, а том числе фонд экономического и социального развития.
Такой фонд образован всеми СЭЗ РК, кроме того, по Акмолинской предусмот-
рено образование фонда инвестиций, связанного с обустройством новой столи-
цы, по Жайрем-Атасуйской - фонда социальной защиты.

Целевые финансовые фонды СЭЗ образуются за счет свободных бюд-
жетных средств, отчислений и сборов неналогового характера. доходов от про-
ведения торгов, зональных лотерей, займов. добровольных взносов и пожерт-
вований юридических и физических лиц, а также иных источников. не запре-
щенных действующим законодательством.

Средства фонда экономического и социального развития направляются
на финансирование мероприятий, предусмотренных программами развития
СЭЗ, на создание и расширение мощностей по производству товаров народного
потребления и оказанию услуг населению, на подготовку кадров и другие цели.

Налогообложение на территории СЭЗ осуществляется в соответствии с
Налоговым кодексом РК, который предусматривает для хозяйствующих субъ-
ектов льготный режим: подоходный налог с юридических лиц взимается в раз-
мере 20% (против 30%).

Льготы предоставляются Государственным комитетом РК по инвестици-
ям. Для специальных экономических зон целесообразно было бы ввести его
уполномоченный орган, потому что установленная льгота по подоходному на-
логу с юридических лиц неконкурентна со льготным режимом, предусмотрен-
ным в вышеназванном законе и более благоприятным для инвесторов в других
регионах, чем в СЭЗ.

Учитывая происходящие реформы в финансово-кредитной и налоговой
системе республики, а также опыт других стран, добившихся успехов в области
действенности налоговой политики СЭЗ (например, США. Китай), становится
очевидной необходимость совершенствования налогового режима в СЭЗ, в ча-
стности установление дополнительных льгот.

Таможенное регулирование регламентируется соответствующими указа-
ми Президента РК. Территория СЭЗ рассматривается как находящаяся вне та-
моженной территории Республики Казахстан, и на ней действует режим сво-
бодной зоны. Он предусматривает освобождение от таможенных пошлин и на-
логов ввозимого оборудования, сырья, материалов, а также других товаров, не-
обходимых для выполнения производственных операций. При вывозе товары.
произведенные или подвергнутые переработке на территории СЭЗ, тоже осво-
бождаются от таможенных пошлин. Организовав предприятие в СЭЗ, можно
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беспошлинно ввозить оборудование и сырье и беспошлинно же вывозить гото-
вую продукцию. Остальные товары при ввозе с территории СЭЗ на другие тер-
ритории и вывозе за пределы РК облагаются таможенными пошлинами в зави-
симости от страны происхождения. Учитывая. что хозяйствующие субъекты
имеют еще и налоговые льготы, можно отметить, что режим таможенного
оформления СЭЗ стимулирует производство, выпуск экспортоориентированной
продукции. Наличие налоговых и таможенных льгот делает привлекательным
климат СЭЗ для потенциальных инвесторов. В Кызылординской СЭЗ уже рабо-
тают совместные предприятия по добыче нефти и газа, и есть конкретные пред-
ложения по организации производства лекарственных препаратов (Индия), обу-
ви (Турция), расширению производства мяса кур (Испания), выпуску прохлади-
тельных напитков (Израиль)и др.

Необходимо отметить, что специальные экономические зоны имеют
принципиальное отличие от свободных таможенных зон. и если в последних не
предусмотрено освобождение розничной продажи товаров от таможенных по-
шлин и налогов. то эта норма не может быть приемлемой для СЭЗ. Товары на-
родного потребления ввозятся на территорию СЭЗ, как правило, для их реали-
зации населению, поэтому целесообразно освободить там розничную продажу
товаров от таможенных пошлин и налогов.

Банковская деятельность осуществляется в соответствии с банковским
законодательством, для иностранных инвесторов на территории СЭЗ преду-
смотрено право открытия счетов в национальной или иностранной валюте.

Государственная регистрация юридических лиц, а также учетная регист-
рация филиалов и представительств юридических лиц в соответствии с указом
Президента РК должна производиться уполномоченным органом Министерства
юстиции непосредственно на территории зоны. В мировой практике регис-
трацию хозяйствующих субъектов осуществляют органы управления на терри-
тории СЭЗ, поэтому видится целесообразным восстановление порядка регист-
рации юридических лиц.

Лицензирование деятельности, осуществляемой хозяйствующими субъ-
ектами на территории СЭЗ. производится в соответствии с действующим зако-
нодательством РК.

Порядок пребывания иностранных граждан установлен соответ-
ствующим законодательством РК и международными соглашениями, участни-
ком которых является республика. Для выполнения функций по оформлению
въезда, выезда, транзита и пребывания иностранных граждан и лиц без граж-
данства и их транспортных средств на территории СЭЗ центральными испол-
нительными органами создаются отдельные подразделения соответствующих
государственных органов. Однако отсутствие консульских пунктов и агентств
на территории отдельных СЭЗ сдерживает оперативное оформление порядка
пребывания иностранных граждан.

Изучение опыта СЭЗ РК показало, что в целях эффективного го-
сударственного регулирования экономики, обеспечения их нормального функ-
ционирования необходимо совершенствование нормативно-правовой базы СЭЗ.
Для этого следует:

 во-первых, предусмотреть государственную регистрацию юриди-
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ческих лиц, а также учетную регистрацию филиалов и представительств юри-
дических лиц на территории специальной экономической зоны через уполно-
моченные органы Министерства юстиции РК:

 во-вторых, предусмотреть, что на территориях специальных эко-
номических зон, на которых действует режим свободной таможенной зоны,
может производиться розничная продажа товаров для внутреннего потребле-
ния;

 в-третьих, необходимо внесение изменений и дополнений в дейст-
вующие законодательные акты по расширению полномочий административных
советов и увеличению льгот и преференций. Вызвано это тем. что хо-
зяйствующие субъекты, осуществляющие деятельность на территории специ-
альной экономической зоны, порой оказываются в менее выгодных условиях,
чем находящиеся за ее пределами. Административные советы, призванные ре-
шать практически все вопросы, касающиеся деятельности СЭЗ, не имеют соот-
ветствующих полномочий. Более того. в специальных экономических зонах
других стран для инвесторов обеспечены более привлекательные условия, чем в
Казахстане. К примеру, отечественные предприниматели предпочитают уста-
навливать свои взаимоотношения со свободной экономической зоной "Бишкек"
ввиду ее большей привлекательности, чем с СЭЗ Казахстана.

Экономика свободных экономических зон имеет высокую степень от-
крытости внешнему миру, а таможенный, налоговый и инвестиционный режим
благоприятен для внешних и внутренних инвестиций.
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Түйін

Бұл мақалада Қазақстандағы еркін экономикалық аймақтың негізгі
анықтамалары қарастырылған. Қазақстанда бүгінде өндірістік кәсіпкерлікке
аса көп көніл бөлінеді. Мемлекеттік саясатқа сай бірнеше жұмыстар
атқарылуда соның бірі заңдық құқықтар қарастырылуда.

Summary

Main conceptions of free economical zones of Republic of Kazakhstan are
considered in this article. Newly created special economical zones represent limited
territories of RK, on which a special legal regime operate.
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ПРОИЗВОДСТВО И ПОТРЕБЛЕНИЕ ПРОДУКТОВ ПИТАНИЯ В
РАСЧЕТЕ НА ДУШУ НАСЕЛЕНИЯ В РЕСПУБЛИКЕ КАЗАХСТАН

Муслимова М.А., магистр экономики,
соискатель

Агропромышленный комплекс Казахстана является крупным
производителем зерна, мяса, шерсти, каракульских смушек, минеральных
удобрений, тракторов, противоэрозийной и другой сельскохозяйственной
техники, а также продукции легкой и пищевой промышленности. В настоящее
время основную долю валовой продукции сельского хозяйства республики
занимает продукция растениеводства, в ней, в свою очередь, основную массу
составляют зерновые культуры. При этом доля наиболее ценной
животноводческой продукции в структуре валовой продукции сельского
хозяйства остается низкой (таблица 1).

Таблица 1 - Продукция сельского хозяйства (млрд. тенге)

2002 2003 2004 2005 2006
ВВП всего, млрд. тенге 3776,3 4611,9 5870,1 7590,6 10213,7
на душу населения, тыс. тенге 254,2 309,3 391,0 501,1 667,2
Продукция сельского
хозяйства, млрд. тенге

557,4 615,4 698,8 763,8 853,3

в т.ч.
Растениеводства 325,3 355,7 391,2 400,2 432,5
Животноводства 232,1 259,7 307,6 363,6 420,8

Источник: [1, с.11]

В то же время от степени развития сельскохозяйственного производства
в определенной степени зависит развитие комплексов, производящих продукты
питания. Данная зависимость отражается достижением высоких норм
потребления отечественных продуктов питания.

В настоящее время в республике более половины потребностей в
продовольствии удовлетворяется за счет импорта. Сама постановка проблемы
продовольственной безопасности для Казахстана с его обширными
территориями и сравнительно небольшой численностью населения звучит
несколько странно, так как его потенциальные ресурсы позволяют не только
обеспечивать продовольствием собственное население, но и быть крупнейшим
его экспортером в другие страны мира. Именно поэтому уровень развития
аграрного сектора является определяющим фактором экономической
безопасности страны и общественно-политической стабильности в обществе.
[2, с.14]

Интересны результаты сопоставительного анализа рациональных норм
потребления и уровня потребления отдельных видов продуктов питания
населением Республики Казахстан (таблица 2).
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Таблица 2 - Потребление продуктов питания в Республике Казахстан в расчете
на душу населения в год, в килограммах

Продукты
питания

Рациональная
норма

потребления,
кг

1990 1995 1999 200
2

200
4

2006

Мясо и
мясопродукты

81 75 55 45 45 40 44,5

Масло
растительное

16 10,2 7,4 9,3 12,6 9,6 11,2

Хлебопродукты 110 119 124 119 120 116 123,9
Сахар 41 47 32 35 21,7 16,6 29,5
Молоко,
молокопродукты

392 386 253 215 232 190 205,1

Яйца, штук 292 297 214 222 113 106 114
Рыба и
рыбопродукты

25 20 9 10 8,6 7,9 8,8

Овощи 139 89 76 83 81 71 71,8
Картофель 118 106 124 117 65 49 45,3
Фрукты и ягоды 76 35 29 28 21 35 40,8

Источники: [1, с.256], [3, с.81]

За последние два десятилетия в Казахстане потребления мяса и мясных
продуктов в расчете на душу населения снизилось в 1,7 раз, а уровень
потребления в 1,8 раз ниже рациональных норм потребления. Уровень
потребления в расчете на душу населения масла растительного, сахара не
претерпел значительных изменений, но остается низким по сравнению с
рациональной нормой потребления. По сравнению с 1990 г. снизилось
потребление молока, молочных продуктов, яиц, овощей, картофеля. В 2006 г.
был отмечен рост доли потребления фруктов и ягод на 5,8 кг. по сравнению с
показателями 1990 г. В то же время потребление рыбы снизилось с 20 кг. в 1990
г. до 8,8 кг. в 2006 г. (в 2,3 раза).

В целом, уровень потребления продуктов питания в расчете на душу
населения в Казахстане остается низким и не достигает уровня рациональных
норм потребления, за исключением хлебопродуктов.

По вопросу объемов производства основных сельскохозяйственных
продуктов в расчете на душу населения следует отметить тенденцию
медленного роста производства почти по всем видам сельхозпродуктов в
расчете на душу населения (таблица 3).

Таблица 3 - Производство основных продуктов сельского хозяйства в
расчете на душу населения по Республике Казахстан, в килограммах

Продукты питания 2001 2002 2003 2004 2005 2006
Зерно (в весе после доработки) 1072 1076 992 824 910 1078
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Продолжение таблицы - 3
Мясо 44 45 47 49 51 53
Подсолнечника на зерно (в весе
после доработки)

- 13 20 18 18 17

Овощи 120 125 130 137 143 134
Картофель 147 153 155 151 166 154
Молоко 264 277 290 304 314 322
Яйца, штук 125 142 153 154 166 162
Фруктов и ягод - 15 13 20 19 15

Источники: [1, с.255], [4, с.68]
Сопоставляя нормы потребления и производства основных продуктов

питания в расчете на душу населения можно сделать вывод, что в настоящее
время отечественное сельскохозяйственное производство способно покрыть
внутренние потребности лишь по хлебопродуктам, растительному маслу и
картофелю. По остальным категориям объемы продукции отечественного
сельскохозяйственного производства недостаточны для обеспечения
потребности 15 миллионного населения республики, не говоря уже об
излишках для поставки на экспорт сельхозпродукции, за исключением зерна и
масличных в небольшом объеме.

Интересно сопоставить долю расходов на различные продукты питания в
продовольственном бюджете населения Казахстана, США, как страны с
высоким уровнем дохода населения, и Японии, с характерной моделью иного
рыночного поведения потребителей, выстроенной в соответствие с
культурными традициями и особенным укладом жизни (таблица 4).

Таблица 4 - Состав потребительских расходов домашних хозяйств и их
структура в разрезе продовольственных товаров (в среднем на душу)

в тенге в %
2002 2006 2002 2006

Доля в
продоволь
ственном
бюджете

населения
США, %

Доля в
продоволь
ственном
бюджете

населения
Японии, %

Общие
потребительские
расходы

65336 142330 100 100

Продовольственн
ые товары
(включая
табачные и
алкогольные
изделия)

34219 59350 52,37 41,7

Продукты питания
и безалкогольные
напитки

30614 51933 46,86 36,49

из них: 91,37 92,28 81% 85%
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Продолжение таблицы - 4
Хлебопродукты и
крупяные изделия

7310 10723 23,88 20,65 16 29

Мясо и
мясопродукты,
рыба и
морепродукты

8016 15881 26,18 30,58 мясо 27%
рыба 2%

мясо 10%
рыба 22%

Молочные
продукты и яйца

2820 5580 9,21 10,74 12 6

Масла и жиры 2932 2923 9,58 5,63 2 1
Фрукты и овощи 3641 8118 11,89 15,63 21 17
Сахар,
кондитерские
изделия

3254 4702 10,63 9,05

Непродовольствен
ные товары

16700 45901 25,56 32,25

Платные услуги 14417 37079 22,07 26,05
Источники: [1, с.60-61], [5, с.114], [6]

В потребительских расходах населения Казахстана отмечается тенденция
сокращения доли затрат на продукты питания и увеличения расходов на
вторичные потребности – непродовольственные товары и платные услуги. Доля
затрат на продукты питания и безалкогольные напитки в общих
потребительских расходах среднего жителя республики уменьшилась с 46,86%
в 2002 г. до 36, 49% в 2006 г. Уменьшилась доля расходов на хлебопродукты и
крупяные изделия, сахар и кондитерские изделия, масла и жиры. Увеличилась
доля потребительских затрат на мясные и рыбные продукты, фрукты и овощи,
молочные продукты и яйца.

Многим исследователям хорошо известна взаимосвязь между величиной
дохода и объемом потребляемых продуктов животного происхождения. С
ростом дохода мясо становится более важным источником калорий в пищевом
рационе. Во многих развивающихся странах, где отмечается демографический
рост и улучшение материального благосостояния населения, ставка сделана на
интенсивное развитие животноводческой отрасли с использованием в
кормовых рационах соевого шрота. Данный вид корма импортируется из
развитых стран в связи с тем, что его производство капиталоемко, требует
начальных инвестиций и больших масштабов, чтобы быть рентабельным.

Уровень развития животноводческой отрасли Республики Казахстан
остается слабым. Объемы производства мяса в Казахстане, который имеет
огромный потенциал для производства мясной продукции, значительные
преимущества кормовой базы, в настоящее время не способны обеспечить
отечественной мясной продукцией нормы рациона потребления своего
небольшого по численности населения. Основную долю животноводческой
продукции производят хозяйства населения, что свидетельствует о
мелкотоварном характере производства отрасли. Так в 2006 г. хозяйства
населения произвели мясо (в убойном весе) на 672,4 тыс. тонн, в то время как
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сельхозпредприятия и фермерские хозяйства произвели 76,8 и 59,4 тыс. тонн
соответственно. [1, с.252]

Вместе с тем, опыт США свидетельствует о том, что наиболее высокую
результативность демонстрируют крупные производители, широко
применяющие инновационные приемы агрокультуры, современные технологии
и технику. Процесс концентрации производства развивался на основе разорения
и вытеснения мелких фермеров. С 1945 по 1984 г. число ферм упало с 5,97 млн.
до 2,33 млн. [7] Так, 65 тыс. американских ферм (3,1% от общего количества),
располагающих 15% земельной площади (в среднем 1,2 тыс. га на хозяйство),
использовали около 40% всего объема приобретенных ресурсов, обеспечили
поставки на рынок 45% сельскохозяйственной продукции и получили 67,3%
чистого фермерского денежного дохода. В тоже время 1,3 тыс. мелких ферм
(63% общего количества), имеющих 17% всей земли (в среднем 67 га на
хозяйство), потребили 8,5% закупленных ресурсов, доставили на рынок 3,5%
товарной продукции, при этом убытки составили 3,4 млрд. долл. [8, с.12]

Иными словами многолетние и целенаправленные усилия на достижение
высоких показателей производительности в американском сельском хозяйстве
создали высоко механизированную и крупно-товарную отрасль экономики.
Высокий уровень производительности труда в сельском хозяйстве достигается
за счет интенсификации, комплексной механизации, химизации,
автоматизации, компьютеризации сельскохозяйственного производства (80%
продовольственной продукции в США производится с использованием
компьютерных технологий). [9, с.79]

Улучшить показатели производства мяса возможно с помощью
передовых технологий и, прежде всего тех, которые поддаются легкому
копированию. В Казахстане существует необходимость в продуманной
политике укрупнения производственных комплексов, особенно в
животноводстве. Несколько лет назад Корпорация «Мал онимдеры»
разработала проект создания откорм площадок по 5000 голов КРС в ЮКО,
СКО, ВКО, Акмолинской области и на 15000 голов МРС в ЮКО. Однако
данный проект пока не реализован.

Решение проблемы обеспечения отечественными продуктами питания
населения Республики Казахстан и потребление их в объеме рациональной
нормы возможно лишь при условии комплексного подхода в решении проблем
сельскохозяйственного производства и перерабатывающих отраслей
экономики. Проблема повышения эффективности сельскохозяйственного
производства требует формирования в агропромышленном комплексе точек
роста приоритетных видов сельскохозяйственной продукции, опирающихся на
высокотехнологичное конкурентоспособное производство, принятия
эффективных мер по защите отечественной агросферы от экспансии других
стран мира и др.
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Түйін

Мақалада Қазақстанның әр адам басына саналған өндірілген және
тұтынған азық түлiк мөлшерлері салыстырылады. 1990-2006 жылдардың
аралығында адам басына санағанда еттін тұтынуы 1,7 рет азайды. Сүт,
жұмыртқа, көкеніспен картоптың тұтынуы азайды. Жалпы Қазақстанда, бидай
өнімдерден басқа, күнделікті қажетті тауарлардың тұтынуы ұтымды тұтыну
нормалардан өте төмен. Бұл бағытта ондiрiстердiң онiмдiлiгi күшейтілуi,
аграрлық өнеркәсіптік кешеніне мемлекеттік жәрдем мен шетелдік
технологиялар кажет.

Summary

This article is about the changes in production and consumption of food
products per capita in Kazakhstan in 1990-2006 years. In the whole the volumes of
consumption of milk, eggs, fruits and vegetables are much below than the norms of
rational consumption. Only grain products consumption in Kazakhstan can cover the
norms of rational consumption. To change the situation for the better it is necessary
to develop field-lots with the purpose to increase the production of meat and increase
the number of green-houses with the processing and producing products, that are
ready for use.

КЛАСТЕР КАК ОСНОВА ОБЕСПЕЧЕНИЯ
КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЙ

Есмагулова Н.Д. ст. преподаватель
(КГУ им. Ш.Уалиханова)

Для образования предприятий с полным циклом производства до готовой
продукции, для создания прочных связей между существующими
предприятиями необходимо рассмотреть создание кластеров как выход из
кризисной ситуации, характерной для легкой промышленности Казахстана.
Основатель теории кластера М.Портер определил кластер как группу
географически соседствующих взаимосвязанных компаний и связанных с ними
организаций, действующих в определенной сфере, характеризующихся
общностью деятельности и взаимодополняющих друг друга. Казахстан
находится в центре емких рынков сбыта стран СНГ и Восточной Европы. Это
позволяет применить кластерную модель развития отрасли.
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Казахстан обладает хорошим масштабом рыночных возможностей, как
для развития отрасли в целом, так и отдельно взятого сектора кожевенно-
обувной промышленности.

Кластер – это взаимодействие предприятий различных отраслей для
выпуска конкурентоспособного продукта, начиная с идеи создания и
заканчивая реализацией его с обязательным использованием инновационных
направлений с целью решения интересов всех участников данного процесса.
Кластерный подход позволяет мобилизовать все экономические факторы в
определенном направлении. На сегодня развитие кластеров является широко
признанным инструментом, сопутствующим экономическому развитию и
повышению конкурентоспособности. Применение кластерной модели в
развитии промышленности Казахстана является важным фактором
конкурентоспособности отдельных компаний и всей экономики. На сегодня в
Республике Казахстан определены перспективные сферы создания кластеров.
Одной из них является текстильная промышленность, результаты которого уже
отразились на развитии отрасли. Кластеры влияют на конкуренцию следующим
образом:

 изменяют роль правительства и характер государственного
вмешательства;

 фирмы, входящие в кластер более гибки и способны быстрее
реагировать на потребности;

 повышают производительность труда расположенных в данном
районе предприятий;

 снижаются затраты, улучшаются условия обмена информацией;
 определяют направление и скорость внедрения инноваций;
 способствуют появлению новых видов коммерческой деятельности

в пределах кластера.
Развитие кластера дает преимущества для различных субъектов:

государства, предпринимателей, потребителей. Кроме того, создание кластера
может принести выгоду не только отрасли, но и региону. Кластер гораздо
эффективен, если создается по инициативе предприятий для повышения своей
конкурентоспособности. Исследованию кластера посвящены работы таких
ученых, как  Алимбаева А.А., Ахметжановой С.Б.и др. [2], [3], [4]. На основе
изучения работ посвященных этой теме мы разработали схему кластера по
кожевенно-обувной промышленности (рисунок 1). Кожевенно-обувная отрасль
характеризуется сложным состоянием развития, зависимость от импорта обуви
достигла максимального значения, отечественные предприятия ориентированы
только на спецзаказы силовых структур. Тем не менее, кожевенное сырье
вывозится за пределы республики в непереработанном виде. Анализ
производства кожи и обуви показал имеющийся потенциал, который
необходимо использовать для внутреннего потребления.

Рассмотрим отдельные элементы предлагаемой модели кластера
кожевенно-обувной отрасли. Основу кластера составляют предприятия по
заготовке кожевенного сырья, переработке и пошиву готовой продукции.
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Рисунок 1 – Схема кластера кожевенно-обувной отрасли

В настоящее время основным поставщиком сырья являются домашние
хозяйства. Однако это и является основной причиной обеспечения кожевенной
промышленности некачественным сырьем. Тогда как сырье лучшего качества
могут поставить только мясоперерабатывающие предприятия с оптимальными
технологическими условиями для съемки и консервирования шкур,
обеспеченные высококвалифицированными работниками. Получается
замкнутый круг: не работает мясокомбинат – не имеет сырья кожевенный
комбинат, из-за него стоят кожевенно-меховое объединение, обувные фабрики.
В этой связи возрастает роль мясоперерабатывающего сектора.

Главным регулирующим элементом являются такие элементы, как
законодательно-нормативная база, министерства, ведомства, АО «Мал өнімдері
корпорациясы», Ассоциации предприятий легкой промышленности и мировой
рынок. Законодательно-нормативная база предусматривает создание правовых
основ экономики, для обеспечения соблюдения действующих законов, как
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общего характера, так и регулирующих отдельные сектора. Правовую основу
действия кластера создают целый ряд законов, регулирующих сферу
конкуренции.

Ассоциация предприятий легкой промышленности Республики Казахстан
была создана для восстановления взаимодействия между предприятиями. Цель,
которой – создание благоприятных экономических условий для развития
предприятий легкой промышленности РК.

Приоритетными направлениями деятельности Ассоциации являются:
- совершенствование нормативных и законодательных актов,

разработка эффективных механизмов защиты экономических интересов
предприятий;

- внесение в Государственные органы предложений по поддержке
отечественных предприятий;

- защита интересов предприятий легкой промышленности;
- улучшение и развитие инфраструктуры легкой промышленности.
Мировой рынок является главным фактором, влияющим в целом на

экономику, его влияние нельзя охарактеризовать односторонне. Участники
мирового рынка являются покупателями непереработанного сырья. В тоже
время обеспечивает казахстанский рынок готовой продукцией, которая
составляет конкуренцию отечественной. Кроме того, этот элемент кластера на
данный момент является единственным поставщиком оборудования,
технологий, не хватающей в стране, нельзя не отметить, что моду и тенденции в
одежде диктует мировой рынок.

Отрасль восстанавливать необходимо с активным использованием
инноваций. Инновации призваны обеспечить индустриальный прорыв,
предполагающий модернизацию производства. Развитие инновационной
деятельности является одним из ключевых факторов обеспечения
конкурентоспособности. Анализ современного состояния отрасли показал, что
предприятия отрасли оснащены оборудованиями морально устаревшими, не
соответствующие мировым современным разработкам и технологиям.

В легкой промышленности особенно остро стоит проблема дизайнерских
разработок. Продукция легкой промышленности подвластна веяниям моды,
сезонности. Без обновления ассортимента продукции и повышения
технологического уровня производства восстановление отрасли
неперспективно. Поэтому финансово-кредитные учреждения необходимо
рассматривать как один из основополагающих элементов кластера. Кожевенно-
обувная отрасль катастрофически нуждается в кредитных ресурсах.

Большое значение в развитии отрасли имеет научно-технический
прогресс. Много было сделано для модернизации и реконструкции
предприятий, внедрения нового оборудования и технологических процессов.
Оснастка предприятий текстильной промышленности производилась
оборудованием заводов-изготовителей стран СНГ, таких как
«Ташкенттекстильсельмаш», «Ивчесмаш» г.Иваново, Пензенского завода
текстильных машин, душанбинского завода текстильного оборудования. При
этом существует необходимость ввоза дорогостоящего оборудования,
производимого странами дальнего зарубежья.
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В Казахстане вообще отсутствуют заводы, специализирующиеся на
выпуске оборудования для легкой промышленности, выход из сложившейся
ситуации – закупать оборудование из развитых стран. Основными
поставщиками оборудования для отрасли являются такие страны, как Германия,
Италия, Швейцария, Япония, Англия. Перед производителями легкой
промышленности не только Казахстана, но и стран СНГ, остро стоят вопрос по
техническому перевооружению промышленности, используемые технологии
устарели по сравнению с разработками ведущих производителей на 10-20 лет. С
учетом последних мировых достижений можно отметить основные тенденции
развития оборудования легкой промышленности:

 Повышение степени автоматизации, компьютеризации машин
благодаря использованию в конструкциях электроники и микропроцессорной
техники.

 Рост производительности оборудования при улучшении качества
выпускаемой продукции.

 Повышение качества и расширение ассортимента вырабатываемой
продукции, а также улучшение условий труда.

Всем перечисленным параметрам соответствуют оборудования фирм
таких стран, как Германия, Швейцария, Япония, Италия и Англия. Доля
Германии, Швейцарии и Японии в мировом экспорте машин составляет 2/3.

Также неотъемлемым условием успешного развития промышленности
является наличие качественного человеческого капитала, т.к. в современных
условиях экономический рост отождествляется с научно-техническим
прогрессом, и в первую очередь с профессиональным качеством трудовых
ресурсов. Поэтому нельзя не отметить такой элемент, как ВУЗы, колледжи,
обеспечивающий отрасль профессиональными кадрами.

В условиях, когда конкуренция из ценовой сферы переместилась в сферу
качества продукции, сертификация стала непременной частью эффективного
функционирования рыночной экономики. В мировой и отечественной практике
применяются различные методы подтверждения соответствия объектов
заданным требованиям. Сертификация выделяется тем, что выполняется,
независимой стороной от изготовителей и потребителей, что гарантирует
объективность ее результатов. Существующая в Республике Казахстан система
сертификации не обеспечивает определение необходимого набора технических
характеристик, запрашиваемых прядильными фабриками.

Также следует отметить, что импортируемая продукция легкой
промышленности на территории республики реализуется без представления
сертификатов происхождения и безопасности продукции, что в целом
отражается на ценовой конкурентоспособности импортируемой продукции. На
данный момент сертификация, стандартизация являются необходимым звеном.
Основной целью, которых является обеспечение высокого уровня качества
продукции отрасли путем внедрения международных систем качества.

Для обеспечения спроса на отечественную продукцию необходимо
активно использовать неценовые методы продвижения товара на рынок:
рекламы, Интернет, СМИ. Преимуществом является тот факт, что при
правильном подходе требует гораздо меньше финансовых ресурсов, чем
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затраты при ценовой конкуренции. Хороший эффективный рекламный ролик за
счет идеи, доступности, доходчивости может в несколько раз оправдать
расходы, за счет объема продаж. Конкурентоспособность предприятия связана
не только со свойствами товара, но и с умелым продвижением этого товара.
Сейчас важную роль играют такие факторы, как имидж предприятия, торговая
марка, активизация рекламы, использование СМИ. С научно-техническим
прогрессом появляются новые методы конкуренции, такие как Интернет-
бизнес, предполагающий активное использование электронной почты,
электронной рекламы, использование коммерческих сайтов, электронной базы
данных рассылок. Изучение опыта зарубежных стран показал, что  именно эти
меры позволили Узбекистану повысить уровень инвестиционной
привлекательности отрасли.

Потребители являются конечным звеном, главными оценщиками
продукции и поиск своего потребителя является главной целью любого
производства.

Таким образом, создание кластера по кожевенно-обувной
промышленности можно рассматривать как основу организационно-
экономического механизма обеспечения конкурентоспособности предприятий
легкой промышленности.
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Түйін

Өндірудің толық циклі бар кәсіпорын құру үшін кластерлерді жасауды
Қазақстанның жеңіл өнеркәсібіне тән дағдарыс жағдайынан шығу жолы ретінде
қарастыру керек.

Былғары аяқ киім өнеркәсібі бойынша кластер құру жеңіл өнеркәсіп
кәсіпорындарының бәсекеге қабілеттілігін қамтамасыз ету негізі ретінде
қарастыруға болады.
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Summary

Forming enterprise with a full cycle of production it is need to consider the
creation of clusters as the enter from critical situation, typical for light industry of
Kazakhstan. The creation of cluster on leather-shoe industry it may be considered as a
basis of supply competitiveness of enterprises of light industry.

ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СУЩНОСТЬ КРЕДИТНЫХ ОПЕРАЦИЙ

Басканбаева И.А. магистрант финансов
Каз АТУ им. С.Сейфуллина

Возникновение кредита, как экономической категории, связано прежде
всего со сферой обмена товаров. Именно в данной сфере происходит движение
стоимости, как абстрактного выражения труда. Экономической основой, на
которой возникает и развивается кредит, выступает кругооборот капитала.

Само понятие «кредит» происходит от латинского слова «crеditum» -
ссуда.

Можно ли сказать, что мы знаем о кредите достаточно много? Те знания,
которые мы имеем в области кредита, основаны на взглядах авторов, живших
многие десятилетия, а то и столетия назад.

Очень точно данный тезис сформулировал проф. О.И. Лаврушин: «Вряд
ли можно согласиться с тем, что мы уже всё знаем о кредите, о нем уже всё
написано и нет предмета для новых размышлений. В аспекте современных
знаний, новых информационных технологий представляется, что общество
лишь подошло к познанию тех правил и принципов, которые предстоит при-
менить при исследовании кредита» /1, c.230/. Он также высказывает
озабоченность по поводу того, что внимание к теории кредита значительно
снижено. «Практически все крупные монографии по теории кредита написаны
до конца 30-х гг. прошлого века». Действительно, публикации по кредиту в
основном содержатся в учебниках и энциклопедических словарях, в которых
приводятся точки зрения ученых предшествующих поколений.

Следует отметить, что до настоящего времени нет единой трактовки
определения сущности кредита, как экономической категории. В экономиче-
ской литературе представлены различные подходы к определению кредита.
Наиболее типичными являются следующие:

Кредит - ссуда в денежной или товарной форме на условиях возвратно-
сти и обычно с уплатой процента /2, с.287/. В данном определении одна
экономическая категория кредит определяется через другую экономическую
категорию - ссуду. Кроме этого, объектом кредита могут быть не только деньги
или товар, но и услуги, или, например, права пользования научными
изобретениями (патентами), поэтому данное определение является
недостаточно полным.
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Кредит - форма движения ссудного капитала - денежного капитала,
предоставленного в ссуду на условиях возвратности и платности в виде про-
центов /3, с.39/.

Данное определение отражает только кредитные отношения в денежной
форме, его нельзя применить к коммерческому кредиту, который находит все
большее распространение в казахстанской экономической практике. Также не
отражен принцип срочности кредита.

Кредит - ссуда, предоставление ценностей (денег, товаров) в долг;
коммерческое доверие /4, с.297/. Оно не отражает такие базовые принципы
кредита как возвратность, срочность и платность.

Для ряда зарубежных исследований характерно использование терминов
«кредит» и «ссуда», без выявления сущности экономических отношений, от-
ражаемых данными понятиями. Так, Д.М. Кейнс в своей работе «Общая теория
занятости, процента и денег» и М. Фридмен в работе «Количественная теория
денег» постоянно оперируют понятием «кредит» для доказательства своих
экономических теорий, но используют это понятие, как нечто само собой
разумеющееся, без объяснения сущности. Такие зарубежные исследователи, как
Э.Дж. Долан, П. Роуз, Э. Рид, Р. Коттер, Э.Гилл, Р.Смит, Б. Бухвалъд, в своих
работах достаточно широко излагают технику проведения кредитных операций,
различные виды кредитов, но не приводят определения кредита, как
экономической категории.

В казахстанском законодательстве также не приведено понятие кредита.
Например, в Гражданском кодексе Республики Казахстан нет четких
определений, что же такое заем и кредит. Речь идет лишь о договоре займа и
кредитном договоре. При этом понятие «банковский кредит» В Гражданском
кодексе РК отсутствует вовсе, выделены лишь понятия товарного и
коммерческого кредита.

Расхождение позиций экономистов в определении сущности кредита
свидетельствует как о недостаточной его изученности, так и о сложности
экономической природы кредита и его роли в общественном воспроизводстве.

При анализе кредита и возникающих в связи с этим экономических
отношений, целесообразно говорить о возвратном движении стоимости, как
овеществленном в товаре общественном труде. При этом под товаром следует
понимать и материальные ценности, и услуги, и деньги, как товар особого рода.

Не претендуя на полное выражение сущности кредита, учитывая слож-
ность данной экономической категории, кредит можно охарактеризовать как
экономические отношения, возникающие по поводу перераспределенuя
стоимости на условиях возвратности, платности и срочности.

Основными участниками кредитного рынка выступают кредитор и
заемщик. Кредитор - сторона кредитной сделки, предоставляющая ссуду. На
ранних стадиях товарного производства кредиторами выступали ростовщики. С
его развитием в качестве денежных кредиторов стали выступать банковские
учреждения. А при передаче в ссуду товаров кредитором выступают
товаропроизводители. Для того чтобы выдать ссуду, кредитору необходимо
располагать определенными средствами. Источниками могут быть собственные
накопления, ресурсы, в свою очередь позаимствованные на возвратных началах
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у других субъектов воспроизводственного процесса.
Заемщик - это сторона кредитных отношений, получающая кредит и

обязанная возвратить полученную ссуду в установленный срок. Заемщик в
отличие от кредитора в ссудной сделке имеет особенности, заключающиеся в
следующем:

- он не является собственником ссужаемых средств, а выступает их
временным владельцем, работает с чужими ресурсами, ему не
принадлежащими;

- заемщик использует ссужаемые средства как в сфере обращения, так и в
сфере производства. Кредитор предоставляет ссуду в фазе обмена, не входя
непосредственно в производство;

- заемщик возвращает ссужаемые ресурсы, завершившие кругооборот в
его хозяйстве. Для обеспечения возврата заемщик так должен построить
воспроизведенный процесс, чтобы обеспечить высвобождение средств,
достаточных для расчетов с кредиторами;

- заемщик не только возвращает стоимость, полученную во временное
пользование, но и уплачивает при этом ссудный процент. Здесь надо заметить,
что заемщик зависит от кредитора, который диктует свою волю заемщику.

Известно что вступая в кредитные отношения, кредитор и заемщик де-
монстрируют единство своих целей и интересов. В рамках кредитных
отношений они могут меняться местами, кредитор становится заемщиком,
заемщик - кредитором.

Кредитные операции - это отношения между кредитором и заемщиком
(дебитором) по представлению первым последнему определенной суммы
денежных средств на условиях платности, срочности, возвратности /5, с.106/.
Банковские кредитные операции подразделяются на две большие группы:

- активные, когда банк выступает в лице кредитора, выдавая ссуды;
- пассивные, когда банк выступает в роли заемщика (дебитора),

привлекая деньги от клиентов и других банков в банк на условиях платности
срочности, возвратности

Выделяются и две основные формы осуществления кредитных операций:
ссуды и депозиты /5, с.108/. Соответственно активные и пассивные кредитные
операции банков могут осуществляться как в форме ссуд, так и в форме
депозитов. Активные кредитные операции состоят, во-первых, из ссудных
операций с клиентами и операций по предоставлению межбанковского кредита;
во-вторых, из депозитов, размещенных в других банках. Пассивные кредитные
операции аналогично состоят из депозитов третьих юридических и физических
лиц, включая клиентов и иные банки в данном банковском учреждении, и
ссудных операций по получению банком межбанковского кредита
(межбанковским кредитом называются кредитные операции, в которых в
качестве и заемщиков, и кредиторов выступают банки). Хотелось бы выделить
следующую закономерность: чем стабильнее экономическая ситуация в стране,
тем большую долю имеют кредитные операции в структуре банковских
активов. В период неопределенности и экономического кризиса происходит
непропорциональное увеличение портфеля ценных бумаг и кассовых активов.

Исходя из указанных характеристик можно условно подчеркнуть
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различие между кредитными и ссудными операциями, кредитом и ссудой.
Кредит - более широкое понятие, предполагающее наличие разных форм
организации кредитных отношений, как формирующих источники средств
банка, так и представляющих одну из форм их вложения. Ссуда же является
лишь одной из форм организации кредитных отношений, возникновение
которых сопровождается открытием ссудного счета. Кроме того, кредитные
отношения могут быть организованы не только в рамках банковского кредита,
но и как коммерческое кредитование, когда в лице и заемщика, и кредитора
выступают предприятия, а кредитные отношения между ними оформляются
векселем. В дальнейшем коммерческий кредит может трансформироваться в
банковский посредством предоставления ссуды под залог векселя или его
учета.

Банковский кредит - тоже весьма удобная и во многих случаях
незаменимая форма финансовых услуг, которая позволяет гибко учитывать
потребности конкретного заемщика и приспосабливать к ним условия
получения ссуды (в отличие, например, от рынка ценных бумаг, где сроки и
другие условия займа стандартизированы).

Соответственно выделяется прямое банковское кредитование, когда
кредитные отношения предприятия изначально возникают как отношения с
банком, и косвенное банковское кредитование, когда первоначально возникают
кредитные отношения между предприятиями, которые впоследствии
обращаются в банк в поисках способа досрочного получения денежных средств
по векселю.

Известно, что банки работают в основном на привлеченных ресурсах,
которые составляют до 90 % всех ресурсов банка. Привлекая эти ресурсы, как
правило, на платной основе, банки берут на себя обязательство вернуть их в
установленные сроки с процентами. Между банками и собственниками
ресурсов в свою очередь, возникают экономические отношения, которые
опосредованно влияют и на кредитные отношения банка со своими
заемщиками.

Подчеркну, что такие отношения в силу специфики банковской
деятельности не возникают периодически, как это может быть у других
субъектов хозяйствования, например, у хозяйственных фирм, они всегда
присутствуют в любом банке или филиале банка. Несвоевременный возврат
банку ссуды, выданной за счет ресурсов вкладчиков и кредиторов, приводит,
как правило, к нарушению ликвидности банка, его неспособности рассчитаться
по ранее принятым на себя обязательствам. Вкладчики и кредиторы вынуждены
предъявлять банку требования о возмещении вложенных средств, выплате
процентов, а также штрафов, пени, неустоек. Таким образом, кредитные
отношения банка с заемщиками затрагивают интересы вкладчиков и
кредиторов банка.

Сущность и роль кредитного рынка определяют его функции. В теории
кредита нет одинаковых взглядов, касающихся содержания и количества его
функций. Однако исходя из того, что постоянным проявлением сущности
кредита во всех формах является перераспределительная функция, функция
создания кредитных орудий обращения и, придерживаясь теоретических
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выводов некоторых ученых, мною выделены четыре функции, характерные для
казахстанского кредитного рынка /6, с.73/:

- обслуживание товарного обращения через кредит;
- привлечение денежных сбережений (накоплений) хозяйствующих

субъектов, населения, государства, а также иностранных клиентов;
- аккумуляция денежных фондов непосредственно в ссудный капитал и

использование его в виде капиталовложений для обслуживания
производственного процесса;

- обеспечение обслуживания государства и населения как источников
капитала для покрытия государственных и потребительских расходов, а также
содействие образованию мощных финансово-промышленных групп.

Изобретение кредита вслед за деньгами является гениальным открытием
человечества. Благодаря кредиту сократилось время на удовлетворение
хозяйственных и личных потребностей. Предприятие-заемщик за счет
дополнительного привлечения ресурсов получило возможность их
преумножать, расширять хозяйство, ускорять достижение производственных
целей. Граждане, воспользовавшись кредитом, получают возможность
направить полученные дополнительные ресурсы для расширения своего дела,
либо приблизить достижение своих потребительских целей, скорее получить в
свое распоряжение вещи, предметы, ценности, которыми, не будь кредита, они
могли бы владеть лишь в будущем. Кроме того, кредит во многом является
условием и предпосылкой развития современной экономики, неотъемлемым
элементом экономического роста.

Таким образом, кредит как экономическая категория выражает
экономические отношения между кредитором и заемщиком, возникающие в
процессе передачи денег или материальных ценностей одними участниками
договора другим на условиях возврата. Перемещение стоимости носит
последовательный характер. Вначале от кредитора к заемщику и через какое-то
время - от заемщика к кредитору. Следует отметить, что кредит играет
существенную роль в процессе общественного воспроизводства, стимулируя
развитие производственных сил, научно- технического прогресса, убыстрение
оборота капитала, сокращение издержек производства, ускоренное
формирование источников для расширения производства.
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Түйін

Қазіргі таңда экономикалық әдебиетте несиені анықтауға арналған түрлі
тәсілдер көрсетілген. Несиенің мән-жайын анықтауда экономистердің әртүрлі
ұстанымдар болуы оның жеткілікті түрде зерттелмегендігін, сондай-ақ,
несиенің экономикалық табиғатының және қоғамдық қайта өндірістегі ролінің
күрделілігін білдіреді. Аталған экономикалық категорияның күрделілігін ескере
отырып, оның мән-жайының толық сипатына үміттенбей, несиені қайтару,
төлеу және мерзімдік жағдайындағы құнының қайта бөлу себебінен
туындайтын экономикалық қарым-қатынас ретінде сипаттауға болады.

Summary

Now in economic various approaches to definition of the credit are presented
to the literature. The divergence of positions of economists in definition of essence of
the credit testifies both to its insufficient level of scrutiny, and about complexity of
the economic nature of the credit and its role in public reproduction. Not applying for
full expression of essence of the credit, considering complexity the given economic
category, the credit can be characterized as the economic attitudes arising in occasion
of redistribution of cost on conditions of a reflexivity, payment and promptness.

СОСТОЯНИЕ ИНВЕСТИЦИРОВАНИЯ В АПК
КОСТАНАЙСКОЙ ОБЛАСТИ

Есымханова З.К., к.э.н., профессор
(КГУ им.А.Байтурсынова)

Президент нашей страны Н.А. Назарбаев в Послании народу Казахстана
«Стратегия вхождения Казахстана в число 50-ти наиболее
конкурентоспособных стран мира» 2006 года отметил, что «…Успешная
интеграция Казахстана в мировую экономику – основа качественного прорыва в
экономическом развитии страны. Разработать и реализовать в рамках
вступления в ВТО специальную экономическую «программу адаптации»,
которая позволит поддержать некоторые отрасли нашей экономики в
переходный период, особенно сельское хозяйство, развивая переработку сырья»
[1].

Государственная политика в аграрном секторе будет направлена на
устойчивое развитие агропромышленного комплекса (АПК) на 2008-2010 годы
и совершенствование механизмов государственной поддержки сельского
хозяйства. Расходы государственного бюджета в области развития
агропромышленного комплекса на 2008-2010 годы будут определяться с учетом
необходимости обеспечения адекватных условий сельского хозяйства при
вступлении Республики Казахстан в ВТО на основе:
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Концепции устойчивого развития агропромышленного комплекса Республики
Казахстан на 2006-2010 годы, одобренной решением Правительства Республики
Казахстан от 22 июня 2005 года и Плана мероприятий по ее реализации,
утвержденного постановлением Правительства Республики Казахстан от 30
июня 2005 года N 654; Концепции развития рыбного хозяйства Республики
Казахстан на 2007-2015 годы, утвержденной постановлением Правительства
Республики Казахстан от 6 октября 2006 года N 963.

Приоритетными направлениями расходов в области развития
агропромышленного комплекса в 2008-2010 годах будут являться:

 обеспечение продовольственной безопасности Республики
Казахстан;

 обеспечение благоприятной эпизоотической и фитосанитарной
обстановки;

 поддержка развития сельского хозяйства путем субсидирования.
Для обеспечения продовольственной безопасности, мобилизационных

нужд республики, стабильности зернового рынка Казахстана создан
государственный резерв продовольственного зерна в объеме 500 тыс. тонн. При
этом, минимальный резерв должен гарантировать обеспечение населения
зерном и продуктами его переработки.

В 2008-2010 годах увеличение расходов, связанных с обеспечением
ветеринарного и фитосанитарного благополучия страны, будет обеспечиваться
в объемах, соответствующих международным стандартам и требованиям
Международного эпизоотического бюро. В результате чего будут проведены
следующие виды работ: гармонизация национального законодательства в
области ветеринарии, приведение их в соответствии с требованиями
Соглашения по санитарным и фитосанитарным мерам ВТО; приведение зданий
и ветеринарных лабораторий Республики Казахстан в преддверии вступления
Казахстана в ВТО в соответствие с международными стандартами; достижение
100 %-ного охвата всего поголовья животных диагностическими
исследованиями два раза в год и др.

Реализация выше указанных мероприятий позволит обеспечить
недопущение экономического ущерба от возникновения особо опасных
инфекционных болезней животных и предотвращение ухудшения
эпидемиологической ситуации в регионах республики, производство
безопасной в ветеринарно-санитарном отношении продукции животноводства.

Будет продолжена государственная поддержка путем субсидирования в
сельском хозяйстве с учетом предстоящего вступления республики в ВТО. При
этом, субсидирование сельского хозяйства будет производиться с учетом
результатов переговорного процесса вступления Казахстана в ВТО.

В рамках расширения экспортного потенциала республики было
предусмотрено увеличение уставного капитала АО "Национальный холдинг
"КазАгро" на реализацию конкретных "прорывных" проектов, в том числе на:
строительство выставочно-ярмарочного комплекса, финансирование создания
крупно-товарных животноводческих ферм, строительство и оснащение
зерновых терминалов в портах Поти (Грузия) и Амирабад (Иран) и другие
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проекты в целях продвижения казахстанских товаров на экспортные рынки. [2,
3].

Учитывая, что политика расходов смещается в сторону программ,
направленных на развитие, акцент делается не на количество, а на качество,
которое будет обеспечено за счет соблюдения положений бюджетного
законодательства и обеспечения эффективности использования
государственных инвестиций.

Помимо приоритетных направлений, политика расходов на
среднесрочный период направлена также и на обеспечение функций,
обязательства по которым государство несет всегда, вне зависимости от
приоритетов экономической и бюджетной политики - оборона, правовая,
судебная, правоохранительная, финансовая, внешнеполитическая деятельность
страны и организация работы по предупреждению и ликвидации чрезвычайных
ситуаций.

Костанайская область традиционно считалась основным аграрным
регионом республики: здесь производится 14% сельскохозяйственной
продукции и сельское хозяйство существенно влияет на всю социально-
экономическую ситуацию в регионе. Сельское хозяйство – вторая ведущая
отрасль материального производства Костанайская области. В свою очередь
доля аграрного сектора в производстве валового регионального продукта
(ВРП) составляет 23%.[2, 3].

Агропромышленный комплекс, представляющий собой единую систему
сельскохозяйственных, промышленных и сервисных предприятий и отраслей,
объединенных тесными, долговременными производственными и
коммерческими связями, основанными на отношениях собственности, за
последние годы стабилизировался. Наблюдаются позитивные сдвиги в
увеличении производства сельскохозяйственной продукции и продуктов ее
переработки. Снижается уровень импорта продовольствия, растет
оснащенность оборудованием и сельхозтехникой. [2, 3].

Состояние инвестирования в АПК Костанайской области рассмотрим на
основе данных АО «Центр маркетингово-аналитических исследований»,
которые были рассчитаны в рамках разработки Стратегии повышения
конкурентоспособности Костанайской области в рамках вступления Казахстана
в число 50-ти конкурентоспособных стран мира.

Из рисунка 1 наглядно видно, что инвестиции в основной капитал в
сельское хозяйство имеет положительную тенденцию. Так, если в 2004 году
доля инвестиций в основной капитал в сельское хозяйство значительно
увеличились более чем в два раза по сравнению с инвестициями 2003 года. В
2005 году рост составил 57% по сравнению с аналогичным показателем 2004
года, а в 2006 году – 25% по сравнению с аналогичным показателем 2005 года.

В целом можно сделать вывод, что в общей динамике за последние
четыре года доля инвестиций в основной капитал в сельское хозяйство
стабильно растет.
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Рисунок 1 - Инвестиции в основной капитал в сельское хозяйство, млн.
тенге

Источник: Стратегия повышения конкурентоспособности Костанайской
области в рамках вступления Казахстана в число 50-ти конкурентоспособных
стран мира. АО «Центр маркетингово-аналитических исследований». Алматы,
2007. 155с. [4].

Особенностью сельского хозяйства Костанайской области является
относительно остальных регионов Казахстана высокая рентабельность
сельскохозяйственного производства. Несмотря на понижение рентабельности
после наивысшего по республике показателя 70,8 %, который пришелся на 2003
г. [2, 3].

Из рисунка 2 наглядно видно, что уровень рентабельности (убыточности)
сельскохозяйственных предприятий регионов Казахстана в 2003г. составила
37,5% когда по Костанайской области 70,8%. В 2004 году уровень
рентабельности (убыточности) сельскохозяйственных предприятий составил
15,6% по республике и 25,1% по Костанайской области, а в 2005 году он
составил 9,5% и 16,8% соответственно.

Если рассмотреть структуру можно отметить, что наибольший уровень
рентабельности (убыточности) сельскохозяйственных предприятий регионов
Казахстана приходится на 2003 год, наименьший уровень на 2002 год.
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Рисунок 2 - Уровень рентабельности (убыточности)
сельскохозяйственных предприятий регионов Казахстана, в %
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Источник: Стратегия повышения конкурентоспособности Костанайской
области в рамках вступления Казахстана в число 50-ти конкурентоспособных
стран мира. АО «Центр маркетингово-аналитических исследований». Алматы,
2007. 155с. [4].

Все это становится препятствием повышения производительности труда,
рентабельности и качества сельскохозяйственной продукции, что особенно
актуально при вступлении в ВТО.

Анализ современного состояния свидетельствует о том, что для
производства зерна в области характерна нестабильность по годам, резкое
ухудшение структуры зерновых культур и снижение качества производимого
зерна по сортности и клейковине. Причинами развития негативных тенденций в
зерновой отрасли региона являются проблемы, которые стали уже
традиционными для всего сельского хозяйства страны. [2, 3].

Слабая связь науки и производства, недостаточный уровень
финансирования научных исследований и использования мировых научных
достижений, неадаптированная к реальным потребностям производства система
подготовки кадров являются факторами, сдерживающими рост эффективности
аграрного производства.

Социально-экономическое развитие Костанайской области за последние
годы характеризуются динамичным развитием экономики региона. Так, за
период с 2002 по 2004гг. валовой региональный продукт увеличился в 1,5 раза
и составил 245,1 млрд. тенге. В расчете на душу населения ВРП возрос со 178
тыс. тенге в 2002г. до 270 тыс. тенге - в 2004г.

Из данных таблицы 1 видна структура валового регионального продукта
Костанайской области по отраслям деятельности за 2004-2007гг. [5].

В структуре ВРП наибольший удельный вес приходится на
промышленность (в 2004г. – 29,2%, в 2005г. – 33,5 и в 2006г. – 21,0% и в 2007г.
-19,3%) и сельское хозяйство (соответственно 23,2%, 21,6%, 22,4% и 24,6%). Из
оперативных данных в текущем году намеченная тенденция сохраняется.

Таблица 1 – Структура валового регионального продукта Костанайской
области по отраслям деятельности за 2004-2007гг.

Г о д ыПоказатели

2004 2005 2006 2007*
Изменение

2007г.  к
2006г.

Структура ВРП,% 100 100 100 100 -
в т.ч.:
Сельское хозяйство,
охота, лесоводство
и рыбное хозяйство 23,2 21,6 22,4 24,6 2,2
Промышленность 29,2 33,5 21,0 19,3 -1,7
Строительство 3,7 3,3 3,9 4,7 0,8
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Продолжение таблицы -1
Торговля, ремонт
автомобилей и
изделий домашнего
пользования 13,7 11,5 12,8 12,7 -0,1
Транспорт и связь 18,3 14,4 14,1 14,1 -
Прочие услуги 11,9 15,7 25,8 24,6 -1,2
Источник: 1. Региональный статистический ежегодник Костанайской
области. /Под ред. К. Баримбекова./ Костанай, 2008, с. 327.
* предварительные данные  Костанайского областного управления по
статистике

В структуре ВРП наибольший удельный вес приходится на
промышленность (в 2004г. – 29,2%, в 2005г. – 33,5 и в 2006г. – 21,0% и в 2007г.
-19,3%) и сельское хозяйство (соответственно 23,2%, 21,6%, 22,4% и 24,6%). Из
оперативных данных в текущем году намеченная тенденция сохраняется. [5].

На рисунке 3 наглядно показана структура валового регионального
продукта Костанайской области по основным отраслям деятельности за 2004-
2007 годы.
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Динамика структуры валового регионального
продукта Костанайской области за 2004-2007 годы
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Рисунок 3 - Структура ВРП Костанайской области  по основным
отраслям деятельности за 2004-2007гг.

Необходимо отметить, что существенный вклад в рост экономики
области внесла отрасли АПК - сельское хозяйство, охота, лесоводство и рыбное
хозяйство, где высокие темпы развития обеспечены стабильным развитием всех
ее секторов.

Следует отметить, в Казахстане для реализации индустриально-
инновационных проектов созданы институты развития: Банк развития
Казахстана, Инновационный и Инвестиционный фонды, Центр маркетингово-
аналитических исследований и другие. Необходимо активизировать
сотрудничество предприятий АПК области с вышеперечисленными и другими
институтами развития в Казахстане.



304

Для дальнейшего совершенствования деятельности АПК Костанайской
области необходимо провести различные мероприятия по укреплению
внутренней и внешней экономики региона по улучшению инвестиционного
климата во всех отраслях производственной деятельности АПК,  использовать
имеющиеся и современные новейшие технологии, а также проводить
мероприятия по обмену опытом с другими зарубежными государствами.

Таким образом, выявленные тенденции состояния и развития основных
показателей АПК Костанайской области, четко показывают их существенное
влияние на уровень роста валового регионального продукта в долгосрочном
периоде, что обеспечивает стабильность и устойчивость экономического роста
региона в условиях поддержки Правительства Казахстана аграрному сектору
экономики.
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Түйін

Бұл мақалада Костанай облысы агроөнеркәсіптік кешенінің негізгі
көрсеткіштеріне талдау өткізу негізінде инвестициялық қызметтермен
теннденциялар жағдайы қарастырылған. Мақалада Қазақстан Үкіметі
экономиканың аграрлы секторына қолдау көрсетуі шартында аумақтағы
агроөнеркәсіпті кешенді дамытудың приоритетті бағыттарын анықтау мен узақ
мерзімде уақыт кезеңіндегі жалпы аумақтық өнімнің өсу деңгейіне
инвестициялардың мәнді әсері көрсетілген.

Summary

In given article are considered trends of the condition to investment activity on
base of the undertaking the analysis of the leading indexes agri-industrial complex
Kostanayskoy area. Essential influence investment is shown In article on level of the
growing of the gross regional product at long-term period with determination of the
priority directions of the development agri-industrial complex in region in condition
of support Government Kazakhstan agrarian sector of the economy.
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НАЦИОНАЛЬНАЯ ЭКОНОМИКА И МЕЖДУНАРОДНОЕ
НАУЧНО-ТЕХНОЛОГИЧЕСКОЕ РАЗДЕЛЕНИЕ ТРУДА

В УСЛОВИЯХ ГЛОБАЛИЗАЦИИ

Мурсалова Х.Н., ст. преподаватель
(КазАТУ им. С.Сейфуллина)

Ключевым процессом развития национальной экономики в современном
мире является прогрессирующая глобализация, т.е. качественно новый этап в
развитии интернационализации хозяйственной жизни.

Отношение к глобализации, как специалистов, так и всех жителей нашей
планеты очень неоднозначно, а порой и диаметрально противоположно. Это
связано с разными точками зрения на последствия глобализационных
процессов, в которых одни усматривают серьезную угрозу мировой
экономической системе, а другие видят средство дальнейшего прогресса
экономики.

В результате международной кооперации производства, развития
международного разделения труда, внешней торговли и международных
экономических отношений в целом происходит усиление взаимосвязи и
взаимозависимости национальных экономик, нормальное развитие которых
невозможно без учета внешнего фактора. В настоящее время ни одна страна
мира, независимо от ее научно - технического и экономического потенциала, не
может обеспечить свое оптимальное функционирование без учета внешнее
экономических связей, без дополнения своих возможностей возможностями
сотрудничества с другими странами. При этом проявляется очевидная
“зависимость” чем выше уровень экономического развития страны и чем уже ее
внутренний рынок, тем большой степени она должна быть включена в систему
международного разделения труда. Казахстан в условиях создания рыночной
экономики должен коренном образом изменить характер участия в
международном разделении труда, приобрести новый облик на мировом рынке,
чем это было при СССР. Интернационализация производства в бывшем СССР
шла через административное повеление “сверху”, политическом уровне. Во
внешнеэкономической деятельности страны СЭВ главным образом
ориентировались между собой. Механизм интеграции осуществлялся с
помощью следующих элементов:

1. совместной плановой деятельности;
2. координация научно - исследовательских работ;
3. специализация и кооперирование производства;
4. внешняя торговля в системе международного разделения труда,

которая осуществлялось по принципу:
1. сырье - готовые изделия.
2. готовые изделия - готовые изделия.
Известно, что внешнеэкономическая деятельность играет решающую

роль в структурной перестройке экономики на рыночный лад, однако здесь груз
нерешенных проблем.
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Старая традиция осуществления неэквивалентного обмена бывшего
СССР по принципу природные ресурсы - готовая продукция сохранилась.

На основе экономического потенциала была построена внешнеторговая
политика и политика участия в международном разделении труда. Рассмотрим
экспортный потенциал Казахстана, чтобы понять, на чем специализируется
республика в данное время, определить ее роль и место в международном
разделении труда.

Казахстан по своей территории занимает второе место в СНГ после
Российской Федерации, его территория 2717,3 тыс. квадратных км., куда могут
разместиться восемь европейских государств вместе взятых: Франция, Испания,
Италия, Португалия, Швеция, Норвегия, Греция, Финляндия, где проживает
свыше 240 млн. человек. Республика имеет 14 областей, 198 районов, 82 города,
она обладает богатейшими земельными ресурсами и полезными ископаемыми.
Казахстан обладает уникальными природными богатствами.

Это, прежде всего, нефть. Основные месторождения нефти находятся в
Западно-Казахстанской, Атырауской, Мангистауской, Актюбинской,
Кызылординской областях. Исследованные запасы составляют 4,5 млрд.т.
нефти; 5,9 трил. куб.м. газа, запасы угля 200 млрд.тн. Основные месторождения
угля сосредоточены в Карагандинской (коксующийся уголь), Костанайской,
Акмолинской, Павлодарской, Восточно-Казахстанской областях. Имеется
уникальное месторождение угля: Шубаркольское месторождение, где запасы
угля составляют 2 млрд.т., при злостности 4 - 25%.

Железная руда. По объемам запасов (8 млрд.т.) Казахстан занимает
третье место в СНГ после России и Украины. Основные запасы сосредоточены
в Костанайской области (Сарбай, Кашир, Лисаковск). Запасы хрома
сосредоточены в Актюбинской области (90% запасов СНГ).

Фосфор - 60% мировых запасов имеется в Жамбылской области.
Фактически две страны в мире являются монополистами по фосфорным
удобрениям: Казахстан и США. 60% технических алмазов, 97% цветным
металлов, 60% запасов серебра СНГ, а также 40 - 45% мировых запасов
урановой руды (по данным МАГАТЭ) находятся на территории Казахстана.

Республика располагает значительными запасами золота, ванадия,
вольфрама и другими видами цветных металлов, из таблицы Менделеева на
территории Казахстана выявлено 99 элементов.

К неуместным богатствам Казахстана относится его земля. Общая
земельная площадь составляет 176 млн.га, из них сельхозугодий 220 млн.га, под
сельскохозяйственные культуры занято 35 млн.га, из них под зернами
культурами - 23 млн.га земли.

Уровень промышленного развития республики в целом находится на
уровне слаборазвитых стран, однако имеются отрасли промышленности, где
республика может претендовать на свою “нишу” в мировой системе развитых
стран. Это предприятия военно-промышленного комплекса, уникальный
космодром Байконур и другие отрасли.

Эффективная космическая деятельность является для Казахстана
вопросом его глобальной конкурентоспособности, фактором формирования в
стране инновационной экономики. Вместе с тем космонавтика – сложнейшая
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отрасль, которую необходимо четко организовать и правильно интегрировать в
экономику. Конечно, результаты есть: среди них запуск проекта «Байтерек»,
старт первого отечественного спутника связи KazSat, разработка документов
для космических аппаратов дистанционного зондирования Земли, для
организации специального КБ космической техники и построения
национальной космической навигационной системы Казахстана на базе
глобальных спутниковых систем ГЛОНАСС и GPS.

Казахстан обладает развитой системой образования, науки, культуры,
значительным научным и техническим потенциалом, которых нет во многих
странах, строящих рыночную экономику.

Для того чтобы повысит роль Республики Казахстан в сферу
международного разделения труда, необходимо полностью реализовать
ресурсный потенциал страны, а также повысить роль отраслей, проводящих
готовую продукцию, чтобы не иметь зависимого положения от промышленно
развитых стран. Этого можно добиться путем привлечения в страну новых
партнеров, а также улучшением экспортно-импортной политики и вовлечением
Казахстана в рынок наукоемкой продукции.

Для Казахстана с его значительным и малоосвоенным ресурсным
потенциалом привлечение иностранного капитала является важным фактором
устранения имеющихся диспропорций и преодоления технологического
отставания. Надо искать устойчивых инвесторов.

В настоящее время Казахстан имеет около 30 нефтепроектов по
освоению нефтеносных зон. Строится нефтепровод от Тенгиза до
Черноморского порта. Новороссийск, рассматриваются вопросы строительства
второго нефтепровода через территории Исламской Республики Иран, а также
нефтепровода внутри страны. Введутся переговоры (и небезуспешно) о
строительстве нефтеперерабатывающего, реконструкции существующих
заводов, например: Карагандинского металлургического комбината и других
крупных объектов, которые могут существенно изменить структуру экономики
нашей страны и в значительной степени устранить имеющиеся диспропорции.

Казахстану для проведения переговоров по обмену технологиями
необходимо учитывать по возможности все преимущества и недостатки,
которые каждая страна может получить и знать качество технологий в
страновом аспекте. Поскольку американские технологии традиционно
отличаются трудосберегающим характером, европейские –
ресурсосберегающим, японские вобрали в себя оба компонента, а технологии
новых индустриальных стран более трудоемки, менее капиталоемкие и
совершенны, то в зависимости о цели технологического обмена можно сделать
акцент на экономии материальных, трудовых затрат либо на решении
социальных проблем (занятости) или экологических. Кроме того, следует
оценить и учесть при расчетах технико-экономических характеристик
возможность и необходимость вовлечения в производство местных сырья,
топлива, энергии, рабочей (в том числе квалифицированной) силы и
транспортную составляющую. Хотя в ближайшие годы экспорт и импорт
наукоемкой продукции Казахстаном, в том числе, современной технологии
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будет незначителен, республика должна знать общемировые обычаи и правила
по этому виду обмена товаров хорошо.

Республика может испытывать в решении вопроса обмена наукоемкой
продукции определенные трудности в период перестройки своей экономики на
рыночной лад. Однако выход на мировой рынок по линии наукоемкой
продукции требует решение следующих проблем:

1. Прежде всего необходимо составит реестр новых технологий,
соответствующих или превышающих мировой уровень;

2. Составить реестр высокотехнологических видов продукции, которые
могут быть предложены на мировой рынок и которые могут конкурировать на
мировом рынке;

3. Необходимо изучить мировой рынок высоких технологий в страновых
и технологических аспектах, знать конъюнктуру мирового рынка;

4. Продажа собственных технологий, высокотехнологичной
конкурентоспособности продукции;

По указу Президента в республике должна быть создано семь
Национальных научных центров, из которых в 1994 году создано четыре
центра;

1. Национальный ядерный центр;
2. Национальный центр по комплексной переработке сырья;
3. Национальный центр по радиоэлектронике и связи;
4. Национальный центр по биотехнологии.
Кроме того, предполагается создание Национального парка новых

технологий под Капчагаем и Национального технопарка (Приозерск).
Реализация на мировом рынке высоких технологий и

высокотехнологичных товаров позволить получить более высокий
экономический эффект, чем за реализацию сырья.

В первое время за них будут платить оскорбительно низкие цены, пока
республика или фирма не будут иметь собственный имидж, гарантирующий
высокое качество. Надо помнить, что когда-то на мировом рынке дешевыми
товарами были японские, а сейчас южнокорейские. Нам надо пройти этот путь,
иначе нас не примут на мировом рынке. Можно отладить на республиканских
мощностях выпуск какого-нибудь одного вида выгодной продукции и получить
достаточной эффект.

Второе направление – это создание среды, в которой научные разработки
выполняются наиболее эффективно, избавить исследователей от
неквалифицированной (искать заказчиков, составлять договоры, заниматься
рекламой) работы и сэкономить на этом их силы для профессиональной
деятельности.

Развивающиеся страны (в том числе и Республика Казахстан) занимают
важное место в системе международного разделения труда. Их место и роль
обуславливает их экономическим развитием и уровнем развитости
промышленности. На данный момент они в основе выполняют роль
поставщиков сырья для промышленно развитых стран. Но по мере развития
своих экономик развивающиеся страны переходят к специализации по выпуску
готовой продукции, в основном НИС Юго-Восточной Азии и Латинской



309

Америки. Не смотря на это, все же они еще длительное время будут носить
периферийный характер по отношению к ПРС, тем самым, обуславливая свое
место в международном разделении труда и системе МЭО. При этом мы
должны учитывать, что международное разделение труда неразрывно связано с
МЭО. И, проводя эффективную внешнеэкономическую политику, Казахстан
тем самым улучшает свое положение в системе международного разделения
труда.

Казахстан с точки зрения мирового бизнеса обладает уникальными
возможностями, а в отдельных отраслях является монополистом по
производству некоторых видов продукции для мирового рынка. Недостаток
Казахстана - он слишком далеко расположен от мировых транспортных сетей,
прежде всего морских путей.

Не лучшие положение и с импортом в Казахстане. Взамен вывозимых
национальных ресурсов республиканский рынок наводняется товарами,
отвечающими не стратегическим интересам республики, а наибольшей выгоде
новых коммерсантов или, в лучшем случае, интересам отдельных коллективов.
Многие из импортируемых товаров не входят в круг необходимых, имеют
низкое качество или составляют ненужную конкуренцию изделиям
республиканских производств. Отсутствие грамотной государственной
политики в области регулирования импорта приносит не только прямые
текущие валютные потери, но и ведет к долгосрочном дополнительным
затратам национальных ресурсов, на решение проблем, которых могло бы и не
быть.

Например, ввоз в республику вычислительной и организационной
техники, аппаратуры связи разнообразных и зачастую несовместимых типов и
марок чрезвычайно затруднит задачу создание единой системы информатики и
коммуникаций. Наводнение Казахстана автомобилями едва ли не всех марок
приведет к распылению огромных средств на создание инфраструктуры по
обслуживанию и ремонту всего этого разномастного хозяйства.
Внешнеэкономическая деятельность должна быть направлена для решения двух
основных задач:

1. способствовать процессу стабилизации экономической ситуации в
республике;

2. ускорять качественное преобразование народного хозяйства на основе
широкого привлечения иностранных инвестиций, передовой технологии,
мирового опыта хозяйствования.

Ключевая проблема внешнеэкономических связей - это увеличение
экспорта как источника валютных поступлений. Основная проблема - это
рациональное использование валютных поступлений:

а) на покупку потребительских товаров, не имеющих аналогов и
невозможных производить в республике;

б) на приобретение новой технологии, на производство новых товаров в
республике.

Сейчас надо найти экспортные ресурсы без существенных
капиталовложений и для этого надо провести оценку национального богатства
республики в целом и территориальном разрезе, чтобы продавать на мировом
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рынке именно, то, что принесет наибольшую выгоду и может реализовано вне
конкуренции.

Таким образом, решая задачи в ВЭС Казахстана, мы улучшим место и
роль Казахстана в системе международного разделения труда, перейдя от
категории стран – экспортеров сырья и материалов к странам с высокоразвитой
промышленностью, ориентированной на специализации наукоемкой
продукции. Это даст нам возможности эффективно использовать
экономической потенциал страны.
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Түйін

Ұлттық экономиканы дамыту процестері әлемде глобализациялық
прогресс түрінде маңызды болса да олар интернационалдық шаруашылық
саласын жетілдіруде сапалы жаңа кезеңге көшуге ілгері қадам басуда.

Қазақстан Республикасы дамушы елдердің қатарында халықаралық еңбек
бөлінісі жүйесінде жоғары орынға ие. Қазақстан елінің атқаратын ролі
экономикалық жағынан даму және ғылыми технологиялық өнеркәсіп
деңгейлерін жетілдіру мақсатында іске асыру болып табылады. Қазіргі кезеңде
олар шикізатты жабдықтау, тасымалдау жүйелерін өнеркәсібі дамыған елдердің
қатарымен бірдей деңгейде қамтамасыз ете алады.

Summary

In the modern world the main process of developing the National Economics is
the progressive globalization, the qualitative new stage of developing the economic
life to be internationalized.

Developing countries including the Republic of Kazakhstan take an important
place in the system of international Division of Labour. Their place and role is
stipulated by their economical development and standard progression of industory. At
this moment they execute the role of suppliers with raw materials for industrial
developed countries.
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МЕТОДЫ ОЦЕНКИ КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТИ
ТОРГОВЫХ УСЛУГ

Утегенова Ж.С.,  магистр менеджмента

Методы оценки конкурентоспособности услуг широко представлены в
отечественной и зарубежной литературе.

Проблемы и анализ оценки конкурентоспособности сложны и
многогранны. Как уже было отмечено конкурентоспособность можно
рассматривать как многоуровневое понятие. Следовательно каждый уровень
конкурентных отношений имеет присущие ему факторы, особые критерии,
методы оценки конкурентоспособности и стратегию её достижения. Таким
образом, на уровне страны критерием конкурентоспособности выступает
оптимизация издержек на основе международного разделения труда. На уровне
отрасли – оптимизация и рациональное сочетание факторов производства.

На уровне фирмы критерием конкурентоспособности является
эффективность деятельности на основе внедрения новых технологий, режима
экономики, рациональности ведения финансовых расчетов и так далее.

На уровне продукции (товара, услуги) критерием конкурентоспособности
является качество, издержки производства, эффективность потребления и так
далее [1].

Довольно сложным процессом является оценка степени
конкурентоспособности услуги, то есть выявление преимуществ данной услуги
по сравнению с другой. Конкурентоспособность услуги определяется только
теми свойствами, которые представляют основной интерес для потребителя.
Все показатели услуги, выходящие за эти рамки, не должны рассматриваться
при оценке конкурентоспособности, как не повышающие ценности услуги в
конкретных условиях.

При оценке конкурентоспособности торговой услуги следует опираться
на определенные исходные положения – принципы. Следование этим
принципам позволят повысить точность оценки, учесть интересы субъектов
рынка, унифицировать порядок действий, составляющих содержание
процедуры оценки [2].

Оценка деятельности организации с позиции потребителя. Этот принцип
пока реализуется в рамках потребительской оценки услуг.

Ориентация на определенный сегмент рынка. Наиболее универсальным
признаком сегмента рынка является уровень дохода.

Соответствие  требованиям технического законодательства, нормативных
и юридических документов. Необходимым условием оценки
конкурентоспособности услуг является соответствие обязательным
требованиям технических регламентов, государственных стандартов,
Санитарных правил и норм, Строительных норм и правил.

Ориентация на определенный тип рынка. Он актуален лишь для услуг,
работающих как на внутренний, так и на внешний рынок - услуги связи,
банковские услуги, услуги по перевозке пассажиров железнодорожным,
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морским, речным и воздушным транспортом.
Упреждение двойного счета.
Формирование номенклатуры критериев конкурентоспособности с

учетом рекомендуемых требований и превышения обязательных требований.
Следующим немаловажным положением является порядок оценки

конкурентоспособности торговых услуг.
1. Выбор услуги - аналогов. Отбор осуществляется по двум признакам:

во-первых, аналоги, исходя из качества и цены, должны быть сходны по
социальному назначению (для одного сегмента рынка); во – вторых, они
должны быть идентичны по функциональному назначению.

2. Выбор номенклатуры критериев.
3. Оценка конкурентоспособности различными методами.
Для оценки конкурентоспособности услуги можно пользоваться

различными методами.
Наиболее распространенными методами оценки конкурентоспособности

являются: метод на основе теории сравнительных преимуществ; метод на
основе теории равновесия и факторов производства; метод оценки на основе
эффективной конкуренции; метод анализа иерархий; матричные методы; метод
экспертного сравнительного анализа SWOT - анализ; рейтинго - экспертные
методы [3].

Большой интерес вызывает классификация методов оценки
конкурентоспособности представленная И.М.Лифицом. Где методы оценки
конкурентоспособности характеризуются значительным разнообразием  и
подразделяются по определенным признакам [2].

Методы, применяемые исходя из используемого принципа. При оценке
единичных критериев конкурентоспособности исходя из используемого
принципа применяются органолептические, регистрационные, измерительные,
экспериментальные, социологические и экспертные методы.

Методы применяемые исходя из номенклатуры критериев. Существуют
прямые методы, основанные на номенклатуре критериев, включающей как
минимум качество и цену, и позволяющие рассчитывать интегральный
показатель качества или оценивать отношение качество/цена.

К косвенным методам относятся методы, основанные на номенклатуре,
включающей один из двух основных критерий – качество или цену либо другие
критерии, которые опосредованно характеризуют качество или отношение
качество/цена.

Методы, применяемые на различных стадиях жизненного цикла
продукции (товара, услуги). Методы, применяемые на стадиях проектирования
и изготовления, используются для прогнозирования конкурентоспособности,
определения путей повышения качества и снижения цены потребления новых
образцов товаров.

Метод, применяемый на стадиях реализации и эксплуатации, используют
чаще всего торговые и потребительские организации. В торговых организациях
оцениваются конкурентоспособность на основе объема продаж, уровня
реализации, скорости продажи товаров-аналогов.

Методы, исходящие из формы представления. Графические методы
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представлены в форме многоугольников конкурентоспособности двух фирм по
восьми критериям. Матричные методы рассмотрены на примере матрицы
Нильсена. Основу метода составляет таблица оценки коммерческого успеха
нового товара, подготовленная аналитиками маркетинговой фирмы
«А.С.Нильсен». В качестве расчетных методов наиболее широко применяется
метод средневзвешенного арифметического. Заслуживает внимание метод
анализа иерархий (Т.Саати). Матричные и графические методы на практике, как
правило, комбинируются с расчетными.

Рассмотренные методы оценки конкурентоспособности более подробно
проанализированы и представлены в таблице 1.

Таблица 1 - Классификация методов оценки конкурентоспособности

Признаки
классификации

Название метода Достоинства метода Недостатки метода

1 2 3 4
Используемый
принцип

Органолептические,
регистрационные,
измерительные,
экспериментальные,
расчетные,
социологические,
экспертные,
статистические,
аналитические,
маркетинговые

Особенностями
данных методов
являются: простота,
определение
надежности товара
(услуги),
достоверность,
а также
использование
данных методов в
комбинированном
виде

Использование только
какого-то одного метода
не дает полного
представления об
уровне
конкурентоспособности.

Номенклатура
критериев

Прямые, косвенные Метод охватывает
наиболее важные
факторы как цена и
качество

На практике из-за
трудоемкости получения
полной и точной
информации о
потребностях
покупателя,
конкурентоспособность
продукции оценивают
косвенно с помощью
продукта-образца. В
этом случае за основу
берется не потребность,
а продукт-образец или
базовый продукт,
пользующийся
наибольшим спросом на
рынке и, следовательно,
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Попытка систематизации и классификации методов оценки
конкурентоспособности товара и предприятия была проделана профессором
Поповым Е.В. Такие методы оценки конкурентоспособности товара и
предприятия, как модель Розенберга, интегральный показатель
конкурентоспособности, оценка конкурентоспособности на основе уровня
продаж, модель с идеальной точкой, рейтинговая оценка, оценка на основе доли
рынка, оценка на основе потребительной стоимости, оценка на основе
эффективной конкуренции составили аналитическую группу методов оценки
конкурентоспособности. Матрица БКГ, модель «привлекательность рынка -

Продолжение таблицы- 1

1 2 3 4

выступающий в виде
материализованных
требований к
конкурентоспособной
продукции, что
неприемлемо для
оценки
конкурентоспособности
услуги.

Стадия оценки
(исходя из
жизненного
цикла
продукции)

Применяемые на
стадиях
проектирования и
изготовления
продукции (товара,
услуг);
применяемые  на
стадиях реализации
и эксплуатации

Данный метод
является исходным
элементом,
потенциально
основные
параметры
закладываются на
стадии разработки

Признание товара
(услуги) покупателем
происходит лишь в
момент  продажи.
Необходим постоянный
мониторинг.

Форма
представления
данных

Графические,
матричные,
расчетные,
комбинированные:
расчетно-
матричные,
расчетно-
графические

Относительные
показатели
сравниваются не с
одним аналогом –
лидером, а со
множеством
аналогов.

Отсутствует
прогностичность, не
показывает причин
данного положения
фирмы, метод статичен
трудно оценить
качественные
характеристики, не дает
конкретных
рекомендаций по
достижению
конкурентных
преимуществ.

Примечание: разработано автором
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преимущества в конкуренции», матрица Портера, многоугольник
конкурентоспособности предприятия составили графическую группу методов
оценки конкурентоспособности товара и предприятия. Вместе с тем данный
подход позволяет получить лишь ограниченное представление о торговой
услуге, так как наиболее приемлем для оценки конкурентоспособности товара и
предприятия [4].

Е.В.Песоцкая предлагает использовать наиболее простой метод:
разработать список главных оценочных показателей, выставить балльные
оценки показателей по определенной шкале, а затем суммировать эти оценки.
Наибольшая сумма баллов будет соотвествовать наиболее конкурентоспособной
услуге. Она также отмечает, что более точную оценку конкурентоспособности
услуг можно получить с помощью метода инженерного прогнозирования,
проводимая в несколько этапов, а также аналогичный при определении качества
жизни [5].

Однако, рассмотренные выше методы оценки конкурентоспособности не
позволяют в полной мере оценить конкурентоспособность торговых услуг и
судить о деятельности торговых предприятий на рынке бытовой техники.

В этой связи теоретический и практический интерес представляет
методика количественной оценки привлекательности данной услуги для
клиента по отношению к другой услуге – конкуренту того же назначения и
класса, предложенной Р.М. Петуховым и К.Р.Нурмаганбетовым.

Достоинством данного метода является то, что он учитывает наиболее
важные факторы, такие как улучшение потребительной стоимости, уровень
обслуживания и цена услуги. Вместе с тем данный подход позволяет получить
полное представление о преимуществах и недостатках в работе предприятия,
поскольку конкурентоспособность предприятия принимает вид
конкурентоспособности услуги и затрагивает технологические,
организационные и экономические аспекты деятельности предприятия на
рынке.
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Түйін

Мақалада сауда қызметтерін бағалаудың әдістемелері жан-жақты
қарастырылады. Нәтижесінде Петухов Р.М. және Нұрмағанбетовтер К.Р.
ұсынған сауда қызметтерін сандық бағалау әдістемесі жоғары бағаланады.
Олардың ұсынған әдестемесінің артықшылығы тұтынушылық бағаны, қызмет
көрсету деңгейін және қызмет көрсетудің бағасы жақсарту болып табылады.

Summary

In flu’s connection the Theoretical and practical interest is represented by the
method of quantitative estimation of attractiveness of given service for a customer in
attitude  to another service – to a competitor of the Same setting and class, offered  by
R.M.Petukhov and K.R.Nurmaganbetov.

The dignity of flu’s method is that it takes in to account the main factors as
improving of consumer cost, the degree of service and the cost of service.

ПРИМЕНЕНИЕ ФАКТОРА «БЕТА» ДЛЯ ИЗМЕРЕНИЯ УРОВНЯ
СИСТЕМНОГО РИСКА НА СЕЛЬСКОХОЗЯЙСТВЕННОМ

ПРЕДПРИЯТИИ

Кусаинов Т.А., д.э.н., профессор,
(КазАТУ им. С.Сейфуллина)
Муканов Ж.Б., соискатель,

(Казахский национальный аграрный университет)

Для минимизации морального риска (риска злоупотреблений) в
настоящее время разрабатываются различные страховые схемы, которые
объединяются в группу схем так называемого параметрического страхования
/1,2,3/. Поскольку недиверсифицируемый (системный) риск в принципе не
поддается страхованию, то неизбежно встает вопрос о выделении размера этого
типа риска из совокупного риска. Объясняется это следующими
обстоятельствами. Известно, что с помощью соответствующей балансировки
портфеля удается сократить лишь диверсифицируемый риск. Результаты
исследований /4/ показывают, что в общем случае инвестор (или в нашем случае
– сельскохозяйственный предприниматель) получает боле высокую норму
прибыли, совершая более рискованные вложения. Другими словами, чтобы
получить более высокие доходы, необходимо принимать на себя больший риск.
Однако, те же исследования показывают, что, строго говоря, имеется
положительная связь только между доходностью и недиверсифицируемым
риском. Высокий же уровень диверсифицируемого риска не ведет к
соответствующему росту доходности. С другой стороны, именно в силу своей
неотвратимости (невозможности страхования) системный риск наиболее
опасен, ибо может привести к банкротству предприятия.
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Рынок перестрахования не может обеспечить достаточной защиты от
системного риска, поскольку базируется на тех же принципах, что и первичный
рынок страхования /5,6/.

Государственное субсидирование расходов по компенсации ущерба от
системного риска, потенциально чревато возможностью злоупотреблений и
фактическим переносом всей бремени ответственности, в том числе – за
диверсифицируемый риск (который может и должен управляться
исключительно рыночными силами) на государственный бюджет,
общественные фонды. Поэтому вычленение ущерба, причиной которого
является системный и только системный риск, имеет первостепенную
важность.

Для оценки ущерба, нанесенного сельскохозяйственным
предпринимателям исключительно системным риском, вполне логично
использовать такой параметр как «бета», который, как известно, измеряет
недиверсифицируемый риск. Пусть i - бета-коэффициент урожайности
сельскохозяйственной культуры на предприятии (хозяйственной системе) i ;

моy - средняя (математически ожидаемая) урожайность культуры в исследуемом
регионе; фy - фактическая урожайность культуры в регионе в рассматриваемом
году. Тогда, потеря урожайности i  в хозяйственной системе i  из-за
системного риска будет рассчитываться по следующей формуле:

)( фмоii yy   . (1)

При этом: 1) фмо yy   для 0i  и 2) фмо yy   для 0i . Первое условие
означает, что для сельскохозяйственного предприятия, в котором урожайность
изменяется в том же направлении, что и региональная (то есть фактор «бета»
положительный), ущерб в хозяйстве имеет место только в случае, когда
фактическая урожайность по региону оказывается ниже средней ожидаемой.
Второе условие соответствует случаю, когда фактор «бета» отрицательный, то
есть направления изменения урожайности на сельскохозяйственном
предприятии и по региону противоположны. Тогда ущерб в хозяйстве имеет
место в случае, когда фактическая урожайность по региону оказывается выше
средней ожидаемой. Например, если фактор «бета» сельскохозяйственного
предприятия по урожайности пшеницы составляет 1,5, а средняя ожидаемая
урожайность в регионе  равна 12 ц/га, в то время как фактическая урожайность
в данном году составила 10 ц/га, то убыток хозяйства от системного риска
будет соответствовать 3)1012(5,1   ц/га. Если государство берет на себя
соответствующие обязательства, то именно в таком объеме оно должно
компенсировать ущерб, понесенный хозяйством от системного риска,
например, засухи (при стопроцентном покрытии убытка). В случае, когда
государство обязуется возместить 75% убытка предприятий, то объем
компенсируемого ущерба будет равен 2,25 ц/га ( 25.2375.075.0  ); при
пятидесятипроцентном покрытии – соответственно 1,5 ц/га, и т.д.
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В таблице 1 приведены расчеты относительно пшеницы по оценке
ущерба от системного риска в разрезе районов Акмолинской области при
некотором возможном уровне среднеобластной урожайности.

Приведенная методика позволяет точно определить размер участия
государства в возмещении убытков сельскохозяйственных предприятий при
наступлении страхового случая. В приведенном примере, данные последнего
столбца таблицы 1 показывают размер компенсации ущерба, выраженного в
центнерах продукции в расчете на один гектар посевов (при стопроцентном
покрытии). Например, в Аккольском районе государству необходимо
возместить сельскохозяйственным предприятиям убыток в размере 0,94
центнера на каждый гектар посевов пшеницы. В Аршалынском районе участие
государства будет меньше и составит 0,5 ц/га. Это объясняется тем, что бета-
коэффициент по урожайности пшеницы в Аршалынском районе составляет
лишь 0,56 против 1,04 в Аккольском районе. В среднем по области ущерб
составит 0,9 центнера на каждый гектар посевов сельскохозяйственной
культуры.

Таблица 1 – Оценка ущерба от системного риска по районам
Акмолинской области (по области средняя приведенная урожайность 10,4 ц/га,
фактическая урожайность 9,5 ц/га)

№
п/п

Район Фактическая
урожайность по

району, ц/га

Бета-
коэффициент

i

Ущерб  от
системного риска

i ,  ц/га
1 Аккольский 8,00 1,04 0,94
2 Аршалынский 7,10 0,56 0,50
3 Астраханский 9,60 0,86 0,77
4 Атбасарский 9,70 0,89 0,80
5 Буландинский 11,10 0,82 0,74
6 Егиндыкольский 6,80 0,8 0,72
7 Енбекшильдерский 12,00 1,53 1,38
8 Ерейментауский 5,10 0,78 0,70
9 Есильский 8,20 0,75 0,68
10 Жаксынский 10,10 0,98 0,88
11 Жаркаинский 7,40 0,76 0,68
12 Зерендинский 13,20 1,02 0,92
13 Коргалжынский 4,20 0,63 0,57
14 Сандыктауский 13,00 0,95 0,86
15 Целиноградский 7,50 0,68 0,61
16 Шортандинский 10,10 0,98 0,88
17 Щучинский 14,10 0,83 0,75

Акмолинская область 9,50 1 0,90

Отметим также, что методика позволяет максимально нивелировать
субъективизм и избежать злоупотреблений при оценке ущерба от системного
риска
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Түйін

Шын мәнінде, жүйелік тәуекел сақтандыруға келмейді. Жүйелік тәуекел
нәтижесінде орын алған шығынды мемлекеттік субсидиялау - тек жүйелік
тәуекел себебінен болған шығын көлемін нақты бөліп алуды қажет етеді. «Бета-
факторды» қолдануға негізделген әдістеме сақтандыру жағдайы орын алған
кезде ауыл шаруашылығы кәсіпорындарының шығынын өтеуге мемлекеттің
қатысу шамасын нақты анықтауға мүмкіндік береді.

Summary

Systemic risk can not be insured. State participation in compensation of loss in
agriculture caused by systemic risk requires its quantitative assessment. Method
based on use of beta-factor allows to assess the share of the loss compensation that
goes to government.

РАЗВИТИЕ МЯСОПЕРЕРАБАТЫВАЮЩЕЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ
РЕСПУБЛИКИ КАЗАХСТАН

Жумагулова А.К.
(КГУ им. Ш.Уалиханова)

Агропромышленный комплекс Республики Казахстан вступает в новый
этап своего развития. Коренные изменения, происходящие в
производственных отношениях на основе многообразия форм
хозяйствования, развитие рыночных отношений требуют качественно новой
политики управления. В том числе перерабатывающая промышленность
сельскохозяйственной продукции нуждается в серьезном оздоровлении.
Необходимо создать экономические условия для наращивания
перерабатывающего производства. Так как сегодня, при вступлении
Казахстана в ВТО, ускоренное развитие перерабатывающей отрасли является
приоритетным направлением наполнения продовольственного рынка и
обеспечения продовольственной безопасности страны.
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Для их решения требуется комплексный подход в проведении
структурных преобразований по технологической цепи: производство —
заготовка - хранение-переработка - реализация.

Создание здоровой конкуренции в секторе мясоперерабатывающей
промышленности в настоящее время является одним из важнейших задач
нашей страны. Эффективное функционирование рынка мяса и
мясопродуктов невозможно без множества частных товаропроизводителей
конкурирующих между собой за покупателя, предлагающих ему
разнообразный спектр мясопродуктов.

В большинстве развитых стран мира экономический рост малого
бизнеса имеет большое значение для развития всей экономики и
конкурентоспособности рынка. В Великобритании, Германии в малом и
среднем секторе экономики задействовано 65% трудоспособного населения
страны, в Японии - 80% [1]. В наших условиях малое предпринимательство так
же получает широкое развитие, практически все сельское хозяйство
представляют личные и крестьянские хозяйства.

Однако эффективное развитие конкурентоспособного малого
предпринимательства, увеличение его вклада в национальную экономику,
возможно только при наличии государственной поддержки.

В марте 2008 года подписано постановление Правительства: государство
выделило на развитие АПК 64 млрд. тенге в дополнение к ранее
утвержденному 120-миллиардному бюджету Министерства сельского
хозяйства. Дополнительно 40,9 млрд. будут направлены на дополнение
уставного капитала и кредитование дочерних компаний АО Национальный
холдинг «КазАгро», то есть на государственные программы поддержки
аграрного сектора 17,2 млрд. пойдут на субсидирование приоритетных
направлений развития АПК.

Кардинально меняет государственный подход к малому
предпринимательству Закон РК «О мерах по усилению государственной
поддержки и активизации развития малого предпринимательства» [2].
Непосредственная государственная поддержка малого предпринимательства
осуществляется в соответствии с региональными программами развития и
поддержки малого предпринимательства. Региональный уровень поддержки
предпринимательства учитывая его конкретный социально-экономический
характер с привязкой местным условиям, приобретает реальное адресное
направление.

Так как с древнейших времен Казахстан занимается с
животноводческим делом, по географическому расположению, по природно-
климатическим условиям, производство мясопродукции в натуральном
выражении в разрезе регионов Казахстана разнообразно.

Так, в Республике Казахстан с 2003г. по 2007г. объемы производства
мяса возросли не во всех областях республики. Наибольший прирост
производства мяса достигнут в Алматинской, Карагандинской, Восточно-
Казахстанской, Южно-Казахстанской областях и в городах Астана и Алматы.
Производство мяса и пищевых субпродуктов в некоторых областях
(Атырауской и Мангыстауской областях) приостановлено. Производство
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мяса и пищевых субпродуктов домашней птицы начало развиваться в городе
Алматы с 2004 года, а в Жамбылской области только с 2006 года. А в
Акмолинской и Актюбинской областях наоборот, это сфера идет к упадку.

Наибольший прирост производства консервов из мяса достигнут в
Восточно-Казахстанской и Южно-Казахстанской областях. А в
Акмолинской, Жамбылской и Павлодарской областях консервы из мяса
теперь вообще не производятся.

Так, производство колбасных изделий развивается почти во всех
регионах Казахстана, кроме Мангыстауской области. А в этих регионах, как
Атырауской, Костанайской областях и в городе Алматы в производстве
такого вида мясопродукта наблюдается снижение по сравнению с
предыдущими периодами.

По регионам Казахстана отмечается широкая дифференциация
эффективности производства говядины. Тем не менее, можно проследить
формирования товарных зон, которые характеризуются высоким уровнем
производства говядины на душу населения и его эффективностью. Сюда
вошли области Северного Казахстана (Акмолинская, Костанайская и Северо-
Казахстанская) с коэффициентом специализации 1,5 - 1,7 и индексом
эффективности производства 1,0 - 1,2, а также области Западного Казахстана
(Актюбинская и Западно-Казахстанская), (коэффициент специализации
рассчитан как отношение регионального уровня производства на душу
населения к республиканскому, индекс эффективности производства - как
отношение индекса продуктивности к индексу себестоимости). Следует
отметить, что более высокая эффективность производства говядины в
Северном регионе сформировалась преимущественно за счет более высокой
продуктивности скота. Так средний живой вес КРС, реализованного на мясо
здесь выше республиканского показателя на 5-7% или (321-329кг.). Товарные
зоны являются основным источником говядины для межрегиональной
торговли и экспорта, а также промышленной переработки [3].

Производимое здесь мясо по стоимости остается ниже мировой цены, по
Северному Казахстану - на 6%. А Западному Казахстану - на 3%. Это указывает
на имеющийся в республике потенциал дальнейшего развития производства
говядины и необходимость создания условий для роста ее экспортных ресурсов
и конкурентоспособности. Основной покупатель казахстанской говядины -
Россия.

Казахстан занимает пока незначительную нишу на российском рынке
говядины, хотя и поставляет ее по ценам ниже европейских и мировых. В то же
время в Казахстане (в товарной зоне) отмечаются и более низкие затраты по
сравнению с Россией и странами ЕС. При этом следует учесть и близость
транспортировки товара, что положительно сказывается на качестве
продукта и конечной цене.

Отсутствие в Казахстане крупных производителей колбасных изделий
сказывается не только на цене продукции, но и на ее ассортименте.
Например, у нас практически не производятся сырокопченые колбасы, так как
для их изготовления нужны большие площади. Такая колбаса готовится 45
дней, и чтобы продавать хотя бы 100кг. в день, производитель должен
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разместить 6 тонн колбасы в специальных камерах. Ее производство
прибыльное, но деньги на какое-то время замораживаются, что не все
производители колбасных изделий могут себе позволить. Также требуется
выдерживать сырокопченую колбасу при особом температурном режиме и
определенной влажности. Одна же климатическая камера, в которой
«дозревает» сырокопченая колбаса, стоит порядка 50 тысяч евро. По этим
причинам производство деликатесной сырокопченой колбасы доступно
только крупным предприятиям с большими оборотами, опять же таким, как
российские «Черкизовский» и «Микоян». Сырокопченая колбаса именно
этих предприятий продается в основном на алматинском рынке. Хотя в
последнее время появились такие сырокопченые колбасы от отечественных
производителей («Ораз», «Тян»), но специалисты утверждают, что это скорее
всего колбасы, сделанные по современным ускоренным технологиям за 7-8
дней.

Как в республике, так и в Акмолинской области очевидна высокая роль
малого предпринимательства в повышении эффективности
мясоперерабатывающей отрасли. На сегодняшний день в Акмолинской
области функционируют 83 мясоперерабатывающих предприятий, из них 2
только средних, остальные малые предприятия и мини-цеха, производящие
мясо и мясопродукты. В Акмолинской области крупные
мясоперерабатывающие предприятия пока отсутствуют. Общая численность
работающих составляет 705 человек. В 2008 году за 1 квартал все
мясоперерабатывающие предприятия и мини цеха области произвели
продукцию на 227 886,40 тыс. тенге. По состоянию на 1 квартал 2008 года в
области функционируют средние мясоперерабатывающие предприятия в
Аршалынском районе (ПК «Ижевский» (с численностью 65 работающих) и в г.
Щучинск ТОО МПК «ОСКО» (50 чел.).

За 2005 - 2008г.г. общее число мясоперерабатывающих предприятий
возросло с 73 до 83 предприятий, а объем производства с 2 943 тонн до 592,1
тонн. Увеличение мясоперерабатывающей продукции показывает тенденцию
роста объема мясопродуктов. В 2005 году в этой сфере работало 742 человек, а
в 2008 году за 1 квартал этот показатель снизился до 706. Это объясняется тем,
что некоторые малые предприятия за этот период закрылись из-за нехватки
собственных средств на расширение производства. Например в Аккольском
районе предприятие - ТОО «Достык» с численностью работающих 35 человек,
который занимался производством мяса; в Астраханском районе с.
Новочеркасское ТОО «Ак-тюрг», который занимался переработкой колбасных
изделий; в Есильском районе - ЧП «Эйгерд» (колбасный цех); в Жаркаинском
районе — ТОО «Астана-Коопзаготторг» (колбасный цех); в г. Кокшетау - ТОО
«Мясоперерабатывающий комбинат» с численностью 100 человек; в г.
Степногорск - ЧП «Алхасов А.З.» (колбасный цех).

Но, в место таких предприятий пришли на рынок еще новые
мясоперерабатывающие предприятия. Например, за 1 квартал 2008 года на
мясном рынке есть такие «новички» как: ТОО «Актасты Агро» - в
Аршалинском районе (производство мяса); КХ «Сарытомар» - в Буландынском
районе г.Макинка (колбасный цех); ТОО «Целина-Агро», ТОО «СХП
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Шарафутдинов», ТОО «Бауманское 07» - в Егиндыкольском районе,
занимающиеся производством мяса; ИП «Шайкенов» - в Енбекшильдерском
районе (колбасный цех); ТОО «Подгорное-1» - в Жаксынском районе
(колбасный цех); ДГП «Енбек Кокшетау» - в Зерендинском районе с.
Гранитное (производство мяса); ИП «Мектепбергенов», ИП «Мустафина»
- с. Коргалжино в Коргалжинском районе, занимающиеся производством мяса;
ТОО «Бай-Азат» - в Шортандинском районе (колбасный цех) и ТОО
«Щучинский ГМЗ» - в г. Щучинск (колбасный цех).

Значение конкуренции можно видеть в результате исследования
производства основных видов продукции животноводства в фермерских,
личных подсобных хозяйствах и сельхозпредприятиях области.

Сравнительный анализ производства мяса фермерских, личных
подсобных хозяйств и сельхозпредприятий виден из таблицы 1.

Таблица 1 - Производство мяса
2006 г. 2007 г. 2007 г. к 2006 г.,

в %
Скот и птица на убой в
живой массе — всего,
тонн

99659,7 101590,4 101,9

В том числе:
сельхозпредприятия

6797,8 6891,0 101,4

Фермеры 944,7 1601,5 169,5
Население 91917,2 93097,9 101,3

* По данным Агентства по статистике Акмолинской области.

В 2007г. во всех категориях хозяйств Акмолинской области
произведено мяса всех видов скота и птицы 101,6 тыс. тонн (101,9% к
соответствующему периоду 2006г.). По поголовью скота также во всех
категориях хозяйств отмечается рост, так овец и коз - на 5,8%, лошадей - на
2,3%.

Пределы изменения поголовья скота и птицы на 1 января 2008г. по
сравнению с аналогичной датой 2007г. характеризуются данными таблицы 2.

Таблица 2 - Поголовье скота и птицы во всех категориях хозяйств
на 1 января 2008 г.

Все категории
хозяйств

В том числе
сельхозпредприятия Население и фермеры

2007 г. 2007 г. к
2006 г.,

в%

2007 г. 2007 г. к
2006 г., в

%

2007 г. 2007 г. к
2006 г., в %

Крупный
рогатый
скот

395,3 101,6 41,5 95,3 353,8 102,3

Из него
коровы

185,9 102,7 12,3 89,9 173,6 103,7
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Продолжение таблицы - 2

Овцы и
козы

324,9 101,1 18,0 122,7 306,9 100,0

Свиньи 204,2 101,6 20,5 71,6 183,7 106,6
Лошади 88,7 103,7 10,5 103,2 78,2 103,8
Птица 2375,8 93,8 1185,9 86,6 1189,8 102,2

* По данным Агентства по статистике Акмолинской области.

Увеличение поголовья скота и птицы, производства продукции
животноводства произошло за счет хозяйств населения. Фермеры, несмотря на
крайнюю слабость в обеспечении техническими средствами тоже добились
высоких показателей по сравнению с сельхозпредприятиями.

Таким образом, мы имеем две группы хозяйствования (коллективная и
индивидуальная), которые, конкурируя между собой в производстве мяса,
развиваются прямо противоположно. Сельхозпредприятия, например в 2007
году по сравнению с 2006г. по поголовью крупного рогатого скота, свиньи и
птиц снижают производство, а население и фермеры, наоборот, увеличивают.

Из приведенного анализа видно, конкурентное соперничество
фермерских, личных хозяйств и сельхозпредприятий дало положительные
результаты для населения и фермеров.

Дальнейшее развитие конкуренции в производстве мяса, на наш взгляд, в
перспективе может привести к еще большему развитию фермерских и
личных хозяйств, и образовать альтернативный коллективным предприятиям
сектор экономики, что подтверждается изменением удельного веса
конкурирующих субъектов. Этому свидетельствует таблица 3.

Таблица 3 - Доля отдельных категории хозяйств по поголовью скота и птицы
на 1 января 2008 г.

В процентах
Сельхозпредприятия Население Фермеры

2006 г. 2007 г. 2006 г. 2007 г. 2006 г. 2007 г.
Крупный
рогатый скот

11.2 10.5 88,7 88,1 1,1 1,4

Из него
коровы

7.6 6,6 91,6 92,3 0,8 1,1

Овцы и козы 4,6 5,5 91,8 91,0 3,6 3,5
Свиньи 14,3 10,1 83,6 87,6 2,1 2,3
Лошади 11,9 11,8 85,3 85,1 2,8 3,1
Птица 54,1 49,9 45,8 50,0 0,1 од

* По данным Агентства по статистике Акмолинской области.

Из таблицы следует, что лидирующее положение по поголовью всех
видов скота и птиц остается за личными хозяйствами населения. Данные
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свидетельствуют о том, что в 2007 году численность всех видов скота, кроме
овец и коз в сельхозпредприятиях по сравнению с 2006г. уменьшилась, а в
фермерских и личных хозяйствах немного увеличилась. Данные
свидетельствуют о потере своей позиции по поголовью скота фермерскими
хозяйствами.

В 2007 году в разрезе городов и районов поголовье лошадей
относительно соответствующего периода 2006г. увеличилось в девятнадцати
регионах, крупного рогатого скота и свиней - в семнадцати, овец и коз - в
шестнадцати, птицы - в тринадцати регионах из девятнадцати.

Таким образом, межхозяйственная конкуренция между хозяйствами,
как основа рыночных отношений, оказала положительное влияние на рост и
развитие личных и фермерских хозяйств.
Однако на пути малых мясоперерабатывающих предприятий возникает
множество всевозможных барьеров и ограничений как при входе на рынок, так
и в доступе к сырью, энергоресурсам, информации.

Так, по технологическому оснащению мясная промышленность не
только Акмолинской области, но и всей республики переживает глубокий
кризис. Установленные ранее производственные мощности были рассчитаны на
переработку значительного объема сельскохозяйственного сырья и
оснащены энергоемким технологическим оборудованием, морально
устаревшим и физически изношенным.

Продолжают оказывать негативное воздействие на формирование
малых мясоперерабатывающих предприятий и характерные для всех
регионов Казахстана трудности:

- усложненная, дорогая и длительная процедура регистрации
предприятия;

- высокая арендная плата за офисы и производственные помещения;
- невозможность пользоваться услугами кредитной системы;
- незащищенность предпринимательских структур от

организованной преступности и криминальной обстановки.
Наряду с этим на республиканском уровне нужно решить вопрос об

оказании финансовой поддержки с частичной компенсацией кредитных
ставок за пользование кредитами; на районном уровне - на внедрении
прогрессивных малозатратных технологий в животноводстве, подготовке и
переподготовке кадров массовых профессий на селе, создании служб по
оказанию сервисных услуг сельскохозяйственным производителям; на
уровне хозяйств - на обеспечении необходимых объемов производства кормов,
надлежащих условий содержания и кормления животных, на соблюдение
требований промышленной технологий забоя, осуществления селекционно-
племенной работы и ветеринарного обслуживания; на уровне реализации
мясопродуктов - на порядок деятельности испытательных лабораторий, на
соответствие мяса и мясопродуктов обязательным требованиям, на
недопущение фальсифицированных сертификатов и реализации продукции
без сертификатов.
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Түйін

Қазақстан Республикасындағы агроөнеркәсіп кешенінің даму жолы жаңа
сатыға көтерілуде. Оның ішіндегі аулшаруашылық өнімдерін қайта өңдеу
өнеркәсібін сауықтыруды жолға қою өте маңызды шаралардың бірі болып
табылады. Автор барлық республиканың және оның аймақтарының ет және
ет өнімдері өндірісі көлемін талдайды. Сондай–ақ ол республиканың барлық
облыстарында ет нарығындағы кәсіпкерліктің тежеулі түрде даму себептерін
айқандап көрсетеді және кейбір туындап отырған мәселелерді республикалық
және аудандық шеңберде шешу қажеттігін көрсетеді.

Summary

The agro industrial complex of Kazakhstan Republic enters into new stage of
its development. Drastic changes existent in production relations on the base of
variation of management forms, development of market relations demand qualitative
new management politics. Including processing industry of agricultural production
demands serious invigoration. It is necessary to create economic conditions for rising
of processing industry. As today Kazakhstan is entering in WTO, accelerating
development of processing sphere is priority direction of food market filling and
supply with country`s food safety.

ИННОВАЦИЯ КАК ЭКОНОМИЧЕСКАЯ КАТЕГОРИЯ

Кенжеболатова М.Ш., д.э.н, доцент
(КАТУ им.С.Сейфуллина)

Понятие «инновация» впервые появилось в научных исследованиях
культурологов еще в XIX в. И означало введение некоторых элементов одной
культуры в другую. Обычно, речь шла об инфильтрации европейских обычаев и
способов организации в традиционные азиатские и африканские общества.



327

И только в начале ХХ столетия стали изучаться закономерности технических
нововведений[1].

Исторический процесс ее возникновения, становления и развития можно
обозначить как зарождение, развитие и трансформацию экономического опыта
инноваций, экономической мысли инноваций, экономических учений
инноваций и экономической теории инноваций.
В эволюции экономической теории инноваций можно выделить следующие
периоды:
 экономическая мысль и учения инноваций периода дорыночных
экономических систем;
-  экономические учения и экономическая теория инноваций периода
нерегулируемых рыночных экономических систем;
- экономическая теория  инноваций периода смешанной экономической
системы;
- экономическая  теория инноваций периода коммуникативно-
синергетического регулирования экономической системы.

Особенностями периода дорыночных экономических систем являются
практически абсолютное доминирование в экономических структурах общества
экономических традиций и существование экономических инноваций в виде
сгустков реальности натурально-хозяйственных общественных отношений.

Экономическая мысль инноваций в данный период также была
ориентирована на пространственно-временной аспект экономических
инноваций как сгустков реальности. Ее носителями были философы и
религиозные деятели, и потому она (экономическая мысль инноваций) была
вплетена в ткань общественного сознания в виде описания нравственно-
религиозных новшеств, трансформируемых в традиции, и конкретных форм их
реализации. В данный период зарождается первая теоретическая концепция
рыночной экономической системы, ставшая следствием не только активизации
инновационных процессов как сгустков реальности, но и повышением зрелости
экономической мысли и трансформацией ее в системное экономическое учение
- меркантилизм.

Объектом инновационного осмысления меркантилистов стали новые
отношения, получившие впоследствии наименование `рыночных`. Особенность
инновационного осмысления сгустков реальности того периода описана К.
Поланьи в книге `Великая трансформация: политические и экономические
истоки нашего времени.

Экономические учения и экономическая теория инноваций периода
нерегулируемых рыночных экономических систем формировались с конца ХII
в. по 30-е гг. ХХ века, когда происходило возникновение и развитие таких
экономических инноваций, как саморегулирование рынка и экономического
либерализма, индустриального производства и свободной конкуренции,
монополии и несовершенной конкуренции и других сгустков реальности.
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В этот период сложилась классическая модель политической экономии, в
структуре которой были заложены отдельные элементы экономической теории
инноваций как обособленной системы знаний. К их числу можно отнести
экономические взгляды представителей этого периода: А. Смита, Ж.Б. Сэя, Р.
Кантильона, Й. Тюнена, Г. Мангольда и других о предпринимательстве и его
субъектах; Д. Рикардо о техническом прогрессе и двух видах нововведений;
Дж.Ст. Милля о факторах производства и капитале; К. Маркса о капитале и
капиталосберегающих инновациях; А. Маршалла о доходе от инноваций.

Венцом данного периода эволюции экономической теории инноваций и
фундаментом ее перспективного развития являются научные взгляды на эту
проблему Й. Шумпетера, изложенные им в работе `Теория экономического
развития` [2]. Й. Шумпетер не употреблял термин `инновации`, а определял их
как сгустки реальности, в которых `осуществляются новые комбинации`
изменений в развитии. Это обновление выше уровня простого производства.
Осуществление новых комбинаций происходит в процессе изменений в
развитии производства и рынка и формируется в его результате. Й. Шумпетер
выделил 5 типов процессуальных изменений сгустков реальности:

1. Изготовление нового блага или создание нового качества блага.
2. Внедрение нового метода (способа) производства или нового способа

коммерческого использования товара.
3.Освоение нового рынка сбыта.
4. Получение нового источника сырья или полуфабрикатов.
5. Проведение соответствующей реорганизации предприятия` [2,с 156 ].
Развитие экономической теории инноваций в последующие периоды, в

частности, в условиях регулируемых рыночных отношений, смешанной и
коммуникативно-синергетической экономики, осуществлялось по различным
направлениям. Появилось множество концепций, посвященных исследованию
природы инноваций, их типологии, содержания и форм; определению их роли в
экономической системе, которая под воздействием инноваций
трансформируется в инновационную экономику. В этой связи следует отметить
теорию инновационной экономики и предпринимательского общества П.
Друкера, изложенную им в работах `Инновация и предпринимательство` (1985
г.) и `Посткапиталистическое общество` (1993 г.).

Нарастание внимания к экономической теории инноваций
прослеживается в теории интеллектуальной технологии Р. Хайека и М.
Фридмена, в теории `третьей волны` и `сдвига власти` А. Тоффлера, в теории
третьей промышленной революции, в теории мегатенденций Дж. Несбита и П.
Абурден.

Активную деятельность по разработке современной концепции
экономической теории инноваций осуществляют отечественные ученые-
экономисты: А.А. Дынкин, Н.И. Иванова, П.Н. Завлин, А.В. Васильев, С.
Валдайцев, Д.И. Кокурин, Г.Д. Ковалев, К.А. Кирсанов, Э.И. Крылов, Р.А.
Фатхутдинов и другие.

Проанализировав большинство существующих на сегодняшний день
концепций экономической теории инноваций, следует отметить значительное
продвижение в ее разработке. Спецификой современного периода развития
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экономической теории инноваций является ее востребованность хозяйственной
практикой, что делает эту теорию перспективной и важной.

Экономическая деятельность становится инновационной, когда она имеет
своей целью либо своим следствием воспроизводство благ, обладающих
новизной. Как особый, специфический вид экономической деятельности она
представляет собой совокупность продуктивных, экономических отношений, в
результате которых люди удовлетворяют свои экономические потребности,
интересы и цели посредством воспроизводства материальных и духовных благ,
обладающих новизной. Экономические отношения, возникающие в процессе
инновационной экономической деятельности, можно охарактеризовать как
инновационные экономические отношения, которые в совокупности со своими
объектами, субъектами, их потребностями, интересами и целями, а также
механизмом их обеспечения образуют инновационную сферу экономической
системы и выступают фактором развития последней. В случае, когда
инновационные экономические отношения становятся достаточно
распространенным фактором развития экономической системы и
воспринимаются ею, то она трансформируется в инновационную
экономическую систему.

В зарубежной и отечественной теории существует мнение, что
`первичным толчком`, началом инновационной экономической деятельности
является научная деятельность, имеющая своим результатом научную идею в
форме научного достижения, открытия, изобретения и т.д. Так, по определению
американского ученого Э. Менсфилда, специалиста в области инновационной
теории, подобным началом является результат научной деятельности и идеи в
форме изобретения, которое `...представляет собой рецепт нового
технологического процесса...` [3, с. 66]. Наш ученый-соотечественник Г.
Фетисов в качестве такого `генетического толчка` считает открытие как
`научное достижение, совершаемое в процессе познания окружающего мира`
[4, с. 141].

Не отрицая важности научной деятельности и научных идей в
возникновении, становлении и развитии инновационной экономической
деятельности, представляется необходимым выделить в этом
взаимодействующем процессе категорию `инновационная идея`, которая, на
наш взгляд, несколько отличается от понятия `научная идея` в ее чистом виде.
Инновационная идея уже потенциально заключает в себе характер отношений
использования будущего новшества. Возможность материализации каждой
конкретной идеи, научного открытия в новый продукт, технологию, услугу и
будет составлять, на наш взгляд, содержание категории `инновационная идея`.

Возникнув как инновационная идея, инновационная экономическая
деятельность устремляется к своему результату - экономическому новшеству.
Однако не всякая инновационная идея воплощается в экономическое
новшество, а только та, которая находит свое применение в хозяйственной
практике. Поэтому П. Ленон определяет экономическое новшество как `новый
вид продукции, метода, технологии` [5, с. 143]. Еще более конкретнее об этом
пишет Э. Менсфилд. Он отмечает, что инновационная идея (в форме
изобретения) `...имеет небольшое или не имеет самостоятельного
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экономического значения до тех пор, пока оно (изобретение - М.П.) не
применится` [3, с. 12]. Примененное в экономической системе новшество
выступает как экономическая инновация или экономическое нововведение.

Последовательное развитие взглядов на экономические инновации
позволило значительно расширить понимание их природы, выявить их
различные типы и закономерности развития. Обобщая результаты ряда
имеющихся в экономической литературе попыток классификации видов
экономических инноваций, можно выделить 3 основные экономические
группы:

- научно-технические нововведения, имеющие целью создание или
совершенствование новых технологий, товаров и услуг;

- управленческие нововведения, направленные на разработку и
совершенствование процессов управления производством и обменом
продукции;

- социально-экономические нововведения, изменяющие социально-
экономические условия жизни людей.

Изменения в технологии производства вследствие научно-технического
нововведения вызывают адекватные им изменения в системе управления
(обслуживают управленческие нововведения). Верно и обратное. В то же время
любые изменения факторов производства и их комбинаций сказываются на
характере социально-экономических отношений (социально-экономические
нововведения). Таким образом, реализацию нововведения необходимо
представлять как инновационный экономический процесс.

Наиболее комплексное толкование инновационного экономического
процесса дает Н.И. Лапин, определяя его `как комплексный процесс создания,
распространения и использования нового практического средства (новшества)
для новой или для лучшего удовлетворения уже известной потребности людей;
процесс сопряженных с введением данного новшества изменений в той
социальной и вещественной среде, в которой совершается его жизненный цикл`
[5, с. 10].

Следовательно, реализация экономических инноваций представляет
собой не только непрерывный, развивающийся процесс, но и имеет свои
дискретные, прерывистые стадии и циклы. Поэтому инновационная
экономическая деятельность связана с понятием `инновационный
экономический цикл`. Подобную особенность инновационной деятельности
отмечают американский экономист Й.М. Пиннингс [6, с. 25], венгерский
экономист Б. Санто [7, с. 84-85], а также российские экономисты Г.М. Добров,
А.А. Коренной, В.Б. Мусиенко [8, с. 9].

Каждый инновационный экономический цикл имеет свою структуру
движения, представляющую собой диалектическую цепь стадий, фаз, по
которым проходит нововведение. Э. Мэнсфилд разделил инновационный
экономический цикл на 5 стадий: прикладные исследования; подготовка
спецификации нового продукта, создание прототипа или пробного
производства; разработка оснастки; подготовка производственного
оборудования и помещений; начало производства и запуск нововведения на
рынке [8, с. 54].
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Американский исследователь Э. Эймз выделил 4 стадии данного цикла:
фундаментальное исследование; изобретательская деятельность; разработка;
нововведение, включая подготовку и запуск производства [5, с. 104].

Классификация стадий инновационного экономического цикла,
предложенная Э. Эймзом, на наш взгляд, наиболее удачна, поскольку в ее
состав включены и фундаментальные исследования. Однако нам
представляется, что в этом выделении фаз инновационного цикла отсутствует
его экономический результат, цель, ради которой осуществляется
инновационный экономический процесс.

А это, на наш взгляд, снижает его содержательную характеристику.
От этого недостатка в какой-то мере избавлено описание инновационного
экономического процесса, которое предложил Е. Трин. Он выделил следующие
фазы инновационного процесса: `фундаментальные исследования;
промышленные исследования; разработка продуктов и процессов; разработка
прототипа и опытного образца; запуск новшества в производство и
коммерциализация` [9, с. 86]. Действительно, рассматривая экономическое
содержание инновационного процесса, его заключительным этапом следует
считать тот момент, когда продукт, содержащий новшество, находит своего
потребителя на рынке. Тем самым на потребителе замыкается вся цепь,
начинающаяся с фундаментальных исследований. В этом проявляется отличие
инновационной деятельности от научно-исследовательской и
производственной. Производственная деятельность, в принципе, может
осуществляться и без применения новшеств, быть нацеленной на
непосредственного потребителя, тогда как результатом инновационной
деятельности является научная идея или открытие, воплощенные в новшестве,
нашедшем рыночное использование.

Таким образом, инновационный экономический цикл и его обеспечение,
по нашему мнению, - это экономический процесс, рассматриваемый во
временном аспекте, охватывающий определенные экономические отношения в
период времени от зарождения идеи и до ее использования, и реализующийся
посредством отдельных фаз, стадий, объединенных в единый цикл.
Инновационный экономический цикл и его активное обеспечение будут
совпадать с жизненным циклом товара до тех пор, пока данный товар (услуга)
будет являться новшеством на конкретном рынке, т.е. до тех пор, пока его
полезность для потребителей характеризуется новизной его потребительских
свойств.

Понимание экономической природы и динамики структуры
инновационного цикла позволяет воспринять инновационный процесс как
комплексное, сложное экономическое явление, объединяющее большое
количество видов экономической деятельности (необходимых для
осуществления разных этапов инновационного цикла) в особую
инновационную экономическую деятельность и сферу. Поэтому понятие
`инновационная экономическая деятельность` является, на наш взгляд,
специфическим термином экономической теории. И в качестве
промежуточного обобщения инновационную экономическую деятельность
можно определить как специфическую воспроизводящуюся систему
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экономических отношений между людьми по поводу создания, внедрения,
распространения, потребления и обновления новшеств [10, с. 25]

Данное определение имеет весьма существенное теоретическое значение,
поскольку выделяет проблему разделения труда в экономических процессах.
Здесь инновационный цикл выделяется как экономический процесс. Он
рассматривается с точки зрения комплексной инновационной экономической
деятельности, предстает перед нами не только как временная
последовательность равноценных этапов, но и как инновационные
экономические отношения, как совокупность функциональных видов
экономической деятельности, обеспечение единства и взаимосвязанности
которых составляет необходимое условие успеха нововведения.
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Түйін

«Инновация» ұғымы ең алғаш рет ХІХ ғасырда мәдениеттанушылардың
ғылыми еңбектерінде жарық көрді. Ол бір мәдениет элементтерін  екінші
мәдениетке енгізу деген мағынаны білдірді. Кейін инновацияға экономикалық
көзқарастардың дамуы, оның табиғатын түсінуді кеңейтіп, әртүрлі типтері мен
заңдылықтарын қалыптастырды.

Мақалада ғылыми әдебиеттерді талдау негізінде инновацияның мәні
және экономикалық теорияның дамуындағы инновациялық қатынастардың ролі
қаралған.

Summary

The notion “ innovation” for the first time appeared in scientific investigations
of culturologists in the XIXth century. And it meant introduction of some elements of
one culture into another one. The historical process of its appearance, formation and
development it is possible to mark as the emergence, development and transformation
of economic innovation experience, economic innovation thoughts, economic
innovation studies and economic innovation theories. On the basis of literary sources
analysis the notion innovation and innovation relations role in economic theories
evolution were considered.
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НЕКОТОРЫЕ ПРОБЛЕМЫ В ПРОИЗВОДСТВЕ
ЖИВОТНОВОДЧЕСКОЙ ПРОДУКЦИИ АКМОЛИНСКОЙ ОБЛАСТИ

Абдралиев Б.  к.э.н.
(Кокшетауский университет

  им. А. Мырзахметова)

Территория Казахстана составляет 2,7 тыс.кв. км, из которых
сельскохозяйственные угодья занимают 222 млн. га. В сферу
кормопроизводства вовлечено 80% сельхозугодий, в том числе выгонов и
пастбищ -182 млн. га.

Акмолинская область – один из основных сельскохозяйственных
регионов Республики Казахстан. Уровень сельскохозяйственного производства
непосредственно влияет на сельское хозяйство Республики Казахстан в целом.

Начиная с 1999 года, в области наблюдается устойчивая динамика роста
сельскохозяйственного производства. Объем валовой продукции в 2004 году
составил 79,4 млрд.тенге.

В области функционирует 4987 сельскохозяйственных структур, из них
4647 крестьянских хозяйств, 319 товариществ с ограниченной
ответственностью, 10 производственных кооперативов, 5 акционерных
обществ, 2 коммандитных товарищества и 4 госпредприятия.

Для достижения динамичного роста экономики отрасли,
обеспечивающего повышение уровня жизни населения в области реализуется
Агропродовольственная программа Акмолинской области на 2006-2010 годы.

В 2004 году валовая продукция сельского хозяйства (в сопоставимых
ценах 1994 года) достигла уровня 11794 млн. тенге. Средний уровень валовой
продукции сельского хозяйства в 2003-2004 годах превысил средний уровень
1995-1998 годов в 1,8 раза и на 1,3%- ниже среднего уровня 1999-2002 гг. Доля
сельского хозяйства в структуре ВРП области начиная с 2001 года стабильно
держится на уровне 33-36%.

Растет эффективность использования основного ресурса- земли, как
главного средства производства в сельском хозяйстве. Наиболее продуктивным
видом земельных угодий является пашня.

По площади пашни (5,0 млн.га) область занимает 21,8% в республике, в
расчете на 1 жителя области составляет 7,5 гектаров (по республике 1,4 га).

Валовая продукция сельского хозяйства на 1 га пашни (в сопоставимых
ценах 1994г.) в среднем за 2003-2004гг.составила 2336 тенге, что на 5,5% ниже
среднегодового показателя за 1999-2002гг. и на 44,9% -выше аналогичного
показателя за 1995-1998гг.

В структуре валового производства, начиная с 2001 года постепенно
растет доля отрасли животноводства, в настоящее время составляет 19,1% и
приближается к уровню 1995 года (24,1%).

В структуре производителей продукции растениеводства наибольший
удельный вес приходится на сельскохозяйственные предприятия (72,1%), в
животноводстве - на хозяйства населения (95,0%).
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В сельскохозяйственных предприятиях области по результатам оценки
экономической эффективности производства сельскохозяйственной продукции
в 2004 году рентабельность продукции растениеводства составила: зерновые-
17,1%, картофель-11,5%, овощи-6,5, продукция животноводства: молоко-18,2%,
мясо всех видов-20,8%, шерсть-48%.

Рост объемов производства основных видов продукции животноводства
во всех категориях хозяйств области за январь – май 2007 года характеризуется
следующими данными:

Производство основных видов продукции животноводства

Виды продукции 2007г. 2006г. 2007 к 2006, в
%

Скот и птица на убой в живой
массе, тонн
В том числе:
- сельхозпредприятия
- фермеры
- население

31592,5

3130,1
695,2

27767,2

30670,9

2790,8
461,3

27418,8

103

112,2
150,7
101,3

Валовой надой молока- всего,
тонн
В том числе:
- сельхозпредприятия
- фермеры
- население

148414,3

7774,1
1352,4

139287,8

145272,0

9027,2
929,4

138315,4

102,2

86,1
145,5
102,9

Современное состояние отрасли животноводства области характеризует
мелкотоварное, неорганизованное производство, примитивная и устаревшая
технология производства продукции , и изношенная техника.

Механизацию производства животноводческой продукции используют
только средне - и крупнотоварные животноводческие хозяйства, которые
производят лишь 15% животноводческой продукции от всего объема
производства.

Все оборудование, используемое данными хозяйствами, на 80%
изношено, практически отсутствует оборудование по первичной обработке и
заготовке животноводческой продукции и сырья.

В домашних хозяйствах, где производится 85% животноводческой
продукции, применяется только ручной труд.

Перед отраслью животноводства стоят следующие проблемы:
 85% скота числится в личных подворьях населения;
  высока доля беспородного скота с низкой продуктивностью;
  низкий удельный вес племенного скота, который учитывается

только в сельскохозяйственных предприятиях;
 в  отрасли преобладает примитивная и устаревшая технология

производства продукции, основанная в основном на использовании ручного
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труда в домашних хозяйствах и морально изношенная техника и оборудование
в сельхозформированиях;

 высокая степень износа оборудования;
 низкое качество при недостаточном объеме заготовок кормов,

имеющая высокую стоимость и устаревшие технологии подготовки.
Для решения данных проблем необходимы следующие меры:
 организация учета и увеличение племенных животных в домашних

хозяйствах;
 обеспечение субъектов животноводства на лизинговой основе

необходимой техникой по производству, заготовке и переработке кормов;
 создание сервис - центров, специализирующихся на оказании услуг

по заготовке и обеспечению кормами, убою скота;
 оказание содействия в создании и функционировании

специализированных структур (включая сервис-центры) по производству,
заготовке и переработке кормов;

 предоставление их производителям в лизинг специальной
кормодобывающей техники;

 стимулирование создания в каждом районе заготовительных
организаций (заготконтор) по закупу и реализации животноводческой
продукции;

 предоставлять субъектам животноводства на лизинговой основе
криогенного и специального технологического оборудования (доильного и
холодильного оборудования, оборудования для кормления и раздачи кормов,
навозоудаления), транспортных средств;

 организация завоза мини доильных установок и аппаратов для
домашних хозяйств.

В разрезе районов и городов поголовье крупного рогатого скота
относительно соответствующего периода прошлого года увеличилось в
девятнадцати районах.

Известно, что отрасль животноводства зависит в основном от трех
взаимосвязанных факторов: кормление, технология, селекция. При соблюдении
технологических норм содержания и кормления от низкопородных животных
проблематично получить высокие показатели прироста массы тела, мясной-
молочной продуктивности.

Практически все хозяйствующие субъекты в области животноводства
работают по перспективным планам селекционной работы, разработанным
научными учреждениями.

Однако, необходимо:
 интенсификация отрасли и создание специализированных

предприятий;
 организация селекционно-племенной работы;
 расширение сети заготовительных пунктов сельхозпродукции в

отдельных районах;
 повышение качества выпускаемой продукции.
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Түйін

Ақмола облысының ауыл шаруашылығын өркендетуде, оның ішінде мал
шаруашылығының, кейбір өзекті мәселелерді қарастыруда кездесетін
ұйымдастыру, өзгерту, қайта құру жағдайлары қарастырылған. Сонымен қатар
мал шаруашылығы өнімдерін өндіру жағдайында  ауыл шаруашылығындағы
өнім өндірудегі, оның түрлері бойынша өндірілген өнім көлемдері көрсетілген.

Summary

3. The branch of cattle breeding in Akmola region is for the problem aroused
in the development of cattle-breeding were taken measures of increase of pedigree
cattle in all the farms, providence of farming subjects with all their needs based on
leasing fodder storage and its refinement.

РАЗВИТИЕ ИНТЕГРАЦИОННЫХ ПРОЦЕССОВ
В АГРАРНОЙ СФЕРЕ ЭКОНОМИКИ

Жунусов Б.Г., д.э.н., профессор
Бельгибаева А.С., к.э.н.

(Кокшетауский институт
 экономики и менеджмента)

В аграрном секторе республики складывается тенденция стабильного
динамичного развития, наблюдается увеличение производства основных видов
продукции растениеводства и животноводства. Одним из направлений
дальнейшего повышения устойчивого роста сельского хозяйства является
становление и развитие интегрированных структур в агропромышленном
комплексе.

Приход в аграрную сферу стратегического инвестора – явление, в целом,
положительное, ведь финансовое оздоровление большинства
сельскохозяйственных предприятий без участия фирмы интегратора
(инвестора) в той или иной форме практически было невозможно.
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Вхождение инвесторов в сельское хозяйство носит во многом
противоречивый характер. В условиях несовершенства рынка и высоких рисков
неисполнения рыночных контрактов создание агропромышленных
формирований позволяет уменьшить трансакционные издержки по
продвижению продукции до потребителя, привлечь в аграрное производство
дополнительные инвестиции, а значит, освоить ранее заброшенные земли,
внедрить новые технологии и методы управления [1].

Интегрированные структуры являются более эффективными и
приспособленными к условиям рыночной экономики. Экономическая
целесообразность таких структур связана с проявлением синергического
эффекта, когда экономическая выгода целого выше суммы его отдельных
частей. То есть создание интегрированных агроформирований имеет смысл
лишь в том случае, когда в итоге проявляется эффект, который невозможно
получить при независимом функционировании предприятий-участников.

Интеграция как фактор экономического роста имеет много преимуществ:
- способствует реализации экономических интересов и удовлетворению

потребностей, поскольку она  расширяет пространство для применения
эффективных хозяйственных решений;

- позволяет эффективно распределять ресурсы между субъектами
интеграции;

- уменьшает зависимость от погодно-климатических условий за счёт
пространственной диверсификации;

-уменьшает трансакционные издержки;
-способствует повышению инвестиционной активности

сельскохозяйственного производства;
- позволяет противостоять рынку путём консолидации предложения;
- сглаживает сезонность в аграрном производстве путём комбинирования

многих видов деятельности;
- способствует привлечению инвестиции из несельскохозяйственной

сферы экономики;
-  повышает конкурентоспособность отрасли.
К тому же значительные ресурсы для реализации достижений НТП,

которые экономически всегда выгодны, в условиях недостаточности
государственных средств в состоянии привлечь только крупные
интегрированные структуры.

Агрохолдинги перед неинтегрированными хозяйствующими субъектами
имеют ряд преимуществ, которые заключаются в следующем: возможность
значительной концентрации капитала в диверсификации производства;
возможность жёсткой регламентации управленческих отношений; снижение
для участников холдинга отрицательного воздействия конкуренции; эффект
крупного производства; снижение возможных производственных рисков в
результате диверсификации производства; возможность повышения
устойчивости хозяйственной деятельности; снижение издержек на управление.

Все эти преимущества проявляются в работе интегрированных
формирований, которые сегодня действуют во всех сферах аграрного
производства в стране.
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Интеграционные процессы определяются наличием в регионе
инвесторов. Ситуация в Акмолинской области характеризуется следующими
количественными показателями: на начало 2008 г. в области функционировало
66 фирм инвесторов (интеграторов); ими взято под управление 103 хозяйства.
Практически во всех районах области присутствуют инвесторы-интеграторы,
которые в совокупности контролируют 1/3 часть площади пашни
сельскохозяйственных предприятий. При этом особенно широкое
распространение они получили в сфере производства зерна и дальнейшего
продвижения его к потребителю.

Основная часть интегрированных агроформирований занята
производством зерна, поэтому наиболее востребованными для интеграции
оказались те сельхозпредприятия, у которых природно-экономические условия
наиболее благоприятны для этого.

Процесс интеграции осуществляется в различных формах. Простейшая
форма интеграции – субъекты рыночных отношений договариваются о прямых
связях. Следующая форма – установление контрактных отношений, которые не
затрагивают вопросы собственности. Третья форма предполагает полное
объединение участников в рамках интегрированной агрофирмы.

Таким образом, всё многообразие форм интеграции можно свести к
нескольким направлениям: кооперации, партнёрству и поглощению.
Большинство интеграторов используют последний тип интеграции.

Такая интеграция приводит к тому, что мелкие и средние хозяйства,
перерабатывающие предприятия и подразделения инфраструктуры подпадают
под влияние крупного капитала. Его экономическое господство способствует
формированию крупных предприятий, соединяющих производство,
переработку и сбыт продукции в одном технологическом цикле.

Входящие в такие формирования сельскохозяйственные,
перерабатывающие и другие предприятия выполняют специфические операции
этого единого цикла. При этом они теряют экономическую и юридическую
самостоятельность, а их собственность и право владения и распоряжения
землёй переходят в руки фирм-интеграторов.

Лидирующими среди регионов по привлечению инвесторов в качестве
управляющих сельхозпредприятиями являются северные, где количество
населения наиболее низкое, а площади земельных долей и их плодородие –
высокие. Всего в Северо-Казахстанской, Костанайской и Акмолинской
областях переданы в управление инвесторам в лице зерновых компаний 482
сельхозпредприятия, что составляет 70 % из числа переданных в управление
хозяйств по республике [2].

В настоящее время в северных областях страны созданы и успешно
действуют интегрированные агропромышленные формирования.

Однако концентрация собственности в аграрном секторе, несмотря на все
полученные положительные результаты вертикальной интеграции в АПК,
имеет и отрицательные стороны. Так, в аграрном секторе формирование
интегрированных структур идёт при полном отсутствии информации о
конечных результатах совместной деятельности.
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Существует и другая опасность. Необходимо иметь в виду, что
интегрированные формирования неизбежно подвержены реорганизации,
трансформации, процедурам банкротства. Фирмы интеграторы (инвесторы) из
промышленных отраслей экономики в случае изменения конъюнктуры
аграрного рынка могут покинуть АПК, не создав соответствующей
материально-технической и финансовой базы в сельскохозяйственных
предприятиях, что может привести к банкротству последних. Поэтому крайне
важно чтобы у входящих в состав интегрированного агроформирования
хозяйств накапливались собственные оборотные средства и основные фонды.
Но, в данный момент времени они наоборот сокращаются, а вновь
поступающие средства концентрируются на балансе агроформирования.
Хозяйства же в настоящее время используют основные средства, передаваемые
им основной фирмой в аренду на основе договора.

Приобретая сельскохозяйственное предприятие в собственность, фирма-
интегратор практически определяет будущее этих хозяйств и их работников.
Ведь в случае ухудшения финансового положения инвестора, изменения
конъюнктуры рынка может сложиться ситуация, когда фирма интегратор
(инвестор) откажется от вложения средств в сельскохозяйственное
производство или же примет решение о реализации ликвидного имущества
хозяйств с последующей их ликвидацией.

Так, в последнее время в Акмолинской области наблюдается выход из
агробизнеса ряда структур несельскохозяйственного профиля. Выход
некоторых крупных инвесторов из зернового бизнеса можно объяснить
разными причинами, но, прежде всего, тем обстоятельством, что эти крупные
инвесторы нашли более привлекательные для себя ниши – нефть и др.

Одновременно наблюдается ряд негативных тенденций, связанных с
ростом числа безработных в сельской местности, отчуждением работников от
результатов своего труда и распределения доходов, превращением крестьян в
наёмных работников. Необходимо чтобы фирмы интеграторы (инвесторы)
обеспечивали определённый уровень занятости работников при приобретении
сельскохозяйственного предприятия, развитие социальной инфраструктуры
села. Желательно чтобы они не только оказывали положительное воздействие
на производственную деятельность предприятий, но и создавали определённый
социальный эффект в жизни жителей этих населённых пунктов.

Существуют объективные пределы концентрации сельскохозяйственного
производства. Отсутствие ограничений по размерам интегрированных
формирований приводит к усилению монополизации в аграрном секторе. Также
чрезмерная концентрация земли и имущества в собственности
интегрированных агроформирований порождает сложности в управлении ими и
в стимулировании труда сельскохозяйственных работников.

Инвесторы осуществляют руководство и контроль за всеми
направлениями деятельности сельскохозяйственных предприятий.

Согласно исследований Ж.С.Сундетова [3] в существующих
законодательно-нормативных документах не оговариваются положения о
взаимоотношениях головного учреждения с дочерними, не определены сферы
деятельности дочерних предприятий, компетенции директоров
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сельскохозяйственных и других предприятий и их функции. В результате в
агрохолдингах формируется жёстко управляемая система по вертикали, где все
полномочия и решения концентрируются в центре, а от нижестоящих
предприятий и подразделений требуется их исполнение.

Действительно, у агроинвесторов имеются практически неограниченные
возможности для решения всех хозяйственных и финансовых вопросов, в то
время как руководители сельхозпредприятий по существу выполняют лишь
функции по организации производства и реализации сельскохозяйственной
продукции. При этом выполнение этих функций осуществляется под жёстким
административным контролем со стороны фирмы интегратора (инвестора). В
итоге руководители предприятий оказались в значительной степени
отстранёнными от предпринимательской деятельности на рынке.

Несмотря на все имеющиеся противоречия вхождения инвесторов в
сельское хозяйство, интеграция сельских товаропроизводителей с
предприятиями других отраслей агропромышленного комплекса республики
является важнейшим направлением дальнейшего развития аграрного сектора.
Так, агропромышленная интеграция, во-первых, позволила сохранить крупное
товарное производство, избежать банкротства многих сельскохозяйственных
предприятий, сохранить рабочие места и обеспечить социальную стабильность
в области и в стране; во-вторых, позволила существенно расширить рынки
сбыта продукции, обеспечив участие сельскохозяйственных
товаропроизводителей в крупных холдинговых формированиях; в-третьих,
вызвала значительный приток инвестиций в аграрный сектор, а на его основе -
техническое и технологическое перевооружение производства, ликвидацию
задолженности по заработной плате и в конечном итоге – рост производства.

Таким образом, анализ развития интеграционных процессов, а также
оценка их эффективности позволяет сделать ряд выводов:

- создание в стране интегрированных агроформирований, объединяющих
предприятия для работы по принципу полных (завершённых) технологических
цепочек от выращивания зерновых до их переработки в готовую продукцию и
реализации – является стратегическим направлением для дальнейшего
повышения устойчивого роста сельскохозяйственного производства;

- следствием проявления интеграционного эффекта  является
возможность практической реализации разумного и справедливого подхода к
распределению прибыли среди участников интегрированного
агроформирования;

- наличие единого собственника предприятий всех звеньев
технологической цепочки обеспечивает стабильность функционирования
интегрированного формирования на основе объединения предприятий для
осуществления общей коммерческой деятельности посредством регулирования
внутренних корпоративных цен, объёмов закупки сырья и сбыта продукции при
сохранении производственной и юридической самостоятельности.
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Түйін

Мақалада аграрлық секторда меншік қатынастарының өзгеру жағдайында
агроөнеркәсіп интеграцияның мәні, оның рөлі және орны айқындалды.
Интеграцияланған агроқұрылымның қатысушылар арасындағы өзара
қатынастарының даму бағыттары анықталды.

Summary

The essence of agro-industrial integration, its role and place in conditions of
transformation of property relations is revealed in the article.

ЭФФЕКТИВНОСТЬ ОБУЧЕНИЯ СТУДЕНТОВ-ЗАОЧНИКОВ ПО
ДИСТАНЦИОННЫМ ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫМ ТЕХНОЛОГИЯМ

Мукимбеков М.К. к.э.н., профессор
директор Костанайского филиала ЧУ
«Центр дистанционных технологий»

Определяя ожидаемые экономические результаты от замены заочного
обучения дистанционным в РК, следует учитывать, что заочное образование -
поточное. Это общий для всех учебный план, общие сроки сдачи контрольных
и курсовых работ, сессия зимой и летом в определенные сроки.

Советский опыт заочного образования, решавшего совершенно ясные
социально-политические задачи, всегда вызывал огромный интерес во всем
мире. Этот интерес был оправдан. Заслуги системы заочного образования в
ходе культурной революции в СССР, особенно в 30-е и в первые послевоенные
годы, действительно велики. Но, как это часто с нею бывает, прекраснодушная
и либеральная западная профессура радостно приняла фасадно-парадную,
официально-номинальную сторону дела за его суть.
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Люди, реально работавшие в СССР в науке, в материальном
производстве, в управленческих структурах, отлично знают цену заочному
образованию последних десятилетий. [1].

Дистанционное образование - это учеба по индивидуальному плану, и в
этом главное его отличие от заочного. Каждый «дистанционный» студент
прикрепляется к консультанту, задача которого - курировать обучение,
консультировать по сложным темам и вопросам, проверять курсовые работы и
тесты, помогать готовиться к экзаменам. С ним студент постоянно общается -
либо по электронной почте, либо через Internet, а то и через спутник.

Комплект учебных материалов студент получает сразу после зачисления
(как правило, сразу после оплаты обучения). Это электронные рабочие
учебники, тексты лекций, видеолекции, слайд-лекции, спутниковые лекции,
компьютерные задачники, практикумы, задания для самостоятельной работы и
т.д. на разных носителях - традиционных бумажных, CD, аудио- и
видеоносителях.

Дистанционно-модульная технология особенно незаменима при заочной
форме обучения. Существующая форма заочного обучения в своем
классическом виде, как уже отметили, возникшая несколько десятилетий назад
при объективной необходимости (катастрофическая нехватка специалистов с
высшим образованием) сейчас не отвечает требованиям сегодняшнего
стандарта образования. Эта форма обучения при старой технологии становится
только средством существования многих вузов и фактором растранжиривания
бюджетных денег в госвузах, а не формой подготовки
высококвалифицированных специалистов.

Заочное обучение в ХХI веке со всеми его особенностями должно
осуществляться только на базе современной информационной технологии.
Данная форма должна называться только как дистанционно-заочной с
соответствующей учебно-методической, технической обеспеченностью.

Внедрение данной технологии, безусловно, является сложным и
многофакторным процессом. Однако Казахстанско-Российский Университет
(КРУ) при содействии Современной Гуманитарной Академии (г.Москва)
совершил поистине революционный переворот в области внедрения в практику
современную (дистанционную) технологию обучения.

В целом в системе КРУ учебный процесс организован по единой схеме на
основе единых нормативно-инструктивных документов и правил. Однако
некоторые особенности работы филиалов (бывших) связанные с контингентом
обучающихся, разбросанностью населенных пунктов и т.д. требуют
организации учебного процесса на заочном отделении по-своему. В КРУ одним
из основных принципов организации учебного процесса заочников является
обеспечение непрерывной учебы (а не от сессии до сессии). Например, для
выполнения этого принципа на заочном факультете Костанайского института
КРУ применялась следующая схема. После зачисления, через месяц, во время
установочной сессии студентам выдаются персонально DVD-диски, где
отражены по каждой дисциплине рабочие учебники (юниты) в электронном
варианте, слайд-лекций и тесты-тренинги каждой дисциплины, аудиокассеты и
графики просмотра видеолекций и сдачи экзаменов. Следовательно, студенты -
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заочники дистанционно в установленные сроки должны подготовится к
промежуточному контролю, и сдать экзамены. Данная практика усиливает
самостоятельную работу студентов и позволяет рационально использовать
бюджета времени. Все это дисциплинирует, улучшает качество обучения,
повышает работоспособность, как студентов, так и всех участников
организации учебного процесса.

Контроль внедрения инноваций в Костанайском институте КРУ за май
2008 г. представлены в таблице 1.

Таблица 1

№
п/п

Наименование объекта
контроля Параметры Ед.изм. Кол-во

Количество записанных
лекций (кассет) Лекц. 317

1. МСТВ Количество лекций,
используемых в
учебном процессе

Лекц. 238

Количество лекций в
видеотеке (кассет и
дисков)

Лекц. 760

2. Видеолекции Количество лекций,
используемых для
группового просмотра

Лекц. 356

3. Слайд-лекции

Количество лекций в
видеотеке

1200 (790 новых:
юрис.-100, инф.-
186, эк.-154,
псих.-350)

Количество
проведенных СРСП Зан. 132

4. Мониторинг работы с
текстами

Имеющиеся ОКП
(обучающие
компьютерные
программы)
версия «интегратор
2008»

Зан. 498

Количество имеющихся
программ Зан. 98

5. Лабораторные
компьютерные занятия Количество

проведенных занятий Зан. 84

Количество имеющихся
программ Зан. 1525

6. Самостоятельные
компьютерные занятия Количество

проведенных занятий Зан. 989
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Продолжение таблицы - 1

7. Тестирование в
электронном режиме

Количество студентов,
прошедших
тестирование

Чел. 53202

8. Олтренинг Изготовлено таблиц
олтренинга

25 (12 новых каф.
юриспр.)

Количество выданных
учебников 5539

Количество в
библиотеке 91830

Количество выданных
дисков 3766

9. Рабочие учебники

Количество в
библиотеке 916

При организации учебного процесса с применением дистанционной
технологии обучения обеспечивается:

 разделение учебных дисциплин на логически замкнутые блоки
(модули, кредиты, юниты);

 оснащение каждого студента индивидуальным комплектом учебно-
методических материалов как на традиционных носителях, так и в электронном
виде (УМК);

 алгоритмическое усвоение обучающимся умений и навыков;
 применение интерактивных методов обучения, приемов и средств,

позволяющих создавать специальную учебную среду, имитирующую
профессиональную, для автоматизации деятельности будущего профессионала
в социуме;

 постоянный контроль знаний обучающихся;
 ежесеместровая актуализация УМК дисциплины.
 электронное исполнение архивирования академического статуса

студента.
 создание учебной среды обучающегося не только в учебном

центре, но и по месту проживания студента.
По разным экспертным оценкам, дистанционное образование обходится

на 40 - 60% дешевле традиционных методов обучения. [2]
В.В. Грачевым [3], например, сформулированы следующие положения

относительной сравнительной эффективности систем образования:
 Система образования более эффективна по сравнению с другой, при

аналогичных условиях, если учебная нагрузка студента в течение
рассматриваемого периода (семестр, год) в этой системе будет более
равномерной, чем в сравниваемой. Это утверждение основывается на том, что в
большинстве случаев невозможно сформировать систему знаний при
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неравномерной учебной нагрузке или перегрузке студентов, либо за короткий
интервал времени;

 Система образования более эффективна по сравнению с другой, при
аналогичных условиях, если отношение числа часов занятий, формирующих
умения и профессиональные навыки к общему числу занятий будет больше
аналогичного отношения в сравниваемой системе (до некоторого предела).
Другими словами, для того чтобы сформировать профессиональные умения и
навыки, необходимо провести достаточное количество практических занятий,
тренингов, деловых игр и других занятий, на которых отрабатываются сложные
профессиональные умения и навыки;

 Система обучения должна быть рентабельной при разумной политике
цен.

Широкое распространение дистанционного обучения стимулируется
стремлением его организаторов к получению прибыли. Первоначальные
затраты на организацию дистанционного обучения весьма велики, однако
впоследствии оно обходится дешевле, чем традиционное, что сулит получение
немалых доходов. При использовании дистанционного обучения за счет
создания мобильной образовательной среды происходит сокращение удельных
затрат на одного обучаемого в 2-3 раза. Образовательные учреждения
рассматривают организацию дистанционного обучения как средство получения
дополнительных доходов в условиях нехватки государственного
финансирования.

Литература

1. Грубман Г. Наивный колобок останется без диплома// «Известия»
(Московский выпуск), 8 июля 2000 года.

2. Попова М. Дистанционное образование в мире и в России.
[Электронный ресурс] // http://www.curator.ru/e-learning/publication8.html.

3. Грачев В.В. Оценка эффективности системы дистанционного
обучения. [Электронный ресурс] //www.e-joe.ru/sod/99/3_99/st176.html.

Түйін

XXI ғасырдың сырттан оқыту формасы қазіргі заманғы ең соңғы
технологиялық ақпараттық жүйеге негізделді. Сырттан оқу формасы өзінің
арнайы оқу - әдістемелік, техникалық базасы бар арақашықтықтан-сырттай
оқыту формасы деп аталуы керек.

Summary

In XXI the education by correspondence century with all its peculiarities
should be carried out only on the basis of modern information technology. This form
should be named only as the distant education by correspondence with the
appropriate educational, methodical, technical materials.
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ЭКОНОМИЧЕСКИЙ МЕХАНИЗМ ВЫЯВЛЕНИЯ РЕЗЕРВОВ
ИННОВАЦИОННОГО РАЗВИТИЯ СЕЛЬСКОХОЗЯЙСТВЕННЫХ

ПРЕДПРИЯТИЙ

Каскатаев Н.М. к.э.н., доцент;
Жолмуханова А.Ж. ст. преподаватель

(КазАТУ им.С.Сейфуллина)

В 2006г. началась реализация Концепции устойчивого развития
агропромышленного комплекса РК на 2006-2010 гг., основными задачами
которой стали обеспечение устойчивого развития агропромышленного
комплекса на основе роста производительности и доходности его отраслей, а
также развитие национальных конкурентных преимуществ отечественной
продукции.

Для систематизации мер и создания основы государственной политики
по поддержке развития агропромышленного комплекса и сельских территорий
в рыночных условиях принят Закон РК «О государственном регулировании
развития агропромышленного комплекса и сельских территорий».

Определена задача: увеличить производство конкурентоспособной
продукции за счет роста посевных площадей высокодоходных культур и
увеличения урожайности. Улучшить показатели урожайности, в свою очередь,
планируется посредством применения ресурсосберегающих технологий,
совершенствования семеноводства, увеличения использования минеральных
удобрений и химических средств защиты растений, технического
перевооружения и селективного оказания государственной поддержки. Одной
из важнейших проблем, происходящих  экономических преобразований в
Республике Казахстан является уровень инвестирования сельскохозяйственных
предприятий, поскольку аграрный сектор служит мощным рычагом для
решения ряда политических, финансово-экономических и социальных задач.

Анализ мнений дает нам основание выделить как основное направление
повышения инвестирования предприятий аграрного сектора,
совершенствование экономического механизма хозяйствования, основанного на
отношениях форм собственности, принципах их взаимодействия,
экономических законах функционирования производства.

Экономический механизм, являясь частью хозяйственного механизма,
представляет собой совокупность экономических приемов, методов, рычагов и
стимулов, посредством которых регулируется производство, обмен,
распределение, потребление и накопление в системе экономических отношений
и законов рынка с целью повышения эффективности функционирования
отдельного производства и экономики в целом.

Исходя из выше изложенного можно сказать, что экономический
механизм повышения инвестирования сельскохозяйственных предприятий
следует понимать как систему экономических приемов, рычагов, методов и
стимулов посредством которых государство создает условия для повышения
инвестирования сельскохозяйственных предприятий на рынке, а предприятия
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обеспечивают эффективность производства на основе рационального
использования потенциальной возможности.

Такое понимание позволяет выделить три группы факторов влияющих на
хозяйственную деятельность предприятия.  Первая группа факторов охватывает
рыночный механизм взаимодействия спроса и предложения, конкуренции на
формирование цен, объемов производства и продаж продукции, а также на
уровень потребления, эффективность производства, качество работы.

Вторая группа факторов включает взаимоотношения
сельскохозяйственных предприятий с государством в области прогнозирования,
планирования, финансирования, бюджетирования, ценообразования,
налогообложения, кредитования, страхования, администрирования, учета и
контроля.

Государственное регулирование в данных областях оказывает
существенное влияние на результаты деятельности предприятия. Третья группа
факторов включает внутри- и межхозяйственные отношения, основанные на
формах собственности и хозяйствования.

Эти факторы к тому же определяют форму и содержание экономических
отношений, присущих существующей в республике экономической системе,
сущность которой выражается в рыночной экономике, имеющей как
позитивные, так и негативные стороны.

К примеру, причиной негативных тенденций, сложившихся в
агропромышленном комплексе, послужило толкование рынка как сложной
высокоорганизованной структуры, где происходит процесс бессознательной
самоорганизации, в которой система государственного регулирования и
вмешательства была сведена до минимума. Нерегулируемый, свободный рынок
периодически попадает в кризисные ситуации, вызванные противоречивостью
самоорганизации и саморазвития рынка, которые приводят к тому, что
рыночный механизм функционирует в соперничестве с самим собой. В момент
резкого обострения противоречий воспроизводства капитала, его рыночной
организации и способа производства возникает кризис, из которого свободный
рынок самостоятельно выйти не в состоянии или выходит с тяжелыми
последствиями для общества и поэтому регулирующая роль государства здесь
необходима.

Поддержка сельскохозяйственной отрасли, и в частности субъектов
хозяйствования, является одной из важнейших государственных задач.

Необходимость кардинального решения, которой усиливается
предстоящим вступлением Казахстана в ВТО. Открытость национальной
экономики в рамках мировой системы производства и торговли продуктами
сельскохозяйственной отрасли, предполагает сокращение субсидирования
сельскохозяйственных предприятий и ужесточение конкуренции на внутренних
рынках, вызванной наплывом более дешевой и конкурентоспособной
импортной продукции, что в свою очередь грозит возможностью разорения
отечественных товаропроизводителей и продовольственной зависимостью от
стран-импортеров. Исключение ущемления прав в международной торговле и
обеспечение реального улучшения доступа на мировые рынки товаров и услуг,
сохраняющие продовольственную безопасность и возможность
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конкурентоспособного функционирования аграрного сектора предусматривает
в решении этой задачи приоритетную и организующую роль государства,
которое на данном этапе вырабатывает новую аграрную политику и
разрабатывает мероприятия по реализации ее в жизнь, посредством
стимулирующего законодательства, правовых методов и норм, а также
действенного экономического механизма хозяйствования.

На выполнение работ по внедрению инновационных разработок
требуется выделение соответствующих финансовых ресурсов. Разработка
считается законченной, когда полностью выполнена программа исследования и
получен определенный эффект, при этом обязательна производственная
проверка. Главной проблемой в инновационной деятельности остается
управление плодородием почв через современные агротехнологии равнинных
агроландшафтов. С этой целью нами разработан комплекс мероприятий,
включающий наименее затратные альтернативные технологии, адаптированные
к изменяющимся условиям с учетом материально-технических возможностей
сельхозтоваропроизводителей и отвечающий требованиям экологической
безопасности.

Для отражения степени использования земельных, трудовых и
материальных ресурсов применяются показатели технологической
эффективности.

Основными показателями, определяющими технологическую
эффективность, являются: в растениеводстве – урожайность
сельскохозяйственных культур, себестоимость и затраты, стоимость валовой
продукции растениеводства; производительность машин и агрегатов; в
животноводстве – продуктивность скота, стоимость валовой продукции.

При определении технологической эффективности необходимо
учитывать не только количественные показатели выхода продукции, но и
качественные, такие как потери, классы качества в растениеводстве,
стабильность продуктивности, доля продукции в классах качества.

При прогнозировании доходов мы проанализировали рынок зерна и
мукомольной продукции Казахстана, а также перспективы развития данных
рынков.

Увеличение объемов пшеницы, ячменя и муки на продажу связано с
увеличением урожайности по зерновым культурам в целом. Объем
оказываемых услуг по перевозке и сбору урожая будет увеличиваться по мере
реализации программы технического перевооружения.

В Казахстане существует ГОСТы, согласно которым влажность зерна не
должна превышать базис 14% и по сорности базис 2%. Для соответствия
требованиям стандартов зерно очищается от сорных трав и далее сушится. В
ходе этих процессов возникают потери. Необходимо отметить тот факт, что не
все зерно, поступающее на элеватор, проходит сушку и подработку.
Проанализировав исторические данные, мы приняли допущения, о том, что
40% объемов, поступающих на элеватор, проходит сушку и 70%
подрабатывается. Исторически средний уровень влажности собственного зерна
составляет порядка 20,3%, что приводит к натуральным потерям в размере
2,92% от поступающего объема. На сегодняшний день средний уровень
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сорности собственного зерна составляет порядка 12% и будет постепенно
снижаться до 8% в 2015 г. В итоге натуральные потери в первый период
прогнозирования составляют 6,84% от объемов зерна, поступающего на
элеватор, а в 2015 г. составят 5,14%.
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Түйін

Экономикалық механизм, шаруашылық механизмнің бір бөлігі ретінде
санала отырып, өз кезегінде ол, өндірісті реттеуші экономикалық әдістердің,
тәсілдердің, күш беру орталықтарының және ынталандырудың жиынтығы
болып табылады, сонымен бірге жеке өндірістің және жалпы экономиканың
тиімді жұмыс істеуін жоғарылату мақсатында экономикалық қарыма-
қатынастар нарық заңдары жүиесіндегі тауар алмасу, тарату, тұтыну және
жинақтауды қамтиды.

Summary

The economic mechanism is a set of economic methods and incentives aimed
at regulation of production, exchange, distribution, consumption and accumulation
within the system of economic relations and market laws. The overall objective of the
mechanism consists in increasing the economic efficiency of the market at different
levels.

ОЦЕНКА КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТИ
ПРОДУКЦИИ МЯСОПЕРЕРАБАТЫВАЮЩИХ
ПРЕДПРИЯТИЙ АКМОЛИНСКОЙ ОБЛАСТИ

Курманов Р.Ж. аспирант
(КГУ  им. Ш. Уалиханова)

Современные условия развития и функционирования экономики
мясоперерабатывающих предприятий АПК Акмолинской области обусловлены
разными аспектами деятельности в рыночных условиях.
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Основная проблема, от которой напрямую зависит эффективность
мясоперерабатывающего производства и рентабельность работы предприятий
пищевой переработки мяса, является увеличение уровня
конкурентоспособности выпускаемой продукции.

Известно, что конкуренция это эффективный, естественный рыночный
механизм регулирования рыночной экономики, он позволяет произвести отбор
финансово «крепких» предприятий, способных прибыльно функционировать в
рыночных условиях, также конкуренция это здоровая форма экономической
борьбы предприятий, производящих однородную продукцию, за рынки сбыта,
для реализации произведенной продукции и получением максимальной
прибыли от своей деятельности [1]. В последнее время наука и правительство
Республики Казахстан уделяют этому вопросу значительное внимание.

Связано это с обеспечением продовольственной безопасности
Республики Казахстан, снижением доли импорта продуктов
мясоперерабатывающих предприятий АПК. По определению Р.М. Петухова
«конкурентоспособность товара (изделия) – это его способность противостоять
на рынке другому товару или другим товарам того же или аналогичного
назначения. Одновременно это привлекательность товара для покупателя,
мерило возможности быть проданным» [2].

Обеспечение конкурентоспособности продукции мясоперерабатывающих
предприятий Акмолинской области на необходимом уровне, требует
необходимость ее количественной оценки.

Рассмотрим оценку конкурентоспособности мясоперерабатывающих
предприятий по методике Т.И. Есполова, Р.Ю. Куватова, У.К. Керимовой [3, с.
60-64]. Данная методика оценки конкурентоспособности определяется по
следующей формуле, с учетом весомости продукции и рынков, на которых они
реализуются:

n
Корг = ∑ . аi

. bj
. Kij

____ 1,
i= 1
где: аi – удельный вес i – ой продукции в объеме продаж за

анализируемый период, доли единицы;
bj – показатель значимости рынка, на котором представлена продукция.

Для промышленно развитых стран (США, Япония, страны Евросоюза, Канада и
др.) значимость рынка рекомендуется принимать равной 1,0, для остальных
стран 0,7, для внутреннего рынка 0,5;

Kij – конкурентоспособность i – ой продукции на j – м рынке;
Оценку конкурентоспособности мясоперерабатывающих предприятий

Акмолинской области, произведем по основным видам производимой и
реализуемой продукции, а именно товарное мясо скота и птицы, колбасные
изделия вареного и полукопченого изготовления. Для расчета показателей
возьмем оптовые цены продукции по видам на внутреннем рынке, а также цены
экспорта и импорта продукции по данным Управления статистики
Акмолинской области за 2003 – 2007 годы [4].
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Таблица 1 – Расчет коэффициента конкурентоспособности продукции
мясоперерабатывающих предприятий Акмолинской области

2 0 0 3  г о д 2 0 0 4  г о д 2 0 0 5  г о д 2 0 0 6  г о д 2 0 0 7  г о д
В  с р е д н е м

з а  2 0 0 3 -
2 0 0 7  г о д ы

3 2 1 0 0 0 3 7 4 5 0 0 4 5 5 0 0 0 4 8 2 7 5 0 5 1 8 0 0 0 4 3 0 2 5 0

3 6 3 4 4 0 4 1 7 5 0 0 4 1 1 2 0 0 4 3 7 5 5 0 5 6 4 2 3 2 4 3 8 7 8 4
3 3 2 8 5 6 3 8 6 8 0 0 4 6 9 6 0 0 4 9 6 2 0 0 5 3 1 8 9 0 4 4 3 4 6 9

н а  в н у т р е н н е м
р ы н к е 1 , 0 4 1 , 0 3 1 , 0 3 1 , 0 3 1 , 0 3 1 , 0 3

н а  в н е ш н е м
р ы н к е 0 , 9 2 0 , 9 3 1 , 1 4 1 , 1 3 0 , 9 4 1 , 0 1

2 6 0 0 0 0 2 7 0 0 0 0 2 9 0 0 0 0 2 9 0 0 0 0 3 1 0 0 0 0 2 8 4 0 0 0

2 6 8 0 0 0 2 7 9 0 0 0 2 9 8 0 0 0 2 9 8 0 0 0 3 2 0 0 0 0 2 9 2 6 0 0
2 5 4 0 0 0 2 6 3 0 0 0 2 8 2 0 0 0 2 8 1 8 0 0 3 0 1 0 0 0 2 7 6 3 6 0

н а  в н у т р е н н е м
р ы н к е 0 , 9 8 0 , 9 7 0 , 9 7 0 , 9 7 0 , 9 7 0 , 9 7

н а  в н е ш н е м
р ы н к е 0 , 9 5 0 , 9 4 0 , 9 5 0 , 9 5 0 , 9 4 0 , 9 4

3 0 0 0 0 0 3 4 0 0 0 0 4 0 0 0 0 0 4 0 5 0 0 0 4 3 5 0 0 0 3 7 6 0 0 0

3 3 0 0 0 0 3 7 0 0 0 0 4 2 5 0 0 0 4 3 5 0 0 0 4 4 0 0 0 0 4 0 0 0 0 0
2 9 6 0 0 0 3 3 7 0 0 0 3 9 5 0 0 0 3 9 1 0 0 0 4 3 0 0 0 0 3 6 9 8 0 0

н а  в н у т р е н н е м
р ы н к е 0 , 9 9 0 , 9 9 0 , 9 9 0 , 9 7 0 , 9 9 0 , 9 8

н а  в н е ш н е м
р ы н к е 0 , 9 0 0 , 9 1 0 , 9 3 0 , 9 0 0 , 9 8 0 , 9 2

4 3 0 0 0 0 4 6 2 0 0 0 5 3 0 0 0 0 5 6 0 0 0 0 5 9 0 0 0 0 5 1 4 4 0 0

4 6 5 0 0 0 4 9 6 0 0 0 5 6 7 0 0 0 5 9 5 0 0 0 6 2 7 0 0 0 5 5 0 0 0 0
4 5 0 0 0 0 4 8 0 0 0 0 5 5 0 0 0 0 5 8 5 0 0 0 6 1 2 0 0 0 5 3 5 4 0 0

н а  в н у т р е н н е м
р ы н к е 1 , 0 5 1 , 0 4 1 , 0 4 1 , 0 4 1 , 0 4 1 , 0 4

н а  в н е ш н е м
р ы н к е 0 , 9 7 0 , 9 7 0 , 9 7 0 , 9 8 0 , 9 8 0 , 9 7

1 7 0 0 0 0 2 0 5 5 0 0 2 2 0 7 8 9 2 6 3 5 4 6 3 0 7 5 6 0 2 3 3 4 7 9

1 7 5 0 0 0 2 0 7 4 6 3 2 2 1 5 6 0 2 6 5 4 0 0 3 0 9 7 8 5 2 3 5 8 4 2
1 7 8 0 0 0 2 1 0 0 0 0 2 2 3 5 4 0 2 6 7 8 0 0 3 1 1 4 0 0 2 3 8 1 4 8

н а  в н у т р е н н е м
р ы н к е 1 , 0 5 1 , 0 2 1 , 0 1 1 , 0 2 1 , 0 1 1 , 0 2

н а  в н е ш н е м
р ы н к е 1 , 0 2 1 , 0 1 1 , 0 1 1 , 0 1 1 , 0 1 1 , 0 1

* -  р а с с ч и т а н о  а в т о р о м  п о  д а н н ы м  У п р а в л е н и я  с т а т и с т и к и  А к м о л и н с к о й  о б л а с т и

Ц е н а  и м п о р т а ,  т е н г е  з а  1  т о н н у

К о э ф ф и ц и е н т
к о н к у р е н т о с п о с о б н о с т и

Ц е н а  и м п о р т а ,  т е н г е  з а  1  т о н н у

О п т о в а я  ц е н а  н а  в н у т р е н н е м  р ы н к е ,
т е н г е  з а  1  т о н н у
Ц е н а  э к с п о р т а ,  т е н г е  з а  1  т о н н у

П р о ч а я  п р о д у к ц и я  ( с у б п р о д у к т ы ,  л и в е р )

К о э ф ф и ц и е н т
к о н к у р е н т о с п о с о б н о с т и

К о э ф ф и ц и е н т
к о н к у р е н т о с п о с о б н о с т и

К о э ф ф и ц и е н т
к о н к у р е н т о с п о с о б н о с т и

П о к а з а т е л и

О п т о в а я  ц е н а  н а  в н у т р е н н е м  р ы н к е ,
т е н г е  з а  1  т о н н у
Ц е н а  э к с п о р т а ,  т е н г е  з а  1  т о н н у

К о э ф ф и ц и е н т
к о н к у р е н т о с п о с о б н о с т и

Ц е н а  и м п о р т а ,  т е н г е  з а  1  т о н н у

О п т о в а я  ц е н а  н а  в н у т р е н н е м  р ы н к е ,
т е н г е  з а  1  т о н н у
Ц е н а  э к с п о р т а ,  т е н г е  з а  1  т о н н у
Ц е н а  и м п о р т а ,  т е н г е  з а  1  т о н н у

М я с о  с к о т а

М я с о  п т и ц ы

К о л б а с ы  в а р е н ы е

И з д е л и я  п о л у к о п ч е н н ы е ,  к о л б а с ы

О п т о в а я  ц е н а  н а  в н у т р е н н е м  р ы н к е ,
т е н г е  з а  1  т о н н у

Г о д ы

Ц е н а  э к с п о р т а ,  т е н г е  з а  1  т о н н у

Ц е н а  э к с п о р т а ,  т е н г е  з а  1  т о н н у
Ц е н а  и м п о р т а ,  т е н г е  з а  1  т о н н у

О п т о в а я  ц е н а  н а  в н у т р е н н е м  р ы н к е ,
т е н г е  з а  1  т о н н у

Коэффициент конкурентоспособности, по согласно методике Т.И.
Есполова, Р.Ю. Куватова, У.К. Керимовой - является критерием оценки
конкурентоспособности продукции на внутреннем и внешнем рынке. Если
коэффициент конкурентоспособности ниже 1, то продукция считается не
конкурентоспособной, выше 1 – продукция считается конкурентоспособной.

По данным таблицы 1, в среднем за 2003 – 2007 годы мясо скота
(говядина, баранина, свинина, конина) конкурентоспособно на внутреннем и
внешнем рынке, коэффициент конкурентоспособности составляет 1,03 и 1,01
соответственно. Мясо птицы не конкурентоспособно на внутреннем и внешнем
рынке, коэффициент конкурентоспособности составляет 0,97 и 0,94
соответственно. Колбасы вареные мясоперерабатывающих предприятий
Акмолинской области не конкурентоспособны на внутреннем и внешнем рынке,
коэффициент конкурентоспособности составляет 0,98 и 0,92 соответственно.
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Колбасы полукопченные конкурентоспособны на внутреннем рынке 1,04, на
внешнем рынке неконкурентоспособны, коэффициент конкурентоспособности
составляет 0,97. Прочая продукция (субпродукты, ливер, сало и т.д.)
мясоперерабатывающих предприятий Акмолинской области
конкурентоспособны на внутреннем и внешнем рынке, коэффициент
конкурентоспособности составляет 1,02 и 1,01 соответственно.

Далее перейдем к определению необходимых исходных данных для
оценки конкурентоспособности мясоперерабатывающих предприятий АПК
Акмолинской области и сформируем их в таблицу.

Таблица 2 – Исходные данные для оценки конкурентоспособности продукции
мясоперерабатывающих предприятий Акмолинской области

Мясо скота Мясо птицы Колбасы
вареные

Изделия
полукопченые,

колбасы

Прочая
продукция

(субпродукты,
ливер, и т.д.)

Рынок на котором представлена продукция Остальные
страны

Внутренний
рынок

Внутренний
рынок

Внутренний
рынок

Внутренний
рынок

Показатель значимости рынка 0,7 0,5 0,5 0,5 0,5
Уровень конкурентоспособности продукции
на данном рынке 1,01 0,97 0,98 1,04 1,02

Объем продаж продукции на данном рынке,
млн. тенге 494,5 196,1 68,2 51,2 42,5

Удельный вес продукции в объеме продаж 0,580 0,230 0,080 0,060 0,050

Показатели

Продукция мясоперерабатывающих предприятий

*- рассчитано автором по данным Управления статистики Акмолинской области

Значимость рынка, на котором представлена продукция
мясоперерабатывающих предприятий (bj), произведена на основании данных
областного управления статистики, мясоперерабатывающие предприятия
Акмолинской области реализуют более 60 % мяса скота  на местном
казахстанском рынке, остальная часть экспортируется в страны СНГ, мясо
птицы, колбасных изделий варенного и полукопченного производства, а также
прочая продукция мясоперерабатывающих предприятий Акмолинской области
не экспортируется, а реализуется на местном областном и республиканском
рынке [5]. Следовательно значимость рынка для продукции - мясо скота,
составляет 0,7, для мяса птицы, колбасных изделий варенного и
полукопченного производства, прочей продукции мясоперерабатывающих
предприятий составляет 0,5.

Удельный вес продаж продукции мясоперерабатывающих предприятий
по видам согласно методики должен быть равен (аi = 1). Проверим данное
равенство: аi = 0,580 + 0,230 + 0,080 + 0,060 + 0,050 = 1, равенство сохраняется.

Имея полные исходные данные, произведем расчет
конкурентоспособности мясоперерабатывающих предприятий, для этого
подставим данные в формулу:

К мясо перер. пр. = (0,580*0,7*1,03) + (0,230*0,5*0,97) + (0,080*0,5*0,98) +
(0,060*0,5*1,04) + (0,050*0,5*1,01) = 0,63
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Из данного расчета можно сделать следующие выводы:
1. Конкурентоспособность мясоперерабатывающих предприятий

Акмолинской области низкая, примерно на 37% ниже мирового уровня других
стран. Конкурировать на внешнем рынке мясоперерабатывающим
предприятиям области с такими товарами тяжело.

2. В структуре объема продаж примерно 58% объема продаж
конкурентоспособно в остальных странах и 42% на внутреннем рынке. В итоге
если считать что, конкурентоспособная продукция мясоперерабатывающих
предприятий области в отдельных странах будет конкурентоспособным и на
внутреннем рынке, то 100% товаров мясоперерабатывающих предприятий
отвечают требованиям своих потребителей.

3. Мясоперерабатывающим предприятиям области необходимо работать
над повышением конкурентоспособности следующей продукции: мясо птицы и
колбасы варенные. Обратить внимание на повышение качества и других
показателей конкурентоспособности этой продукции.
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Түйін

Қажетті деңгейде бәсекестікті қамтамасыз ету оны сандық бағалауды
қажет етеді. Мақалада Ақмола облысының етті қайта өңдеу кәсіпорындары
өнімдерінің бәсеке қабілеттілігі өнімнің өткізілетін рыногындағы үлес
салмағын ескерумен Т.И. Есполовтың, Р.Ю. Куватовтың, У.К. Керімованың
әдістемесі бойынша бағалау қарастырылған.

Summary

The competitiveness on the necessary level demands its qualitative estimation.
The article considers the estimation of competitiveness of meat-processing
enterprises production of Akmola region taking into consideration specific influence
of the production and markets where they are sold. The method of estimation of
T.I.Yespolov, R.U.Kuvatov, U.K.Kerimova is used.
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СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ НАЛОГОВОЙ СИСТЕМЫ В
АГРОПРОМЫШЛЕННОМ ПРОИЗВОДСТВЕ

Сигарев М.И. – д.э.н., профессор,
Кудабаев Ш. – соискатель НИИ ЭАПКиРСТ

Существующая налоговая система республики в достаточной степени
учитывает особенности сельскохозяйственного производства и обеспечивает
производство конкурентоспособной продукции путем применения специальных
режимов налогообложения: для крестьянских (фермерских) хозяйств – единый
земельный налог, для юридических лиц – патент, для которых земля является
главным средством производства.

В расчет стоимости патента включаются: корпоративный подоходный
налог, социальный налог, земельный налог, налог на имущество, налог на
транспортные средства, НДС (в случаях, если налогоплательщик состоит на
учете в качестве плательщика НДС).

При расчете стоимости патента сумма налогов, подлежащие уплате в
бюджет уменьшается на 80%.

Для крестьянских (фермерских) хозяйств применяется уплата единого
земельного налога в размере 0,1 стоимости земельного участка (вместо
земельного, индивидуального подоходного налога, НДС, налогов на
транспортные средства, имущество).

Кроме этого сельскохозяйственное формирование выплачивает
следующие налоги и платежи: индивидуальный подоходный налог,
удерживаемый у источника выплаты; обязательные пенсионные взносы в
накопительные пенсионные фонды; плату за загрязнение окружающее среды и
пользование водными ресурсами поверхностных источников; социальные
отчисления в Государственный фонд социального страхования.

Крестьянские (фермерские) хозяйства, применяющие специальный
налоговый режим, отчисляют в пользу члена (участника) и главы крестьянского
(фермерского)  хозяйства - в размере не менее 10% от минимального размера
заработной платы и не выше 10%-го от 75-кратного минимального размера
заработной платы, устанавливаемого законом о республиканском бюджете на
соответствующий финансовый год:

2006 г. : минимальный размер зарпалты – 9200 тенге (10%) = 920 тенге;

77250 тенге * 10% = 7725 тенге.

Расчеты показывают, что дотации государства при патентной системе
составляют 20,9 млрд. тенге в год, при едином земельном налоге – 0,5 млрд.
тенге и всего – 21,4 млрд. тенге. При этом налоговая нагрузка при
общеустановленном налоговом режиме на 1 га сельхозугодий превышает при
патентной системе в 4,1 раза, по крестьянским (фермерским) хозяйствам – на
32,5%.
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В Казахстане уровень налогообложения предприятий перерабатывающей
промышленности в два раза выше чем в России. В стоимости готовой
продукции большую долю занимает (около 60 %) сырье. Более того, большая
часть сырья закупается в личных подсобных и крестьянских хозяйствах,
которые не являются плательщиками НДС. В России по действующему
налоговому законодательству, в этой ситуации переработчикам сельхозсырья
НДС уменьшается на стоимость приобретенной у неплательщиков НДС сырья.
Кроме того, в России для предприятий пищевой промышленности ставка НДС
составляет 10% по сравнению с базовой ставкой  18 % в целом по экономике.

В Казахстане рост деловой активности также предпочтительнее
стимулировать путем облегчения налоговой нагрузки. Снижение ставки
налогообложения приведет к росту производств, который в дальнейшем
компенсирует временное уменьшение налоговых поступлений.

Для укрепления сотрудничества научно-технической и
предпринимательской сферы, развития  и внедрения инноваций введен особый
налоговый режим на территориях вновь создаваемых экономических зон. Для
таких компаний, в первую очередь, предусмотрено уменьшение
корпоративного налога, освобождение от НДС, налога на имущество и землю.

Чтобы стимулировать отечественные предприятия выпускать товары с
высокой добавленной стоимостью, внедрять международные стандарты в
систему менеджмента и управления окружающей средой, введен особый режим
обложения корпоративным подоходным налогом. От него освобождаются
вновь зарегистрированные налогоплательщики, осуществляющие деятельность
в рамках инвестиционных проектов по созданию новых производств.

Корпоративному подоходному налогу необходимо освобождение (в
системе хлопководческой отрасли при кластерном методе) по доходам,
полученные от инвестиционной деятельности на срок до 10 лет; налог на
имущество до 5 лет; при импорте оборудования также до 5 лет.

Снижение уровня налоговой нагрузки продолжает оставаться актуальной
проблемой для субъектов малого бизнеса хотя для них значительно расширена
сфера действия специального налогового режима на основе упрощенной
декларации путем увеличения предельной численности наемных работников и
предельного дохода, а также изменения градации доходов в шкале ставок
налогообложения. В настоящее время специальный налоговый режим для них
включает только порядок исчисления выплаты социального, корпоративного
или индивидуального налогов, удерживаемых у источников выплаты. НДС,
налог на землю, имущество и транспорт под специальный налоговый режим не
подпадают. Необходимо вышеперечисленные налоги для субъектов малого
бизнеса исчислять и уплачивать в виде одного фиксированного суммарного
налога.

Законодательно закреплено и поощрение притока инвестиций: помимо
налоговых преференций и натурных грантов, определены и таможенные
преференции.

Но в ходе практической реализации мер по предоставлению льгот  и
преференций общая сумма потерь государственного бюджета, по
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приблизительным подсчетам, составит около 200 млрд. тенге и значительно
снижается вся доходная база местных бюджетов.

Чтобы налоговые льготы и преференции не привели к невыполнению
принятых государством бюджетных обязательств, необходим полный анализ
результатов предыдущих налоговых реформ, макроэкономики.

Такая политика государств вызвана пониманием не только высокой
социальной значимости продукции предприятий переработки сельхозсырья и
пищевой промышленности, но и осознанием специфики сельского хозяйства –
основного поставщика сырья для данных отраслей.

Между тем товаропроизводители понимают, что со вступлением
Казахстана в ВТО продукция на местный рынок может поступить из многих
стран. Таким образом назрела необходимость изменения налогового
законодательства в пользу производителей пищевой продукции, в частности
снижения налоговой нагрузки по налогу на добавленную стоимость.

Применение аналогичной схемы налогообложения для этой отрасли
позволит существенно снизить налоговую нагрузку на предприятия,
перерабатывающие сельхозсырье. Соответственно эти средства могут быть
использованы на инвестирование и реинвестирование собственных основных
средств, что приведет к удешевлению продукции переработки, предлагаемой
потребителям.

Применение льготного налогообложения для перерабатывающих
предприятий позволит повысить загруженность мощностей, окажет
стимулирующее влияние на повышение качества выпускаемой продукции. В
перспективе предусматривается снижение социального налога на 30%.

Так, например применение ставки НДС для перерабатывающей
промышленности в размере 5% позволить снизить себестоимость всех видов
продовольствия на 12,2 млрд.тенге, что несущественно повлияет на
наполняемость бюджета.

Такой подход необходим для стимулирования производств, перешедших
на международные стандарты по выпуску сельскохозяйственной продукции.
Введение таких льгот по налогообложению является мерой господдержки,
включенной  в «желтую корзину», и эти меры не попадают под действие нормы
de minimis и не будут иметь отрицательных последствий на ход переговоров.

Исходя из того, что аграрной стране, как Казахстан, необходимо
высокоэффективное сельское хозяйство и смежные с ним отрасли,
ограниченные финансовые ресурсы должны инвестироваться в ноу-хау,
современные технологии, современный менеджмент и инфраструктуру,
обеспечивающие экономический рост и продовольственную безопасность
республики, а не поддерживающие устаревшие производство.

Согласно бюджетной  концепции, налоговые поступления являются
продуктом двух основных факторов – налоговой ставки и налоговой базы:
повышение ставок выше определенного уровня сокращает налоговые
поступления в государственный  бюджет за счет подрыва налоговой  базы
плательщиков, лишая  их стимула к эффективной производственной
деятельности.
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Увеличение объема валового продукта без инфляции, как подтверждает
мировой опыт, достигается умелым манипулированием налоговыми ставками и
льготами, прогрессивностью  самой системы налогообложения.

В Казахстане до сих пор не ведется аналитическая работа, какие секторы
экономики в результате предыдущих налоговых послаблений получили
позитивное развитие, а в каких положение дел не изменилось к лучшему.

Во всем мире наряду с введением налоговых квот и преференций
адекватно ужесточаются санкции за нарушение налогового законодательства.
Корпоративный подоходный налог представляется высоким: 30%, а точнее
45%. Потому, что 30% изымаются из чистой прибыли, а когда делятся
дивиденды акционерам, то снимаются еще 15%. Казахстан находится накануне
вступления во всемирную торговую организацию, поэтому надо уменьшать
налоговую нагрузку. С тем чтобы поддержать бизнесменов и предприятия,
можно будет дальше пойти на снижение корпоративного налога. В мире
тенденция такая: больше налогов на недвижимость, имущество, меньше – на
другие статьи. Справедливее было бы больше облагать налогом именно
имущество и недвижимость, потому что имущие люди будут платить больше,
чем остальные.

Для установления оптимальной величины налоговых изъятии и
налоговой нагрузки предлагаются следующие подходы. Определяется
коэффициенты налоговой нагрузки по следующей формуле: К = Н : В х100, где
Н – сумма начисленных налогов, В – выручка произведенной или
реализованной продукции: коэффициент налоговой эффективности – Кэ (Н-Д) :
В х 100 (Д – дотации выплаченные из бюджета).

К1 – расчетная налоговая нагрузка (сумма налоговых ставок,
пересчитанных за выручку) определяется как сумма произведенной доли (в
процентах) налогооблагаемой базы (фонд оплаты труда, прибыль) в выручке.
Значительное превышение уровня расчетной налоговой нагрузки К1 в
сравнении с фактической К обуславливается действием налоговых льгот.
Сравнивая расчетную налоговую нагрузку и коэффициент налоговой
эффективности позволяет определить его эффективность.

При этом сумму налогов необходимо соотносить с источниками уплаты,
к общему показателю – прибыли сельхозформирования.

Следовательно, налоговую нагрузку необходимо рассчитывать по
формуле: (В – Ср - Пч): (В - Ср) х 100; или (В – Ср - Пч) : Пч, где В – выручка
от реализации, Ср – затраты на производство реализованной продукции без
учета налогов; Пч – чистая прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия
за вычетом налогов. Эта формула показывает, во сколько раз суммарная
величина уплаченных налогов отличается от прибыли, остающейся в
распоряжения сельхозпредприятия.

Основные положения данного подхода следующие: НДС и акцизы не
принимаются к рассмотрению как налоги, влияющие на величину прибыли. Для
оценки налоговой нагрузки по этим налогам нужно соотносить с кредиторской
задолженностью. Данная методика используется при анализе воздействия
прямых налогов на финансовое состояние, но при этом недооценивается
влияние косвенных налогов на величину прибыли.
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Используя методические подходы определим рассматриваемые
показатели на примере Енбекшиказахского района Алматинской области за
2006 г.

Коэффициент налоговой нагрузки составил (10,6 млн.тенге : 344,3 млн.
тенге) х 100 = 3,1%, коэффициент налоговой эффективности – (10,6 млн.тенге –
3,4 млн.тенге): 344,4 млн тенге х 100=2,1%.

Налоговая нагрузка к прибыли составила: (344,4 млн.тенге – 300
млн.тенге – 33,9 млн.тенге): 33,9 млн.тенге = 10,5 млн.тенге: 33,9 млн тенге =
3,1% (налоговая нагрузка без НДС).

При определении абсолютной налоговой нагрузки учитывается вся
сумма выплаченных налогов, а источником уплаты добавленная стоимость (без
амортизации), то есть соизмерение налогов с вновь созданной стоимостью.

ВС = В – МЗ – А + ВД – ВР = 344,4 млн.тенге – 305,6 млн тенге –
10,3млн.тенге + 14,3 млн.тенге – 13,2 млн.тенге  = 29,7 млн.тенге (вновь
созданная стоимость).

Относительная налоговая нагрузка (Дн) определяется по следующей
формуле: Дн = (НП+СО) : ВС х 100%= (10,6 млн тенге + 0,5 млн.тенге): 29,7
млн.тенге =  11,1 млн.тенге : 29,7 млн.тенге = 37,3%.

Түйін

Бұл мақалада ауылшаруашылық тауарларға салынатын салық түрлері
қарастырылады. Ауылшаруашылық тауарларын өндірушілерге мемлекет
тарапынан салынатын салық көлемі Ресей Федерациясының салық
жүктемесінен әлдеқайда көп. Мақала авторы салық жүктемесін азайту
Қазақстанның БСҰ-ға ену жолындағы белсенділігін өсіріп, бәсекеге
қабілеттілігін арттырады  деп санайды. Және де бұл жүйе отандық
ауылшаруашылық тауарларын өндіру сапасын арттырып қана қоймай, бюджет
қорының толығуына да әсер етеді. Одан әрі аталған салаға салынатын салық
көлемін азайтудың арифметикалық есебі беріледі.

Summary

In the given article considered and characterized taxes which are assessed by
agricultural commodity producers. A special tax procedure uses by these commodity
producers, though if to consider with the Russian Federation tax loading much
exceeds. The author supposes that the reduction of tax loading will stimulate the
growth of business activity and increase of competitiveness during Kazakhstan’s
entry into WTO. In the author’s opinion for the purpose to do stimulus to native
agricultural producers it is necessary to have a reduction of tax burden, this action
will not essentially influence on budget replenishment. Arithmetical providence of
optimal tax loading for agricultural producers carries out further.
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МЕТОДИКА ОЦЕНКИ КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТИ
ПАССАЖИРСКИХ АВТОТРАНСПОРТНЫХ УСЛУГ

Матвеев М.М. магистр экономики

Всесторонний анализ сложившейся ситуации и путей развития
транспортного комплекса Республики Казахстан свидетельствует о
необходимости дальнейшего его реформирования с учетом снижения
транспортных издержек, улучшения качества транспортных услуг
предоставляемых населению, обеспечения безопасности и сохранности
перевозимых грузов и пассажиров.

«...Развитие транспортной инфраструктуры относится к приоритетным
задачам государственной деятельности. Основная цель развития транспортной
инфраструктуры республики - создание условий для улучшения социально-
экономического положения путем снижения издержек транспортировки грузов
и пассажиров по территории страны, улучшения качества и безопасности
транспортных перевозок, обеспечения растущих потребностей экономики
Республики Казахстан в транспортных услугах» [1].

Перевозки пассажиров в Республики Казахстан, начиная с 2004 года,
стабильно растут, в среднем на 3 - 4 % в год, соответственно растет и
пассажирооборот, в среднем на 3,5 - 4,5% в год. На фоне увеличения
количества перевозимых пассажиров, наблюдается и рост количества
подвижного состава транспорта общего пользования (автобусов), занятых
перевозочным процессом.

Как отмечалось Президентом Республики Казахстан
Н.А.Назарбаевым, в «Транспортной стратегии Республики Казахстан до 2015
года»: «... Казахстан должен стать частью мировой транспортно-
коммуникационной системы, что потребует от нас, опережающего развития
всей транспортной инфраструктуры страны.. .»[2].

Важное место в проведении транспортной политики занимает
проблема количественной оценки конкурентоспособности транспортных
услуг, в частности конкурентоспособности пассажирских автотранспортных
услуг.

Как известно, конкуренция между предприятиями - это экономический
процесс взаимодействия, взаимосвязи и борьбы между выступающими на рынке
предприятиями в целях обеспечения лучших возможностей сбыта своей
продукции, удовлетворяя разнообразные потребности покупателей[3].

Конкуренция на автотранспортном предприятии определяется
особенностью деятельности транспортной отрасли и слагается из факторов
конкурентной борьбы между автоперевозчиками. Такими факторами могут
быть: ценовой фактор, то есть доступность для клиентов стоимости услуг
автотранспортных перевозок; качество услуг перевозок пассажиров, которое
включает в себя: безопасность движения, своевременность доставки,
комфортность перевозки пассажиров, выполнение графика перевозок и т. д. Эти
факторы являются составляющими транспортной услуги пассажирских
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автотранспортных перевозок, а их количественная оценка - важным
показателем конкурентоспособности транспортной услуги, а значит и самого
пассажирского автотранспортного предприятия. Оценка степени
конкурентоспособности транспортной услуги, то есть выявление
преимуществ данной услуги по сравнению с идентичной услугой предприятия -
конкурента, является сложным процессом. При этом возникает несколько
проблем.

Первая заключается в выборе базовых объектов для сравнения, которые
должны обладать определенными параметрами, чтобы сравнение с ними было
корректным. Иначе говоря, конкурентное преимущество одной услуги над
другой может быть оценено в том случае, когда оба они удовлетворяют
идентичные потребности клиентов, в противном случае сравнение будет
некорректным.

Вторая проблема заключается в получении необходимой информации.
Третья проблема состоит в выборе критериев, по которым будет
оцениваться конкурентоспособность пассажирской транспортной услуги.

Поскольку конкуренция автотранспортного предприятия на рынке
принимает вид конкуренции самой транспортной услуги, возрастает значение
свойств, сообщаемых транспортной услуги - предприятием, оказывающим ее на
рынке. Потребительские свойства пассажирской автотранспортной услуги
определяются их количественным и качественным соответствием потребностям
клиента - пассажира, в процессе перевозок, и характеризуются следующими
многофункциональными качествами, входящих в нее компонентов, которые
должны удовлетворять соответствующим потребностям в процессе
осуществления пассажирских автотранспортных перевозок (безопасность,
комфорт перевозок, своевременность и доступность).

Конкурентоспособность пассажирской автотранспортной услуги - всегда
относительная величина. Она имеет значение только в рамках процедуры
сравнения конкурирующих свойств составляющих услугу. Существует
количественная и качественная формы выражения информации об
оказываемой пассажирским автотранспортным предприятием транспортной
услуги. Наиболее общим понятием количественной информации является
понятие «показатель». Наряду с количественными показателями используют и
качественные показатели. Чтобы придать качественным характеристикам
количественную форму выражения используют бальные оценки, полученные
экспертным методом.

Конкурентоспособность пассажирской автотранспортной услуги, на наш
взгляд определяется тремя факторами: полезностью услуги, т.е. способностью
удовлетворить потребности клиентов - пассажиров; ценой транспортной
услуги; и организацией продажи этой услуги.

Удовлетворение потребностей обеспечивается потребительскими
свойствами, т.е. характеристиками транспортной услуги, которые
направлены на удовлетворение требований пассажиров. Совокупность
потребительских свойств и их уровни определяют, в конечном счете, уровень
потребительной стоимости пассажирской автотранспортной услуги (УПСПУ),
или полезность этой услуги для потребителя. При определении уровня
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потребительной стоимости пассажирской транспортной услуги, оценка
свойств осуществляется при помощи метода «бальных экспертных оценок»,
по оценочному свойству - степени соответствия фактически достигнутых, в
транспортной услуге уровней качества - уровням требований предъявляемых к
этим свойствам со стороны пассажиров. Каждому оцениваемому свойству
пассажирской транспортной услуги экспертом присваивается оценка (в
баллах) от 0 до 10, с интервалом через 1. Экспертная комиссия состоит из
представителей контролирующих органов, пассажиров; представителей
автотранспортных предприятий (АТП), занимающихся пассажирскими
перевозками. Таким образом, величина оценочного показателя Y
устанавливается экспертно, в диапазоне 0<Y<10. Далее производится
статистическая обработка полученных в результате экспертизы данных. Для
этого по каждому оцениваемому свойству рассчитывается среднее значение
присвоенных экспертами оценок.
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Yссредне - среднее значение оценки i-ro свойства;
Y 1 - оценка в баллах i- го свойства;
N - количество экспертов в рабочей группе.

УПСПУ определяется, как средневзвешенная геометрическая величина
бальных оценок, данных членами комиссии, отдельным составляющим
транспортной услуги - перевозок пассажиров, с учетом их относительной
значимости.
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YXY2.YN - бальная оценка отдельных свойств услуги;
nхn2......n n - коэффициенты относительной значимости свойств

рассматриваемой транспортной услуги.
Предоставление услуги напрямую зависит от уровня организации

обслуживания автотранспортной услуги (УООАУ), которое поддается
количественной оценке.
Методика оценки УООАУ идентична методике оценки УПСПУ.

Уровень обслуживания определяется по формуле:
УООАУ =Хх

U1ХU2
2

………..X uт
т , где:(3)

Х1Х2.... Xn,-бальные оценки свойств, характеризующих   уровень
обслуживания пассажиров;

U 1 U2..……U n -коэффициенты относительной значимости свойств
уровня обслуживания при предоставлении транспортной услуги.

Основываясь на данном подходе, конкурентоспособность транспортной
услуги пассажирского автотранспортного предприятия, занимающегося
пассажирскими автомобильными перевозками, может быть оценена по
формуле[3]:
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- 1  коэффициенты относительной значимости, уровня
потребительской стоимости услуги перевозок пассажиров, ее цены и уровня
организации этой услуги. Эти коэффициенты определяются экспертами -
специалистами в области маркетинга.

КС ПАУ - показатель конкурентоспособности рассматриваемой
транспортной услуги по отношению к услуге АТП - конкуренту.

УПСПУр, УПСПУк - оценки (в баллах) уровней потребительских
свойств транспортной услуги рассматриваемого АТП и АТП конкурента;
Цр, Цк - цена на транспортную услугу рассматриваемого АТП и АТП
конкурента;

УООАУр, УООАУк - оценки (в баллах) уровней организации
обслуживания автотранспортных услуг сравниваемых предприятий.

Сущностный смысл формулы (4), заключается в том, что рассчитанный с
ее помощью показатель дает количественную оценку привлекательности для
пассажира транспортной услуги городских пассажирских перевозок,
оказываемых пассажирским автотранспортным предприятием по
отношению к идентичной услуги АТП - конкурента. При значении показателя,
равной единице, пассажирская услуга рассматриваемого АТП, обладает равной
конкурентоспособностью со сравниваемой услугой АТП - конкурента. Если
показатель конкурентоспособности больше единицы, то пассажирская
транспортная услуга более конкурентоспособна у рассматриваемого АТП, чем у
АТП - конкурента. Если меньше единицы, то транспортная услуга менее
конкурентоспособна, чем у АТП -конкурента.

Из содержания формулы (4), вытекают основные направления
повышения конкурентоспособности, такие как: организационные,
экономические, технические.

Количественная оценка конкурентоспособности позволяет
пассажирскому автотранспортному предприятию повысить уровень
потребительских свойств автотранспортной услуги перевозок пассажиров:
безопасность, комфортность, скорость движения, своевременность,
состояние (удобство) салона, информационное обслуживание, условия
провоза багажа а, следовательно, определить основные направления
повышения конкурентоспособности транспортной услуги автомобильных
пассажирских перевозок.
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Түйін

Бүгінгі жағдайда Қазақстан Республикасы экономикасының тұрақты
даму шарттарының бірі еліміздің көлік кешенінің дамуы болып табылады.
Сондықтан да елімізде көлік кешені құрылып, мемлекеттің көлік саясаты
жетілуде. Мақалада жолаушылар тасымалдау көлігінің бәсекеге қабілеттілігін
бағалау әдістемесі қарастырылады. Кәсіпорынның бәсекеге қабілеттілігін
бағалау әр жетекші үшін қажет. Кәсіпорынның бұндай көрсеткіші арқылы одан
әрі даму жолдарын анықтауға болады.

Summary

One of conditions of economics stable development of Kazakhstan Republic at
the modern stage is development of country `s transport complex. Reformation of
transport complex in republic, perfection of state transport politics is explained by
this.

Basic priorities of this politics are considered in the article. Some directions of
innovational development of auto transport enterprises which do passengers traffics
are discussed. Some ways of questions` solution according to improvement of
transport service, rising of their quality and competitiveness were showed.

К ВОПРОСУ О ФОРМИРОВАНИИ  РЫНКА СРЕДСТВ ПРОИЗВОДСТВА
И УСЛУГ В АПК

Бекмагамбетов А.Е.
(Костанайский социально-
технический университет

  им. академика З. Алдамжар)

Одной из альтернативных форм ресурсного обеспечения АПК может
быть формирование здесь системы регулируемых оптовых рынков средств
производства  и услуг на основе имеющейся инфрастуктуры.
Предприятия-изготовители, традиционно выпускающие сельскохозяйственную
технику, резко увеличили ассортимент выпускаемой продукции с тем, чтобы
спрос на выпускаемые средства производства не снижался в течение года.
Постановка на производство новых видов машин, оборудования и другой
продукции потребовала знания конъюнктуры спроса и предложения на новую
технику, изучения платежеспособной потребности на нее, динамику цен и т.п.
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Эти проблемы может решить система территориальных
(межрегиональных) оптовых производственно-технических рынков, в рамках
которой будет решаться задача по обмену маркетинговой информацией о
производимой в регионах продукции и предоставлению ее предпринимателям
любой отрасли.

При этом целевой рынок для предприятий складывается из следующих
факторов:

1. Определение зоны деятельности предприятия, согласно которой
устанавливается величина объемов реализации техники и услуг, числено равная
потребности в технике и ее сервисе.

2. Распределения работ по их технологической сложности.
3. Предельная величина цен (тарифов) на услуги, определяющая

целесообразность выполнения услуг обслуживающим предприятием для
потребителя.

4. Анализ потенциальной важности для обслуживающего
предприятия выполнение тех или иных объемов услуг, с учетом имеющихся
производственных мощностей, предполагаемого качества и затрат с учетом
уровня конкуренции.

В условиях рыночных отношений предприятие должно рассчитывать
зону целевого рынка. Существует несколько методик для расчета радиуса
целевой зоны обслуживания исходя из соотношения дельности издержек на
транспортировку техники, запасных частей, степени загрузки
производственных мощностей и уровня потерь от простоев обслуживаемой
техники. Их авторами являются Н.П. Полуэктов, В.И. Чермак [1] и др. Но
наиболее приемлемой оказалась методика, разработанная А.Л. Смеловым и
И.С. Серовым [2], так как в ней учтена конфигурация зоны плотности объектов
обслуживания (единиц техники).

Поскольку в настоящее время сельхозтоваропроизводители не в
состоянии приобретать новую технику, то все их усилия направлены на
поддержание работоспособности подержанных технических средств, что
требует эффективно функционирующего рынка сервисных услуг. В этом
направлении должна быть и соответствующая государственная политика,
которая бы базировалась на выбранной стратегии.

Основные условия стратегии:
1. Любые услуги, оказываемые сельскому производителю, должны

приносить ему прибыль. Этот постулат должен не только придерживаться
государством, но и являться сутью всей эффективной экономики АПК.

2. Сельский товаропроизводитель должен иметь право выбора машин
и механизмов, предоставляемых машиностроительными заводами и фирмами,
дающих возможность применять интенсивные и прогрессивные технологии,
повышать производительность труда, снижать себестоимость
сельскохозяйственной продукции.

Отмечается, что организационная система сервиса (в прежней
терминологии — ремонтно-эксплуатационная база) в сложившихся новых
экономических условиях должна базироваться на двух составляющих:

1) на созданных системообразующих производствах, корпоративных
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и холдинговых структурах, определяющих свою техническую политику, в том
числе и в сервисе. Усиление финансовой ответственности фирм за сервис
является основой увеличения продажи техники и запасных частей, т.е. выгода
фирм жестко связана не только с продажей, но и обеспечением
работоспособности машин, как основы получения прибыли
сельхозтоваропроизводителями и соответственно роста объемов покупки и
сервиса машин;

2) на региональных фирмах, развивающихся региональных
машиностроительных блоках и других производителях техники и
комплектующих узлов. Для них главный критерий -также увеличение
количества продаж машин и запасных частей, активное влияние на
организацию сервиса своей продукции, а, следовательно, на получение
прибыли сельскими товаропроизводителями.

Важная составляющая стратегии технического сервиса и его
экономической составляющей - восстановление деталей. В связи с этим в
стратегии предусмотрена трехуровневая система производства по
восстановлению деталей, позволяющая наиболее эффективно использовать
имеющиеся ресурсные возможности сельского хозяйства.

Исследования ГОСНИТИ показали, что в выбракованных тракторах
имеется до 45% деталей, годных для эксплуатации без ремонта, подлежащих
восстановлению до 50 % и только до 9% непригодных к восстановлению. Это
свидетельствует о целесообразности организации и развития рынка
подержанной техники как источника фонда деталей для восстановления.

Следующие составляющие: модернизация техники и улучшение
использования машин. При этом система эффективного машиноиспользования
базируется на трех основных принципах: 1) применение современных машин
как основы высоких сельскохозяйственных технологий; 2) прогрессивные
формы организации труда, включая оплату; 3) современный технический
сервис, обеспечивающий работоспособность машин за весь срок
использования.

Доктор технических наук С.Черепанов [3] выделяет следующие
основные производственные факторы агропредприятий, характеризующих пути
развития и совершенствования агротехнического сервиса:

1) организационных, определяющих стратегию и тактику сервисных
предприятий на перспективу на основе глубоких маркетинговых исследований
потребностей сельхозпроизводства;

2) технологических, обеспечивающих рациональную организацию и
последовательность сервисных операций и процессов, ресурсосбережение
(трудовых и материальных затрат), повышение качества выполняемых услуг;

3) технических, определяющих создание материально-технической
базы сельхозпроизводства, обеспечение производственно- технологических
сервисных подразделений новейшей сельхозтехникой, а ремонтно-
обслуживающих предприятий - технологическими средствами;

4) социологических, обеспечивающих создание профессионально-
квалифицированных коллективов сервисных предприятии, создание им
благоприятных и безопасных условий труда и отдыха.
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При этом в условиях Казахстана при сложившихся экономических
обстоятельствах необходимы:

 более интенсивное, чем за рубежом, инженерно-техническое
обслуживание и ремонт машин на научной основе;

 выполнение сложных производственно-технологических и
трудоемких работ в первую очередь для экономически слабых
сельхозтоваропроизводителей;

 материально-техническое и транспортное обеспечение всех
структур АПК; информационно-маркетинговое и юридическое обслуживание
товаропроизводителей и сервисных структур.

Поскольку отечественные товаропроизводители не имеют надежной
техники, которая в разных условиях природно-климатических зон
изнашивается с разной интенсивностью, то вместо ранее действовавшей
планово-предупредительной системы технического обслуживания и ремонта
(ТОР), которая в основном приемлема для техники с высокими показателями
качества и надежности (рассеяние сроков службы от принятых не имеют
значительных отклонений), предлагается контрольно-исполнительная система
ТОР, основанная на слежении за текущим состоянием машин с помощью
диагностирования и выполнения ремонтно-обслуживающих вмешательств
сообразно результатам диагноза.

Существует мнение, что в техническом сервисе должны участвовать, в
первую очередь, крупные заводы-изготовители массовых видов техники,
автомобилей, тракторов. С их участием будут формироваться фирменные
системы технического сервиса - центры, способные оперативно выполнять
заявки клиентов, в том числе и с помощью выездных бригад. Остальная
техника должна обслуживаться либо независимыми сервисными
предприятиями, либо их региональными объединениями со своими правилами
сертификации на все виды оказываемых услуг. Сельские товаропроизводители,
относящиеся ко второй и третей группам по своим экономическим
возможностям, будут в большей степени ориентироваться на услуги,
предоставляемые региональными системами технического сервиса,
территориально наиболее приближенными к ним. В современных условиях
следует расширять номенклатуру услуг сервисными предприятиями районного
уровня. Наряду с традиционным ремонтом и техническим обслуживанием они
должны осваивать такие виды услуг как гарантийный сервис новой техники,
безразборная диагностика, обеспечение экологической безопасности при
эксплуатации МТП, продажа технической документации. Как показывает опыт,
ремонтно-технологическое оборудование не обновляется у подавляющего
числа ремпредприятий всех уровней, устарело морально и физически требует
ремонта. В решении этой проблемы велика роль НИИ и КБ заводов-
изготовителей, поставляющих его заказчикам, в том числе и на лизинговой
основе.

При этом параметрические ряды ремонтно-обслуживающих предприятий
должны разрабатываться не для республики в целом, а по зонам; ориентируясь
на эффективность сельхозпроизводства в них, потенциальную
платежеспособность покупателей услуг технического сервиса.
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Предлагаемый автором подход к организации технического сервиса
ориентирован в основном на крупные заводы-изготовители, которые
фактически являются монополистами и поэтому навряд ли будут учитывать
интересы сельских хозяйств и региональных, особенно районных систем
технического сервиса. Для положительного решения данной задачи следует, на
наш взгляд, иметь эффективный механизм формирования интеграционных
структур, в которых в качестве основных интеграторов выступали предприятия
с высокотехногенным и конкурентоспособным производством.

Представляют научный интерес публикации, посвященные оптимизации
потребности в запасных частях к сельскохозяйственной технике. С позиций
развития их рынка важно не только минимизировать суммарные затраты на
поставки сельскому хозяйству запасных частей, но и учесть величину ущерба
от их недостатка.

В частности, по данному направлению ведутся исследования учеными из
Челябинского государственного агроинженерного университета. Так, например,
В.Буториным  [4] предложена методика расчета оптимальной потребности в
запасных частях электрооборудования с учетом спроса на данную продукцию.
При этом оптимальные поставки определялись с учетом различных законов
распределения спроса (пуассоновскому, биноминальному, нормальному, Рэлея,
экспоненциальному, равномерной плотности, Симпсона).

Так, в случае равномерного распределения, уровень спроса может
определяться по следующему выражению:

 1)exp(
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где Сj – стоимость одной запасной части j-ой номенклатуры;
Cnj - ущерб из-за отсутствия одного отремонтированного изделия

электрооборудования, обусловленного недостатком запасной части j-ой
номенклатуры;

b – параметр равномерного распределения;
Т - период времени, в течение которого происходит изучение спроса с

учетом изменения расходов и эффективности капвложений в сельскую
электрификацию. В изложенном периоде не учтены, на наш взгляд, следующие
два важных фактора:

1) уровень устойчивости рыночных цен на запасные части;
2) уровень устойчивости спроса на продукцию ремонтных

предприятий.
Не представляется возможность своевременно отследить изменение

суммарных затрат, которое предлагается минимизировать, с учетом изменения
рыночных цен. В связи с этим в предлагаемой автором публикации
методический подход целесообразно ввести два коэффициента, учитывающие
уровень устойчивости данных параметров.

В заключение следует отметить, что все попытки лоскутного решения
проблемы формирования и развития рынка средств производства и услуг в
АПК не в состоянии преодолеть его кризисное состояние в отдельно взятых
регионах и странах Содружества, особенно в условиях предстоящего их
вступления в ВТО. Здесь нужны общие усилия по формированию данного
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рынка в масштабе СНГ. Нужен и единый координирующий центр,
действующий сообразно выбранной единой стратегии их социально-
экономического развития, включая и формирование единого аграрного рынка, в
который входит и рынок средств производства и услуг в сферах АПК.

При создании такого координирующего центра можно учесть опыт
России по формированию и функционированию корпорации
«Агропромсервис».
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Түйін

Мақалада іс жүзіндегі инфраструктура негізінде көтерме нарығындағы
өндіріс пен қызмет көрсетуді реттеу жүйесінің қалыптасу мехнизмі
қарастырылған, территориялық (аймақ аралық) көтерме өндірістік-техникалық
нарық жүйесінің негізгі факторлары көрсетілген. Машиналарды қолдануды
жақсарту және техниканы модернизациялау, бөлшектерді жөнге келтіру сияқты
техникалық сервис стратегиясының негізгі құрамдары келтірілген.

Summary

The mechanisms of formation of system of the adjustable wholesale markets
of means of production and services on the basis of available infrastructure are
considered in this article, major factors of formation of system of the territorial (inter-
regional) wholesale technological markets are specified. The basic making strategy of
technical service - restoration of details, modernization of technics  and improvement
of use of machines are brought.

НАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКАЯ РЕВОЛЮЦИЯ И НООСФЕРА

Саутпаева Ш.Е., к.э.н.
КазАТУ им. С.Сейфуллина

Любая цивилизация сильна культурой труда, умением работать,
двигаться вперед к прогрессу.
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В основе их лежит научное мировоззрение, непрерывное обновление
знаний, связанных с изменением человечества.

Человечество в лице множества индустриально развитых стран
стремительно меняет свой социальный облик. В эпоху научно-технической
революции этому способствует величайший по глубине процесс бурного
развития науки. В рамках постиндустриальной эпохи происходит пересмотр
кардинальных научных концепций, расширяющий границы нашего познания.
Возрастание динамизма социально-экономических процессов и их эволюция,
выход передовых стран, таких как США, Япония, Германия в качественно
новую цивилизацию, в следствии научно-технической революции, требуют
объяснений, обобщений и новых мировоззренческих ориентиров.

Смену мировоззрения в третьем тысячелетии подготовил научно-
технический прогресс, как движущая сила человеческой цивилизации.
Революция в области коммуникаций и информации, массовая
компьютеризация, внедрение и развитие новейшей информационной
технологии привели к впечатляющему рывку вперед в сферах образования,
научных исследований, бизнеса, промышленного производства и социальной
жизни. Неистощимый ресурс человечества вступил в новую эпоху развития
цивилизации, эпоху интенсивного внедрения инноваций, освоения других
цивилизаций, освоения информационного ресурса и новых возможностей
феномена управления.

Тем самым, научно-технический прогресс, современное развитие
человеческой цивилизации обусловили переосмысление некоторых категорий.
Новое осмысление теории развития человечества предусматривает
неразрывную связь с достижениями научно-технического прогресса, с
достижениями информатики, кибернетики, генной инженерии, биотехнологий,
синергетики, микроэлектроники, лазера, экологии. Все эти достижения, в том
числе и научно-техническая революция, приведшая к кардинальным
изменениям социально-экономического облика человеческой цивилизации,
предусматривают новый взгляд на диалектику скачков и макродинамику
процессов развития, раскрытие механизмов ускорения темпов социально-
экономического развития, раскрытие механизмов самоорганизации как
социума, так и материи, что позволяет выявить новую методологию познания
механизмов ускорения темпов развития.

Научно-техническая революция обусловившая наступление новой
постиндустриальной эпохи имеет важное значение во всей истории
человеческой цивилизации. Именно она является причиной перехода
человечества но новую ступень развития. Воздействием научно-технической
революции на все сферы жизнедеятельности человека и объясняется
актуальность исследования сущности, роли, значения данного явления, так как
оно выражает определенные позитивные тенденции и достижения в
деятельности современного человечества.

Современные достижения научно-технической революции одним  из
своих общих результатов имеют возрастание возможностей общества
оказывать практическое воздействие на природу в целях удовлетворения
потребностей своего жизнеобеспечения и развития. Вследствие этого
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происходит как экстенсивное, так и особенно интенсивное развитие ноосферы
(«сферы разума»), т.е. сферы жизни, охваченной целенаправленной
преобразующей деятельностью человека. [1,c.82].

Общей социальной основой, сущностью всех элементов ноосферы
(средств труда, антропогенных ландшафтов) является опредмеченный,
овеществленный труд как выражение активного отношения людей к природе.
Характеризуя содержание процесса труда, К.Маркс писал в «Капитале»:
«Человек не только изменяет форму того, что дано природой; в том, что дано
природой, он осуществляет вместе с тем  и свою сознательную цель». [2,c.452].

Такой же двуединый характер носит и содержание процессов,
протекающих в ноосфере как особой форме объективной реальности.
Преобразующая и созидательная роль трудовой деятельности в развитии
«сферы разума» заключается главным образом в изменении так называемых
конструктивных связей в природе на различных уровнях ее организации.
Будучи внутренне неограниченной как в структурном, так и в пространственно-
временном отношениях, ноосфера всегда имеет вполне определенные,
ограниченные конкретно-историческими условиями пределы, которые
лимитируются имеющимися в то или иное время потребностями общества и его
способностью оказывать соответствующее воздействие на природу. Техника,
воплощая в себе научные знания, выступает в качестве ведущего компонента
ноосферы, поскольку именно посредством ее создаются другие, производные от
техногенеза компоненты; прогресс в средствах труда в целом опережает и
обусловливает их развитие. Сегодня характер и темпы развития техники
определяются научно-технической революцией, которая выступает в качестве
движущего фактора, источника развития по отношению ко всей ноосфере.

Вследствие этого современное состояние ноосферы характеризуется
рядом особенностей, вызванных НТР, в частности, тем, что ее развитие по
крайней мере в решающих направлениях, приобрело научно обоснованный и
организованный характер, все более устраняющий элементы стихийности.
Исследование процессов, составляющих НТР, и их социальных последствий
имеет первостепенное значение для разработки теоретических и практических
проблем ноосферы. В свою очередь их решение будет способствовать более
полному раскрытию сущности НТР, в частности, таких моментов, как ее
общечеловеческий смысл, тенденции и перспективы развития.

По своему характеру результаты научно-технической революции могут
быть разделены на две группы в зависимости от сферы их проявления и
значимости в развитии современного общества. К первой группе относятся те
из них, которые имеют общесоциальное содержание и выражают прогресс,
достигнутый человечеством в совершенствовании условий и средств своего
существования и развития. Такого рода последствиями являются, например,
бурный рост научных знаний, совершенствование производительных сил и
форм труда, создание новых элементов искусственной среды обитания,
достижение более высокого уровня взаимодействия общества и природы,
открытие новых средств передачи, хранения и обработки информации. Вторую
группу образуют  явления и процессы, характер которых непосредственно
обусловливается социально-экономическими условиями общества.
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Воздействие научно-технической революции на ноосферу имеет двоякий
характер: во-первых, она способствует развитию структуры и функций
ноосферы как социального феномена и, во-вторых, она существенно влияет на
увеличение ее объема, расширение области распространения. Оба аспекта
взаимосвязаны и дополняют друг друга, выражая единство интенсивных и
экстенсивных изменений в ноосфере. В то же время данные аспекты
необходимо различать, поскольку каждый из них выражает ее специфические
закономерности и перспективы развития, охватывая комплекс относительно
самостоятельных процессов. Структурно-функциональные изменения в
ноосфере могут происходить и без ее пространственного увеличения, а это
последнее может осуществляться без коренных изменений в элементах
ноосферы, их взаимосвязях и функциях.

Первый аспект включает в себя следующее. Научно-техническая
революция обусловливает качественное изменение материальной основы
ноосферы, создавая многие искусственные материалы, отсутствующие в
природе, - пластмассы, синтетические волокна и др. Их появление и
совершенствование означает, что развитие ноосферы идет теперь не только
путем изменения форм готового природного материала, но и посредством все
более глубокого преобразования самого материального субстрата. Тенденция
здесь такова, что искусственные материалы с планируемыми свойствами будут
во все большем масштабе и качественном многообразии заменять те
естественные материалы, которые имеются в ограниченном количестве или на
обладают всеми необходимыми человеку свойствами.

Научно-технический прогресс приводит к появлению принципиально
новых элементов ноосферы и к соответствующему изменению ее структуры.
Кибернетические устройства, автоматизированные производственные
комплексы, достижения в различных областях непроизводственной техники,
бионические устройства и другие элементы ноосферы, характеризующие
современный  этап ее развития, придают ей более сложный характер; между
ними и другими элементами возникают новые многообразные структурные
связи, прежде всего в материально-технической базе общества. Поэтому в
ноосфере ускоряется накопление информации. [3,c.18].

Научно-техническая революция это также овладение новыми
источниками энергии, силами и процессами природы, что влечет за собой
появление качественно новых элементов ноосферы, например атомной техники.
В принципе процесс этот беспределен, поскольку неисчерпаемы возможности
общества оказывать преобразующее воздействие на многообразную природу,
использовать ее ресурсы в своих интересах и тем самым развивать ноосферу.

Научно-техническая революция вызывает существенное развитие
функций ноосферы и расширение их диапазона. Так, электронно-
вычислительные машины выполняют ряд функций мыслительной деятельности
человека. Качественные изменения претерпевают все компоненты
интегральной функции ноосферы – быть средством и условием существования
и развития общества.

Второй аспект воздействия современной научно-технической революции
на прогресс ноосферы охватывает следующие направления.
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1.Достижения науки и техники создают предпосылки для целостного и
всестороннего преобразования природной среды жизнедеятельности общества,
в частности, путем создания системы природно-технических комплексов, в
которых техника будет выступать средством постоянного воздействия на
естественные процессы, их изменение и регуляцию. Можно полагать, что такие
комплексы приобретут мегаскопический масштаб. Современный этап
взаимодействия общества и природы характеризуется необходимостью
осуществления нового, творчески созидательного подхода к ней, изменения
самого характера воздействия на окружающую среду. Предстоит решить задачу
ее глобальной научной реконструкции с целью организации рационального
природопользования. С этим связана проблема преодоления отрицательных
явлений, сопутствующих развитию техники и технологии, в том числе
предотвращения не компенсируемых сдвигов, вносимых человеком в природу.

2.Научно-техническая революция находит средства для управления и
преобразования микрофизических явлений и процессов. Речь идет о
регулировании движения элементарных частиц в ускорителях, об их
искусственном получении, т.е. о распространении ноосферы вглубь материи.

3.Научно-техническая революция повышает степень преобразующего
воздействия человека на растительный и животный мир, обусловливает
возрастание интенсивности этого воздействия. Оно осуществляется путем
создания более производительных культурных биоценозов, новых  видов
организмов с запланированными свойствами, а также иными путями,
направленными на комплексное совершенствование биосферы.

4.Научно-техническая революция стимулирует распространение
ноосферы на организм человека. Оно происходит в различных направлениях
(создание искусственных органов, вживление в организм приборов,
регулирующих деятельность сердца, и др.) и имеет своим общим результатом
восстановление нарушенных физиологических функций организма, сохранение
здоровья и продление жизни человека. Уровень развития современной науки и
техники позволяет ставить вопрос о более глубоком воздействии на организм с
целью совершенствования его биологической природы (проблема
целенаправленного изменения генов и проблемы генетической инженерии).

5.Научно-техническая революция обусловливает процесс космизации
ноосферы. Основное содержание этого процесса в наше время составляет
создание и совершенствование технических устройств для изучения и освоения
космоса (спутники, автоматические межпланетные станции, космические
корабли). Космизация ноосферы связана также с тем, что в земных условиях
используются космические процессы, например ядерные реакции.

Развертывание научно-технической революции, сопряженное с
интенсивным нарастанием ее роли в общественной жизни, требовало от нас
исследования ее сущности, социально-экономического облика, проблем и
противоречий, механизмов взаимодействия между ней и остальными сферами
социального целого, последствий этого взаимодействия, что было предпринято
в настоящем реферате.

Научно-техническая революция должна рассматриваться как целостный
процесс, которому присущи некоторые общие характерные черты и
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закономерности, который именно как целое вплетается в современный
общественный прогресс. Но протекает она всегда в рамках определенной
социальной структуры, от которой зависят ее конкретные проявления, темпы и
непосредственные социально-экономические последствия.

Ранее изложенное позволяет утверждать, что научно-техническая
революция – это глубочайший, кардинальный переворот во всей системе
современного человеческого общества. Такие признаки научно-технической
революции как, автоматизация производства, ускорение внедрения достижений
науки в производство, появление новых отраслей знаний, новых источников
энергии, новых видов материалов, электронно-вычислительных машин,
освоение космоса, изменение роли человека в системе материального
производства являются следствиями ее сущности.

Научно-техническая революция имеет всеобъемлющий характер. Если
ранее революции развертывались в отдельных областях науки и техники, то
сейчас она пронизывает все области науки и техники, охватывает все
производственно-экономические, социальные, культурные и другие области
человеческой деятельности.

Ее социально-экономические последствия глубоки, масштабны и
разноплановы. В следствии НТР изменяются место и функции человека в
системе материального производства; все эти процессы затрагивают характер
общественного труда, в котором все больше увеличивается вес
интеллектуальных компонентов; неуклонно снижается значение и
привлекательность простого физического труда, что приводит к различного
рода противоречиям; социальная структура общества становится все более
сложной и дифференцированной; расширяются масштабы деятельности
человека в биосфере; происходит развитие ноосферы; растет образовательный
уровень и квалификация работников.

Научно-техническая революция представляет собой весьма динамичный
и противоречивый процесс. Она оказывает не только положительное, но и
негативное воздействие на общество тем, что ее дух разрушает природное
начало в человеке и первозданную красоту окружающей природы; она
коснулась традиционной духовной культуры и социальной психологии,
семейных отношений и быта людей. С нарастанием темпов научно-технической
революции все более остро стоит проблема охраны окружающей среды,
правильного природопользования, так как настоящее и будущее зависит от
характера воздействия людей на природу. Преобразующая деятельность
современных людей, вооруженных знаниями и мощными техническими
средствами, должна учитывать возможности природной среды и биосферы А
это значит, что объективные факторы взаимодействия общества и природы,
должны корректироваться соответствующими целевыми установками,
ценностными ориентациями, неотделимыми от идеалов гуманизма, добра.
Научно-техническая революция невероятно широко раздвинула границы
взаимодействия общества и природы и вместе с невиданными ранее
возможностями в области потребления окружающей среды наделила его
огромной ответственностью за ее сохранение.
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Научно-техническая революция – это не только новый этап в
использовании природных свойств, законов и форм движения материи, но и
социально-экономическое явление, связанное с изменением функций орудий
труда, влияния их на производительность человека, изменением его места в
системе производства и т.д. Поэтому проблема научно-технической революции
не может быть лишь делом философского анализа. Она представляет собой
объект и задачу экономического исследования, который выясняет
экономическую природу данного явления и определяет его место и функции в
динамичном, эволюционном, экономическом процессе, что является
центральным моментом изысканий в рамках исследований управления
инновационными процессами.
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Түйін

Мақалада ғылыми-техникалық прогресс адам өмірінің барлық
салаларына әсер ететін әлеметтік-экономикалық фактор ретінде
қарастырылады. Ғылыми техникалық прогресстің ноосферада өтетін жарық
құбылысы ғылыми-техникалық революция болып табылады. Ғылыми-
техникалық революция ноосфераға әсер ете отырып, өмір сүру саласына
күрделі өзгерістер әкеледі. Ақпараттық технологиялар, жаппай
компьютерлендіру, био- және нанотехнологиялар салаларындағы революция
білім беру, ғылыми зерттеу, бизнес, әлеуметтік сфераларды алға бағыттады.

Summary

In the article is considered some questions scientific and technical revolution
enterprise reasons factors realization innovation. Is given feature to modern condition
innovation enterprise is described role and importance for innovation economy of the
republic. In the article there has been analyzed scientific and technical revolution
development as well of the country’s industry relative to different models of
economic growth. The present article considers some contradictions of the economic
environment that are the sources of dynamism of the innovation process. The solution
of these contradictions is one of the manifestations of the society'’ innovation
activity.
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МАРКЕТИНГОВАЯ СИСТЕМА -  ОСНОВА ОБЕСПЕЧЕНИЯ
КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТИ МЯСНОЙ ПРОДУКЦИИ

Есенеев А.Т., соискатель
(КГУ им. Ш.Уалиханова)

Сезонный характер  убоя животных  на мясо  делает рынок
нестабильным. В первом и третьем кварталах  истекшего 2007года дефицит его
в республике доходил  до 46-50 тыс.тонн, а во втором и четвертом кварталах
излишки доходили от 2 до 15 тыс. тонн. Трудности отечественных
переработчиков  породили  рост импорта.

С 2003 года государство субсидирует часть  ставки  вознаграждения  по
банковским кредитам, выданным перерабатывающим предприятиям, а с 2006
года – часть затрат  на внедрение международных стандартов  менеджмента
качества.(1,2).

Большинство крупных и средних мясоперерабатывающих предприятий
сегодня обанкротились, сегментированы или простаивают. Производственную
базу  мясной промышленности составляют малые цеха различных фирм,
компаний и отдельных  сельхозтоваропроизводителей. Удельный вес
промышленной переработки  скота  и птицы на крупных и средних
мясоперерабатывающих предприятиях составляет всего 12 %.

Сельскохозяйственные животные и птица в основном (88%)
перерабатываются  в малых цехах или методом крестьянского убоя.
Производственные мощности по переработке скота  используются  на 1,5%,
колбасных изделий – на 25%, мясных и маслорастительных консервов – на
30%. При этом полностью теряются  малоценные субпродукты 2 категории,
кровь, эндокринно-ферментное сырье; не производится жир-топец, мясокостная
мука,  сбор и  обработка кишечного сырья, ухудшается качество  кожсырья.

В тоже время  удельный вес импорта  колбасных изделий в общем
объеме  потребления составляет 42,6%, мясных консервов-43%.

Основные проблемные вопросы отрасли:
- низкий уровень технического оснащения, его моральный и физический

износ, высокая энергоемкость;
-   устаревшая, отсталая технология не соответствующая требованиям

(санитарным и экологическим) мировых стандартов;
- недостаток собственных оборотных средств для организации оптового

закупа и переработки сырья;
-    недоступность и высокие процентные банковские ставки кредитных

ресурсов;
-   отсутствие оптовых поставщиков сырья для переработки, т.к. более

90% сельскохозяйственных животных содержится  в личных подсобных и
фермерских хозяйствах;

-   неразвитость заготовительной сети по закупу животноводческого
сырья;
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Существует три основных типа групп  сельхозтоваропроизводителей:
маркетинговые группы; закупочные группы; группы общего обслуживания.
Рассмотрим интересующую нас маркетинговую группу.

Являясь членом маркетинговой группы, фермер по производству мяса
будет извлекать  следующие выгоды:

- стабильное заключение сделок;
- отправка совместных партий мяса;
- соответствующее качество мяса посредством установления

специальных порядков для всех участников группы;
- бесперебойность поставок  посредством  упорядоченного  производства

мяса;
-  более профессиональный маркетинг посредством проведения

рыночных исследований;
- отсутствие конкуренции между производителями;
- лучшие цены, более высокий доход;
- доступ к лучшим точкам сбыта;
-  получение больших деловых возможностей;
- рост индивидуальной деятельности;
- более эффективное обслуживание;
- экономия средств и производственных затрат.
Маркетинговые группы- пример на группе скотоводов. Возьмем, группу

состоящую из 10 скотоводов, которые выращивают по 50 бычков ежегодно, при
этом  выходит в среднем  меньше одной головы в неделю (всего 52 недели в
году ). Конечно, большой интерес с точки зрения регулярного снабжения  для
покупателей/ торговцев  вызовут  такие объемы. Если  данные производители
сформируют  маркетинговую группу, то ежегодный объем  производства
составит 500 бычков, почти 10 голов в неделю. Такого объема продукции будет
достаточно для привлечения  интереса со стороны покупателей/ торговцев. При
покупке  большой партии  торговцы зачастую платят  больше (3).

В республике с 2001 года наметилась тенденция роста продукции из
животного  сырья: колбасных изделий на 16; птичьего мяса и субпродуктов на
31; мяса и субпродуктов животных всех видов на 22%.

В то же время  следует  отметить  тот факт, что на внутреннем рынке
цена  в основном  на импортируемые  колбасные  изделия  ниже, чем на
отечественную,  соответственно  и выше  покупательский спрос. Цена на
внутреннем  рынке  импортируемой  мясной продукции   составляет  в пределах
1197, а отечественной 2689 долларов США за одну тонну.

Для сокращения  импорта продуктов питания  на внутренний рынок  и
стимулирования  отечественных  товаропроизводителей  необходимо
осуществить  следующие мероприятия.

Для работы простаивающих  предприятий переработки необходимо:
- обеспечить  качественным животным сырьем;
- привлечь отечественных и иностранных  инвесторов для

восстановления  животноводческих откормочных комплексов;
- обеспечить оборотными средствами  перерабатывающие  предприятия;
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- восстановить племенную базу существующих и сохранить  генофонд
исчезающих пород животных путем  госсубсидирования селекционной работы
(4).

Многие фермеры, крестьяне, предприниматели сущность маркетинга
понимают по-своему и, естественно дела у них идут различно. Некоторые
предприниматели не занимаются  маркетингом. Не имея маркетологов. Любое
хозяйство  вынуждено заниматься   маркетингом для того, чтобы не исчезнуть.

Хотите ли Вы заниматься  маркетингом или нет, любого
предпринимателя  в городе или на селе  будут  преследовать  классические
инструменты  маркетинга. Например, фермер, занимающийся  производством
мясной  продукции,  кожевенного и шубно - мехового  сырья и т.д. должен
знать  цены. Продвижение продукции,  чувствительность  потребителя,
состояние  дорого по сезонам года, транспортировку, отношение сотрудников
на месте производства и на  рынке  сбыта, обращение  с потребителем и ответ
на его нужды,  рекламации, юридические, рыночные, технологические  риски и
т.д., все решается  маркетинговой  службой  фермерских  и  крестьянских
хозяйств.

В любом  из указанных  вопросов  необходимо  обладать  самой
различной информацией. Информация является  самой сутью  маркетинга.
Имея на руках информацию и делая ее анализ о рынке сбыта, тем ближе Ваш
бизнес к своим покупателям.

Целью маркетингового механизма является постоянный рост
производства и реализация продукции большему числу покупателей по более
высокой цене. Источником питания для маркетингового механизма фермеров и
крестьян является агроинформация, постоянный приток ее независимо от
погоды и расстояния. С этой целью в 2004 году создана маркетинговая служба в
МСХ РК «Казагромаркетинг».

Для малого бизнеса – личных подсобных хозяйств крестьян необходим
поверхностный, для среднего – более глубокий, а для крупных племенных и
конных заводов, фабрик первичной переработки шерсти и птицеводческих,
мясокомбинатов и т.д. Целая маркетинговая служба востребована, так как
приобретает систематический характер.

В первую очередь, необходимо создать базу данных и постоянно их
дополнять, создав список бизнесменов – поставщиков и покупателей,
конкурентов.

Некоторые фермеры считают достаточно одного конкурентного
преимущества перед другими поставщиками, этот успех не долгий.
Необходимо иметь хотя бы 3-4 преимуществ, причем одно из них уникальное.

Можно насчитать множество общих конкурентных преимуществ
фермеров на внутренних и внешних рынках (личность фермера, отношение с
дистрибьюторами, компетентные продавцы, обслуживание покупателей,
узнаваемость торговой марки, квалифицированные менеджеры и маркетологи,
множество продуктов, низкие издержки производства, техническое и
технологическое превосходство, доля рынка, непрерывные товарные инновации
и т.д.).
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Основываясь на широкой информации необходимо остановиться на
продаже однородной продукции, в данном случае на мясе и мясной продукции,
чтобы она была доступна широкому кругу покупателей. Выигрыш доступен
при минимальных издержках производства.

Фермеру, зная, что происходит на рынке и в рядах ваших покупателей,
можно постоянно внедрять новые маркетинговые инновации, как механизм
необходимый для них (3).

В чем же причина не конкурентоспособности мясной продукции на
отечественном рынке? Для ответа на данный вопрос нами было проведено
маркетинговое исследование рынка мясной продукции перерабатывающих
предприятий и частников г. Кокшетау и Акмолинской области.

Одним из отраслей агропромышленного комплекса является
животноводство и ее мясная продукция, обеспечивающая население страны
продуктами питания. Развитие хозяйств по животноводству и
перерабатывающих предприятий в полной степени зависит от
продовольственного рынка. На целостность этого тандема может отрицательно
повлиять непредвиденная политика государства в экономике. Плановая
экономика замененная в начале 90-х годов рыночной, предполагало создание
конкурентоспособного механизма формирования.

Маркетинговая система  обеспечения  конкурентоспособности
продукции  это совокупность  методов, приемов, инструментов  маркетинга,
направленных на поддержание. Обеспечение  и повышение
конкурентоспособности продукции.

Поскольку конкурентоспособность мясной  продукции должна
обеспечиваться по всему циклу «производство - переработка-хранение-
реализация»,  то и маркетинговая  система  обеспечения
конкурентоспособности мясной  продукции охватывает весь цикл, начиная с
производства конкурентоспособной  продукции и заканчивая ее реализацией.

Важными мероприятиями  для выпуска  качественной,
конкурентоспособной  мясной продукции  являются обновление
технологического оборудования, проведение сертификации систем
менеджмента  качества  производства в соответствии ИСО серии 9000. Все это
связано с тем, что качество продукции напрямую  зависит от качества  труда и
управления процессами. Не просто создавать  продукцию качественную и
конкурентоспособную. Она должна отвечать требованиям  мировых стандартов
с тем, чтобы в будущем  РК при вступлении в ВТО проблема качества,
безопасности,  конкурентоспособности стала не особо острой.

Показатели уровня конкурентоспособности мясной продукции при
потребительской  оценке по перерабатывающим  предприятиям и частникам
г.Кокшетау  и Акмолинской области приведены в таблицах (1-4).
Нами взяты  по три производителя мясной продукции г.Кокшетау – ТОО
«Хладокомбинат», ИП «Мясной  двор», продукция «Частников» и
Акмолинской  области – ПК «Ижевский», ТОО «Щучинский мясокомбинат»,
ТОО «Оско». Показатели уровня  конкурентоспособности  мясной продукции
приведены в таблице 1.
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Таблица 1 - Показатели уровня конкурентоспособности в среднем всей
мясной продукции (потребительская оценка).

г.Кокшетау Акмолинская область

Показатели

ТОО
«Хладок
омбинат

»

ИП
«Мяс
ной
двор

»

Продук
ция

«Частни
ков»

ПК
«Ижевски

й»

ТОО
«Щучинск

ий
мясокомби

нат»

ТОО
«ОСКО»

Средний
показа
тель

УКП 8,47 7,01 6,69 8,68 8,33 6,93 7,68
УМП 5,76 6,5 4,17 6,54 5,39 5,00 5,56
Цена 1 кг/тг 810 865 880 640 835 720 791
УКПр/УКПк 1 1,20 1,26 0,97 1,01 1,22 1,13
УМПр/УМПк 1 0,88 1,38 0,87 1,06 1,15 1,06
Цк/Цр 1 1,06 1,08 0,79 1,03 0,88 0,968
0,5 1,09 1,12 0,98 1,00 1,10 1,058
0,15 0,98 1,04 0,98 1,01 1,02 1,006
0,35 1,02 1,03 0,92 1,01 0,95 0,986
УрКс 1,10 1,21 0,89 1,02 1,08 1,06

Уровень качественных показателей  УКП в среднем по всем
поставщикам  составил 7,68; высокий уровень качества мясной продукции  у
ТОО «Хладокомбинат», ПК «Ижевский», и ТОО «Щучинский мясокомбинат»
составил 8,33-8,68 баллов. У них не высок уровень  маркетинговых
показателей-5,39-6,54, тогда как  средний уровень  их составил 5,56 баллов.

Средние цены  взяты по всей мясной продукции,  производимой этими
предприятиями. В среднем они составили 791, дороже всех продукция
«Частников»-880  и дешевое у ПК «Ижевский»-640 тенге. Отношение уровня
качественных показателей  мясной продукции  рассматриваемого предприятия
(УКПр) к конкурентному (ТОО «Хладокомбинат») в среднем равен- 1,13.

Отношение уровня маркетинговых показателей  мясной продукции
рассматриваемого предприятия  к конкурентному  в среднем равен  1,06.

В итоге уровень конкурентоспособности  продукции  в среднем  по всем
предприятиям  высокий; а по ПК «Ижевский» этот показатель был самым
низким –0,89.

Об уровне конкурентоспособности вареных  колбас можно судить по
потребительской  оценке приведенной в таблице 2.
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Таблица 2 - Показатели уровня конкурентоспособности вареных колбас
(потребительская оценка).

г.Кокшетау Акмолинская область

Показатели ТОО
«Хладок
омбинат

»

ИП
«Мясн

ой
двор»

Продукци
я «Част
ников»

ПК «Ижев
ский» ТОО

«Щучинск
ий

мясокомб
инат»

ТОО
«ОСКО»

Средний
показа
тель

УКП 8,29 7,89 6,89 7,65 7,10 7,11 7,48
УМП 6,10 5,71 5,00 5,54 5,24 4,68 5,37
Цена 1 кг/тг 510 550 390 480 500 495 488
УКПр/УКПк 1 1,05 1,20 1,08 1,16 1,17 1,132
УМПр/УМПк 1 1,06 1,21 1,10 1,16 1,30 1,166
Цк/Цр 1 1,07 0,76 0,94 0,98 0,97 0,944
0,5 1,02 1,09 1,04 1,08 1,08 1,062
0,15 1,00 1,03 1,01 1,02 1,04 1,02
0,35 1,02 0,91 0,98 0,99 0,98 0,976
УрКс 1,06 1,02 1,03 1,09 1,11 1,062

Из таблицы 2 видно, что в среднем  вареные колбасы по всем
производителям  стоит 488 тенге, уровень качественных показателей  (УКП) –
7,48; уровень маркетинговых  показателей (УМП) –5,37;  отношение
УКПр/УКПк-1,13; УМПр/УМПк-1,16; цена конкурентного предприятия  (Цк) к
рассматриваемому предприятию (Цр) равен- 0,944.

Уровень конкурентоспособности вареных колбас по всем предприятиям
по сравнению с конкурентным  (ТОО «Хладокомбинат») равен 1,062.

Данные о конкурентоспособности полукопченных колбас приведены в
таблице 3.
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Таблица 3 - Показатели уровня конкурентоспособности    полукопченных
колбас (потребительская оценка).

г.Кокшетау Акмолинская область

Показа
тели

ТОО
«Хлад
окомб
инат»

ИП
«Мясно
й двор»

Продукц
ия
«Частни
ков»

ПК
«Ижевски
й»

ТОО
«Щучинс
кий
мясокомб
инат»

ТОО
«ОСК
О»

Средний
показа
тель

УКП 8,46 7,76 6,77 7,61 6,57 6,92 7,34
УМП 6,55 6,48 4,84 5,69 4,92 4,91 5,56
Цена 1 кг/тг 650 700 800 780 810 695 739
УКПр/УКПк 1 1,08 1,24 1,11 1,28 1,22 1,18
УМПр/УМПк 1 1,01 1,35 1,15 1,33 1,33 1,23
Цк/Цр 1 1,01 1,23 1,20 1,24 1,06 1,16
0,5 1,04 1,11 1,05 1,13 1,10 1,086
0,15 1,00 1,04 1,02 1,04 1,04 1,028
0,35 1,02 1,07 1,06 1,08 1,02 1,054
УрКс 1,07 1,25 1,14 1,27 1,08 1,182

Из цифр таблицы 3 видно, что потребительская  оценка полукопченых
колбас  проводилась по тем  же потребителям. Средняя цена  ее составила 739
тенге  и уровень конкурентоспособности, в среднем  составил 7,34, УМП –5,56.
Это  ниже по УКП с конкурентным  предприятием на 14 %, а по УМП – на
15,2%.

Данные по конкурентоспособности копченых конских национальных
изделий  при потребительской  оценке  приведены  в следующей  таблице 4.

Таблица 4 - Показатели уровня конкурентоспособности копченых
конских  национальных изделий (потребительская оценка).

Показатели
ТОО

«Хладокомбинат»
ИП

«Мясной
двор»

Продукция
«Частников»

Средний
показатель

УКП 8,13 7,50 6,90 7,51
УМП 6,73 6,55 5,17 6,15
Цена 1 кг/тг 1340 1200 1510 1350
УКПр/УКПк 1 1,08 1,17 1,125
УМПр/УМПк 1 1,02 1,30 1,16
Цк/Цр 1 0,89 1,12 1,005
0,5 1,04 1,08 1,06
0,15 1,00 1,04 1,02
0,35 0,96 1,04 1,00
УрКс 1,006 1,17 1,088
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Из цифр таблицы 4 видно, что средняя реализационная цена  конины
составляет  1350 тенге  в торговых точках г. Кокшетау. Спрос на них очень
велик, но его производится очень мало. В среднем УКП равен 7,51; УМП-6,15.
Уровень качественных и маркетинговых показателей  выше на конкурируемом
предприятии  на 7,7 и 8,5 %.

На основе проведенных оценок  при экспертизе  можно сделать
заключение, что мясная  продукция,  выпускаемая ТОО «Хладокомбинат»
может конкурировать на внешнем рынке,  оно в 2006 году подтверждено
международным сертификатом  системы менеджмента качества ИСО-9001.
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Түйін

Ет өнімдерін өңдейтін Көкшетау қаласы және Ақмола облысындағы алты
мекемелердің ішінде ЖШС «Хладокомбинат» ет пісірілген  және жартылай
пісірілген шұжық, жылқы етінен әзірленген ұлттық бұйымдар сұраныс
жолында бәсекестігі артты.

Summary

Marketing system is the base of providing of meat production competitive
ability.

Eseneev A.T. – candidate of Kokshetau State University named after Sh.
Ualikhanov.

Marketing research in reduction of meat production among six Kokshetau
enterprises and Akmola region show us the high competitive ability in consumer
price of meat produce TOO “Chladokombinat” such as boild-, half smoked sausage
and national horse production.
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ЭНЕРГЕТИЧЕСКАЯ БЕЗОПАСНОСТЬ РЕГИОНА В СИСТЕМЕ
ЭКОНОМИЧЕСКОЙ БЕЗОПАСНОСТИ СТРАНЫ

Глущенко Т.И.
(Костанайский инженерно-экономический

 университет им. М. Дулатова)

Экономическая  безопасность–часть общей системы национальной
безопасности страны. Она затрагивает практически все стороны жизни
государства, общества, экономики.

Экономическая безопасность (ЭБ) понимается как состояние
защищенности жизненно важных экономических интересов от внешних и
внутренних угроз, обеспечивающее прогрессивное развитие общества и
государства.

Структура формирования экономической безопасности сложная и
многообразная. Она включает  широкие аспекты, связанные с влиянием
экономических факторов на обеспечение национальной безопасности и
определяется  комплексом экономических, геополитических, экологических,
правовых и иных условий.

Экономическая политика региона предусматривает  обоснование
основных критериев, отвечающих требованиям ЭБ. Среди них: способность
региональной экономики функционировать в режиме расширенного
воспроизводства; приемлемый уровень жизни населения, возможность его
сохранения и дальнейшего роста; устойчивость финансовой системы региона;
рациональная структура коммерческой деятельности; расширение
межрегиональных связей; создание стимулов, уменьшающих объемы теневой
экономики; сохранение единого экономического пространства территории;
обеспечение необходимого уровня регулирования экономических процессов в
регионе. На основе этих критериев формируется перечень параметров
пороговых значений ЭБ, по которым можно отслеживать ее состояние и
оказывать управляющее воздействие на уровне региона.

Критический уровень ЭБ хозяйствующего субъекта, прежде всего
выражается в оценке его финансового состояния: Rа а, где а – цена капитала
(норма дисконтирования или ставка рефинансирования),

ana OR
А
В

В
П

А
ПR  - рентабельность активов.                  (1)

Здесь П– прибыль, А- активы предприятия, Rn- рентабельность продаж
продукции (коммерческая маржа), Оа – отдача активов (коэффициент
трансформации).

В зависимости от величины показателей Rn и Оа можно выделить
возможные зоны хозяйствования  и направления развития предприятия (рис.1).
«Идеальной считается зона, когда оба показателя имеют высокую величину, а
критической – низкую их величину. В случаях же, когда величина показателя
разная, зона считается допустимой. Кризисная зона определяется
отрицательной величиной Rn» [1].
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Критическое значение рентабельности собственного капитала (Rс) также
определяются из соотношения Rс  а . структурный состав этого показателя,
который необходим в аналитической оценке финансового состояния
предприятия, целесообразности и допустимости по ЭБ условий привлечения
заемных средств, представляется трехмерной моделью:

а
anс К

OR
С
А

А
В

В
ПR 1

                                                     (2)

Здесь: С – собственный капитал, Ка –коэффициент автономии
(соотношение собственных средств в общей их сумме). Этот показатель
характеризует финансовую автономию предприятия, то есть независимость
собственной деятельности от внешних источников ее финансирования.

Из взаимосвязи этих показателей следует, что хозяйствующие субъекты
при одинаковой величине Rа могут отличаться уровнем экономической
безопасности, что является следствием разной структуры финансовых
источников образования капитала.

Рис. 1. Возможные зоны хозяйствования и направления развития
предприятия: Rn- рентабельность продаж продукции (П/В),

Оа – оборачиваемость активов (В/А), В- объем продаж,
П – чистая прибыль, А- активы предприятия.

Исходя из роли энергетики в жизни общества, ее прямых и обратных
связей с экономикой, энергетическая система должна рассматриваться не
только как чисто производственные  или технические системы, но и как часть
более сложных экономических и социально-политических систем. В результате
энергетическая безопасность является одной из главных составляющих,
определяющих экономическую безопасность республики и регионов.

Существующие методы анализа и оценки  надежности систем энергетики
характеризуют техническую сторону энергетической системы. Соответственно,



385

такие показатели надежности энергосистемы как устойчивость, безотказность,
ремонтопригодность, живучесть рассматриваются как неотъемлемое свойство
системы, а анализ системы выполняется  с целью выяснения, в какой степени
они обладают этим свойством.

Энергетическую безопасность–это состояние защищенности страны
(региона), граждан, общества, государства от угрозы дефицита в энергии
экономически доступными топливно-энергетическими ресурсами приемлемого
качества в нормальных условиях и чрезвычайных обстоятельствах, а также от
угрозы нарушения стабильности топливо- и энергоснабжения.

Данная трактовка затрагивает аспекты энергетической безопасности:
-  функциональные свойства систем энергетики;
-  состояние защищенности энергетических интересов от внутренних и

внешних угроз;
-  уверенность в обеспечении защищенности указанных интересов.
Начавшиеся в Казахстане в 90-х годах экономические преобразования

вызвали из-за разрыва производственных связей с другими странами СНГ спад
промышленного производства, обусловивший уменьшение суммарного
потребления электроэнергии почти в 2 раза. Соответственно загрузка
электростанций в Казахстане снизилась до 53 % от установленной
генерирующей мощности. Миграция вызвала снижения плотности населения и
потребления электроэнергии.

Изменение структуры потребления, износ подстанций и линий
электропередач существенно повлиял на снижение объемов потребления
электроэнергии, а затраты на ремонт и обслуживание оборудования
увеличились. При этом более половины всего комплекса электрических сетей
Северного Казахстана практически не приносят дохода от передачи
электроэнергии, необходимого для его эксплуатации, но требует обязательного
технического обслуживания.

Существующая структура электроэнергетики Северного Казахстана не
может обеспечить достижения максимальной экономичности работы
региональных энергосистем, так как в национальной энергетической системе
(НЭС) сосредоточено и производство и продажа электроэнергии регионам.
Кроме того, отсутствует территориальная заинтересованность в развитии
собственных источников энергии. Электроснабжение в регионе должно
создаваться как сфера услуг, отвечающая запросам потребителей. Рост
конкуренции при этом будет способствовать повышению эффективности
функционирования системы электроснабжения и предоставлять право выбора
потребителям. [2]

На рис. 2 представлена структура угроз региональной экономической
безопасности, во многом определяемой для Северного Казахстана снижением
энергетической безопасности. Эффективность развития региона, прежде всего,
связывается с обеспечением устойчивости топливно-энергетического
комплекса (ТЭК).

Проведенный анализ позволяет сделать вывод о том, что факторы
энергетического производства при сложившихся пропорциях экономического
развития не способны обеспечить воспроизводство самих себя. Возрождение и
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развитие национальной экономики Казахстана (и его северной части, в
частности) настоятельно требует новой концепции, обеспечивающей
расширенное, а не суженное воспроизводство, и - в конечном итоге -
устойчивое развитие региона.

Под устойчивым развитием региона понимается его функционирование,
обеспечивающее возможность качественного изменения данного
экономического объекта в заданном направлении при сохранении его как
системы в обозримом периоде времени. Устойчивость этого объекта (на
мезоуровне хозяйствования) на 17 % определяется уровнем энергетической
безопасности.

Для регионов, находящихся в зоне действия электроэнергетических
систем, главными критериями  оценки эффективности является
экономический критерий безопасности  энергоснабжающих систем.

Рис.2. Структура угроз региональной экономической безопасности
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Түйін

Сыртқы және ішкі қайнарлардан шығатын нақты және потенциалды
қатерлерден аймақтың қауіпсіздігін қамтамасыз ететін негізгі нысаналар және
принциптер қарастырылған. Экономикалық қызмет салаларына және тиісті
қауіптерге тәуелді экономикалық қауіпсіздік түрлері, сонымен қатар
шаруашылық субъектінің экономикалық қауіпсіздігінің сыни  деңгейі, осы
көрсеткіштің құрылыстық құрамы, сияқты шаруашылық субъектінің
экономикалық қауіпсіздігі деңгейіне баға критерийлері келтірілген.

Summary

The basic forms and principles of maintenance of regional safety, real and
potential threats outgoing from external and internal sources are considered. The
criteria of an estimation of a level of economic safety of the managing subjects are
given. The kinds of economic safety are determined depending on spheres both
branches of economic activity and appropriate the structural structure of this
parameter is brave, and also critical level of economic safety of the managing subject.

НАКЛАДНЫЕ РАСХОДЫ И ИХ РАСПРЕДЕЛЕНИЕ

Ахметова А. Е., ст. преподаватель
(КазАТУ им. С.Сейфуллина)

Накладные расходы включают издержки предприятия, которые
невозможно отнести напрямую к расходам на производство и сбыт конкретного
вида продукции. Накладные затраты могут включать: зарплату
вспомогательных рабочих, зарплату управленческого персонала, износ
оборудования, износ зданий, вспомогательные материалы, затраты на рекламу,
аренду, освещение, отопление, реализационные затраты, общие и
административные расходы. Планирование, контроль и анализ накладных
расходов является одной из важных задач управления предприятием, поскольку
на основе их правильного распределения можно судить о конечной стоимости и
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рентабельности выпускаемой продукции, оценивать фактическую деятельность
того или иного центра затрат, планировать будущие накладные расходы и
другое.

Руководству любой организации необходима информация о накладных
расходах, отнесенных на единицу продукции, что достигается посредством
распределения данных расходов. Распределение и перераспределение
накладных затрат часто представляет собой трудный и запутанный процесс. В
отличие от прямых затрат накладные расходы нельзя сразу отнести на счет
незавершенного производства, они не определяются напрямую единицами
стоимости. Вместо этого они сначала собираются на счете производственных
накладных расходов, затем относятся на счет незавершенного производства с
применением ставки распределения накладных расходов. Основная трудность
при распределении накладных расходов заключается в правильном
распределении, в правильном учете всех факторов связи каждого вида затрат с
конечным продуктом. Цель распределения – не абсолютная точность, а
справедливое распределение затрат для увеличения эффективности управления
ими.

Основные цели распределения накладных расходов:
1. Определение справедливой стоимости конечного продукта
2. Распределение использованных ресурсов
3. Мотивация работников сокращать расходы.
4. Сравнение расходов и доходов для анализа и внешних

пользователей.
Благодаря тому, что происходят изменения в технологиях, в структуре

производства, в структуре и методах управления, соответственно происходят
изменения и в структуре накладных расходов.  Поэтому проблема
соответствующего распределения издержек приобретает важное значение.

Попытка распределить накладные расходы сопряжена с невозможностью
сделать это очень точно, поэтому помня, что у затрат есть свой носитель или
причина возникновения, выделим критерии распределения:

1. Критерий «Причины и следствия». Это наиболее оптимальный
критерий, который точно учитывает влияние носителей затрат на накладные
затраты. Это, можно сказать идеальный способ распределения накладных
затрат. Но только для тех затрат, для которых можно выделить легко
определяемый носитель и соотнести его затем с конечным продуктом. Пример,
затраты на отопление связаны с площадью отапливаемого помещения.

2. Критерий «Влияние на выгоды». Существует группа накладных
расходов, причиной которых является существование самого предприятия и
получаемый доход. В таком случае разумнее распределять затраты, не
выискивая какие-либо промежуточные носители, а сразу, упрощая
распределение, на полученный доход. Пример: затраты на общую рекламу
всего предприятия или зарплата руководящих работников.

3. Критерий «Равномерное распределение». В тех случаях, когда
невозможно определить адекватный носитель затрат или это невыгодно,
используют равномерное распределение. Пример: деление всех накладных
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затрат на объем произведенной продукции или износ административного
здания разделить поровну на производственные отделы.

4. Критерий «Способность к поглощению». В тех случаях, когда
справедливое распределение накладных расходов невозможно и преследуются
определенные, условно говоря, «политические» цели, затраты распределяют по
способности отдела или продукта вынести эти затраты, оставаясь
прибыльными. Это субъективный подход. Пример: при выпуске заведомо
неприбыльного, но необходимого продукта часть затрат может быть
распределена  на более прибыльную продукцию. Или деление  затрат по
отделам, с целью сохранения мотивации, особенно ярко это проявляется при
трансфертном ценообразовании.

Выбор критерия распределения накладных расходов из рассмотренных
выше будет зависеть от требуемой точности и от соотношения затрат и выгод.
Затраты и выгоды в этом случае рассматриваются по отношению к самому
процессу распределения.

Носитель затрат является фактором, оказывающем такое влияние на
объем затрат, что изменение носителя затрат обязательно приводит к
изменению затрат. Наиболее используемые носители затрат: объем выпуска;
производственная площадь; машинные часы; рабочие часы; первичные затраты;
материальные затраты; затраты на труд. Ключевым фактором в выборе
наиболее подходящего для определенного вида расходов основы является то,
что используемая основа должна быть единственной, наиболее точно
отражающей сферу действия затрат на практике. Например, если предприятие
арендует завод, то тогда самой подходящей основой для пропорционального
распределения накладных расходов в виде арендной платы по различным
центрам затрат на предприятии  является занимаемая площадь. Причина
заключается в том, что арендная плата обычно выплачивается  в соответствии с
размером площади. Таким образом, чем больше площадь занимаемая центром
затрат, тем больше часть накладных расходов по арендной плате
распределяется на него. Ниже приведены примеры носителей затрат
распределения и тип накладных расходов, для которых они могут быть
использованы (Таблица 1).

Таблица 1 – Распределение накладных расходов пропорционально
носителям затрат

Носитель затрат Накладные расходы
Прямые затраты труда Часто используются для

пропорционального распределения всех
производственных накладных расходов на
производственных предприятиях

Объем выпуска продукции Расходы на отопление
Машино-часы Электроэнергия
Стоимость основных средств Износ, страхование
Количество служащих Столовая и уборка помещения
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В качестве ставки распределения может выступать как фактическая, так
и нормативная савка распределения накладных расходов.

При использовании методики распределения накладных  расходов на
основе фактического калькулирования исходят из фактической величины
накладных расходов, что положительно характеризует метод. Между тем этот
метод и имеет недостатки:

 Сезонные затраты (затраты на отопление, ремонт) при
калькулировании могут привести к резкому колебанию себестоимости
продукции;

 Нарушаются требования к управленческому учету – информация о
фактических накладных расходах за период готовится по окончании отчетного
периода, между тем она необходима в оперативном порядке для периодической
оценки незавершенного производства и дохода, для установления цен на заказы
и продукцию;

 Большая трудоемкость расчетов ежемесячных плавающих ставок
распределения и другие.

Принимая во внимание недостатки метода распределения фактических
затрат, для распределения накладных расходов рекомендуется использовать
нормативный коэффициент, исчисляемый для каждого подразделения. В его
основе лежит прогнозирование размера накладных расходов на данный период
и предполагаемых объемов работы или выпуска готовой продукции,
рассчитанных до начало периода. Однако, при использовании данного метода
возникает разница между распределенными и фактически понесенными
накладными расходами. Любой остаток на счете производственных накладных
расходов свидетельствует о чрезмерном или недостаточном распределении
накладных расходов.  В конце отчетного периода производится корректировка
(списание разницы) величины накладных расходов, списанных за данный
период на изготовленную продукцию на основе нормативного коэффициента.
Если недораспределенные или сверхраспределенные накладные расходы
составляют менее 10 % фактических накладных расходов, то они полностью
относятся на себестоимость готовой продукции. Если же недораспределенные
или сверхраспределенные накладные расходы больше 10 % фактических
накладных расходов, то их распределяют между незавершенным
производством на конец года, остатками готовой продукции на складе и
себестоимостью реализованной продукции. Недораспределенные накладные
расходы относятся в дебет счета «Себестоимость продукции», а
сверхраспределенные накладные расходы относятся в кредит счета
«Себестоимость продукции».

Распределение затрат, сделанное в начале периода, предоставляет данные
для расчета плановой ставки распределения и подготовки гибких бюджетов.

Распределение затрат, сделанной в конце периода, предоставляет данные
для сравнения фактических и плановых показателей.

В отношении принятия решения на короткий период расчет ставок
распределения накладных расходов может оказаться не совсем подходящим.
Предпочтительнее анализировать накладные расходы по постоянным и по
переменным составляющим. Это поможет оценить затраты будущего периода
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для конкретных решений и предоставить руководству дополнительную
информацию для принятия решения. На короткий период можно использовать
только данные о переменных расходах для принятия некоторых решений, но
при долгосрочном анализе должны учитываться все затраты. Поэтому
необходимо рассчитывать переменные и общие затраты на производство, с тем
чтобы руководство могло предусмотреть последствия принятия различных
решений на короткие и длительные сроки.

Для эффективного контроля накладных расходов необходимо, чтобы
ответственность за эти расходы была возложена на лицо, которое может
оказывать влияние на них. Эти расходы должны распределяться по центрам
ответственности, и неправильное распределение ответственности может
повлечь за собой конфликтные ситуации.

Таким образом, накладные расходы составляют значительный удельный
вес в системе затрат, и неверная схема распределения накладных расходов дает
неточные определения себестоимости продукции, а следовательно, влияет на
прибыльность продуктов.
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Түйін

Үстеме шығындарды жоспарлау, бақылау және талдау кәсіпорынды
басқарудың негізгі міндеті болып табылады, өйткені оларды дұрыс тарату
арқылы шығарылатын өнімнің соңғы құны мен рентабельділігін, шығындарды
бағалауға, үстеме шығындарды болашақта дұрыс жоспарлауға мүмкіндік
береді.

Мақалада басқаруға шешімдерді қабылдау мақсатында шығындарды
тұрақты және айнымалы деп бөлу тұрғысынан қарастырылған үстеме
шығындарды тарату және қайта таратудың негізгі мәселелері қарастырылған.

Summary

Planing, control and analysis of overhead expenses are one of the most
important propositions in management.  Thorough  study  of apportionment the
overhead expenses gives us information about finally prize and nondificiency of
product, also we can value activity of any expenses center, to plan future overhead
expenses and other.

In this article shown the main problems  of apportionment overhead expenses
with dividing them on constant and variable that is useful for manager to make right
decision.
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ҚАЗАҚСТАН БИДАЙЫНЫҢ БӘСЕКЕГЕ ҚАБІЛЕТТІЛІГІН
КЛАСТЕРЛІК БАСТАМАЛАР ҚҰРУ АРҚЫЛЫ АРТТЫРУ

А.Б. Кәсенова
Л.Н. Гумилев атындағы ЕҰУ,

магистрант

Қазақстан Республикасы ірі аграрлық потенциалға ие. Сол себептен
ұлттық экономиканың қазіргі күнгі бірінші ретті мақсаттарының бірі ауыл
шаруашылық өнімдерінің бәсеке қабілеттілігін арттыру. Ауыл
шаруашылығында маңызды орын бидай өндірісі саласына беріледі. Бұл  салаға
тек агроөнеркәсіптік кешендегі емес, сонымен қатар жалпы республикадағы
алғашқы орындар тиесілі. Республикада жалпы егіс алқаптарының 90% бидай
мәдениеті алып жатыр. ТМД аумағында Ресей мен Украинадан соң Қазақстан
бидай өндіру көлемі бойынша үшінші орынды алып жатыр. Соңғы бес жылдың
ішінде бидай өндіру көлемі 12,3-15,9 млн. тонна шегінде ауытқып отырды.
Бидай, ет, сүт өнімдерін экспорттауға үлкен мүмкіншіліктерге ие бола отырып
Қазақстан ірі аграрлық мемлекет болып қала береді, осыдан әлемдік нарықта
бәсеке қабілетті озық технологиялар мен өнім сапасын осы салаға еніру
негізінде өндіріс тиімділігін арттыру міндеті орын алады. Бұл мәселенің
маңыздылығы Қазақстанның дүниежүзілік сауда ұйымына кіруі қарсаңында
артып отыр. Мұнда бірінші ретті міндет аймақтардың табиғи
артықшылықтарын қолдану арқылы жетістіктерге жету болып келеді, соның
ішінде ерекше орын аграрлық сектордың басты саласы бидай кешені және оның
негізгі өндірушісі Солтүстік Қазақстан облысына беріледі.

Бидай өндірісін мақсатты дамыту ішкі нарықты бидай және оның
өнімдеріне қажеттілігін қанағаттандырып қана қоймайды, сонымен бірге
экспорттық мүмкінішіліктерді 8-10 млн. тонна шегінде арттырады.

Республикада бидайдың резервтік қорларын 10-12 % ішкі жылдық
қолдану шегінде сақтаған жөн, ол өз кезегінде егін жинау төмен жылдардағы
жетіспеушіліктердің орынын толтырады.

Жалпы қабылданған өлшемдерге сәйкес сала бәсеке қабілетті болып
табылады, егер оған әлемдік экспорттың 3,25 % тиесілі болса. Ал Қазақстанның
әлемдік экспорттағы ауыл шаруашылық өнімдері бойынша үлесі 2005 жылы -
0,18 % құрады. Мұндай төмен көрсеткіштер кезінде әлемдік саудаға қатысудан
түсетін пайда өте аз болады. Нәтижесінде әлемдік саудаға қатысу үшін бірінші
ретте экспорттық бағытталған өндірісті құру және дамыту қажеттілігі
туындайды. Қажетті экспорттық потенциалға бүгінгі күні бидай, мақта, бидай
ұны ғана ие. Қазіргі таңда сапа көрсеткіштерінің төмендеуі және тасымалдау
бойынша шектеулерге байланысты бидай экспортының төмендеу тенденциясы
байқалуда. Бидайдың потенциалды ішкі нарықтарының үлесі шамамен 12 млн.
тоннаны құрайды. Ресурс сақтайтын технологиялар қолданатын
шаруашылықтарда 1 тонна бидайдың өзіндік құны 63 АҚШ долларын құрайды.
Мысалы, дүниежүзілік мәліметтер бойынша бидай өндірісінің ең төмен өзіндік
құны 70 АҚШ долларына ие Канада мен Австралия, АҚШ – 100 долл.,
Германияда – 140 долл.  Бұл өз кезегінде қазақстандық бидай сапасын әлемдік
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стандарттар деңгейіне дейін көтерген кезде өзге дүниежүзілік өндірушілермен
еркін бәсекелесе алатынына көз жеткізеді.

Қазақстанның ДСҰ-на енуі үшін тек қана бидай өндірісінде емес,
сонымен қатар барлық аграрлық сектордағы тәуекелдерді ескеріп, жеке
өңірлерді және отандық өндірушілерді шетел бәсекесінен қорғай алатын
шараларды жан-жақты талқылап, жүзеге асыру қажет.

Қазіргі таңда нақты сала, аудан, территория экономикасының бәсеке
қабілеттілігін жоғарылататын құрал ретінде кластерлік бастамалар қолдану
белең алуда.

Кластер – бұл процеске қатысушылардың барлық қажеттіліктерін, яғни
«өндіріс – шикізатты өңдеу» сатыларын ескеретін және ұдайы өзгеріске
ұшырап отыратын ағза. Кластер нарықтық механизм шарттарын максималды
түрде ескереді, оның тиімді болуы үшін жеке кәсіпорындар кластерге бірігу
қажеттілігін сезініп, төменнен жоғарыға қарай құрылады.

Бәсеке қабілетті өнім өндіру үшін сапасы жағынан жаңа технологияларға
қол жеткізу керек, осы жағдайлар экономиканы жедел модернизациялау
шарттарын ұсынады. Кластерлік идеяларды дамытуда нақты өндіріс түрін
жүзеге асыру үшін индустриялдық аймақтар құру тәжірибесі оң қолдауын
тауып, пилоттық кластерлер құру жобаларында қолданылып отыр.

Кластерлер құру ауыл шаруашылық өнімдерін өндіруде кешенділік
деңгейін тереңдету арқылы өндірістік қуаттарды модернизациялау мен сыртқы
нарыққа экспорт көлемін ұлғайту мақсатын көздейді, оған ауыл шаруашылық
тауарларын өндірушілерге тікелей және жанама мемлекеттік қолдау көрсету
жоғары деңгейде әсерін тигізеді.

Кластерлік кәсіпорындар қызмет етуінің экономикалық механизмі бір-
бірімен өзара байланысты экономикалық тұтқалар арқылы, сонымен бірге
әлеуметтік-экономикалық жағдайдың өзгеруіне, оның қызмет етуінің сыртқы
және ішкі шарттарының өзгеруіне байланысты алдын ала қойылған мақсаттарға
жету үшін қызметкерлер қызығушылықтарына оң әсер ету арқылы
ұйымдастырушылық-басқарушылық шаралар жиынтығын шебер қолдану
мағынасын білдіреді.

Қазақстанның агроөнеркәсіптік кешені жағдайында, соның ішінде бидай
өндірісі саласында кластерлік бастаманы енгізу ақталады, себебі мемлекет
әлемдік нарыққа тек бидайдың өзін экспорттамай, сонымен қатар жоғары
қосылған құнмен дайын өнімдер шығару мүмкіншілігіне ие бола алады.

Бұл кластер мемлекеттің келесі стратегиялық мақсаттарға жетуіне
мүмкіншілік береді, яғни халықты оңтайлы бағамен отандық өндірушінің
сапалы өнімімен, республиканы өнім қауіпсіздігімен қамтамасыз ету
мәселелерін шешуге жол береді.

Қазіргі кезде экспортқа бағытталған және импортқа бағытталған
кластерлер құру мүмкіншіліктері пайда болуда. Бидай кластері, өзге
кластерлерге қарағанда ішкі нарыққа бағытталғанымен, сыртқы нарыққа да
бағытталу мүмкіншілігі бар сала.

Ең алдымен өңірде кластер құру мүмкіншіліктерін зерттеген жөн. Ондай
мүмкіншіліктерге келесілер жатады: шикізат базасының, қажетті өндірістік
инфрақұрылымның, берілген салада жұмыс істейтін кәсіпорындардың, ғылыми
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мекемелердің, бұл сала үшін білікті мамандар дайындайтын оқу орындарының
болу шарттарының қамтамасыз етілуі.

Қазақстанда бидай кластерін дамыту үшін нақты алғы шарттар бар:
шикізат базасының болуы, яғни астық шаруашылығы өнімдерін жеткізіп
беретін ауыл шаруашылығы саласы қайта өңдеу кәсіпорындарының өндірістік
қуаттары.

Қазақстан бидай өндіру мен оны қайта өңдеу бойынша кластерді дамыту
үшін жоғары әлеуеті бар ел. Бұл мәселеде де Қазақстан ішкі және сыртқы
нарыққа бағдарланады. Астық саласы серпінді дамып келе жатқан, экспорттық
мүмкіндіктері жоғары сала, мұнда бидай өндіру көлемі жеткілікті түрде
жоғары, инновациялық инфрақұрылымдары мен өнімділікті арттыру
мүмкіндіктері зор, астықты қайта өңдеу кәсіпорындарының қуаты жылына 4,5-
5,0 миллион тонна деңгейінде (ал жылдық ішкі қажеттілік 2 миллион тонна),
бидай дәні мен бидайдан жасалған азық-түлік өндіруге елеулі кәсіпкерлік ынта
бар, дән өндірушілерге де, дәнді қайта өңдеуші өндіріске де мемлекеттік қолдау
көрсетіледі.

Қазақстан бидайының сыртқы нарықтағы бәсекелестікке жоғары қабілеті
дәннің жақсы сапасына байланысты. Өндіріс шығындарын төмендетуге және
астық кластері өнімдерінің бәсекелестік қабілетін арттыруға резервтер
жеткілікті.

Астық индустриясы үшін көптеген кәсіпорындардың техникалық қайта
жабдықталуы шешілмеген проблема болып отыр. Тіпті ойдағыдай жұмыс істеп
отырған ұн өнеркәсібінде негізгі қорлардың тозу дәрежесі 26 пайызды құрайды.
Бұл жағдай қазіргі кездегі астық кластерінде шетелдік өндірушілердің
компоненттері мен технологияларын кеңінен енгізуге мәжбүр етеді.

Ауыл шаруашылығы тауар өндірушілері мен ғылыми сала арасында
тиімді байланыстар жеткіліксіз қалыптасты. Бидай өндірушілердің елеулі
бөлігінің қаржылық мүмкіндіктері шектеулі, ол жаңа сорттар мен бидай өсіру
технологияларын енгізуді тежеп отыр. Аграрлық инжинирингілік жетістіктерді
пайдалану туралы сөз қозғаудың өзі артық. Қазақстан ауыл
шаруашылығындағы ғылыми әлеует жеткілікті, бірақ ол өндірістен
оқшауланып қалған. Оның негізгі себебі жаңа сорттарды, мәшинелерді,
технологияларды және ассортименттерді сынақтан өткізу сатысында белсенді
дами алатын шағын жаңартпалы бизнестің болмауынан.

Астық кластерін дамыту оның құрылымдық элементтері арасындағы
байланыстарды нығайтуды және жаңа элементтер (өндіріс) құруды
қарастырады, олар ішкі және сыртқы нарықта жоғары сапасымен және бәсекеге
қабілеттілігімен өзгешеленетін бидай дәнін және оның өңделген азық-түлігін
ұлғайтуға бағытталады.

Осы кластердің бәсекеге қабілеттілігі ол орналасқан аумақтың сапалы
бидайды тиімді өсіруге мүмкіндік беретін табиғи-климаттық жағдайдың,
дамудың алғашқы кезеңіндегі мемлекеттік қолдаудың арқасында қамтамасыз
етіледі.

Бүгінгі күні кластерлік бастамалардың жүзеге асу мысалы ретінде
«Қазақстан даму банкі»  АҚ септігімен құрылған Солтүстік Қазақстан
облысындағы жоба «Биохим өндірістік кешенін» алуға болады. Бұл кешен 2006
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жылдың 3 тоқсанында қолданысқа енгізілген, жалпы инвестиция көлемі 85 млн.
АҚШ долларын құрайды, негізгі қызметі клейковина мен  жоғарғы сапалы
жанармай «Биоэтанол» өндіру.

Астықты тереңдетіп өңдейтін және экспортқа шығаруға бейімделген өнім
өндіретін теңдесі жоқ кешен салынды. Технология өндіріс қалдығын өте аз
шығаратын осы заманғы тәсілдермен астық өңдеуге және бензинге
араластыратын жоғары октанды биологиялық қоспа өндірісін игеруге
негізделген. Сонда бензиннің октандық құрамы арттырылып, ауаға тарайтын
зиянды заттар азаяды. 300 мың тонна астықты өңдеу есебінен жылына 57 мың
тонна осы заманғы өнім – биоэтанол өндіріледі. Осында сондай-ақ балуыз,
көмір қышқыл газы, жем-азықтық ашытқы, ұн және кебек алынады.

Кластерлік дамудың жанама қатысушы ретінде «БАТТ корпорациясы»
АҚ болып табылады, оның құрамына Солтүстік Қазақстан, Ақмола және
Қостанай облыстарының 26 кәсіпорыны енеді. Бидай холдингінің құрамына ірі
бидай өндірушіліер – «Мамлюттік ұн өңдейтін комбинат» АҚ, «Қызылту ұн
өңдейтін комбинат» АҚ енеді.

Аталған компания шегінде дайын өнімнің жаңа ассортименттерін, яғни
кондитерлік тағамдар, жартылайфабрикаттар, диеталық және емдік тағамдар,
балалар мен спортсмендерге арналған тағамдар, ұзақ сақталатын тағамдар
өндіру көзделуде. Жаңа өндірістер ауыл шаруашылығы өнімдерін қалдықсыз
өңдеуге, жаңа жұмыс орындарын құруға, бәсекеге қабілеттілікті жоғарылатуға,
жалпы ұлттық өнім көлемін жоғарылатуға септігін тигізеді.

Бүгiнде Биохим зауыты өз мүмкiндiгiнiң 70 пайызын игердi. Биоэталдың
денi шет елге шығарылмақ. Бұл шикiзатқа қазiр Америка, Швейцария,
Финляндия мен Ресей тарапынан сұраныс жоғары. Бiрнеше жылға жасалған
келiсiм шарттар мен тапсырыс бар.

Биохим кешенi өңдейтiн 300 мың тонна бидайдың ең сапалы деген 80
мың тоннасынан ұн тартылады. Қалған 220 мың тонна бидайдан - 57 мың тонна
биоэтанол өндiрiледi (әр тоннасының құны 800 АҚШ доллары), 20 мың тонна
құрғақ кiлiгей, 25 мың тонна көмiр қышқыл газы, 25 мың тонна жемазық
ашытқысы және 50 мың тонна жемазық алынады. Зауыт болашақта биопластик
өндiрудi де жоспарлап отыр. Биопластик - табиғи, экологиялық таза материал.

Елiмiзде өндiрiлетiн бидайдың кiлегейлiгi жоғары үшiншi сорты ғана
сұранысқа ие. Ондай бидай көбiне экспортқа кетедi. Ал сапасы төмен бидайға
сұраныс жоқ. Диқан оны не арзан бағамен өткiзедi, не жемазық ретiнде
пайдаланады. Мысалы осындай сапасы нашар астықтың бiр тоннасын ең
қымбат дегенде 70-80 доллардан ғана өткiзуге болады. Ал осы көлемдегi
бидайдан биоэтанол жасалса, бидай құны бiрден он есеге дейiн ұлғаяды. Бұл
шаруа үшiн, әрине, тиiмдi. Оның үстiне биохим зауыты астықты мүлде
қалдықсыз өңдейтiн бiрден бiр кешен.

Жалпы Биохим кешенiнiң иелерi «Баско» серiктестiгi Солтүстiк
Қазақстан облысында жылына 100 мың гектар алқапқа егiн себедi.

Биохим кешенi – биология мен химия ғылымдары жетiстiктерiнiң
тоғысуының нәтижесiнде дүниеге келген жоба. Биоэтанол – толығымен
ылғалсыздандырылған таза этил спиртi. Ол бензин құрамындағы октан санын
көтередi, өз ретiнде мұндай қоспасы бар отын қоршаған ортаға лас
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қалдықтарды 40-80 пайыз аз шығарады. Бензиндi үнемдi пайдалануға мүмкiндiк
беретiн қоспа мұнай химия өндiрiсiнде де кеңiнен қолданылуы мүмкiн.

Қазақстан республикасы аулы шаруашылық Министрлігі «биотынды
өндіру мен айналымға шығаруды мемлекеттік реттеу туралы» заң жобасын
қабылдады, бұл өз кезегінде аталған саланы дамытуға септігін тигізетіні сөзсіз.
Осылайша Қазақстанда заңдық, нормативтік-құқықтық және технологиялық
деңгейде экологиялық таза отынды қолдануға жағдайлар жасалуда.

Бұл  астық өндірісінен – әлемдік рынокта сұранысқа ие болып отырған
биоэтанол өндірісіне дейінгі кезеңді қамтитын  кластерлік дамудың ерекше
мысалы .

Дәл осындай жоғары технологиялық жобалар біздің болашақ
экономикамыздың негізі болады.
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Резюме

Казахстан обладает крупным потенциалом зерновых культур и
повышение их качественного производства за счет кластерного подхода
оправдывает себя. Становится очевидным, что дальнейшее развитие основных
сфер деятельности общества возможно лишь за счет внедрения результатов
инновационной деятельности. Поэтому, видимые результаты исследования
подтверждают важность использования кластерного подхода в развитии
зерновой отрасли страны.

Summary
Kazakhstan possesses large potential of grain crops and increase of their

qualitative manufacture using the cluster method justifies itself. It is obviously that
the further development of the basic fields of activity of a society is possible only at
the expense of introduction of results of innovative activity. Therefore, visible results
of research confirm importance of using the cluster method in development of grain
branch of the country.
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ДАМЫҒАН ЕЛДЕРДЕРДІҢ АУЫЛ ШАРУАШЫЛЫҒЫ ӨНДІРІСТІК
ИНФРАҚҰРЫЛЫМЫН ҚАЛЫПТАСТЫРУ ТӘЖІРИБЕСІ

Ж.А. Дулатбекова,  аға оқытушы
Л.Н Гумилев атындағы ЕҰУ

 Шетелдік тәжірибеде зерттеу нәтижелері көрсетіп отырғандай аграрлық
нарықтық экономикадағы өндірістік қызмет көрсетудің дамуы машиналарды,
жабдықтарды және басқа да ауыл үшін өндірілетін өнеркәсіптік өнім шығару
қызметінің құрамдас бөлігі болып табылады. Дүниежүзінің жетекші машина
құрастыру корпорацияларының қазіргі тәжірибелерінің талдауы көрсетіп
отырғандай өндірістік қызметтер нарығының әрекет етуін олар логистика және
маркетинг қағидаларына негізделген бірінғай үрдіс ретінде қарастырады.
Өндірістік ресурстардың (логистика) ішкі фирмалық қозғалысын оңтайлы
ұйымдастыру сыртқы қарым-қатынастардың (маркетинг) оңтайлы жүйесімен
ұштасады. Осы жағдайда  “нарықтық сапаны” жоспарлау - бәсекелестердің
қызметтерін  салыстырған кездегі тұтынушы қызметтерінің қасиеттері осы
мәселелерді шешу мақсатымен автоматтандырылған ақпараттық жүйелер
құрылған        [1-3].

Стратегиялық шешімдер компанияның орталық аппаратымен
қабылданады. Ал, оперативтік мақсаттар көбінесе қызметтерді соңғы
тұтынушылардан яғни диллерлік желілерден алынатын ақпараттың ықпалымен
қалыптасады.

Дамыған елдердегі өндірістік қызметтер нарықтарын реттеуде маңызды
ролді салық жүйесі атақарады. Ауыл шаруашылығындағы салық салудың
ерекшелігі берілетін жеңілдіктерді шегергенде салықтар фермерлік
шығындарының 2,5-6,0 пайызын құрайды. Бұл жеңілдіктерді келесідегідей
жіктейді: жеделдетілген амортизация, салық салудан басататын немесе салық
сомаларын азайтатын (салықтық несиелер, жеке сала мен компаниялар үшін
жеңілдіктер, шағын бизнес және зиянды кәсіпорындардың пайдасына
есептелетін салықтық кемітулер) салықтық жеңілдіктер резервтік және басқа да
қорлар. Амортизацияны жеделдетіп есептеу механизмі техниканы қызмет ету
мерзімінің бірінші жартысына  2/3 амортизациялық төлемдердің құнын есептеп
өндірілген өнімнің  құнына енгізіледі. Амотизацияны жеделдетіп есептеу
артықшылықтарын жаңа техникаға берілетін пайызсыз қарызбен салыстыруға
болады. АҚШ-та амортизацияны жеделдетіп есептеу тек ғана фермерлік
шауашылықтар үшін ғана емес сонымен қатар, бес жылдың ішінде
автокөліктердің, ғылыми жабдықтардың, жеке арнайы станоктардың және
басқа да құралдардың 5 жыл мерзімі ішінде есептен шығару мүмкіндігі бар
ауыл шаруашылығы машина құрастыру зауыттары үшін де енгізілген. Бұл
саланың қайта техникалық қарулануына ықпал етті, ал фермерлік
шаруашылқтарға өндірістік қызмет көрсететін кәсіпорындар бойынша жаңа
машиналар мен жабдықтарды сатып алуға мүмкіндігі туды. Амортизацияның
жеделдетілген нормалары басқа елдерде де кеңінен қолданылды.
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Жаңа техникамен  технологияларға капиталды инвестициялауды
ынталандыру үшін дамыған елдерде ауыл шаруашылығын өндірістік
қамтамасыз ету саласында арнайы салық салу жағдайлары қарастырылған.
Оларға келесілер жатады: инвестициялардың өсуіне салықтық жеңілдіктерді
белгілеу; инвестициялардың өсіміне келетін салықтық төлемдерді бюджеттік
компенсациялау; инвестициялық кезеңнің аяқталуы кезінде күрделі
салымдардың өсіміне салықтық төлемдердің өтелуі.

Ғылыми-техникалық прогрес жетістіктерін ендіруде салық жүйесінде
бірқатар жеңілдіктер қарастырылған, себебі  бұл қосымша шығындарды талап
етеді. Еуропа Қауымдастығының бірқатар елдерінде аграрлық бағдарламаларға
сәйкес ұлттық бюджеттерден ауыл шаруашылығы өндірісті соның ішінде,
қызмет көрсетуші кәсіпорындарды бюджеттерден өтреу қарастырылған. АҚШ-
та, Ұлыбританияда, Францияда  және басқа да бірқатар елдерде күрделі
салымдар өсіміне салықтық төлемдерді өтеу механизімі кең таралған.  Осы
жағдайда фермер мемлекеттік аграрлық бағдарламаларға қатыса отырып,
салықтық төлемдерді инвестициялық үрдіс толығымен аяқталғанға дейін
салықтарды төлеуді күте тұруы мүмкін. Яғни инфляциялық үрдістерді есепке
ала келе салықтардың көлемі инфляция пайызына қарай азайтылады, ал
салықтың сомасы жылдар бойы бірдей көлемде белгіленеді.

Салықтық реттеу фермерлерге өндірістің нақты жағдайларына
байланысты амортизациялық төлемдерді есептеудің түрлі әдістерін қолдана
отырып, пайдалану арқылы іске асады. Машиналармен жабдықтарға жұмсалған
күрделі салымдардан арнайы салықтық кемітулер АҚШ-та тікелей салықтардан
алынып тасталынады. Инвестициялық салықтық несие пайдадан 6-10 пайызға
дейін, машиналармен жабдықтарға күрделі салымдардың кемітулері болып
табылады. Талдау көрсетіп отырғандай, ауыл шаруашылығына бөлінген
бюджеттік асигнованиялар өндірістік қызметтер нарығына елеулі әсерін тигізді.
Әдетте бюджеттің қаржылары арнайы дайындалған басымдылық мән бағалары
мен кірістері есептелген бағдарламаларға беріледі. Осы мәселелер бойынша
АҚШ-та ақша қаржыларының 60 пайызына дейін бюджеттен бөлінеді,
мемлекет экологиялық зиянсыз техниканы сатып алуға датация бөледі.
Мысалы, Голландияда ішкі топырақтық тыңайтқыштарды егу үшін
машиналарды сатып алып  22 пайыз көлемінде олардың құндарынан
субсидиялар бөледі.

Дамыған елдерде техниканы сатып алуға берілетін тіклей дотациялар
қазіргі кезеңде өте сирек кездеседі. Бірақ, жеке дағдарыс кезеңдерінде ауыл
шаруашылығының дамуында олар кеңінен қолданылды.

Батыс Еуропа елдерінде фермерлер қажетті техниканы бір бөлігіне ие, ал
кейбіреулерінің иелігінде олар тіпті жоқ. Яғни ауылдастарының мердігерлердің
(МТБ, машиналық рингтер және т.б.) техникасын пайдаланады. Мемелекет
шаруашылық аралық техникамен жабдықтарды бірқатар жеңілдіктерді енгізу
арқылы пайдалануды ынталандырады. Машиналық рингтер табысты әркет
ететін Австрияда олар федералдық субсидияларды алады. Германияда
машиналық рингтер пайдасыз негізде әрекет етеді. Көршілердің көмегін
пайдаланатын фермерлер үшін салық жеңілдіктері қарастырылған. Батыс
Еуропада техниканы пайдаланудың жалгерлік нысаны кеңінен қолданылады.
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Мәселен, Ұлыбританияда өндіруші фиррмалар фермерлерге арендаға
тракторларды беріп, техниканың жұмыс қабілеттілігіне кепілдеме береді.
Нарықтық экономикасы дамыған елдерде ауыл шаруашылығы агрохимиялық
қамтамасыз етудің ұлттық жүйелері қалыптасқан. Олар агрохимикаттарды
өңдейтін жеке және кооперативтік сауда кәсіпорындарына қызмет көрсететін
және зерттеу фирмалары мен ұйымдардың мемлекеттік басқару органдарының
бірінғай тауар өндіруші желісіне біріктереді. Жүйелер коммерциялық және
кооперативтік болып бөлінеді.

АҚШ-та минералды тыңайтқыштарды өндіру және бөлу жалпы алғанда
агрохимикалық қамтамасыз ету келесі өзара байланысты буындардан тұрады:

- тыңайтқыштармен шикізаттардың (амиакты, фосфорды, азот қышқылын,
фофориттерді) негізі (базалық) өндірушілері. Бұл кәсіпорындарға сонымен
қатар, химиялық өнеркәсіптің өнімдері кіреді;

- азот, калий және кешенді тыңайтқыштарды өндіру бойынша аймақтық
кәсіпорындар;

- фермерлерді минералды тыңайтқыштармен, пецтициттармен,  топыраққа
енгізетін тыңайтқыштарды босату.

АҚШ-тағы минералдық тыңайтқыштарды және пецтициттарды өткізу
жүйесі сәйкес кең тараған. Фермер агрохимикаттармен жабдықтаушысының өзі
таңдап алуға құқығы бар. Ол жақын жерде орналасқан диллерлердің
компаниялар мен коопертивтердің өкілдері немесе аймақтық кәсіпорынға
шығуы мүмкін.

Өнімнің коммерциялық жеткізу желісінің қызметін сипаттау үшін кейбір
химиялық компаниялар бойынша келесі мысалдар келтіруге болады. Әйгілі
аммиак өндіруші International Minerals and Chemicals Corp компаниясы
фосфориттерді және калий рудасын өңдейді. Осы компанияның аймақтық
кәсіпорындары жай және кешенді тыңайтқыштарды фосфаттық жем
қосымшаларын шығарады. Компанияның АҚШ-тың оңтүстік-шығыс және
орталық аумағында орналасқан 54 диллерлік  пункттерінде жыл сайын 50-75
млн. долл. минералды тыңайтқыштармен пестицидтерді өндіріп, қызмет
көрсетеді. Сонымен қатар, компания фермерлерге тыңайтқыштармен
пестицидтерді қолдану және дақылдарды өндірудің жаңа технологиясы туралы
ақпарат береді.

АҚШ-тағы базалық өндірушілер пестицидтерді 100 көтерме сауда
арқылы өткізеді. Осы жағдайда олардың 10 барлық сатулар көлемінің 70
пайызымен қамтамасыз етіледі.

Соңғы жылдарда АҚШ-та фермерлердің көбі минералдық
тыңайтқыштарды тікелей фирма-продуценттен немесе брокерлер арқылы
(мұнда фермер 1 тонна тыңайтқыштан 30 долл. үнемдейді) сатып алады. Direct
Fertilizer Purchasing типті брокерлер ұйымы өзен немесе теңіз портындағы
көтерме қоймадан тыңайтқыштарды сатып алып, фермерлердің жер
алқаптарына алып барады. Әдетте, олардың қызметін пайдаланатын
фермерлердің тыңайтқыштарды себуі үшін меншікті қаржылары болады.
Аса қамтамасыз етілген сатып алушыларды жоғалтпас үшін диллерлер сатып
алушыларға жаңа технологиялар туралы ақпарат бере отырып, сервитерін
жетілдіреді. Көптеген американдық минералды тыңайтқыштарды өндірушілер
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оларды өздерінің сауда агенттіктері немесе сауда компаниялары арқылы
өткізуге ұмтылады. Бірақ, халықаралық нарықта көптеген мамандандырылған
соның ішінде тәуелсіз немесе біріккен сауда компаниялары пайда болуда.

Ауыл шаруашылығына тыңайтқыштарды сату және жеткізу жүйесіндегі
қазіргі құрылымдық өзгерістер тұқым шаруашылығы компанияларға
минералдық тыңайтқыштарды өндіру және жеткізуге алып келді. Тұқым
шаруашылығы компаниялары қаржыларының көп бөлігін көтерме қоймаларға
және тыңайтқыштарды тасымалдауға жұмсайды. Сондықтан олар терминал мен
көліктердің – баржа автокөлік, темір жол вагоны және т.б. тиімді пайдалануына
тікелей мүдделі.

Францияда 1200-ден астам  кәсіпорындар коммерциялық сектордағы 90
пайыздан жоғары минералды тыңайтқыштарды өткізеді. Бұл көп салалы қызмет
көрсетуші кәсіпорындар өз қызметінде олар ауыл шаруашылығы өндірісінің
талаптарына бағынады. Олардың қызметтеріне фермерлерді минералды
тыңайтқыштармен, пестицидтермен, жем шөптермен және жемдік қоспалармен,
тұқымдармен жабдықтау кіреді. Олардың бүкіл сауда айналымының 25-30
пайызы тыңайтқыштардың үлесіне келеді. Сауда кәсіпорындары
тыңайтқыштарды сатып алып сақтайды, тиеу және жүкті түсіру операцияларын
және  тыңайтқыштарды сату жеткізу және себу қызметтерін жүзеге асырады.
Бұдан басқа фермерлерге қажет жағдайларда тыңайтқыштармен жұмыс істейтін
техникалық құралдарды беріп, кеңес беру көмегін көрсетеді. Фермерлерге
көрсетілетін қызметтердің түрлері өте көп. Олар шаруашылықтардың
мамандануына және аймақтық ерекшеліктеріне байланысты болады.

Францияда үш мыңнан астам техника сауда кәсіпорындары және үш
мыңнан астам тыңайтқыштарды сақтауға арналған көтерме қоймалары бар.
Көтерме саудагерлер отызға жуық, олар кооперативтермен коммерциялық
кәсіпорындар арсында тыңайтқыштарды бөлуде маңызды рөл атқарады.
Минералды тыңайтқыштардың саудасы бойынша ұлттық федерация
мәліметтері бойынша  кәсіпорындардың федерация аралық одағы бойынша
барлық өндірілген тыңайтқыштардың 70 пайызы көтерме қоймалары арқылы
бөлінеді. Олардың 40 пайызы бөлуші кәсіпорынның көлігімен жеткізілсе,
30 пайызы фермердің өзінің көлігімен жеткізіледі.

Сауда кәсіпорындары  минералдық тыңайтқыштармен пестицидтерді,
ауыл шаруашылығы тауарларын фермерлер үшін жеке және сауда
кәсіпорынларының көмегімен сатып алады. Бірлестіктермен сауда
компаниялары департамент шегінде аймақаралық және дүниежүзілік денгейде
әрекет етеді. Сауда кәсіпорындары арнайы ақпараттық орталықтардың
мәліметтерін пайдаланады: тыңайтқыштарды өткізу нарығының жағдайы
туралы ақпараттар қызметі, яғни агрохимикаттар нарығындағы бағалардың
өзгеруі, конъюнктура туралы ақпарат беріліп отырады.

Қазіргі кезде тыңайтқыштарды бөлу жай ғана сауда мәмілесімен
шектелмей сауда қызметкерлерінен білімдерін үнемі жаңартып тұруды талап
етеді. Францияда ауыл шаруашылығы өндірісінің түрлі мәселелері бойынша
автоматтандырылған жүйелер бар.
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Жапонияның ауыл шаруашылығын қамтамасыз ету жүйесінің қазіргі
жағдайы мен  даму тенденциялары бірінші кезекте мемлекеттік аграрлық
саясаттың жалпы бағыттарымен анықталады.

Ауыл шаруашылығын дамытудың үкімет бағдарламаларына сәйкес ауыл
шаруашылығын барынша интенсификациялау шаралары қарастырылған.
Жапонияның ауыл шаруашылығының еркшеліктеріне тән  минералды
тыңайтқыштарды пайдалану, шаруа қожалықтардың шағын болуына
технологиялық ерекшеліктеріне елде минералды тыңайтқыштарды бөлу
жүйесінің мақсаттылығына байланысты. Жапон фермерлеріне  минералды
тыңайтқыштарды бөлу және өткізу кооперативтік және коммерциялық жүйелер
арқылы жүзеге асрылады. Кооперативтік жүйе минералдық тыңайтқыштардың
бөлшек сауда арқылы өткізілетін 91 пайызын бақылайды. Жеке бөлшек сауда
арқылы жапон фермерлерінің 9 пайызы тыңайтқыштарды сатып алады.
Кооперативтік және коммерциялық жүйе негізінен кәсіпорын мен  фермерлер
арасында делдалдық рөлді атқарады.

Нарықтық экономикасы дамыған елдердегі ауыл шаруашылығы
кооперациясы ауыл шаруашылығына қызмет көрсетудің өндірістік дамуының
елеулі элементтерінің бірі болды. Кооперативтер фермерлердің тұқымдарға,
жемшөп, тыңайтқыштарға қажеттіліктердің негізгі бөлігін қаматмасыз етеді.

Қазіргі уақытта ауыл шаруашылығы жабдықтау кооперативтері арқылы
АҚШ-та фермерлерге 70 пайыз (44 пайыз минреалды тыңайтқыштар,
26 пайыз пестицидтер), Францияда - 40 астам, Германияда - 60-65, Скандинавия
елдерінде ауыл шаруашылығында пайдаланатын минералды тыңайтқыштар мен
пестицидтердің  40-75 пайызы қамтылды.

Экономикасы дамыған елдердің ауыл шаруашылығын агрохимикалық
қамтамасыз ету жүйелерін талдау келесі қорытынды жасауға мүмкіндік берді:

- жетекші елдердің (АҚШ, Франция, Финляндия, Жапония) агроөнеркәсіп
кешенінің салааралық дамуының маңызды бағыттарының бірі –
агрохимикаттарды өндіретін өнеркәсіппен АӨК секторлары арасындағы
байланыстырушы буын болып табылатын ауыл шаруашылықты агрохимикалық
қамтамасыз ету жүйесін құру;

- қазіргі уақытта ауыл шаруашылығын агрохимиялық қамтамасыз ету
жүйелерінің қызметтері кеңеюде;

- фермаларды тыңайтқыштармен, пестицидтермен, агрохимикаттармен,
машиналармен, жабдықтармен қамтамасыз етуді қамтитын кешенді
агрохимиялық қамтамасыз етуге өту байқалып отыр;

- фермерлерге қызмет көрсету ғылыми кадрларды  дайындау,
шаруашылықтарға ғылыми қызмет көрсету;

- ауыл шаруашылығын  агрохимиялық қаматамасыз ету  жүйесі
шаруашылықтың барлық категорияларын қамтыуы мүмкін емес. Ұйымдастыру
тұрғыда бұл жүйелер агрохимикаттармен химикаландыру машиналарын
шығаратын фирмалармен компаниялардың қызмет көрсетуші және зерттеу
фирмалар мен ұйымдардың ауыл шаруашылығына жауап беретін
министрліктердің мемлекеттік қызметтерін бірінғай фирмалармен
компаниялардың желісіне біріктіреді;
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- соңғы жылдары көптеген елдердің ауыл шаруашылығын агрохимиялық
қамтамасыз етудің коммерциялық жүйесінде фирмалық агрохимиялық
заттарды өндіруді бастады. Жалпы алғанда, коммерциялық жүйеде
агрохимиялық қамтамасыз етуде аралық буындармен тауар өндіруші
желілеренің қысқаруы байқалып отыр;

- экономикасы дамыған елдердегі ауыл шаруашылығын агрохимилық
қамтамасыз ету жүйесінің маңызды элементтерінің бірі болып фермерлік
кооперативтердің қызметін белсендету болып табылады. Кооперативтердің
экономикалық тиімділігі агрохимикаттарды сатып алу және пайдалану
шығындарын қысқартудан тұрады;

- минералды тыңайтқыштарды тасымалдау жүйесінде арнайы көлік
көптеп пайдаланады (автокөліктік және теміржол);

- АҚШ, Францияның ірі аймақтарының деңгейінде қазіргі уақытта
үйлестірілетін (фирмааралық) сауда қызмет етуші компаниялар өнеркәсіп
өнімін химиялық компаниялардан ауыл шаруашылығы жерлеріне жеткізеді.
Компаниялар өздерінің алдына  агрохимикаттар нарығын икемдеп алуды
мақсат етеді. Сонымен, олардың қызмет ауқымы кооперативтермен жеке
диллерлерге қарағанда, едәуір кең болады;

- жалпы тұтынуды реттеудің маңызды  тетігі және минералды
тыңайтқыштарды маусымдық өткізудің негізгі факторы бағалар болып
табылады. Дамыған елдерде минералды тыңайтқыштарға сұранысты теңестіру
үшін фермерлік сатып алулар кезінде номиналды нарық бағаларынан арнайы
кемітулер жасайды. Тыңайтқыштардың түріне қарай 4-16 пайызға дейін.
Бұл ірі фермерлерді меншікті ішкі шаруашылық қоймаларды соғуға
ынталандырады.

Ауыл шаруашылығы өндірушілері отын-энергетикалық ресурстардың
бағаларына қатысты өте  осал болып келеді. әсіресе бұл мұнай бағаларына
қатысты, олардың бағаларының жоғарылауы ауыл шаруашылығы
өндірушілерінің жанар-жағар май және т.б. ресрурстарға кеткен   шығындарды
ұлғайтады. Дамыған елдердің ауыл шаруашылығы өндірісінің тәжірибесі
көрсетіп отырғандай фермердің бір өзі энерго-ресурстардың бағаларының
көтерілуіне қарсы тұра алмай қолдауға мұқтаж болады. Қолдау мұнайдың
дүниежүзілік бағаларының өзгеруі жағдайында қажет. Фермерлерді қолдау
әкімшілік органдар және ауыл шаруашылық өндірушілердің бірлестіктерінде
болады. Энергетикалық ресурстарды пайдалануды қолдау әкімшілік
органдардың түрлі формаларында, соның ішінде тура субсидиялар, салықтағы
жеңілдіктер, несиелеудегі жеңілдіктер, дифференцияланған тарифтерді енгізуді
қамтиды. Бұл жерде Канададағы фермерлік шаруашылықтардың моторлық
отынның (бензин диелдік отын) пайдаланудағы қолдау тәжірибесі
қызығушылық туғызады. Мұнда салық кемітулерінің барлық түрлері
аймақтарға байланысты есептелініп төленеді. Елде орта есеппен фермерлер
үшін дизелдік отынның бағасы 50 пайыздан, бензин 44 пайызға дейін
төмендетілді.

Отын энергетикалық ресурстармен тиімді қамтамасыз етуді
ұйымдастыру үшін ауыл шаруашылығы тауар өндірушілердің бірігуі негізінен
фермерлік шаруашылықтарды мұнай өнімдерімен қамтамасыз етуге
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бағытталған мұнда АҚШ-тың фермерлік кооперативтер қызметінің жарқын
мысалы ретінде қарастыруға болады. Мұнай компанияларға әсіресе ірілеріне
мұнай өнімдерін урванизацияланған аймақта және ауыл шаруашылығы
тұтынушыларын қамтамсыз ету тиімді. Сондықтан АҚШ-та фермерлік
кооперативтер арқылы мұнай өнімдерімен жабдықтау қатар дамыды.
Фермерлік кооперативтер АҚШ-тың ауыл шаруашылық өндірістерінің  40
пайызын мұнай өнімдерімен қамтамасыз етеді.

Қазақстанда ауыл шаруашылығын қолдаудың қарастырылған
нысандарын қолдануға болады. Бірақ, осы нысандардың ара қатынасы немесе
олардың біреуін таңдап алу жалпы экономикалық жағдайды сонымен қатар
аймақтық дифференцияцияны ескере отырып анықталады.
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Резюме

В статье рассматривается опыт формирования производственной
инфраструктуры сельского хозяйства в развитых странах. Как один из
особенных элементов производственного развития сельскохозяйственных услуг
представлены сельскохозяйственные кооперации, обеспечивающие основную
долю потребностей фермеров в семенах, травяном корме, удобрении,
применяемые в странах с развитой рыночной экономикой. Рассмотрены
необходимость и возможность применения в Казахстане исследуемого опыта
развитых стран поддержки сельского хозяйства.

Summary

In papers the experience of formation of an industrial infrastructure of an
agriculture in the development countries is researched. As one of especial elements of
industrial development of agricultural services the agricultural cooperations ensuring
the basic share of needs of the farmers in grassy forage, fertilizer used in the countries
with development market economy are submitted. They are considered necessity and
opportunity of application in Kazakhstan of researched experience of the
development countries of support of an agriculture.
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ВЛИЯНИЕ ДОМАШНИХ ХОЗЯЙСТВ НА ФУКЦИОНИРОВАНИЕ
ЭКОНОМИКИ

Аюлов А.М., д.э.н., доцент
(Кокшетауский институт экономики и менеджмента)

Кузенный В.С., к.э.н., доцент
(Ишимский государственный педагогический институт

им. П.П. Ершова, Российская Федерация)

Исследование поведения хозяйствующих субъектов в рыночной эконо-
мике, как правило, ограничивается предприятиями (фирмами) и макроэкономи-
ческим анализом. Вместе с тем, домашние хозяйства вносят свой вклад в созда-
ние и использование ВВП, участвуют в образовании и распределении доходов,
владеют значительной частью производственных ресурсов, их поведение влия-
ет на кредитно-банковскую систему и сбыт различных видов продукции.

Поведение домашних хозяйств определяется рамками экономических ус-
ловий в данной стране, традициями и ментальностью населения, выработанны-
ми в предыдущие годы, идентификацией себя с определенными слоями обще-
ства, величиной располагаемого дохода и другими факторами.

Что же понимается под домашними хозяйствами, которые являются од-
ним из трех важнейших субъектов национальной экономики. Домашнее хозяй-
ство – это группа людей, проживающих в одних и тех же помещениях, само-
стоятельно использующая свои финансовые и другие ресурсы, объединяющая
доходы и накопленное имущество, ведущая совместное потребление товаров и
услуг.

Домашние хозяйства являются основными поставщиками ресурсов и ос-
новной расходующей потребительской группой в экономике, следовательно, их
поведение влияет на совокупный спрос и развитие экономики в целом. В круго-
обороте продукции, ресурсов и доходов сектор домашних хозяйств играет ос-
новную роль в обеспечении этого круговорота.

Схема взаимодействия между фирмами, домашними хозяйствами и пра-
вительством (рисунок 1)  наглядно показывает, что население является главным
потребителем производимых товаров и услуг, увеличивая, таким образом, чис-
тую прибыль предприятий и их фонды накопления. Домашние хозяйства часть
доходов сберегают на банковских депозитах, создавая тем самым инвестицион-
ные ресурсы, либо в ценных бумагах, кредитуя правительство и пополняя госу-
дарственный бюджет.

Также видно, что все ресурсы (в чисто рыночной экономике) принадле-
жат домохозяйствам, и они поступают на предприятия. Плата за ресурсы – ма-
териальная основа доходов домохозяйств, которые используются для покупки
товаров и услуг, созданных на предприятиях. В пределах своих доходов насе-
ление покупает необходимые им блага и формирует потребительский спрос,
что служит основой для конкуренции, придает нужное направление экономике
и экономической политике государства.
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Рисунок 1 - Схема взаимодействия домашнего хозяйства с другими
субъектами рынка

Экономике необходимо постоянно адаптироваться к изменениям пред-
почтений домашних хозяйств, так как все фирмы зависимы от своих потребите-
лей и потому должны изучать и понимать их текущие и будущие потребности.
Те хозяйствующие субъекты, которые успешно действуют в исследовании по-
требительского спроса и его прогнозировании добиваются положительных ре-
зультатов в виде роста доходов и наоборот, предприятия не способные приспо-
собиться к спросу оказываются в тяжелом финансовом положении.

Известно два разных  уровня экономического анализа домашних
хозяйств:

1. Макроэкономический анализ сводит воедино все домашние хозяйства
страны, рассматривает их как одну гигантскую хозяйственную единицу. На-
пример, общий уровень занятости, совокупные доходы населения, их расходы и
т.д. Так расходы домашних хозяйств в РФ в 2005 г. на покупку товаров и услуг
составили 7,5 трлн. руб. (~300 млрд. $), или 44,8% ВВП, что свидетельствует об
исключительном влиянии этих расходов на экономический рост и занятость на-
селения.

2. Микроэкономический анализ имеет дело с конкретными экономиче-
скими единицами и их поведением.

Микроэкономический анализ необходим для того, чтобы знать состав-
ляющие компоненты данного хозяйствующего субъекта. Это расходы и доходы
данной семьи или какой-то группы, структуры потребления и т.д.

На практике тот и другой анализ трудно отделить друг от друга и рас-
сматривать изолированно.
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В Российской Федерации общее число домашних хозяйств составляет
52,7 млн., на долю городских хозяйств приходится 74,4%. Удельный вес домо-
хозяйств состоящих из 2-х человек равен 27,6%, домохозяйств из 3-х человек
23, 8% и из одного – 22,3%.

В отдельных квартирах проживает – 66,4%, в индивидуальных домах –
25,9% всего населения, в общежитиях 3,2%, в коммунальных квартирах 1,6%, в
социальных учреждениях 1,5%  [1].

Начиная с 2000 г. наблюдается рост реальных денежных доходов населе-
ния. В структуре доходов 63,2% приходится на оплату труда, 13,8% - социаль-
ные выплаты, 11,7%  доходы от предпринимательской деятельности, 9,1% до-
ходы от собственности и другие доходы. Доля расходов на товары и услуги
возрастает в среднем с 2001 г. по 2007 г. на 1,5-2% ежегодно.

К сожалению, коэффициент Джини, характеризующий индекс концен-
трации доходов, по-прежнему имеет тенденцию к увеличению, что отрицатель-
но сказывается на темпах роста ВВП и политической стабильности общества.

В более обеспеченных семьях со средними доходами наблюдается
уменьшение доли расходов на питание и увеличение доли расходов на непро-
довольственные товары, особенно на товары длительного пользования.

Эти и другие сведения о семейных доходах дают значимую информацию
о состоянии дел в экономике. Например, согласно закону Эрнста Энгеля, с рос-
том доходов семьи, удельный вес расходов на питание снижается, доля расхо-
дов на одежду, коммунальные услуги и пр. меняется мало, растут расходы на
товары длительного пользования, а доля расходов на удовлетворение культур-
ных и нематериальных потребностей заметно возрастает.

Так, в США расходы на питание в среднем составляют 10% от годового
дохода семьи, в Португалии – 35%, в РФ – 51%, расходы на обучение и лече-
ние, соответственно – 17,5%, 6,0% и 3,0%, расходы на жилье – 25,5%, 15,5% и
5,2% (данные по РФ за 2000 г.), на одежду и обувь – 6,5%, 11,0% и 20%. Если
провести анализ по большой группе стран, то можно проследить следующую
закономерность. Чем ниже доля затрат на питание и одежду, тем выше доля за-
трат на жилье и его оплату, а также на обучение и лечение.

Анализ семейных бюджетов будет не полным без учета влияния инфля-
ции на экономику домохозяйств.

Негативное влияние инфляции на семейную экономику связано с тем,
что общий рост цен и падение в итоге покупательной способности денег обес-
ценивают заработки трудоспособных членов семьи. В итоге инфляция ведет к
резкому росту разницы между номинальными и реальными доходами семьи.

Рост реальных доходов семей зависит от соотношения темпов роста но-
минального дохода и общего уровня цен. Так, если заработки за год вырастут
на 30%, а цены на 40%, то реальные доходы составят лишь 92,9%
[(130:140)100] от прежнего уровня, т.е. снизятся на 7,1%.

Существенная разница в изменениях номинальных и реальных доходов
сильно сказывается на многих важнейших экономических процессах страны.
Прежде всего, падение реальных доходов отрицательно влияет на состояние
торговли: ведь домохозяйства могут купить меньше потребительских товаров.
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И напротив, рост реальных доходов ведет к росту покупок товаров в розничной
торговле, что стимулирует развитие производства.

От инфляции домохозяйства страдают по-разному, в зависимости от то-
го, чем они занимаются и какие заработки получают.

С этой точки зрения все семьи следует разделить на две группы:
- семьи с фиксированными доходами;
- семьи с переменными доходами.

В первую группу попадают семьи, чьи доходы не зависят от уровня тру-
довой активности их членов. Это пенсионеры, безработные, инвалиды, студен-
ческие и многодетные семьи. К этой группе относятся также работники отрас-
лей, услуги которых оплачиваются по фиксированным ставкам из средств госу-
дарственного бюджета. Это армия, правоохранительные органы, медицина, об-
разование, связь, социальные службы и т.д.

Во вторую группу входят те семьи, члены которых работают в производ-
ственных отраслях, а также предприниматели и творческая интеллигенция. Они
обладают большими возможностями для увеличения своих доходов за счет из-
менения уровня трудовой активности или забастовок с требованием о повыше-
нии заработной платы. Им легче замедлять или предотвращать падение своих
реальных доходов.

Первыми жертвами инфляции становятся семьи с фиксированными до-
ходами.

При этом инфляция не просто повышает долю расходов на питание в
структуре семейных бюджетов, но и меняет структуру питания – люди начина-
ют переходить на наиболее дешевые виды продовольственных товаров. Напри-
мер, в 1992 г., когда произошел наибольший рост цен, доля мясных и молочных
продуктов в рационе питания россиян сразу упала. Недостающие калории вос-
полнялись картофелем. И все равно общее потребление основных продуктов
питания резко сократилось.

Инфляция обесценивает сбережения. Если темп годовой инфляции выше,
чем проценты по вкладам в банк, то реальная ценность вклада падает – на хра-
нящуюся в банке сумму денег теперь можно приобрести меньше товаров и ус-
луг, чем прежде.

К концу 2000 г. в стране еще не был восстановлен даже тот уровень ре-
альных доходов, который существовал в 1991 г. и, тем не менее, россияне стали
меньше тратить на текущие нужды и больше сберегать. Доля текущих денеж-
ных расходов сократилась за этот период до 79% от денежных доходов (против
84,4% в 1993 г.).

Сэкономленные деньги наши соотечественники направили на покупку
валюты. Доля этого вида расходов за тот же период возросла более чем в 4 раза
– с 1,9% в 1993 г. до 7,7% в 2000 г., а в 1995 г. доходила даже до 15%.

Казалось бы, все эти проблемы чисто внутрисемейные. На самом деле, на
рубеже ХХ-ХХI вв. проблема семейных сбережений россиян стала одной из
главных тем обсуждений в обществе, и вот почему.

Экономика России состоит сейчас из огромного числа устаревших пред-
приятий. Многие из них способны производить продукцию только с низким
уровнем качества и при высоких затратах.
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Реальный единственный инвестиционный источник – сбережения граж-
дан. Но если люди превращают свои доходы в валюту или наличные деньги и
хранят их дома, то их сбережения оказываются изъятыми из экономики и пото-
му недоступными для предприятий. Между тем именно так обстояло дело в
России вплоть до 2003 г. Денежные накопления населения составили (без учета
хранимой дома валюты, а это приблизительно 50 млрд. долл., по другим оценка
– до 120 млрд. долл.) примерно 679 млрд. руб., из которых в банки было вложе-
но 301 млрд. руб. (44% от общей суммы сбережений). Еще 131 млрд. руб. (19%)
нашими согражданами были вложены в покупку ценных бумаг, приносящих
доход. Остальные сбережения в сумме 247 млрд. руб., или 36% всей суммы на-
коплений, были вложены россиянами в наличные деньги, т.е. выведены из сфе-
ры инвестиций.

Это лишь один из примеров того, что положение дел в семейной мини-
экономике, в конечном счете, определяет состояние экономики страны в целом.

Поэтому управление страной можно признать разумным только в том
случае, если государство постоянно держит в своем поле зрения события в мире
семейной экономики и предотвращает развитие неблагоприятных процессов.
Страна может устойчиво развиваться лишь в том случае, если ее граждане зара-
батывают столько, чтобы обеспечить устойчивый спрос на рынках и отклады-
вать деньги в сбережения, которые используются для финансирования развития
национальной экономики.
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Түйін

Берілген ғылыми жұмыста үй шаруашылығының экономикаға әсер етуі
қарастырылады.

Үй шаруашылығы ресурстардың негізгі өтемшісі және экономика
тобындағы тұтынушылық шығын болып табылады, демек, олардың тәртібі
сұраныстың біріккен және жалпы экономиканың дамуына әсер етеді.

Summary

In this research work the influence of domestic live farming and truck farming
on the functioning of economics is considered.

Domestic live farming and truck farming is the essential supplier of the re-
sources and of the main consuming and using group in economics. Therefore the way
of its functioning influences aggregated demand and the development of economics
on the whole.
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ӨНДІРІСТЕГІ САЛЫҚ ЖҮЙЕСІН АНЫҚТАУ ӘДІСТЕРІ

Ш.Құдабаев, ізденуші

Экономикалық теорияда салықтық реттеу экономиканы мемлекеттік
басқарудың негізі болып есептеледі. Сол арқылы ұлттық табыстың бір бөлігі
мемлекет қоржынына түседі.

Салық салудың мәселесін шешудің түрлі тәсілдері салықтық теорияның
неоклассикалық, неолибералдық, кейнсиандық және тұрақты даму
теорияларында көрініс тапты.

Неоклассикалық бағыттың өкілдері экономиканы тұрақты және өзін-өзі
реттеуші күш деп шешіп, салыққа бюджеттік табыс көзі ретінде және жанама
түрде экономикалық үдерістерді басқару түрі ретінде анықтайды.
Кейнсиандықтар салықты мемлекеттік реттеудің теориялық тұжырымдамасы
деп санайды.

Одан басқа бір топ ғалымдар салық жүйесін нарықтық өзіндік реттеуді
экономиканы реттеуге неоклассикалық және кейнсиандық әдістері арқылы
мемлекеттік стратегиялық ықпалмен үйлесімді байланыста пайдалану керек
дейді. Көптеген мемлекеттер өздерінің салықтық құрылымын бірнеше жылдар
бойы өзгертіп отырған. Басқа саяси жүйе билеп, өзіндік басқару тәжірибесі
болмаған елде аз уақыт ішінде нарықтық экономиканың талаптары мен
шарттарына жауап беретін салық жүйесінің негізін құру қиындық туғызары
сөзсіз.

Салықтық жүктеме мемлекеттік қызмет түріне қосымша құн бөлігін алу
түріндегі бағалар жиынтығын қалыптастыру үдерісінде жиналатын қаржылық
қатынас болып табылады. Макроэкономикалық деңгейде ол салықтық
механизм арқылы мемлекетке таралатын өндірілген қоғамдық өнімді білдіреді,
ал микроэкономикалық деңгейде салық төлеушілердің табысына салықтық
қысым дәрежесін білдіреді. Салық жүйесін мемлекеттік реттеуге шығару
арқылы экономикалық дамудағы ағымдық ауытқулар жеңілдетіліп,
инфляциямен күрес жүргізіледі, сондай-ақ әлеуметтік қайшылықтар жойылады.

Салық жүйесінде елдің мемлекеттік құрылымы мен оны ұйымдастыру
формасына байланыссыз қоғамның барлық экономикалық және саяси мүддесі
тұжырымдалады.
Салықтың қызметі мен оның пайда болуы мемлекеттің пайда болуымен, оның
экономикасының негізі ретінде тауар-ақша қатынасының пайда болуымен
байланысты. Салық баға мен пайда сияқты экономиканың объективті және
соларға тең санаты болып есептеледі. Сондықтан салықты мемлекеттік қызмет
көрсетуге төлем ретінде мойындағанда, оның деңгейіне әсер ететін,
мемлекеттік қызметті орындауға байланысты шығынға тәуелді факторларды
анықтау керек.
Салық саясатын жүргізе отырып, мемлекет қоғамдық сұраныс пен
қызығушылық есебімен табыстың критерийін басшылыққа алады:

- салық жүйесінің түрлі артықшылықтары үнемі қозғалыста және
экономикалық конъюнктураға тәуелді;
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- салық жүйесі экономикалық механизмнің жетекші күші ретінде
мемлекеттік жүйе мен жеке кәсіпкерлікте қызмет етеді;

- салық салу қарама-қайшы сипатта: мемлекет қаншалықты қауіпті
таратушы үдеріске салықтың көмегімен қарсы тұрып бақса, әлеуметтік күш
оған соншалықты қарсылық көрсетеді.

Салық салу өзара байланысты элементтерден тұратын кешенді жүйе
болып есептеледі. Салықтың өзіндік ерекшеліктері бар жекелеген түрлері
жүйеге жалпы әсер етіп, салық жүйесінің мақсатты бағыттылығының
жиынтығын анықтайды. Бұл жүйе мемлекеттік, сәйкесінше бюджеттік
құрылғыға, бюджеттің қалыптасу қағидалары мен міндеттеріне, мемлекеттің
экономикаға араласу әдістеріне, бюджет арқылы іске асырылатын қайта тарату
үдерістерінің белсенділігіне байланысты қызмет етеді. Осыған орай адам
қызметінің салық салуға жататын шартты түрде үш түрі анықталады: табиғатты
қолданушылар, ресурстарды өнімге айналдырушылар, экология.

Салық төлеушіге қызметінің шаруашылық және қаржылық нәтижесін
болжауға мүмкіндік беретін тұрақты салықтық заңнама өндірістің
тұрақтануына және үйлесімділігіне, инвестициялық қызметтің дамуына жол
ашады. Сондықтан саясаттың бюджет табысын қалыптастыру бөлігіне
болжалды салық стратегиясы енгізілуі тиіс. Салық жүйесі мемлекеттік
экономикалық саясаттың қоғамның экономикалық дамуына негізінен жағдай
жасайтын маңызды элементі, әлеуметтік-экономикалық дамуды,
инвестициялық стратегияны, сыртқы экономикалық қызметті, өндірістегі
құрылымдық өзгерістерді мемлекеттік реттеу құралы болып табылады.
Экономикадағы салық жүктемесі – бұл ішкі өнімге салынатын салық үлесі. Бұл
көрсеткіштің экономикалық мазмұны салықтың қайта таратушы қызметін іске
асыруға бағытталады және барлық түсетін салық көлемінің қатынасымен
анықталады.

Ғылыми әдебиеттерде шаруашылық субъектілеріндегі салық жүктемесін
анықтаудың түрлі әдісі көрсетілген. Олардың айырмашылығы салық
жүктемесіне енгізілетін салық санын түсіндіру және салық сомасына қатысты
көрсеткішті анықтауда байқалады.

Кәсіпорындағы салық жүктемесін анықтау әдістерінің бірі барлық
табысты іске асыруға салынатын салық қатынасы деп саналады. Бұл жағдайда
салық жүктемесі деңгейін анықтайтын көрсеткіш – кәсіпорынның
экономикалық белсенділігінің көрсеткіші қажет.

Екінші кезектегі әдіс – баға мен оны төлеу көзінің қатынасы. Салықтың
әр түрі оның төлеу көзіне қарамастан, салық жүктемесін бағалаудың өзіндік
критерийіне ие. Бұл әдіс өзіндік құнға салынатын салық табысты, соған сай
оған салынатын салықты азайтатын болғандықтан кәсіпорын үшін пайдалы
деген жалпы түсінікті жоққа шығарады.

Кәсіпорындағы салық жүктемесінің сандық бағасының үшінші әдісі
жекелеген кәсіпорында құрылған қосымша құннан мемлекетке берілетін үлес
ретінде анықталады. Қосымша құн кәсіпорынның табыс көзі болып есептеледі,
яғни салық төлеу көзіне айналады. Сөйтіп, салық салық төлеу көзімен
сәйкестендіріледі. Мамандардың пікірінше, бұл әдіс қосымша құнға салық
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үлесінің сандық өзгерісін кәсіпорынның формасына байланысты, салыстыруға
мүмкіндік береді.

Жоғарыда қарастырылған көрсеткіштер арқылы кәсіпорынның
формасына және оның салалық түріне байланысты қосымша құн мен пайданың
қанша бөлігі салыққа жұмсалатынын анықтау үшін тиімді салық жүктемесін
анықтауға болады.

Агроөнеркәсіптік кешен салалары үшін тиімді дамуға және бюджетке
тұрақты түсімге мүмкіндік беретін салық жүктемесі деңгейін анықтау қажет.
Талдау негізі болып жалпы, нақты, сала бойынша жүктеме шегін анықтайтын
дәйекті материал есептеледі. Келесі кезеңде салықтың кәсіпорын даму
қарқынына әсері есебімен, салалар бойынша салық жүктемесін тиімді тарату
үлгісін жасауға болады.

Тәжірибеде салықты басқару жүйесі салық жүйесін тиімді қолдануды
қамтамасыз ету бойынша әдістемелік және ұйымдастырушылық шаралар
кешені болып табылады. Нақтырақ айтсақ:

- салық құрылымын оңтайландыру;
- салық есебін алу, ұйымдастыру, оның шынайылығын тексеру

механизмін жетілдіру;
- салық салу үдерісіне қатысушылардың салық қатынасын

үйлестіру;
- салық түсімін түрлі деңгейіндегі мемлекеттік басқарма бюджеті

арасында бөлу;
- алынған мәселелерді жинау және талдау.
Салық мемлекеттің органикалық бөлігі, салық жүйесі арқылы түсетін

бюджет табысы болып есептеледі.
Нарықтық экономикалы елдердің макроэкономикалық жүйесінде салық

жүктемесі салықтың ВВП-ға қатынасы ретінде анықталады.
Ауыр салық жүктемесі мен салық алу көлемін орнату мәселелері

экономистер назарын ертеден аударып келеді.
Бұл көрсеткіштерді анықтау кезінде төмендегі коэффициенттер

қолданылады:
K=S: B x 100, мұнда
К – салық жүктемесі коэффициенті;
S – салынған салық сомасы;
В - өндірілген не іске асырылған өнім түсімі.

КЭ=(S:-Д): В х 100, мұнда
КЭ – салық тиімділігі коэффициенті;
Д – бюджеттен төленетін дотациялар.
К – есепті салық жүктемесі (пайдаға есептелетін салық жүктемесі

сомасы). Пайдаға салынатын салық жүктемесіне сәйкес салық салу базасы
үлесінен алынатын сома ретінде анықталады.

Есепті салық жүктемесінің деңгейі (К) салық жеңілдігі жүйесімен
салыстырғанда айтарлықтай өседі.

Салық сомасын төлеу көзімен сәйкестендіру керек. Жалпы салық
салынатын объект кәсіпорынның табысы.
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Салық жүктемесі мына формуламен есептеледі:
(В-Зр-Пч): (В-Зр) ч 100%; немесе (В-Зр-Пч): Пч, мұнда
В - өнімнен пайда (өзіндік құны + пайда);
Зр – салықты қоспағанда өнім өндіруге кеткен шығын;
Пч – салық төленгеннен кейін кәсіпорында қалатын таза пайда.
Бұл формула кәсіпорын қорында қалатын пайда көлемі салынған салық

көлемінен қаншалықты ерекшеленетінін анықтауға мүмкіндік береді.
Зерттеу салық жүктемесі деңгейін бағалаудың түрлі әдістерін

пайдалануға бармай тұрып, кәсіпорынға салынатын салық жүктемесі оның өзін-
өзі қаржыландыру бағытында дамуына қаншалықты әсер ететінін байқататын
көрсеткішке толыққанды талдау жасау керектігін байқатты.

Агроөнеркәсіптік кешен салалары үшін тиімді дамуға және бюджетке
тұрақты түсімге мүмкіндік беретін салық жүктемесі деңгейін анықтау қажет.

Мақалада қарастырылған материалдар негізінде салық жүктемесін
анықтаудың түрлі әдістерін пайдалануда ауылшаруашылық саласының өзіндік
ерекшеліктерін есепке алу қажет.
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Резюме

В данной статье раскрываются методы налоговой системы в управлении
производством. В начале работы автор рассматривает существующие подходы
к решению проблем налогообложения в различных налоговых теориях. Также в
данной статье раскрываются три сферы деятельности людей подлежащих
налогообложению. Налоговая нагрузка напрямую влияет на экономику
государства, в частности на динамичный рост экономики государства. При
этом, указывается о необходимости разработки оптимальной систему
управления налогами для сельхоз сектор страны.

Summary

Methods of tax structure in the management of production are considered in
the article. The author in the beginning of the work is considering existing approaches
to the solution of taxation in different tax theories. Three spheres of people activities
who are subjected to the taxation are considered in the given article also. Tax load
directly influence on the state economics, in particular on the dynamic growth of
country economics. At the same time it is pointing to the need of development of
taxes optimal system of management for country agricultural sector.


